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Plan de Marketing
Índice
· Análisis de la competencia. A continuación, deberán explicar cuál es su competencia directa e indirecta e identificar a los competidores de cada tipo y colocar sus productos.
Bueno nuestra empresa se basa en la reutilización y reparación de ropa y accesorios que ya no se usen y los cuales se le puedan dar un nuevo y buen uso. Algunos de los competidores directos que tendríamos serían las tiendas de ropas dedicadas también en la reparación y rediseño de prendas como The Tailor Shop. Y competidores indirectos serían tiendas de segunda mano como americanas, tiendas virtuales como Amazon, eBay y shein.  Algunos de nuestros productos son: camisas, camisetas, suéteres, blusas, pantalones, pantalonetas, también como accesorios bolsos, cangureras, etc. 

· Estrategia competitiva. A continuación, deberán escoger cuál será su principal estrategia competitiva, esta puede ser ya sea su nicho de mercado, diferenciación o costos, deben escoger solo una de las tres y explicar cómo utilizarán la misma.  
Nuestra estrategia competitiva es la diferenciación ya que nos basamos en prendas únicas y que solo nosotros tengamos, daremos una muy buena calidad a nuestros productos a un precio estándar, ni tan caro ni tan barato. También estaremos dispuestos a complacer a nuestros clientes realizando prendas de su agrado ya que uno de nuestros fuertes y diferenciación es la atención que les damos a los clientes.

· Ventaja competitiva: A continuación, explicar cuáles son los aspectos únicos del producto y/o servicios difíciles de copiar, sin embargo, estos no pueden ser basados en el precio.
Lo interesante de nuestra empresa es que no solo somos un emprendimiento sino también un servicio, que considera los pensamientos y gustos de nuestros clientes para poder hacer su idea en una realidad en nuestros productos.
· Mezcla de marketing: A continuación, deberán explicar ampliamente la mezcla de marketing.
· Producto: Los productos realizados por este emprendimiento sería ropa reutilizada como camisas, suéter, pantalones, jeans, faldas, bolsos, accesorios. 
· Nuestra mezcla de marketing será a través de las redes sociales con post en Instagram, TikTok, etc.; videos de la producción del producto o del antes y después de la prenda, unboxings de clientes, Fotografías de los productos y de modelos con las prendas.
· Descripción: 
Nos especializamos en la reutilización ropa, por lo tanto, nuestro producto se basa en todas las prendas que puedan estar en el mercado como, por ejemplo: personalización, rediseño, reparación de camisas, pantalones, blusas, suéteres, entre otros. Cabe recalcar que hacemos ropa para tipo de género y todo tipo de cuerpo.
· Atributos
Uno de nuestros principales atributos es buscar la reducción de textiles.
· Empaque. 
Utilizaremos cajas de cartón para poder presentar nuestros productos los cuales irán con una etiqueta que represente nuestra empresa.

· Presentaciones a la venta. 
Realizar un catálogo virtual donde se puedan ver las prendas de ropa para que el cliente tenga una mejor visión del producto, y puedan realizar las personalizaciones que deseen.
· Precio:
· Análisis del precio de competidores del mercado.
Nuestro emprendimiento está basado en la ideología de calidad precio, por lo tanto, si otro emprendimiento tiene menos costo, nosotros estaremos dispuestos a dar un producto con muy buena calidad y servicio a nuestros clientes, ameritando lo pagado por el producto.
· Estrategia de precio:
 La estrategia que tendremos nosotros será: cobrar el precio normal del producto por reparación o rediseño, agregarle el precio por la mano de obra, agregarle un plus de un 15% para tener ganancias, también por envío cobrar lo correspondiente a la distancia, implementar una investigación a los precios de los competidores directos e indirectos que podamos utilizar como base y ajustar ligeramente los precios de los productos para atraer más clientes,   claramente siempre intentando sacar una ganancia. 
· A quienes va dirigido: 
Estará dirigido a todo tipo de público personas mayores, adultos, jóvenes y niños, para darles un cambio de estilo en su vida.
· Plaza:
· Puntos de venta
Estaremos principalmente ubicados en San Rafael de Heredia

· Logística.
La logística de nuestra empresa va a realizar con nuestros productos en oficinas, todos nuestros productos estarán en bodegas para que sea más fácil tener un orden, y nuestros productos les puedan llegar por medio de correos Costa Rica

· Publicidad y promoción:
· Creación de páginas web o redes sociales
Estaremos realizando la creación de páginas web y redes sociales para tener mejor publicidad y tener una mayor cantidad de audiencia debido a la variedad de medios en los cuales podemos promocionarnos.

· Brochures, banners, etc. 
Nos especializamos en difundir nuestro emprendimiento de forma virtual, para evitar gastos de papel, cartón, entre otros. Así ayudando al medio ambiente.
· Brindar los ejemplos visuales. https://www.pinterest.com/pin/612982199313627243/feedback/?invite_code=77f4183038c84acaae1d8bedcf2d51e7&sender_id=795237384110379005
· Tipo de promociones que van a dar con el producto:
· 2 x 1.
· Regalías.
· Descuentos en ferias.
· Etc.
Vamos a dar descuento en ferias y los días festivos estaremos realizando promociones y descuentos, las cuales también dependerá mucho de la cantidad de demanda que tenga el producto, asimismo realizando ofertas de 2x1 y alguna que otra regalía.
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