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MISION

Prommover una cultura amigable con el ambiente,
garantizando un planeta limpio para las presentes y futuras
generaciones, por medio del desecho de materiales
reciclables en basureros [lamativos que creen conciencia en

las personas y que a la vez construyan una empresa
econodmicamente sostenible y escalable.




VISION

Convertirse en una empresa de alta presencia y valor
nacional, con influencia internacional, que construya un

crecimiento rentable que concientice sobre el medio

ambilente y que colabore para que las personas puedan

tener una comunidad limpia y agradable para vivir, y que
ademas gque Nnos posicione como uha empresa de aporte

verde, de cuidado y embellecimiento de Costa Rica.




Asociaciones clave
Soldador con experiencia en el area.

Actividades claves
Hacerle publicidad al producto por

Ferreterias que provean a la empresa de | medio de redes sociales. Disefio de

mateia prima a un buen precio.

basureros originales v llamativos para

Asociacion con empresa de servicios de |las personas. Creacion de catalogo de

entrega especializado.

productos para que los clientes
puedan visualizar mejor las opciones
de basureros. Contacto directo con
clientes potenciales por medio de

reuniones en las diferentes empresas. |

Recursos clave
Matera prima para crear los

basureros, como: metal, soldadura.
Pintura para los basureros. Mano de
obra: soldador con experiencia. Redes
sociales actualizadas v atractivas para

los clientes, catalogo de producto,

empresa de servicios de entrega
especializado. Ventas de basureros.

Estructura de costos

ODELO CANVA

Propuesta de valor
Nuestro producto pretende innovar la
idea de reciclar, y brindar un
bienestar a la naturaleza sabemos la
problematica enorme que hay con la
contaminacion por 1o que nuestros
basureros avudara a promover una
ciudad mas impia.

Compra de materia prima. Salarios, pago de servicios publicos, pago servicio de entrega, pago en recursos
publicitarios, gastos relacionados con la visita de los clientes para promocionar el producto.

Relaciones con los clientes
Redes sociales. Visitas presenciales a
las empresas para ofrecer el produto.

Servicios de mensajeria instantanea

que facilite el contacto.

Canales

El producto se entregara de manera
directa al lugar que el cliente
establezca, va que al empresa debe
instalario en la zona correspondiente.

Fuentes de ingreso
Venta de basureros. Medios de pago: via transferencia, deposito cuenta
bancaria.

Segmentos de mercado
Empresas grandes nacionales,
empresas transnacionales, zonas
francas, grandes condominios,
municipalidades y personas a cargo
de lugares en donde hava gran
afluencia de personas. Gerentes,
directivos a cargo de grandes
empresas que estén comprometidos
con ¢l bienestar ambiental v quieran
embellecer la empresa a la que
représentan, al mismo tiempo en ¢l
que educan a las personas para
generar cociéncia ambiental.
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Fortalezas

Mantener

Responsabiidad ambiental como eje central de 1a empresa.

Trabajo en equipo de los miembros de la empresa.
Pubhicidad adecuada para propiciar compras de los chentes

Evaluaciones constantes sobre el mpacto ambiental que
posee la empresa

Motivacion de los empleados
Estrategias publicitarias creativas e mnovadoras

Oportunidades

Explotar

Observacion de tendencias para la creacion de basureros
llamativos

Calidad en los productos adquiridos

Comunicacion virtual con clientes

Costa Rica como un pais verde vy turistico

Analisis de tendencias de mercado, por medio de
encuestas e mvestigaciones

Alianzas con ferreterias que provean a la empresas de
materia prima de calidad

Utilizacion de internet como fuente principal de servicio al
cliente y creacion de marketing digital

Anuencia del gobierno sobre la concientizacion de las
personas en temas ambientales

Debilidades

Correqir

Plazos de entrega
Posicionamiento en el mercado

Creacion de disefios estandar que faciliten mejorar los
plazos de entrega

Mis estrategias de publicidad v marketing digital para dar
a conocer la empresa al publico

Amenazas

Afrontar

Cierres en carreteras nacionales que dificulten el
cumphento de las entregas del producto

Aumento en los costos de las materias primas
Surgimiento de competencia

Establecer procesos de entrega que contemplen posibles
retrasos

Contemplar las variaciones de precios en los tltimos afios
para contemplarlo en la fyacion de los precios

Consolidar una imagen empresarial e mnovar
constantemente para permancer en el mercado




ANALISIS DE LA COMPETENCIA

DIRECTA INDIRECTA




ESTRATEGIA
COMPETITIVA

Por diferenciacion

Basureros: funcionales, originales,

atractivos y educativos.



VENTAJA COMPETITIVA

Combinacion unica del diseno innovador y la educacion

ambiental qgue ofrecen nuestros basureros para reciclar




MEZCLA DE MARKETING

PROMOCION

PRECIO

Altos de Montenegro, Canoas,
Alajuela. El producto también
se vendera por redes sociales.

-Servicio de entrega e
instalacion.




