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        Plan de Marketing
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· Análisis de la competencia. A continuación, deberán explicar cuál es su competencia directa e indirecta e identificar a los competidores de cada tipo y colocar sus productos.
Actualmente, no existe competencia directa en el mercado para un servicio de entrega de comida a través de drones en nuestro país. Aunque algunas empresas han experimentado con drones para entrega de paquetes, ninguna ha establecido un servicio regular y extenso para la entrega de comida.
Competencia indirecta incluye todas las empresas que, aunque no utilizan drones, satisfacen la misma necesidad de entrega de comida a domicilio mediante otros medios de entrega. Identificar y analizar a estos competidores es crucial para comprender el mercado y mejorar nuestro servicio.
Competencia:
· UberEats
· DiDi
· Rappi
· Glovo
· Estrategia competitiva. A continuación, deberán escoger cuál será su principal estrategia competitiva, esta puede ser ya sea su nicho de mercado, diferenciación o costos, deben escoger solo una de las tres y explicar cómo utilizarán la misma.  

Ventaja competitiva: Explicare cuáles son los aspectos únicos del producto y/o servicios difíciles de copiar, pero no pueden basarse en el precio.
Nuestro proyecto se destaca por ofrecer múltiples beneficios a nuestros clientes. Garantizamos rapidez en la entrega, asegurando que tus pedidos lleguen a tiempo sin importar en qué parte del país te encuentres. Además, a través de nuestras promociones y programas de fidelidad, podrás obtener atractivos descuentos y cupones, brindándote siempre la mejor experiencia de compra.
· Mezcla de marketing: A continuación, deberán explicar ampliamente la mezcla de marketing.
· Producto:
· Descripción. 
Entregar productos alimenticios por medio de Drones, esto porque así 		sería más rápida la entrega y los clientes no esperarían tanto en recibir su 	comida. 
· Atributos.
· Tecnología de Navegación: Los drones tendrán equipados con GPS, 		sensores de obstáculos y sistemas de visión artificial que permite una 		navegación precisa y segura.
· Capacidad de carga: Puede transportar paquetes de hasta 5kg, lo que lo 
hace adecuado para una amplia gama de productos.
· Autonomía de vuelo: La batería permite un tiempo de vuelo continuo de 	hasta 25 minutos, con un alcance de 20 km.
· Velocidad: Puede alcanzar velocidades de hasta 54 km/h, lo que garantiza 	entregas rápidas.
· Empaque. 
Los productos vendrán en su empaque del restaurante que el cliente haya 			pedido y para asegurarlo estará dentro de una caja de plástico la cual 	
variara dependiendo del tamaño del pedido. 
· Presentaciones a la venta. 
Skydrone ofrece en varias presentaciones para satisfacer diferentes necesidades del mercado:
· Modelo Básico: Incluye el dron, una batería y el cargador. Ideal para usuarios individuales o pequeñas empresas que desean probar la tecnología.
· Modelo Avanzado: Incluye el dron, dos baterías adicionales, un cargador rápido y un kit de hélices de repuesto. Perfecto para empresas que necesitan una mayor capacidad operativa.
· Paquete Profesional: Además del contenido del modelo avanzado, incluye un control remoto profesional, una mochila de transporte y acceso a una plataforma de gestión de flotas. Orientado a empresas de logística y mensajería que requieren soluciones avanzadas y personalizadas.
· Edición Especial: Edición limitada con características exclusivas, como una mayor capacidad de carga, autonomía extendida y acabados personalizados. Dirigido a clientes que buscan lo último en tecnología y exclusividad.
· Precio:
· Análisis del precio de competidores del mercado.
Investigamos a los competidoras nacionales e internaciones con esto logramos 	encuestas donde en ellas vimos no solo los precios vimos el valor y lo encuestamos con nuestros precios y valor en el mercado. Al comprender como se posición los competidores logramos determinar nuestros precios y acciones en valor de costo de envió con respecto a la cantidad de kilómetros.

· A quienes va dirigido: 
Esto servicio se dirige esas poblaciones donde por posición geográfica no obtiene 
· Plaza:
· Puntos de venta
Nuestros puntos de Venta son remotos ya que somos un servicio de		                          entrega lo cual nuestros puntos de venta son mediante nuestras      
aplicaciones y pagina web.

· Logística
· Gestión de Inventarios: controlamos y verificamos a la cantidad de pilotos de drones que están trabajando para así asegurar un buen servicio y abarcar todas las zonas geográficas. 

· Almacenamiento: Usamos nuestros almacenes y para asegurar nuestros drones y repuestos para tener un buen bienestar de manera segura.

· Transporte: Llevamos nuestros recursos en camiones y empresas aliadas ya que en ellos trasportamos nuestros drones, repuestos y estaciones de carga eficiente donde tenemos una logística en cada carga y descarga de cada pieza
· Manejo de Materiales: Nuestro personal autorizado antes de cada descarga tiene que llevar un documento donde se tiene que formular para después pasarlo al departamento de logística para tener un control de los materiales.

· Procesamiento de Pedidos: Para realizar un pedido tenemos un patrón geográfico en cual dividimos por sector y los conductores que estén en la trabajan ahí, luego se realiza una factura electrónica para finalizar cada proceso.

· Gestión de la Cadena de Suministro: Integramos y coordinamos cada proceso de nuestra empresa donde la logística y el departamento de contabilidad. Velan por la sustentabilidad para optimizar los flujos de bienes e información.
· Publicidad y promoción:
· Creación de páginas web o redes sociales. En nuestro servicio integramos y aplicación y pagina web ya donde en ella tenemos publicidad discreta para así fomentar nuestras promociones y darnos a conocer en las redes sociales. 
· Brochures, banners, etc.
Creamos publicaciones y panfletos para así darnos a conocer a más zonas donde en cada pedido damos un mensaje donde van las redes sociales e información de quienes somos y que queremos mejorar a las poblaciones.
· Brindar los ejemplos visuales. 
En nuestro departamento de marketing nuestros diseñadores utilizar    				imágenes de nuestros drones y haciendo referencia a nuestro servicio y 	
                                      Sustentabilidad.
· Tipo de promociones que van a dar con el producto:
Hacemos promociones dependiendo de los eventos y fechas que 				             nos ayuda a mejorar el financiamiento de la empresa.
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