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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.
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TRANSPORTES DSM

Transporte de carga pesada, actividad dirigida al sector de

comercializacion y transporte de mercaderia via terrestre
a nivel nacional.

]

La razon por la que determine seleccionar esta idea de

negocio se debe a que actualmente en el mercado las
exportaciones son claves para la economia y el desarollo
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de un pais, es por eso que se requiere de empresas .

Vv

que presten este servicio de transportacion de sus productos y
de la mercaderia desde el punto de origen hasta los principales
muelles del pais.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Usuario
Tachado


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Brindar un servici ali n el transporte terrestr I r t
cumpliendo con los estandares de seguridad,garantia y tiempos de entrega

pactados.

Vision:

Ser una de las mejores empresas de transporte a nivel nacional, con una

excelente calidad y oportunidad para lograr posicionar nuestra imagen en el

mercado.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

ADMINISTRADOR

CONTADOR CHOFERES MECANICO




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Contribuir significativamente en la calidad de trabajo brindado a los empleados,

clientes y comunidad en general dando un servicio eficientes que cumpla con las

responsabilidades sociales promoviendo la igualdad y el desarrollo.

Sostenibilidad ambiental:

Contribuir de manera sostenible con el ambiente aportando y contribuyendo
en el alcance de programas como bandera azul, carbono neutral, campanas de

reciclaje. Plantear objetivos como empresa que ayuden al medioambiente

reduciendo la emisién de gases, consumo energetico, entre otros

Sostenibilidad economica:

Para lograr una sostenibilidad econdmica se requiere mantener un equlibrio entre

tres pilares crecimiento econoémico, inclucion social y proteccion del medioambiente

objetivos claros, practicas econdmicas rentables.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

, TRANSPORTAR :
TRANSPORTACION MERCADERIA DE NREASTION 1 A NIVEL NACIONAL
EXPORTACION DE CLIENTE O POR

DIFERENTES SITIO$
DEL PAIS A MUELLE VAN
NACIONALES. '

EMPRESA
FAMILIAR

Recursos Canales
clave

TELEFONO
CAPITAL ECONOMICO CORREO ELECTRONICO
VEHICULOS DE CARGA PESADA VEHICULOS
POLIZAS

PERMISOS DE CIRCULACIO

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Transporte de mercancia.
Servicios adicionales.

Costos fijos.

Costos variables.
Costos operativos. Servicio de logistica.

Costos de financiamiento.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Experiencia en la parte comercia
servicio al cliente.

Chofer experimentado que cono
ce con exactitud la ruta solicitada
Documentacién necesaria

actualizada.
Documentacion legal vigente.

Unidad propia.

Mejorar la administracion del
camion.
Ofrecer los servicios actuales a
nuevos clientes.
Apertura de nuevos servicios de
carga.

Crecimiento de las instalaciones
actuales.

Inclusion de mas colaboradores
de diferentes tipos de camiones.

Oportunidades

Debilidades ?}

*Falta de promocion del
servicio.

*Solo se dispone de un camién,

por lo cual no se cubren mas
demandas del servicio.

No se han establecido mas
servicios de otro tipo de
transporte.

La competencia, existencia de

predios mas grandes.
Existencia de burocracia para la

inclusion de nuevos clientes.
Construccién y modificaciéon en
las principales carreteras del pais

Bajas en los precios de los
competidores.

Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6
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El logo de mi TRANSPORTES
primer DSM

emprendimiento
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en todo tipo de cargas !!
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Slogan
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Colores
principales de mi Negro Naranja
marca

empresarial
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Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Responsabilidad, Puntualidad y Seriedad

Gris


Usuario
Sello
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Actividad #7

——
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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= Mis costos fijos Mis costos variables

— =
— - ‘ Alquiler 300,000 ‘ Recibos publicos 50,000

F

= Salarios 1500.000 Impuestos tributarios 100,000

— - ‘ Viticos 200,000 ’ Diesel 1000,000
S 7?

= Seguros 100,000 Mantenimiento 500,000

— -
—— =
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

@ 750,000

e —— Recuerde que los costos
—— e . ° °
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en
> [ 2,33 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 1,747,500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

2 vehiculos pesados Prestamo bancario

Patente Empresarial Alquiler del previo

Permisos de circulacién Salarios del personal

Mobiliario de oficina Viaticos

Suministros de computacion Cuentas por pagar

Stock de repuestos p/ camiones Obligaciones laborales

Suministros de oficina Obligaciones fiscales

Suministros de limpieza Proveedores y acreedores

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existe gran variedad de servicios similares a mi emprendimiento, algunos de ellos son:

1-Transportes M & R

2-Transportes La Mina Job

3-Transportes IRR Logitcs

4-Sercansa

Entre otros...

La mayoria de las empresas compiten entre otras en un mismo nicho de mercado, la

competencia es casi seguro de que venga. El conocer las estrategias de su competencia y lo

que mejor saben hacer es una valiosa oportunidad para hacer un plan de mercado sélido y

éxitoso.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




— = Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
—> obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

—

— empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento de las obligaciones tributarias es fundamental para el desarrollo eficiente en

el funcionamiento de una organizacion, mantener los impuestos al dia y correctamente segun

— la logistica de la empresa y su infraestructura.

——— Como empresarios y ciudadanos debemos tener presente que esto son obligaciones que debemos

———, cumplir con la Administracién Tributaria de nuestro Pais.

— = cComo se liquida una empresa?

— = La liquidacion de una empresa es el proceso mediante el cual se distribuyen sus activos y se

———] pagan sus deudas, cerrando asi la entidad de manera formal. Los pasos generales para liquidar

una empresa: 1-Decision de liquidacion

2-Nombramiento de un liquidador.

3-Inventario de activos y pasivos.

4-VVenta de activos.

5-Pago de deudas

6-Distribucion de sobrantes.

— 7-Cierre formal




Guia para planear Yo Emprendo

El transporte es el movimiento de bienes, mercancia o servicios de u
lugar a otro. El transporte es fundamental para la economia.

Facilita el movimiento de mercancia, Contribuye al crecimiento
economico, Sostenibilidad y Acceso de servicios esenciales.

Empresas o negocios que requieren el transporte de mercancias,
productos o materiales para operary cumplir con los clientes.

Ayudar a la Sociedad a cumplir Responsabilidad. Lograr expandir la empresa.
con la exportacion brindando Calidad.

un servicio de calidad y eficiencia.
Puntualidad.

Economia. Los personales administrativos

Flotilla de camiones. A partir de Enero 2025 y operativos.

Clientes.
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