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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es la es la concepcion inicial de un proyecto empresarial que
busca satisfacer

una necesidad del mercado mediante la oferta de productos o
servicios. Esel

punto-de partida para la creacion de una empresa donde se
identifican:

1. El'problema o necesidad que se quiere resolver.

2. El publico-objetivo-al que-se dirigira.

3. La propuesta de valor, es decir, qué hara que el producto o
Servicio sea

atractivo y diferenciado.

4. Modelo de ingresos, 0 cOmo se generaran ganancias (ventas

AivAaAntan~

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Nuestra mision es ofrecer ropa de alta calidad,
moderna y accesible, que permita a nuestros
clientes expresar su estilo personal con
confianza y comodidad.

Vision:
N L id

lider-enla industria_de la-moda, reconocida por

Su compromiso con la creatividad, la
sostenibilidad y la satisfaccion del cliente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Gerente de
Ventas
y Marketing

Gerente de
Finanzas

Departame Equipo de

nto de Atencion
Logistica al Cliente

Es de Tien@a



null
Nuestra misión es ofrecer ropa de alta calidad, moderna y accesible, que permita a nuestros clientes expresar su estilo personal con confianza y comodidad.

null
Nuestra visión es consolidarnos como una marca líder en la industria de la moda, reconocida por su compromiso con la creatividad, la sostenibilidad y la satisfacción del cliente. 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Participa en proyectos sociales locales, como

programas de donacion de ropa o

colaboraciones con organizaciones beneficas.

Sostenibilidad ambiental:
Usa materiales ecolégicos como algodon
organico o telas recicladas.

ol I ol
eluso-deplasticos-enelempague.—————————

Reduce su huella de carbono al optar por
energias renovables en sus tiendas y fabricas.

S8t§ cee% Qduc 0S gu?a%grns qny(r%ammlzan la
—compra-desmedida y-el- desperdicio.—————————

Implementa precios justos que beneficien tanto
a la empresa como a los productores.

Mantiene una gestlon f‘nanC|era eficiente,

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Participa en proyectos sociales locales, como programas de donación de ropa o colaboraciones con organizaciones benéficas.

null
Usa materiales ecológicos como algodón orgánico o telas recicladas.

Implementa programas de reciclaje y minimiza el uso de plásticos en el empaque.

Reduce su huella de carbono al optar por energías renovables en sus tiendas y fábricas.

null
Ofrece productos duraderos que minimizan la compra desmedida y el desperdicio.

Implementa precios justos que beneficien tanto a la empresa como a los productores.

Mantiene una gestión financiera eficiente, asegurando su rentabilidad a largo plazo


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
materiales
sostenibles
(bambu, acero,
algodon
organico)

ONG
ambientalistas y
comunidades
locales

Plataformas de
comercio online
sostenibles
(como Etsy)

Socios
logisticos de
bajas emisiones

Instituciones
financieras que
promueven

Actividades

clave

Disefioy
produccion de
productos
reutilizables

Implementacion
de procesos de
produccion

Recursos
clave

Materiales
sostenibles
(como algodon
organico, acero
inoxidable)

Equipos de
disefioy
produccién

Estrucutra de costos

Adquisicion de materiales ecolégicos (pueden ser mag

caros),

Investigacion y desarrollo en productos

sostenibles,Marketing enfocado en concienciacion

Propuesta
de valor

Productos
ecolégicos,
duraderosy
reutilizables

Reduccion del
impacto
ambiental
comparado con
productos de un
solo uso

Conciencia
social y
transparencia en
el proceso
productivo

Contribucién a
campafas
ambientales (ej.:

Fuentes de ingresos

Relacidon con
el cliente

Atencion
personalizada a
través de
plataformas
digitales

Creacion de una
comunidad con
newsletters y blogg
educativos sobre

Canales

Tienda online
propia

Distribucién en
tiendas fisicas
ecologicas

Plataformas
digitales
sostenibles (como

Venta directa de productos ecolégicos

Segmento
de clientes

Consumidores
eco-conscientes

Empresas que
buscan
productos
sostenibles
para sus
empleados o
campafas de
marketing

Tiendas que
promueven
productos
eco-friendly

Jévenes adultos
interesados en
el consumo
responsable

Subscripciones (ej.: envios recurrentes de productos sostenibles)

Programas de afiliacion con otras marcas eco-friendly

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Fabiola 
Proveedores de materiales sostenibles (bambú, acero, algodón orgánico)

ONG ambientalistas y comunidades locales

Plataformas de comercio online sostenibles (como Etsy)

Socios logísticos de bajas emisiones

Instituciones financieras que promueven créditos verdes

Fabiola 

Fabiola 

Diseño y producción de productos reutilizables

Implementación de procesos de producción ecológicos

Marketing y concienciación ambiental

Gestión de alianzas con ONGs y colaboradores verdes

Investigación y desarrollo para mejorar la sostenibilidad

Fabiola 

Productos ecológicos, duraderos y reutilizables

Reducción del impacto ambiental comparado con productos de un solo uso

Conciencia social y transparencia en el proceso productivo

Contribución a campañas ambientales (ej.: cada compra financia plantación de árboles)

Fabiola 


Atención personalizada a través de plataformas digitales

Creación de una comunidad con newsletters y blogs educativos sobre sostenibilidad



Fabiola 


Consumidores eco-conscientes

Empresas que buscan productos sostenibles para sus empleados o campañas de marketing

Tiendas que promueven productos eco-friendly

Jóvenes adultos interesados en el consumo responsable

Fabiola 


Materiales sostenibles (como algodón orgánico, acero inoxidable)

Equipos de diseño y producción eficiente

Fabiola 


Tienda online propia

Distribución en tiendas físicas ecológicas

Plataformas digitales sostenibles (como Amazon Green)


Fabiola 


Adquisición de materiales ecológicos (pueden ser más caros),
Investigación y desarrollo en productos sostenibles,Marketing enfocado en concienciación ambiental,Alianzas y contribuciones con ONGs

Fabiola 


Venta directa de productos ecológicos

Subscripciones (ej.: envíos recurrentes de productos sostenibles)

Programas de afiliación con otras marcas eco-friendly

Ingresos por colaboraciones y patrocinios en campañas ambientales



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

son aqguellas acciones
gue una organizacion
realiza de una forma
efectiva

para satisfacer las
necesidades

sin aquellas
iniciativas
internas que no
funcionan
dentro de la

una vez que los gerentes
lograron identificar las Son aspectos externos

Fortalezas no tan positivos que

que mantienen el nivel dificultan la capacidad
interno,se hace necesario

igualmente tomar en cuenta de la empresa para
los factores externos que atender las

pueden necesidades de sus
afectar pOSItlvamente (0]

negativamente clientes

Q). Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Fabiola 
son aspectos externos no tan positivos que dificultan la capacidad de la empresa para atender las necesidades de sus clientes 

Fabiola 
son aquellas acciones 
que una organización 
realiza de una forma efectiva 
para satisfacer las necesidades 

Fabiola 
sin aquellas iniciativas 
internas que no funcionan 
dentro de la empresa 
como es debido 

Fabiola 
una vez que los gerentes 
lograron identificar las Fortalezas 
que mantienen el nivel interno,se hace necesario 
igualmente tomar en cuenta los factores externos que pueden 
afectar positivamente o negativamente 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

FASHION
STYLE

"Vistete con estilo, cuida el planeta.”

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Fabiola 

Fabiola 
"Vístete con estilo, cuida el planeta."



Fabiola 

Fabiola 

Fabiola 

Fabiola 

Fabiola 

Fabiola 
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Actividad #7

F

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
> precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).

F

(

ﬂ

F

|

|

-

S —

ﬂ

S —

=— Mis costos fijos Mis costos variables

g——
i

|

ﬁ

B

|

|

F
o 6 0 ¢

—

|

Alquiler del local: 500,000 ‘ Materia prima:10,000

salarios administrativos: 900,000

F

—— -
i

F

Embalaje : 500

f

(

servicios publicos (agua, luz): 150,000 ’

n

Etiquetas: 1,000

f

I\

internet y teléfono: 75,000

Il

Transporte o flete: 5,000

— -

Licencias y permisos comerciales: 50,000 .

e,
i

Comisiones por ventas: 8,000

(

Depreciacion de maquinaria: 80,000
e
i

F

Energia extra por produccion: 3,000

‘ Publicidad especifica para

——

-

F

|

r—J

V

| [

i

— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

F

|

|

n

|

F

I

F

€ 30400 |

n

!

f

(

F

— =

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

I

f

f

|

S

—— -

i

|

——,
i

|l


Fabiola 
Alquiler del local: 500,000 

salarios administrativos: 900,000 


servicios públicos (agua, luz): 150,000


internet y teléfono: 75,000 

Licencias y permisos comerciales: 50,000 


Depreciación de maquinaria: 80,000 


Seguros del negocio: 60,000 

Fabiola 
Materia prima:10,000 


Embalaje : 500 


Etiquetas: 1,000 

Transporte o flete: 5,000 


Comisiones por ventas: 8,000 


Energía extra por producción: 3,000 

Publicidad específica para productos: 20,000 

Fabiola 

Fabiola 
30,400


f

|

|

F

l‘

F

Actividad #8
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— = Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

i

F

i
—

= Te recordamos la formula del punto de equiilibrio en
> unidades y monetario (colones):

g

——_=Punto de equilibrio en unidades} = 1,815,000+30,400 - 19740=170 unidades

ﬂ

it

ﬂ

|

L —

|

ﬂ

|

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

|

unidades -

|

(Precio de venta - costo
variable total)

f

Fi

|

|

l‘

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
de equilibrio en
unidades

|

f
|

monetario

|

|

Punto de equilibrio monetario= 30,400 x170 = 5,168,000

)

Realiza el calculo:

|

|

ﬂ

0

— Punto de equilibrio en

= — £ 170 unidades )

unidades

> Punto de equilibrio

|

|

F

|

|

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
- vender para que podas recuperar tu inversion.

f

|

|

ﬂ

|

0


Fabiola 

Fabiola 
Punto de equilibrio monetario= 30,400 ×170 = 5,168,000

Fabiola 
Punto de equilibrio en unidades} = 1,815,000÷30,400 - 19740=170 unidades

Fabiola 

Fabiola 
170 unidades 

Fabiola 
5,168,000


Actividad #9

Activos

Inventario de ropa
Maquinaria y equipo de
produccién

Mobiliario y equipo de
oficina

Caja o efectivo disponible
Cuentas por cobrar

Local comercial

Publicidad pagada por
adelantado

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Pasivos

Alquiler del local

Salarios por pagar

Proveedores de materia
prima

Préstamo bancario para
maquinaria

Cuentas por pagar

Servicios publicos por pagar

Impuestos por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Fabiola 

Fabiola 
Inventario de ropa

Maquinaria y equipo de producción


Mobiliario y equipo de oficina

Caja o efectivo disponible

 Cuentas por cobrar 

 Local comercial 

 Publicidad pagada por adelantado

Fabiola 

Fabiola 
Alquiler del local 

Salarios por pagar


Proveedores de materia prima


Préstamo bancario para maquinaria


 Cuentas por pagar


Servicios públicos por pagar


Impuestos por pagar


e

——

—_— = e o

— = Actividad #10

==

e

———

— = Investigue cuantos productos o servicios existen en el
— = mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
—_— =

———

ey En Costa Rica, existen varios emprendimientos y empresas de
i ropa similares que podrian ser considerados competencia
—> para mi negocio. Algunas de estas iniciativas se enfocan en
—_— = : : ~ % : : :
— moda sostenible y diseino inclusivo, lo que puede diferenciar
— - sus productos en el mercado

—_— =

— = por ejemplo

= Innata: Esta marca ofrece ropa hecha en Costa Rica con un
=2 enfoque sostenible

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



Fabiola 
En Costa Rica, existen varios emprendimientos y empresas de ropa similares que podrían ser considerados competencia para mi negocio. Algunas de estas iniciativas se enfocan en moda sostenible y diseño inclusivo, lo que puede diferenciar sus productos en el mercado
por ejemplo 
Innata: Esta marca ofrece ropa hecha en Costa Rica con un enfoque sostenible
Etérea: Se especializa en ropa y accesorios producidos con materiales reciclados y carbono neutro
Cruda: Esta empresa de calzado utiliza cuero y madera de origen sostenible y se enfoca en prácticas laborales justas, complementando la tendencia hacia un consumo más ético.
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Actividad #11
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N

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

N

N

Importancia de las obligaciones tributarias:

R R

i

LLas obligaciones tributarias son
fundamentales para el buen
funcionamiento de las empresas y de la
economia en general. Cumplir con estas
obligaciones asegura:Legalidad y
continuidad del negocio,Contribucion al
desarrollo del pais,mejorar la reputacion

|ff 1
|

}l, l

K

| 1)1

VE{RR

|]

cComo se liquida una empresa?

N

|if 11} l'm I} f) 1

La liguidacion-es-el-proceso-mediante el cual una-empresacierra sus
operaciones y se disuelve legalmentelos pasos mas comunes para
liquidar una empresa:

Decision de liquidacion,Con los recursos disponibles, se pagan primero
las obligaciones fiscales y las deudas con los acreedores,el liquidador
realiza uninventario de todos los activos y pasivos de la empresa.Si
guedan fondos o activos después de pagar las deudas, se distribuyen
entre los socios o accionistas,se da de baja a la empresa en los
registros tributarios y mercantiles correspondientes,en algunos casos,
se debe notificar publicamente para que los acreedores presenten sus
reclamacionesy finalmente, se redacta un acta de liquidacion que
oficializa la disolucién de la empresa.
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Fabiola 

Fabiola 
Las obligaciones tributarias son fundamentales para el buen funcionamiento de las empresas y de la economía en general. Cumplir con estas obligaciones asegura:Legalidad y continuidad del negocio,Contribución al desarrollo del país,mejorar la reputación empresarial,acceso a beneficios tributarios

Fabiola 
La liquidación es el proceso mediante el cual una empresa cierra sus operaciones y se disuelve legalmentelos pasos más comunes para liquidar una empresa:
Decisión de liquidación,Con los recursos disponibles, se pagan primero las obligaciones fiscales y las deudas con los acreedores,el liquidador realiza un inventario de todos los activos y pasivos de la empresa.Si quedan fondos o activos después de pagar las deudas, se distribuyen entre los socios o accionistas,se da de baja a la empresa en los registros tributarios y mercantiles correspondientes,en algunos casos, se debe notificar públicamente para que los acreedores presenten sus reclamacionesy finalmente, se redacta un acta de liquidación que oficializa la disolución de la empresa.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

hacer consientes a
las personas sobre
las consecuencias
de la contaminacion
ambiental y hacer
un pais mas
amigable con el
planeta

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Internet,tiempo
libre,imagenesy
voluntarios que
den las charlas

La falta de importancia a la
contaminacion ambiental

Porque con forme pasan los afios el calentamiento global,el cambio
climatico y los dafios a la capa de ozono van en aumento

Personas jovenes y estudiantes

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)
Ver videos sobre el
cambio climatico y
como afecta a nuestro
planeta,dar charlas
sobre la importancia de
ser mas eco
friendly,hablar sobre lo
dafino que es no cuidar
a nuestro planeta,etc

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Lunes 21 de
octubrey
martes 22 de
octubre del
2024

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que las personas
tomen consciencia
sobre

lo dafiino que es la
contaminacion

y lograr disminuir la
falta de importancia
de la contaminacion

. Quién lo hace?
(Responsables)

Los docentes
presentesy la
comunidad
estudiantil


Fabiola 
La falta de importancia a la contaminación ambiental 

Fabiola 
Porque con forme pasan los años el calentamiento global,el cambio climático y los daños a la capa de ozono van en aumento 

Fabiola 
Personas jóvenes y estudiantes 

Fabiola 
hacer consientes a las personas sobre 
las consecuencias de la contaminación ambiental y hacer un país más amigable con el planeta 

Fabiola 
Ver videos sobre el cambio climático y como afecta a nuestro planeta,dar charlas sobre la importancia de ser más eco friendly,hablar sobre lo dañino que es no cuidar a nuestro planeta,etc

Fabiola 
Que las personas 
tomen consciencia sobre 
lo dañino que es la contaminación 
y lograr disminuir la falta de importancia 
de la contaminación 

Fabiola 
Internet,tiempo libre,imágenes y voluntarios que den las charlas 

Fabiola 
Lunes 21 de octubre y
martes 22 de octubre del 2024

Fabiola 
Los docentes presentes y la comunidad estudiantil 
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NOTAS

Aprendi mucho sobre las finanzas y lo importante que es
saber sobre eso por si en algin momento queramos hacer
un

emprendimiento
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Fabiola 
Aprendí mucho sobre las finanzas y lo importante que es 
saber sobre eso por si en algún momento queramos hacer un 
emprendimiento 




