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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es una oportunidad
capaz de proporcionarte un buen
rendimiento econdmico vy, al mismo tiempo,
aportar un beneficio al consumldor Puede

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Una idea de negocio es una oportunidad capaz de proporcionarte un buen rendimiento económico y, al mismo tiempo, aportar un beneficio al consumidor. Puede ser un producto o un servicio que ofrece una solución para un problema que un segmento del mercado tiene. Al poner en práctica una idea de negocio válida puedes crear una empresa y obtener ingresos con ella


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision: o
viajar es obtener conocimiento y obtener
= I X

Vision:

conocimiento

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerencia general

departamento

administrativo produccion

jefe N _ jefe de ascesores
administrativo produccion comerciales



viajar es obtener conocimiento y obtener conocimiento nos hace sabios

realizar miles de vuelos,llenar a la gente de conocimiento

gerencia general

departamento administrativo

departamento produccion

departamento
comercial

jefe administrativo

jefe de produccion

ascesores comerciales


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

respetando y fomentando como empresa los derechos
humanos,sefalar cualquier cosa que atente con la dignidad humana

Sostenibilidad ambiental:

reduciendo la materia prima no ecologica y colaborando con el medio
ambiente y campanas ambientalistas

Sostenibilidad economica:

produciendo cantidades controladas asi mismo con los recursos que
se requieren para producir lo necesario

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



respetando y fomentando como empresa los derechos humanos,señalar cualquier cosa que atente con la dignidad humana

reduciendo la materia prima no ecologica y colaborando con el medio ambiente y campañas ambientalistas

produciendo cantidades controladas asi mismo con los recursos que se requieren para producir lo necesario


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Ll SOCiOS Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

influencers f| | atencion comodidad redes socialeg ll viajeros

—— [ inversionistddl de clientes || | exelente aeropuertos g § turistas
<= [ millonarios | | marketing vuelos EXpos guias turistice
—=C y ventas increibles J?er]l’lepsresarlos
> relaciones millonarios
> con artistas
> marcas

Recursos Canales
clave

personal aplicaciones
profesional redes sociale
sistemas pagina web
presupuesto aeropuerto

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


influencers
inversionistas
millonarios

atencion de clientes
marketing y ventas
relaciones con marcas

comodidad exelente
vuelos increibles


redes sociales
aeropuertos
expos

viajeros
turistas
guias turisticas
empresarios
jefes
millonarios
artistas

aplicaciones
redes sociales
pagina web
aeropuerto

personal profesional
sistemas
presupuesto


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

: ersonal insuficiente
exelencia P

honrades atrasos en los vuelos
carisma

mala clientela
fuerza

mejorar cada aerolineas americanas
dia turismo maritimo

tratar con temporada baja
exelencia a los

clientes

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


exelencia
honrades
carisma
fuerza

personal insuficiente

atrasos en los vuelos

mala clientela

mejorar cada dia
tratar con exelencia a los clientes

aerolineas americanas
turismo maritimo
temporada baja


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

viaja,conoce y hazte sabio!

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


viaja,conoce y hazte sabio!

MAR AIRLINES
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. salarios . combustible

comida electricidad

. internet ’ consumo de agua

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(¢ 250.000 |

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



salarios

comida

combustible

internet

electricidad

consumo de agua

250.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

e — (12,000 )

Punto d uilibri
tr(:\o::c:rio " — [@ 8.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


12.000

8.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

@ maquinaria
‘ mercaderia

‘ inversiones

@ -ostructuras

Pasivos

@ compras
. Impuestos

@ contratos
‘ obligaciones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


maquinaria

mercaderia

inversiones

estructuras

compras

impuestos

contratos

obligaciones
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Segun la Asoclacion Internacional de Transporte
Aéreo (IATA), en 2020 habia aproximadamente
290 aerolineas comerciales en todo el mundo. Sin
embargo, esta cifra puede variar dependiendo de
como se defina una companla aerea"y si se

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Según la Asociación Internacional de Transporte Aéreo (IATA), en 2020 había aproximadamente 290 aerolíneas comerciales en todo el mundo. Sin embargo, esta cifra puede variar dependiendo de cómo se defina una "compañía aérea" y si se incluyen o no las aerolíneas charter y las de carga.

Otra fuente, la Organización de Aviación Civil Internacional (OACI), informa que en 2019 había alrededor de 5,000 aerolíneas registradas en todo el mundo. Esto incluye aerolíneas comerciales, privadas y militares
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Fortalecimiento de la economia del pais.
Prevencion de sanciones o multas por parte de las
autoridades fiscales.

Evitar litigios y contingencias fiscales que son

cComo se liquida una empresa?

La importancia de la obligacion tributaria radica
enlZ:

Fortalecimiento de la economia del pais.
Prevencion de sanciones o multas por parte de las
autoridades fiscales.

Evitar litigios y contingencias fiscales que son
procesos costosos y prolongados.

garantia del bienestar de la sociedad a través de
los impuestos.



Fortalecimiento de la economía del país.
Prevención de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales.
Evitar litigios y contingencias fiscales que son procesos costosos y prolongados.
Financiamiento de los servicios públicos y garantía del bienestar de la sociedad a través de los impuestos.

La importancia de la obligación tributaria radica en12:
Fortalecimiento de la economía del país.
Prevención de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales.
Evitar litigios y contingencias fiscales que son procesos costosos y prolongados.
Financiamiento de los servicios públicos y garantía del bienestar de la sociedad a través de los impuestos.


Guia para planear Yo Emprendo

emprender es lo que nos ineteresa para
progresar economicamente

porque nos puede crear nuestro propio
negocio en el futuro
para un publico entusiasta a emprender

para obetener dar talleres gratis
conocimiento a nuestra clientela
de aventura y frecuente y

aviacion difundir
informacion

gue nuestros cliente
se lleven conocimiento
para enriquecer a
nuestros clientes e
sabiduria

los operarios en
publicidad y
marketing

personal una vez a la

capacitado para semana siendo
dichas acciones el fin de semana

material fisico y los sabados en

visual para nuestra sede
nuestros talleres aeropuertal



emprender es lo que nos ineteresa para progresar economicamente

porque nos puede crear nuestro propio negocio en el futuro

para un publico entusiasta a emprender

para obetener conocimiento de aventura y aviacion

dar talleres gratis a nuestra clientela frecuente y difundir informacion

que nuestros clientes se lleven conocimiento para enriquecer a nuestros clientes en sabiduria

personal capacitado para dichas acciones material fisico y visual para nuestros talleres

una vez a la semana siendo el fin de semana los sabados en nuestra sede aeropuertal

los operarios en publicidad y marketing
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NOTAS

mi empresa se llama MAR AIRLINES y es

ondo asiexel o]
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mi empresa se llama MAR AIRLINES y es una aerolinea que viaja unicamente a hawaii con clientela de alta clase social siendo asi exelente en todo los que hacemos




