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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

dea d 0 es | 6n inicial d I o

servicio de un producto o servicio que se ofrece para satisfacer
una necesidad o deseo del mercado, con el objetivo de generar
ganancias.

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


La idea de negocio es la concepción inicial de un prodructo o servicio de un producto o servicio que se ofrece para satisfacer una necesidad o deseo del mercado, con el objetivo de generar ganancias. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
ucir pal | | ble. utilizand

ingredientes locales y procesos respetuosos con el medio
ambiente, para contribuir a un futuro mas saludable y equilibrado.

Vision:

. lid el I
artesanales a nivel internacional, exportando nuestros productos
a diferentes paises.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

DARWIN

MONSERRAT CAROLINA SHERELIN
STIVEN NAHOMY EDUARDO



Producir paletas de mango de manera sostenible, utilizando ingredientes locales y procesos respetuosos con el medio ambiente, para contribuir a un futuro más saludable y equilibrado.

Convertirnos en lideres del mercado de paletas de mango artesanales a nivel internacional, exportando nuestros productos a diferentes países.

DARWIN

MONSERRAT

CAROLINA

SHERELIN

EDUARDO

NAHOMY

STIVEN


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Priorizar la contratacién de personal de la comunidad.

Sostenibilidad ambiental:

Utilizando mangos Yy otros ingredientes cultivados de forma
organica para reducir el uso de pesticidas y fertilizantes
guimicos.

Sostenibilidad economica:
o _ o . feien el valor d

tus productos y te permitan generar ganancias a largo
plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Precios justos: Establece precios que reflejen el valor de tus productos y te permitan generar ganancias a largo plazo.

Priorizar la contratación de personal de la comunidad.

Utilizando mangos y otros ingredientes cultivados de forma orgánica para reducir el uso de pesticidas y fertilizantes químicos.


Actividades
clave

Socios
clave

Promocion
ar mis
paletas de
mango por
medio de
redes
sociales.

Carolina
Monserrat
Eduardo
Sherelin
Stiven

Recursos
clave

Tener mangos
frescos,
equipo de
produccion y
un lugar
adecuado
para la
preparacion
de las paletas
de mango.

Estrucutra de costos

Marketing: Gastos en publicidad y
promociones.

Recuerda:

Actividad #4

Propuesta
de valor

Venderl
asaun
precio
justo
para mi
y para
los
posible
S
clientes

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con
el cliente

Tener una
buena
atencion al
cliente, con
un trato
amigable
hacia ellos.

Canales

Redes
sociales
como:

Tik tok,
Instagram,
Facebook.

Segmento
de clientes

Para toda
persona que
desee probar
un sabor
anico y
refrescante.
Al alcance de
todos.

Fuentes de ingresos

Tienda online y tienda fisica, para
ampliar el alcance de mi negocio.

En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Carolina
Monserrat
Eduardo
Sherelin
Stiven

Promocionar mis paletas de mango por medio de redes sociales.

Venderlas a un precio justo para mi y para los posibles clientes.

Tener una buena atención al cliente, con un trato amigable hacia ellos.

Redes sociales como:
Tik tok, Instagram, Facebook.

Tener mangos frescos, equipo de producción y un lugar adecuado para la preparación de las paletas de mango.

Para toda persona que desee probar un sabor único y refrescante. Al alcance de todos.

Marketing: Gastos en publicidad y promociones.

Tienda online y tienda física, para ampliar el alcance de mi negocio.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

El mango es un cultivo
accesible, lo que me permite
mantener precios
competitivos.

Ofrecer sabores Unicos y
artesanales.

Las paletas de mango son
percibidas como una opcion
saludable, alinedndose con la
tendencia hacia alimentos
organicos y bajos en calorias

La introduccion de
combinaciones unicas
que diferencien mi
producto en el mercado.
La posibilidad de expandir
la oferta a otros productos
derivados del mango,
como mermeladas o
bebidas.

Desconfianza hacia un
producto nuevo en el
mercado.

Falta de experiencia en
gestion y operacion del
negocio.

Posibles problemas con la
calidad y disponibilidad del
mango.

Actualmente existen
muchos
emprendimientos de
este tipo, y por eso hay
mucha competencia en
el ambito.

Si el clima cambia
drasticamente, pueden
afectar a las cosechas
de mango locales.

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


El mango es un cultivo accesible, lo que me permite mantener precios competitivos.
Ofrecer sabores únicos y artesanales.
Las paletas de mango son percibidas como una opción saludable, alineándose con la tendencia hacia alimentos orgánicos y bajos en calorías

Desconfianza hacia un producto nuevo en el mercado.
Falta de experiencia en gestión y operación del negocio.
Posibles problemas con la calidad y disponibilidad del mango.

La introducción de combinaciones únicas que diferencien mi producto en el mercado.
La posibilidad de expandir la oferta a otros productos derivados del mango, como mermeladas o bebidas.

Actualmente existen muchos emprendimientos de este tipo, y por eso hay mucha competencia en el ámbito.
Si el clima cambia drásticamente, pueden afectar a las cosechas de mango locales.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ _=» "“Paletas de mango: Dulzura que refresca’

Colores

. . . Verde Negro
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


´´Paletas de mango: Dulzura que refresca´´

Verde

Negro
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Servicios = 10.000

Salarios = 10.000

Seguros = 5.000

Mis costos variables

‘ Inventario = 5.000

Marketing = 4.000

’ Materiales = 8.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

£1.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Servicios = 10.000

Salarios = 10.000

Inventario = 5.000

Marketing = 4.000 

Materiales = 8.000

Seguros = 5.000

1.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en 5 -0.9375
[

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [ -937.5 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


-0.9375

-937.5


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Materia prima

‘ Equipo y maquinaria
‘ Punto de venta

Marca y propiedad intelectual

Cuentas por cobrar

Pasivos

Cuentas por pagar a proveedores

Impuestos

Costos acumulados

Prestamos bancarios

Deudas a corto plazo

Deudas a largo plazo
Intereses por pagar

Salarios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Materia prima

Equipo y maquinaria

Punto de venta

Marca y propiedad intelectual

Cuentas por cobrar

Cuentas por pagar a proveedores

Impuestos

Costos acumulados 

Prestamos bancarios

Deudas a corto plazo

Deudas a largo plazo

Intereses por pagar

Salarios


ik

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

: ’ bre | dad d
a mano. Esto se debe a que muchos son pequefos
locales que no tienen un registro formal.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



No existe una cifra exacta sobre la cantidad de emprendedores que realizan paletas de mango hechas a mano. Esto se debe a que muchos son pequeños locales que no tienen un registro formal. 
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:

i V

Las-obligaciones-tributarias-son-fundamentales-para
cualquier empresa, ya que garantizan el cumplimiento de
las leyes fiscales y contribuyen al financiamiento de
servicios publicos.
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cComo se liquida una empresa?

|
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La liquidacion de una empresa es un proceso legal que
implica el cierre definitivo de un negocio. Consiste en
pagar todas las deudas, cobrar los créditos pendientes
y repartir el patrimonio restante entre 10s socios.
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Las obligaciones tributarias son fundamentales para cualquier empresa, ya que garantizan el cumplimiento de las leyes fiscales y contribuyen al financiamiento de servicios públicos.

La liquidación de una empresa es un proceso legal que implica el cierre definitivo de un negocio. Consiste en pagar todas las deudas, cobrar los créditos pendientes y repartir el patrimonio restante entre los socios.


Guia para planear Yo Emprendo

Tener ingresos propios.

Para tener el conocimiento base de como emprender y hacer
negocios.

Para aquellas personas que estan interesadas en emprender.

Para hacer mi propias ventas Vender paletas de mango Tener un emprendimiento
hechas a mano y ganar estable.
dinero.

Paletas.

Mapgos. Finales de diciembre.
Azlcar.

Un congelador.

Darwin Zufiga Pereira.



Tener ingresos propios.

Para tener el conocimiento base de como emprender y hacer negocios.

Para aquellas personas que están interesadas en emprender. 

Para hacer mi propias ventas.

Vender paletas de mango hechas a mano y ganar dinero.

Tener un emprendimiento estable.

Paletas.
Mangos.
Azúcar.
Un congelador.


Finales de diciembre.

Darwin Zuñiga Pereira.
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NOTAS

Al realizar este curso he aprendido las bases de como iniciar

con un pequeio emprendimiento para en un futuro ser un

utllldad sino que tamblen €S uha nueva experiencia que se
suma a la lista de mis conocimientos para toda mi vida. Estoy
agradecido con todos los tutores de Yo Emprendo por haber
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 Al realizar este curso he aprendido las bases de como iniciar con un pequeño emprendimiento para en un futuro ser un buen jefe emprendedor si deseo aventurarme en este campo. No solo en el ámbito laboral me fue de mucha utilidad, sino que, también es una nueva experiencia que se suma a la lista de mis conocimientos para toda mi vida. Estoy agradecido con todos los tutores de Yo Emprendo por haber enseñado de manera clara todas esas lecciones.




