44 Junior

4 Achievement
444 Costa Rica

Miembro de JA Worldwide

Years of
Empowering
Lives

A\

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL
MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024




Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de mi negocio es con un producto ya existente, con la particularidad, que van a estar elaborados y
disefiados por mi. El mismo va a estar creado para generar beneficios econdmicos para mi y un beneficio
real para el cliente.

El nombre sera "MIL LAZOS", lazos elaborados artesanalmente, en su mayoria con materiales reciclados.
Dadoaque soy estudiante.-adolescente; cuento con-el-apoyo de mis-padresenun100%en la parte
financiera, aunado a eso mis compafieras de clases, amigas e incluso amigos de mi edad por sondeo a base
de preguntas me apoyaran en ta compra de mi producto.

Ademas cuento con el manejo de diversas redes sociales y mi hermana mayor en la parte publicitaria.

Se iniciara el negocio con un inventario de 24 modelos diferentes de lazos, a partir de alli, las clientas me
pueden-dar-sus-aportes-de-colores-o-modelos-que-deseen-en-sus-lazos;(personalizados)
Los lazos van a ser elaborados en casa y..con la ayuda de mi madre

El equipo de trabajo se compone, con mis padres y hermana mayor.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


34982
Texto tecleado
La idea de mi negocio es con un producto ya existente, con la particularidad,  que van a estar elaborados y 
diseñados por mi. El mismo va a estar creado para generar beneficios económicos para mi y un beneficio 
real para el cliente.

El nombre sera "MIL LAZOS",  lazos elaborados artesanalmente, en su mayoría con materiales reciclados.
Dado a que soy estudiante. adolescente, cuento con el apoyo de mis padres en un 100% en la parte 
financiera, aunado a eso mis compañeras de clases, amigas e incluso amigos de mi edad por sondeo a base 
de preguntas me apoyaran en la compra de mi producto.
Ademas cuento con el manejo de diversas redes sociales y mi hermana mayor en la parte publicitaria.



34982
Texto tecleado
 

34982
Texto tecleado
Se iniciara el negocio con un inventario de 24 modelos diferentes de lazos, a partir de allí, las clientas me 
pueden dar sus aportes de colores o modelos que deseen en sus lazos, (personalizados)
Los lazos van a ser elaborados en casa  ..

34982
Texto tecleado
 y con la ayuda de mi madre 

34982
Texto tecleado
El equipo de trabajo se compone,  con mis padres y hermana mayor.


Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Crecer con mi emprendimiento liderizando en el disefio de lazos para el cabello, proporcionando siempre la
ati :__l__ ':-: N MmMe e e i e.la-m ]

V @ L r 4 ®

ISION.

llegar a tener un emprendimiento lider en ventas y disefios de lazos para el cabello de las damas y nifias
conforme a las tendencias del mercado.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

DIRECTIVA

MARKETING

OPERACIONES FINANZAS

ATENCION AL ELIENTE
REDES SOCIABES
CONTENIDO ONLINE

ADMINISTRAC
VENTAS

PRODUCCION



34982
Texto tecleado
Crecer con mi emprendimiento liderizando en el diseño de lazos para el cabello, proporcionando siempre la satisfacción al cliente, conforme a las tendencias de la moda

34982
Texto tecleado
llegar a tener un emprendimiento lider en ventas y diseños de lazos para el cabello de las damas y niñas conforme a las tendencias del mercado.

34982
Texto tecleado
DIRECTIVA

34982
Texto tecleado
OPERACIONES

34982
Texto tecleado
FINANZAS

34982
Texto tecleado
MARKETING

34982
Texto tecleado
PRODUCCION

34982
Texto tecleado
ADMINISTRACIÓN 
VENTAS

34982
Texto tecleado
ATENCION AL CLIENTE
REDES SOCIALES
CONTENIDO ONLINE




Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El producto que se va a comercializar, va a tener un costo accesible , ya que los principales usuarios van a

cariovaenac-adoleccentec
SCIjOvencs atoicsCeritecs:

Asi mismo el material usado sera de reciclaje, pero contara con las debidas medidas e Higiene necesarias

Sostenibilidad ambiental:

Pensando en el medio ambiente, los materiales usados tendran una segunda vida util.

Sostenibilidad economica:

Se mantendra un precio accesible, tomando en cuenta la diversidad de clientela a la cual va dirigida el
emprendimiento.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



34982
Texto tecleado
El producto que se va a comercializar, va a tener un costo accesible 


34982
Texto tecleado
, ya que los principales usuarios van a 

34982
Texto tecleado
ser jovenes adolescentes.
Así mismo  el material usado sera de reciclaje, pero contara con las debidas medidas e Higiene necesarias para su elaboración (recortes de telas de talleres de costuras), en su mayoría donados. 


34982
Texto tecleado
Pensando en el medio ambiente, los materiales usados tendran una segunda vida útil.


34982
Texto tecleado
Se mantendra un precio accesible, tomando en cuenta la diversidad de clientela a la cual va dirigida el emprendimiento.


== Actividad #4

—— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades || Propuesta Relacién con l Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Personas que C icacid

. omunicacion
; marketin Producto 100% Jovenes
impulsaran el g ° constante.

emprendimiento finanzas artesanal. Informacion Adolescentes
para obtener un produccion Ajustado a las tualizad Nifias
proyecto exitoso comunicacion necesidades o actualizada y
' - oneline adultas
requerimiento del
cliente.

Recursos Canales
clave

medios
finanzas 100% tegnologicos

Disponibilidad
Personal Telefonos
Moviliario
Materia Prima instagram
clientes

facebock

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

500 colones Efectivo

1000 colones
1500 colones

Sinpe Colones

Datafono
Transferencias

—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


34982
Texto tecleado
Personas que 
impulsaran el 
emprendimiento
para obtener un 
proyecto exitoso.

34982
Texto tecleado
marketing
finanzas
producción
comunicación

34982
Texto tecleado
finanzas 100%
Disponibilidad
Personal
Moviliario
Materia Prima

34982
Texto tecleado
clientes

34982
Texto tecleado
Producto 100%

34982
Texto tecleado



34982
Texto tecleado
artesanal.
Ajustado a las 
necesidades o 
requerimiento del
cliente.

34982
Texto tecleado
A

34982
Texto tecleado
Comunicación 
constante.

34982
Texto tecleado
Información 
actualizada y 
oneline

34982
Texto tecleado
500 colones
1000 colones 
1500 colones

34982
Texto tecleado
Colones

34982
Texto tecleado
medios 
tegnologicos 

34982
Texto tecleado
Telefonos


34982
Texto tecleado
instagram

facebock

34982
Texto tecleado
Sinpe

34982
Texto tecleado
Transferencias

34982
Texto tecleado
Efectivo

34982
Texto tecleado
Datafono

34982
Texto tecleado
Jovenes
Adolescentes

34982
Texto tecleado

Niñas

34982
Texto tecleado

Niñas
adultas


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’33

# Recursos Financieros
# Apoyo Familiar
# Responsabilidad

# Liderazgo

Observa las Tendencias

Participas en eventos de la industria
Activa tu creatividad

Marketing Digital

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion

Condiciones del mercado
Factores Econémicos
Factores sociales

Regulaciones Gubernamentales

Un cambio tecnoldgico inesperado
Alto nivel de competencia
Cambios en prioridades del cliente

Fracaso en un nuevo lanzamiento

Amenazas j

- diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

“Qué me


34982
Texto tecleado
# Recursos Financieros

34982
Texto tecleado
R

34982
Texto tecleado

#Apoyo

34982
Texto tecleado
# Apoyo Familiar



34982
Texto tecleado




34982
Texto tecleado
# Responsabilidad

# Liderazgo



34982
Texto tecleado
Condiciones del mercado

Factores Económicos

Factores sociales

Regulaciones Gubernamentales

34982
Texto tecleado
Observa las Tendencias

Participas en eventos de la industria

Activa tu creatividad

Marketing Digital

34982
Texto tecleado
Un cambio tecnológico inesperado

Alto nivel de competencia

Cambios en prioridades del cliente

Fracaso en un nuevo lanzamiento

 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disehe su marca empresarial.

El logo de mi ! _
primer N—N MZ[[CZZOS
emprendimiento ' Creaciones

{ Haz que cada lazo cuente! Dale estilo a tu cabello.

Slogan ~__ »

Colores Negro ?Liggg Fuscia
. . . Elegancia . Creatividad
principales de mi Voreatiad \éif::é'i'édad Energia
) Juventud
marca ~ o | e Claridad Diversion
. Feminidad
empresarial
-. -. - |

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


34982
Texto tecleado
" Haz que cada lazo cuente!

34982
Texto tecleado
¡

34982
Texto tecleado
Dale estilo a tu cabello.

34982
Texto tecleado
Negro 
Elegancia

34982
Texto tecleado



34982
Texto tecleado
Versatilidad
Fuerza

34982
Texto tecleado
Blanco
pureza
versatilidad
Espacio 
 Claridad

34982
Texto tecleado
Fuscia
Creatividad 
Energía
Juventud
Diversión
Feminidad


Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

alquiler 6000 ‘ Materia Prima 208

Publicidad 500

Servicios 2800 ‘
Sueldos 20000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

-

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



34982
Texto tecleado
alquiler 

34982
Texto tecleado
Publicidad

34982
Texto tecleado
Servicios

34982
Texto tecleado
Materia Prima

34982
Texto tecleado
6000

34982
Texto tecleado
500

34982
Texto tecleado
2800

34982
Texto tecleado
 

34982
Texto tecleado
 208

34982
Texto tecleado
Sueldos 20000

34982
Texto tecleado
1000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 36,99 )

Punto de equilibrio

mohnetario > L 36.994,95 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


34982
Texto tecleado
36,99

34982
Texto tecleado
  36.994,95
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

CAJA

BANCO
CUENTAS POR COBRAR

BIENES DE CAMBIO

EQUIPOS DE OFICINA

Pasivos

ALQUILER

PUBLICIDAD
PROVEEDORES

SUELDOS A PAGAR

SERVICIOS

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


34982
Texto tecleado
CAJA

34982
Texto tecleado
BANCO

34982
Texto tecleado
CUENTAS POR COBRAR




34982
Texto tecleado
BIENES DE CAMBIO




34982
Texto tecleado
EQUIPOS DE OFICINA

34982
Texto tecleado
ALQUILER

34982
Texto tecleado
PUBLICIDAD

34982
Texto tecleado
PROVEEDORES

34982
Texto tecleado
SUELDOS A PAGAR

34982
Texto tecleado
SERVICIOS
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

mercado de accesorios para el cabello. Con la llegada de las redes sociales y los medios
digitales; ha habido una mayor difusion delastendencias de la moday l1os productos de
accesorios para el cabello mas recientes. El creciente nUmero de interacciones con celebridades
a través de asociaciones 'y marcas pagadas, y el creciente numero de personas influyentes en las
redes sociales, han cambiado la percepcion publica de los accesorios para el cabello a través de
tutoriales, videos de cambios de imagen y otras formas de medios digitales. La expansion de la
industria del comercio electrénico también tendra un impacto significativo en el crecimiento del
mercado de accesorios para el cabello.

El mercado mundial de accesorios para el cabello se divide en cuatro segmentos notables segun
el producto, el material, el canal de distribucion y el usuario final. El crecimiento entre estos
segmentos lo ayudara a analizar los segmentos de escaso crecimiento en las industrias y
brindara a los usuarios una valiosa descripcion general del mercado e informacion sobre el
mercado para ayudarlos a tomar decisiones estratégicas para identificar las aplicaciones
principales del mercado.

América del Norte domina el mercado mundial de accesorios para el cabello debido al mayor
poder adquisitivo y la demanda de diversos productos de accesorios para el cabello. Ademas, la
creciente popularidad de las celebraciones de Halloween esta aumentando la preferencia de los
clientes por accesorios para el cabello, que se espera que impulsen el

crecimiento-del-mercado.

Se espera que el mercado de accesorios para el cabello de Asia y el Pacifico se expanda
significativamente debido a la mayor necesidad de los consumidores de accesorios para el
cabello para complementar sus atuendos debido al desarrollo de las tendencias de la moda y los
cambios-en-las-declaraciones-de-estilo.-Ademas, se-espera-que-los-principales-actores-clave
impulsen el crecimiento del mercado en los préximos afos.

En Heredia, ventas de lazos para el cabello en redes sociales como instagram
se visualizan menos de 100 publicaciones de lazos, de las cuales muy pocas se
mantienen activas y con constantes publicaciones. §
En facebook se pudo observar 20 emprendimientos con lazos en diversas zonas y

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



34982
Nota adhesiva

34982
Texto tecleado
La creciente conciencia de las últimas tendencias en accesorios para el cabello impulsa el 
mercado de accesorios para el cabello. Con la llegada de las redes sociales y los medios 
digitales, ha habido una mayor difusión de las tendencias de la moda y los productos de 
accesorios para el cabello más recientes. El creciente número de interacciones con celebridades 
a través de asociaciones y marcas pagadas, y el creciente número de personas influyentes en las
 redes sociales, han cambiado la percepción pública de los accesorios para el cabello a través de
 tutoriales, videos de cambios de imagen y otras formas de medios digitales. La expansión de la 
industria del comercio electrónico también tendrá un impacto significativo en el crecimiento del 
mercado de accesorios para el cabello.
El mercado mundial de accesorios para el cabello se divide en cuatro segmentos notables según 
el producto, el material, el canal de distribución y el usuario final. El crecimiento entre estos 
segmentos lo ayudará a analizar los segmentos de escaso crecimiento en las industrias y 
brindará a los usuarios una valiosa descripción general del mercado e información sobre el 
mercado para ayudarlos a tomar decisiones estratégicas para identificar las aplicaciones 
principales del mercado.
América del Norte domina el mercado mundial de accesorios para el cabello debido al mayor 
poder adquisitivo y la demanda de diversos productos de accesorios para el cabello. Además, la 
creciente popularidad de las celebraciones de Halloween está aumentando la preferencia de los 
clientes por accesorios para el cabello, que se espera que impulsen el 
crecimiento del mercado.
Se espera que el mercado de accesorios para el cabello de Asia y el Pacífico se expanda 
significativamente debido a la mayor necesidad de los consumidores de accesorios para el 
cabello para complementar sus atuendos debido al desarrollo de las tendencias de la moda y los 
cambios en las declaraciones de estilo. Además, se espera que los principales actores clave 
impulsen el crecimiento del mercado en los próximos años.

34982
Texto tecleado
En Heredia, ventas de lazos para el cabello en redes sociales como instagram 
 se visualizan menos de 100 publicaciones de lazos, de las cuales muy pocas se 
mantienen activas y con constantes publicaciones.
En facebook se pudo observar 20 emprendimientos con lazos en diversas zonas y
 en algunas de ellas solo dictan capacitación. 

34982
Texto tecleado
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es de suma importancia para satisfacer las necesidades comunes de todos los ciudadanos.

y el adecuado funcionamiento de cualquier sistema fiscal.

cComo se liquida una empresa?

por la extincion de tu negocio o empresa. A través de esta operacion la compafiia saldara
todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrara los créditos pendientes frente a sus
deudore DO imo, repartira el patrimonio que aun quede en la empresa entre los



34982
Texto tecleado
Es de suma importancia 

34982
Texto tecleado
para satisfacer las necesidades comunes de todos los ciudadanos.

34982
Texto tecleado
   

34982
Texto tecleado
y el adecuado funcionamiento de cualquier sistema fiscal.

34982
Texto tecleado
por la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañia saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartira el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios. 
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Guia para planear Yo Emprendo

Iniciar un emprendimiento que genere recursos econdmicos a la
o las personas que lo organicen, asi como un servicio que
satisfaga al cliente.En mi caso un emprendimiento de Lazos para
el cabello.

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Es de suma importancia para manejar de mejor forma las finanzas
y el uso de las mismas, asi como incrementarlas.

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Mujeres, nifias y adolescentes.

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢ Qué queremos lograr?

(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
ahorrar para mis Crear crear un producto
estudios Disefiar a.tractlvo para nuestras
Universitarios Distribuir clientas y lograr
organizar mantenernos en el
innovar mercado
expandir

. Quién lo hace?
(Responsables)

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

finanzas Gabriela Garcia Leon

RERERE

|

Vv

)

proveedores confiables
Insumos de calidad
eficiencia

estrategias de ventas
disponibilidad
responsabilidad

a corto plazo

ya que iniciaremos con
el emprendimiento en
casa.

Yosibel Leon de Garcia
Marwill Garcia Quintero
Nohelia Garcia Leon


34982
Texto tecleado
Iniciar un emprendimiento que genere recursos económicos a la 
o las personas que lo organicen, así como un servicio que satisfaga al cliente.En mi caso un emprendimiento de Lazos para el cabello. 

34982
Texto tecleado
Es de suma importancia para manejar de mejor forma las finanzas y el uso de las mismas, así como incrementarlas.

34982
Texto tecleado
Mujeres, niñas y adolescentes.

34982
Texto tecleado
ahorrar para mis 
estudios 
Universitarios

34982
Texto tecleado
Crear
Diseñar

34982
Texto tecleado



34982
Texto tecleado
Distribuir
organizar
innovar
expandir

34982
Texto tecleado
crear un producto
 atractivo para nuestras
clientas y lograr
 mantenernos en el
mercado  

34982
Texto tecleado
finanzas
proveedores confiables
Insumos de calidad
eficiencia
estrategias de ventas

34982
Texto tecleado
disponibilidad
responsabilidad

34982
Texto tecleado
a corto plazo
ya que iniciaremos con 
el emprendimiento en
casa.

34982
Texto tecleado
Gabriela Garcia Leon
Yosibel Leon de Garcia
Marwill Garcia Quintero
Nohelia Garcia Leon
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NOTAS

Agradecer por brindarme la oportunidad de participar en el programa YO EMPRENDO
y su alianza con el Ministerio de Educacion Publica (MEP), para coplementar parte de

ctori

y beneficiosa.

La secuencia en la transmision de informacion impartida por los oradoresy las sesione

practicas, todas muy nutridas, claras y consisas en relacion al curso impartido.

para obtener el fin deseado

Gracias por el apoyo.

Saludos Cordiales,

Gabriela Garcia Leoén
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34982
Texto tecleado
Agradecer por brindarme la oportunidad de participar en el programa YO EMPRENDO
y su alianza con el Ministerio de Educación Pública (MEP), para coplementar parte de

mi educación, en este caso el trabajo Comunitario. La experiencia ha sido satifactoria

y beneficiosa.

La secuencia en la transmisión de información impartida por los oradoresy las sesiones

prácticas, todas muy nutridas, claras y consisas en relación al curso impartido.

Espero finalizar satisfactoriamente y llevar a cabo dicho proyecto, para obtener el fin deseado

aparte de un crecimiento personal y profesional.



Gracias por el apoyo.

34982
Texto tecleado
Saludos Cordiales,


Gabriela Garcia León
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.






Actividad #1

Defina la idea de negocio.






Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.





Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible






== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.





Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

(][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.





Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

X

Recuerde que los costos
variables son unitarios.





Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ J
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.





Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?






Guia para planear Yo Emprendo
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