Actividad #1
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== Defina la idea de negocio.
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- Recuerda: La idea
~ puede tratarse sobre
in producto o servicio.
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= | Actividad #2

isié imiento.
e Determine la misién y vision de su emprend
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= Establezca su estructura organizacional. En cada
= recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
—> necesario para su tipo de negocio.
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Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con

los

tres pilares de desarrollo sostenible empresarial

(social, ambiental y econémico).
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Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4 | =

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Propuesta Relacion con § Segmento
de valor el cliente de clientes-
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Recuerda: En |a presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:
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Recuerda: En la presentacion “Qué me

- diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

icoR arial
Elabore un logo, slogan y disefie su marca empres .

El logo de mi
primer
emprendimiento
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Colores
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Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.



Actividad #7

EstaPlezca SUs costos fijos, costos variables y con ello el
pPrecio de sy Producto o servicio. Debe colocar el valor
Monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijjos Mis costos variables
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:




Actividad #8

ilibri dimiento.
Determine el punto de equilibrio de su empren

e a8
Te recordamos la férmula del punto de equilibrio
unidades y monetario (colones):

Costos fijos totales

Punto de equilibrio en __
fiades (Precio de venta - costo
variable total)
Punto de equilibrio L Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el cilculo:
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Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a

- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.




_— Actj VOs PGSiVO
S

= ‘

= Vehcu {es ‘

= -

= ' Covenedoes ' Ceenbss

= ‘ . “ € ‘/ f/oaalt/‘
(fC] \iDO de O.f(c."(\b ‘ }/%(QVCS}‘OS yﬁe\?nr

— ’ l"’t’/ﬂM?c\m\E\ . S52lamey > /033’:;#

= . Micenlsiva SUM i SNer ‘ Secowc:\ ¥ 923\,‘?
— ‘ s ! -

— Sslema de 3{5*\‘Cm ‘ Nnendemicntes
= ‘ ,Hflrc‘/a N?TS\'\YAQ\% ‘ CLen R Ferviui o wa‘\“dcfs'ﬁfk@i
S o

=_> ‘ NI iy ede. Oy i . dewdes aonm ‘F\rckree LUISN

. Q/T}V\’}}S 7 C’Ob{g( . /‘\(y\rx(fs\r‘C)S C);Ce_,r\’d\C)

Eilemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

e cuentas por cobrar, vehiculos Y patentes.

R RN

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto Y largo plazo,
salarios, inventario Y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o serv

icios existen en el
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La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la efi iciencia, da al
consumidor mas donde

elegiry contribuye a
bajar los precios \%
mejorar la calidad.
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cComo se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprend

¢Cual es el tema que nos

_interesa? o
(Problema y descripcion)

éPor qué es importante
este tema?
(Justificacién)

¢éPara quiénes lo vamos

a hacer?
(Publico meta)

éPara qué es Ia actividad?
(Objetivo)
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 ¢Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
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éQué queremos lograr?

¢Qué vamos a hacer?
(Metas y Resultados)

(Actividades)
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¢Quién lo hace?

¢Cuando lo vamos a
(Responsables)

hacer?
(Cronograma)
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