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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a Ila
siguiente:

Y 1.En la barra de herramientas debes
3, seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opcidon que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
a, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
» click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

EcoVista, es una plataforma innovadora que funciona como turismo sostenible con

inteligencia artificial, disefiada para ofrecer experiencias Unicas mientras cuidamos

el medio ambiente. Nos enfocamos en conectar a los viajeros con destinos que

promueven la sostenibilidad, ayudando a minimizar el impacto ecologico.

Lo que nos distingue es el uso de inteligencia artificial, que personaliza las

recomendaciones de viaje segun las preferencias del usuario y el impacto

ambiental, permitiendo disfrutar de la belleza natural de nuestro planeta mientras

contribuyes a su preservacion.

EcoVista no solo es un servicio, es un movimiento hacia un turismo consciente y

responsable, donde cada viaje es una oportunidad para marcar una diferencia

positiva.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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— Actividad #2
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= Determine la mision y vision de su emprendimiento.
—_—>

. cicon®

—_—— Mision:

e "Promover un turismo responsable y consciente, conectando a los viajeros con
s

 — S destinos sostenibles y experiencias auténticas, mientras se apoyan a las comuni-

| ———

> dades locales preservando el medio ambiente. Através de nuestra plaforma empo
—_—

—_——n deramos a los turistas para reducir su huella ecoldgica, con ayuda de la tecnologia".
| ——— * o -

ety Vision:

—_— = “Ser la plataforma lider mundial en turismo sostenible, revolucionando la forma en
>

—_— = que las personas viajan y generando un impacto positivo en el medio ambiente y
>

— = las comunidades locales. Aspiramos a crear una cultura global donde el turismo el
D

— = turismo y la sostenibilidad vayan de la mano".

== Establezca su estructura organizacional. En cada
=— recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
—_— necesario para su tipo de negocio.

CEO (Chief Executive Officer)
Kener Israel Rayo Urbina

CFO ( Atencién al Cliente

CO0

(Chief Operatin
Officer)
Responsable

de las Operaciones

Equipo de Marketin
D?gitgl &

Campanas publicitarids,
redes sociales y brang

Chief Financial
Officer)
Responsable de
Finanzas

Equipo de Inversiones

Finanzas

Gestion de fondos y p
royecciones de c
recimiento

Equipo responsable
de la asistencia a
usuarios

de la plataforma

Soporte Técnico
Resolucién de
problemas
conlaappyla
web




Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Apoyo a las comunidades locales: Colaborar con empresas turisticas locales, guias y emprendedores en los destinos.

Esto garantiza que el turismo beneficie directamente a la economia local, en lugar de grandes corporaciones. Promocién d

e experiencias culturales auténticas: Ofrecer tours y experiencias que involucren a las comunidades locales, mostrando

sus tradiciones, gastronomia y artesanias. Esto no solo preserva el patrimonio cultural, sino que genera ingresos para

los residentes.

Sostenibilidad ambiental:

Promocion de destinos sostenibles: Destacar destinos turisticos que cumplan con criterios estrictos de sostenibilidad ambiental,

como la proteccion de la biodiversidad, el uso de energias renovables, y practicas de conservacion. Trabajar solo con

hoteles, resorts y operadores turisticos que implementen practicas ecolégicas, como el manejo adecuado de desechos,

reduccion de plasticos, uso eficiente de energia y agua, y compromiso con la proteccion de areas naturales. Incluir

materiales educativos dentro de la plataforma que ensenen a los viajeros a reducir su impacto ambiental, como la reduccion

de residuos, el uso responsable de recursos, y consejos para respetar la faunay flora local.

Sostenibilidad econémica:

Modelo de negocio basado en comisiones y alianzas estratégicas: Cobrar comisiones a las empresas y proveedores

turisticos por las reservas realizadas a través de la plataforma, ademas de crear alianzas estratégicas con marcas

relacionadas con el turismo sostenible. Diferenciacion por valor agregado: EcoVista debe posicionarse como una

viajeros conscientes dispuestos a pagar mas por una experiencia ética y responsable.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




— Actividad #4

—— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relacion con l Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores Alianzas: Sostenibilidad: Confianza: Viajeros/ Turistds
de servicios Colaborar Ofrecer experi- Generar y No turistas:
turisticos con provee- encias turisticas confianza Viajeros intere-
sostenibles. doresy sostenibles y mediante sados en turisnip
gestionar la ecologicas. exp eriencias responsable y
plataforma. personalizadasll § eco légico.
y sostenibles.

Recursos
clave

Tecnologia e
Inteligencia
artificial

Plataforma:
Plataforma
web y app
movil  para
reservas.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Desarrollo tecnologico y marketing. Comisiones por reservas realizadas en la
plataforma.

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de

g - negocio” puedes encontrar la informacién
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades ’av

Propuesta diferenciada:
Enfoque en turismo sostenible,
un nicho en crecimiento.
Conciencia ambiental:
Aprovecha la tendencia
creciente hacia el turismo
responsable.

Innovacién tecnoldgica:
Plataforma digital que facilita la
accesibilidad y reserva de
experiencias ecoldgicas.

Costos iniciales elevados:
Desarrollo tecnoldgico y
alianzas requieren inversion.
Dependencia de proveedores
locales: La calidad de la
experiencia depende de tercera
Falta de posicionamiento:
Necesidad de construir r
eputacion en un mercado
competitivo.

Mercado en expansion: Competencia en aumento:
Crecimiento del turismo Grandes plataformas de
sostenible a nivel global. turismo podrian integrar el
Colaboraciones estratégicas: enfoque sostenible.
Alianzas con marcas, hoteles y Fluctuaciones del mercado:
operadores turisticos ecoldgicos Cambios en el comportamiento
Subvenciones y fondos: de los viajeros debido a _
Posibles apoyos financieros p situaciones globales (pandemias
ara proyectos de sostenibilidad. crisis econdmicas).
Factores externos: Desastres
naturales o inestabilidad politica
en destinos clave.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacién
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore'un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi

primer
emprendimiento
P il S @
‘ \' 7~
\ /
Pl - “Explora. Conserva. Transforma.”
7
7 Pros: Este eslogan es conciso y dinamico,
Slogan refuerza la accion de explorar el mundo
mientras conservas y transformas el entorno.
Tiene ritmo y es facil de memorizar.
Colores Beige o Marrén| |Verde: Reprel Azul: Simboliza
e o a s Claro: Repre senta naturaleza,| el aguay el
pl’lnClpa|eS de mi senta la tierra, | |crecimientoy cielo, conectado
marca la conexién con |sostenibilidad. | (conlacalmay
: lo organicoy lo| |[Es unos delos | |la confianza.
empresa rial na tural. (l:olores principa
es.

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Desarrollo de la plataforma: ¢1,500,000 . Comisiones a proveedores: ¢20,000 por reserva

Salarios del equipo: 43,000,000 Publicidad adicional: ¢50,000 por campana

Alquiler de oficing: 800,000 . Costos por transacciones: ¢10,000 por reserva

Licencias de Software: (250,000 . .
Gastos en viajes: ¢150,000 por viaje

Marketing y publicidad: ¢1,000,000 . Impresién de materiales promocionales: ¢25,000

Gastos administrativos: ¢500,000 Sopotte téenico extra: 30,000

Servicios publicos: ¢200,000
civicios publicos: ¢ . Incentivos o bonificaciones: ¢40,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 200,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—>

Punto de equilibrio

monerario - — (L 38,800,000. )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
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pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

MisMos.

Activos

. Plataforma digital (software).

. Equipo de oficina

. Vehiculos de transporte
Inventario de material promocional

. Cuentas por cobrar.

Licencias.

Equipos audiovisuales.

Software

Mobiliario.

Terrenos.

Pasivos

Préstamos bancarios.

Sueldos pendientes.

Cuentas por pagar.

Impuestos.

Servicios publicos.

Deudas a largo plazo.

Arrendamiento.
Seguro de vehiculos.

Prove edo res.

Mantenimiento.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

EcoVista es un emprendimiento Unico e innovador en el mercado del turismo

sostenible y en la parte tecnoldgica brindando informacién detallada de los

destinos vicitados por el usuario y lo mas importante posicionadose plataforma

lider en responsabilidad ambiental. Apesar de haber realizado una investacion

estricta, no he encontrado un emprendimiento igual a la plataforma EcoVista.

Aunque existen otras iniciativas de ecoturismo o proyectos enfocados en la

sostenibilidad, EcoVista se diferencia por su propuesta innovadora. La integracién

de la inteligencia artificial permitira a los usuarios personalizar sus experiencias

de viaje de manera mas eficiente y acorde a sus intereses, ademas de optimizar

las operaciones dentro de la plataforma.

Esto no solo ayuda a ofrecer un servicio mas agil y centrado en el cliente, sino

que también contribuye a minimizar el impacto ambiental al optimizar recursos y

reducir el uso innecesario de materiales o servicios no esenciales.

EcoVista va mas alla del turismo tradicional, ya que pretende educar a sus usuarios

durante sus V|ajes Al mlsmo tlempo ayuda a las comunldades locales al promover
, . ‘ -

ambiente.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
° : la eficiencia, da al

consumidor mas donde

elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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== Actividad #11

=—=

== Determine cual es la importancia de cumplir con las
== obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
g? empresa.

= Importancia de las obligaciones tributarias:
:j-: Las obligaciones tributarias son esenciales para el buen funcionamiento de un
:::? | pais, ya que representan la principal fuente de ingresos para el Estado. Estos
g“? | recursos permiten financiar servicios publicos como la educacién, la salud, la
§: infraestructura, la seguridad, y otros programas sociales que benefician a la

gj poblacién en general.

ey ~ Cumplir con las obligaciones tributarias asegura una distribucion mas equitativa de
g:: . los recursos, fomentando el desarrollo y el bienestar social. Ademas, contri- buyen
_E___z a la estabilidad econdmica del pais, ya que los impuestos permiten man- tener el
g_;? equilibrio entre los ingresos y los gastos publicos, evitando déficits que

— podrian afectar la economia.

-—_—:3 .Como se liquida una empresa?

:__: Es el proceso mediante el cual se pone fin a sus actividades comerciales y

;‘? se disuelven sus operaciones. Este procedimiento se lleva a cabo cuando la
j_; empresa ya no puede continuar operando, ya sea por insolvencia, decisidon

:_______; voluntaria de los socios, cumplimiento de su propdsito o cualquier otra causa.
::L El proceso de liquidacion puede variar segun la legislacion de cada pais, pero
::; generalmente incluye los siguientes pasos: Decision de disolucién, Nombramiento
i_j; de un liquidador etc.
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Guia para planear Yo Emprendo

Descripcion: Plataforma de turismo sostenible con IA,
EcoVista.

Justificacion: Promueve el turismo responsable y el
cuidado del medio ambiente.

Publico meta: Turistas interesados en sostenibilidad y
nuevas tecnologias.

Objetivo: Desarrollar una Actividades: Diseno de la Metas y Resultados:
plataforma que combine IA plataforma, promocion y Aumentar el turismo s
y turismo sostenible capacitacion de usuarios. ostenible y concienciar

sobre la sostenibilidad
ambiental.

R teriales: Cronograma: Inicio de
€Cursos y materiales. operaciones en 6 meses,

Servidores, personal con pruebas beta en 3
técnico, marketing y meses

cap acitaci ones

Responsables: Equipo
de desarrollo, marketing
y ventas de EcoVista.
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NOTAS

Objetivo Principal de EcoVista: Crear una plataforma de turismo sostenible

que integre inteligencia artificial, para promover destinos turisticos de manera

responsable y amigable con el medio ambiente.

Costos Fijos y Variables: Se han definido los costos fijos (alquiler de oficina,

salarios, etc.) y variables (materiales promocionales, comisiones de ventas)

para calcular el precio de venta del servicio.

Innovacion en el Mercado: Aunque existen plataformas de turismo, EcoVista

se diferencia por ser pionera en la integracion de IA con un enfoque en sostenibilidad.

Sostenibilidad Ambiental: El compromiso de EcoVista es reducir el impacto

ecologico del turismo, promoviendo practicas sostenibles y apoyando a

comunidades locales.

Punto de Equilibrio: El punto de equilibrio nos indica el nUmero de servicios

necesarios para cubrir los costos y empezar a generar ganancias.

Activos y Pasivos: Los principales activos incluyen equipos tecnoldgicos y

cuentas por cobrar, mientras que los pasivos abarcan salarios e impuestos

pe ndi entes.

Obligaciones Tributarias: Cumplir con las responsabilidades fiscales garantiza

que EcoVista opere legalmente y mantenga su reputacién en el mercado.
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