




Tienda presencial y online de productos ecológicos  y sostenible con productos orgánicos.

productos reutilizables , productos de belleza y limpieza, naturales, artículos de cuidado

 personal con  productos que no afecten el medio ambiente.

Este negocio tiene como fin ayudar a las personas pero de una manera que no afecte al 

medio ambiente, utilizando materiales cero dañinos para salud tanto como para el ambiente,

Este negocio tiene un muy buen potencial , lo que hace que pueda alcanzar el éxito.





La misión de nuestro emprendimiento es brindar soluciones innovadoras y
sostenibles para la gestión de residuos, contribuyendo a un futuro más limpio y
respetuoso con el medio ambiente. Nuestro objetivo es ser líderes en la industria
de la gestión de residuos, ofreciendo servicios de alta calidad y eficiencia, y
fomentando la conciencia y el compromiso de la comunidad con la protección del
medio ambiente.

Nuestra visión es crear un futuro donde la gestión de residuos sea un proceso
eficiente y sostenible, y donde la comunidad se involucre activamente en la
protección del medio ambiente. Queremos ser reconocidos como una empresa
líder en la industria, conocida por nuestra innovación, eficiencia y compromiso
con el medio ambiente.
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Educación y Capacitación: Ofrecer
oportunidades de capacitación y educación
continua para nuestros empleados,
mejorando su habilidad y conocimiento en
áreas como innovación y tecnología.


Uso de Energía Renovable: Utilizar energía
renovable en nuestras operaciones, reduciendo
nuestra huella de carbono y minimizando el
impacto ambiental.


Eficiencia Operativa: Implementar
prácticas de eficiencia operativa,
reduciendo costos y mejorando la
productividad.
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tiendas
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distribuidores

La estructura de costos incluye los
costos de producción, logística, marketing y personal

Las fuentes de ingresos provienen
principalmente de la venta directa
de productos a los consumidores
finales




Los artículos orgánicos
 son percibidos como más 
saludables y de mejor calidad.
La empresa promueve prácticas 
sostenibles y ecológicas, 
lo cual es atractivo para los 
consumidores conscientes 
del medio ambiente.


Los productos orgánicos a menudo 
tienen costos de producción más 
altos, lo que puede llevar a
 precios más elevados para los
 consumidores.
Dificultades para obtener materias 
primas orgánicas de alta calidad
 de manera consistente

Posibilidad de ingresar a mercados
 internacionales o nichos específicos 
que buscan productos orgánicos.
Con el crecimiento continuo del
 comercio electrónico, más personas
 están comprando productos en línea.

Cambios en las preferencias del 
consumidor pueden afectar la 
demanda de productos orgánicos.
Las empresas en línea siempre 
enfrentan el riesgo de ataques 
cibernéticos y la necesidad de 
proteger la información del cliente.
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Alquiler del local: $35.700
al mes

Sueldos del personal administrativo:
$10.000 al mes

Facturas de servicios públicos: $5.000
al mes

Seguros: $2.000 al mes

Pagos de préstamos: $1.000 al
mes

Impuestos: $1.500 al mes

Materias primas: $1.000 por cada 100
unidades producidas

Mano de obra a destajo: $500 por
cada 100 unidades producidas

Suministros de producción: $200 por
cada 100 unidades producidas

Comisiones: $100 por cada 100
unidades vendidas

Costos de entrega: $50 por cada 100
unidades vendidas

Suministros de embalaje: $20 por cada
100 unidades vendidas

Tarifas de tarjetas de crédito: $10
por cada 100 unidades vendidas

15,000




984.25

23,535.




Efectivo y equivalentes de
efectivar un subtítulo
Cuentas por cobrar a
clientes
Inventario de materias primas y
productos terminados
Propiedad, planta y equipo
(maquinaria, equipos, vehículos, etc.)
Activos intangibles (marcas, patentes, software, etc.)
Inversiones a largo
plazo
Depósitos y garantías

Cuentas por pagar a
proveedores
Préstamos y obligaciones financieras
a corto plazo
Impuestos y contribuciones por
pagar
Salarios y beneficios por
pagar a empleados
Anticipos de clientes
Provisiones y reservas
Préstamos y obligaciones financieras
a largo plazo




El número de productos de
labiales en el mercado puede
variar ampliamente según la
región y las tendencias
actuales. Marcas de
cosméticos grandes como
MAC, Maybelline, Revlon, y
muchas otras, suelen ofrecer
una amplia gama de labiales.
Además, hay numerosas
marcas más pequeñas y
especializadas que también
ofrecen productos de labios.



Cumplimiento legal: Es obligatorio por ley contribuir al sostenimiento del Estado mediante

el pago de impuestos.

Estabilidad económica: Contribuir con impuestos ayuda a financiar servicios públicos
esenciales como educación, etc

Transparencia y confianza: Cumplir con las obligaciones fiscales aumenta la transparencia
financiera

Evitar riesgos financieros: No cumplir con las obligaciones tributarias.

Responsabilidad social: Contribuir equitativamente al sistema tributario refleja la
responsabilidad social


La liquidación de una empresa debe
llevarse a cabo siguiendo
estrictamente las normativas legales
y fiscales aplicables, para evitar
problemas futuros y asegurar que
todos los interesados sean tratados
de manera justa y equitativa.




El aprender cono emprender tu
negocio y administrarlo bien.

Por si en algún momento yo quisiera empezar con mi negocio
tenga conocimiento sobre el tema.

Para tener una buena empresa y
tener una buena administración en
nuestra empresa.

Explicar como funciona los negocios
y el manejo de dinero.

poner en práctica todo lo aprendido
anteriormente mente.

tener un buen resultado en nuestra
empresa, saber sobre el tema de
administración e invertir en nuestro
negocio.

Capital, ganas, esfuerzo, tiempo y mucha dedicación.

Cuando tengamos un suficiente
recurso para empezar hacerlo.

Mi persona como encargada de tiene
un buen manejo en mi negocio.




Fué muy interesante aprender cosas
nuevas y que me servirán en un
futuro que yo quiera emprender en
un negocio, ya tener los
conocimientos sobre el tema y tener
una buena administración en mi
futuro negocio.




