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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es crear una empresa de venta de equipos médicos modernos

gue hayan en el pais con el fin de que los centros medicos publicos o privados o otros tengan

A>3

acceso a equipos mas modernos a un buen precio y facilitar el encuetro de dichos equipos

médicos



Mi idea de negocio es crear una empresa de venta de equipos médicos modernos 

e

que hayan en el pais con el fin de que los centros medicos publicos o privados o otros tengan

acceso a equipos mas modernos a un buen precio y facilitar el encuetro de dichos equipos 

médicos 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Facilitar a los centros medicos o privados a conseguir equipos medicos que se les dificulta

encontrar en el pais o que sean del extrajero con mayor facilidad y a precios mas bajos y rentables

Vision:
Ayudar a las centros médicos a salvar vidas con los equipos mas modernos y mas

—sofisticados-para-tamayor-facitidad-derecuperacién-o-de-anétisis-de-un-paciente-en el centro

medico que tenga que necesitar un equipo medico que no este en el pais

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

JUNTA DIRECTIVA

Subgerente Gerente general

Coordinador

. Supervisor .
Secretaria - Auxiliar



Facilitar a los centros medicos o privados a conseguir equipos medicos que se les dificulta

encontrar en el pais o que sean del extrajero con mayor facilidad y a precios mas bajos y rentables  

Ayudar a las centros médicos a salvar vidas con los equipos mas modernos y mas sofisticados para la mayor facilidad de recuperación o de análisis de un paciente en el centro medico que tenga que necesitar un equipo medico que no este en el país

JUNTA DIRECTIVA

Gerente general

Subgerente

Secretaria 

Supervisor

Auxiliar

Coordinador


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mejorar las salud de las personas a través de la tecnologia médica, asi como para facilitar

la recuperacion y mejorar la calidad de vida

Sostenibilidad ambiental:

Disminuyendo el uso de plasticos y disminuir la huella de carbono al medio

ambiente y tambien buscar opciones como el disefio de los empaques para la reutilizacion y el

hiodod . "

Sostenibilidad economica:

adaptando practlcas que no soIo sean rentables sino que tamblen promuevan un |mpacto
’ gae no solo
sean efectlvos sino tamblen sostenlbles Esto mcluye Ia creacion de ropa qwrurglca de uso Unico

—ueayuda-aprevenirinfecciones; foqueasuvez reducecostos-asociadosconcomplicaciones

sanitarias

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Mejorar las salud de las personas a través de la tecnología médica, asi como para facilitar 

la recuperacion y mejorar la calidad de vida

Disminuyendo el uso de plasticos y disminuir la huella de carbono al medio

ambiente  y  tambien buscar  opciones como el diseño de los empaques  para la reutilización y el reciclaje de los empaques y equipos medicos 

adaptando  prácticas que no solo sean rentables, sino que también promuevan un impacto positivo en la sociedad y el medio ambiente, como  en desarrollar productos médicos que no solo sean efectivos, sino también sostenibles. Esto incluye la creación de ropa quirúrgica de uso único que ayuda a prevenir infecciones, lo que a su vez reduce costos asociados con complicaciones sanitarias


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacién con
el cliente

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Segmento

de clientes

Hospitales y clinicjgs :

mvestigar y ofrecer Instituciones que

; Crear una
desarrollar ;haq soluciones

afiliarme
con otras
empresas
claves para
obtener
materiales
claves para
la creacion
de los
equipos
medicos

er marketing y
ventas

promocionandd

el producto y
estableciendo
una relacién
con el cliente

Recursos
clave

Tener una
fuerza laboral
calificada ,tener
un recurso
financiero
adecuado y un
gran equipo de
ventas y
SEervicos

Estrucutra de costos

innovadoras
y de alta
calidad que
satisfan las
necesidades
especificas
de los
proveedores
de atencion
médica. Esto
incluye:
Equipos
meédicos
enormes y
avanzados :
Proporcionar
dispositivos
que integran
tecnologias
como lo es
el Al para
mejorar la
atencion al
paciente y la
eficienciaoper
ativa

Fuentes de ingresos

serian los costos de maquinaria ,costos de las
investigaciones , el costo del personal y el del
marketing entre otros costos

buena
experiencia
al cliante y
con los
precios

Canales

directas
publicidad o
crear un sitio
web de lo que
la empresa
hace ,tambié
asociarse co
otrso
proveedores

requieren equipos
para diagnostico y
tratamiento.
Médicos
independientes :
Profesionales que
necesitan equipos
especificos para siié
practicas.
Pacientes : Usuari@@
finales que puede
adquirir equipos pd
uso personal, com
dispositivos de
monitorizacion.
Distribuidores :
Empresas que ve
equipos médicos g
otros clientes.
Investigadores y
laboratorios :
Entidades que
requieren equipos
para estudios y
pruebasclinicas.

la venta del producto a otras

empresas o0 a centros

médicos ,también con el servicio de
mantenimiento y tambien el
consultoria y la capacitacion

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Crear una buena experiencia al cliante y con los precios 

afiliarme con otras empresas claves para obtener materiales claves para la creacion de los equipos medicos 

 Hospitales y clínicas : Instituciones que requieren equipos para diagnóstico y tratamiento.
Médicos independientes : Profesionales que necesitan equipos específicos para sus prácticas.
Pacientes : Usuarios finales que pueden adquirir equipos para uso personal, como dispositivos de monitorización.
Distribuidores : Empresas que venden equipos médicos a otros clientes.
Investigadores y laboratorios : Entidades que requieren equipos para estudios y pruebas clínicas.

Tener una fuerza laboral calificada ,tener un recurso financiero adecuado y un gran equipo de ventas y servicos

investigar y desarrollar ,hacer marketing y ventas promocionando el producto y estableciendo una relación con el cliente 

ofrecer soluciones innovadoras y de alta calidad que satisfan las necesidades específicas de los proveedores de atención médica. Esto incluye:
Equipos médicos enormes y avanzados : Proporcionar dispositivos que integran tecnologías como lo es  el AI para mejorar la atención al paciente y la eficiencia operativa

serian ventas directas publicidad o crear un sitio web de lo que la empresa hace ,también asociarse con otrso proveedores

serian los costos de maquinaria ,costos de las investigaciones , el costo del personal y el del marketing entre otros costos

la venta del producto a otras empresas o a centros médicos ,también con el servicio de mantenimiento y tambien el consultoría y la capacitación 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

mis canales de
distribucion

, Y los clientes ya
existentes ,tambien la
gran ganacia generada

mi falta de
experiencia sobre el
tema ,la falta de
presupuesto en la
empresa ,en los
temas de capacidad
de produccién

incremento de
ingresos y cambios
en la persepcion del
mercado con las
nueva inovaciones

las otras empresas y los
cambios de conducta de
los clientes o productos
similares en el mercado

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


mis canales de distribucion 
, y los clientes ya existentes ,tambien la gran ganacia generada 

mi falta de experiencia sobre el tema ,la falta de presupuesto en la empresa ,en los temas de capacidad de producción 

incremento de ingresos y cambios en la persepcion del mercado con las nueva inovaciones 

las otras empresas y los cambios de conducta de los clientes o productos similares en el mercado


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

D

MEDICAL EQUIPMENT BONILLA.CR

La mejor empresa en productos medicos con lo mas nuevo del
mercado y con los precios mas accesibles del mundo con una

garantia de por vida en nuetros productos, ven y compra calidad,y

Slogan N no no mala calidad

Colores

principales de mi - b

marca N—N celeste
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


MEDICAL EQUIPMENT BONILLA.CR

La mejor empresa en productos medicos con lo mas nuevo del mercado y con los precios mas accesibles del mundo con una garantia de por vida en nuetros productos, ven y compra calidad,y no no mala calidad  

el azul

el blanco

celeste 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

empleados 180000 . producto 250000
maquinas1000000 mano de obra 300000
publicidad 500000 ’ empaquetado 1500000

permisos 100000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 4,730,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



empleados 180000

maquinas1000000

publicidad 500000

permisos 100000

producto 250000

mano de obra 300000

empaquetado 1500000

4,730,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 0376 J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 1778480 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


0.376

1778480


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

equipos medico
quipos "y deudas

dispositivos cuentas por pagar

mobilario .
impuestos

vehiculos gastos

terrenos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


equipos medicos 

dispositivos

mobilario

vehiculos

terrenos

deudas

cuentas por pagar

impuestos

gastos
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

en mi pais ahi 92 empresas de equipos medicos

solo que el mio tiene equipo medico de lo mas nuevo del mercado a mejores precios

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



en mi pais ahi 92 empresas de equipos medicos

solo que el mio tiene equipo medico de lo mas nuevo del mercado a mejores precios 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Estas estan compuestas por tributos exigibles al importar mercancias. Un instructivo del
Ministerio de Hacienda proporciona detalles sobre el célculo de estasobligaciones

La Ley Reguladora de Exoneraciones establece que la importacion de equipo
médico esta exenta de tributos si se utiliza exclusivamente para
procedimientos médicosnoestéticos.

cComo se liquida una empresa?

Convocatoria de Asamblea : Los accionistas deben acordar la liquidacion en una
reunion.

Inventario : Realizar un inventario de activos y deudas.

Notificacion : Informar a las autoridades pertinentes sobre la decision de liquidar.

Distribucion de Activos : Redistribuir los activos restantes entre los accionistas.

elprocesolegal

a-liguidacidon-ante-el-Registro-Nacional-para-finaliza



Estas están compuestas por tributos exigibles al importar mercancías. Un instructivo del Ministerio de Hacienda proporciona detalles sobre el cálculo de estas obligaciones

La Ley Reguladora de Exoneraciones establece que la importación de equipo médico está exenta de tributos si se utiliza exclusivamente para procedimientos médicos no estéticos.


Convocatoria de Asamblea : Los accionistas deben acordar la liquidación en una reunión.
Inventario : Realizar un inventario de activos y deudas.
Notificación : Informar a las autoridades pertinentes sobre la decisión de liquidar.
Pago de Deudas : Liquidar las obligaciones pendientes con acreedores.
Distribución de Activos : Redistribuir los activos restantes entre los accionistas.
Registro : Presentar la liquidación ante el Registro Nacional para finalizar el proceso legal


Guia para planear Yo Emprendo

el aprendizaje de como ser un emprendedor y sobre finanzas

para emprender a como tener una buena vida financiera

para la sociedad y el bien comun

para educa

nuestras metas y
metas en obtner

la parte buenos
financiera resultados

un buen capital y yo y asociados

tambien terreno para
hacer la empresa y
empleados y maquinaria

a futuro cuando
tengamos un buen
capital para iniciar


para la sociedad y el bien comun

para emprender a como tener una buena vida financiera

el aprendizaje de como ser un emprendedor y sobre finanzas  

para educar

lograr nuestras metas en la parte financiera

cumpliar las metas y obtner buenos resultados 

 un  buen capital y tambien terreno para hacer la empresa y empleados y maquinaria

a futuro cuando tengamos un buen capital para iniciar 

yo y asociados 
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cumpliar el objetivo de obtener una buena vida finaciera y como saber hacerlo




