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Tienda en línea de productos orgánicos y ecológicos.



Tienda en línea que ofrece una variedad de productos orgánicos y ecológicos, incluyendo

 alimentos, productos de higiene personal y productos para el hogar, con el objetivo de 

promover un estilo de vida saludable y sostenible.



Ofrecer productos orgánicos y ecológicos de alta calidad que promuevan un estilo de vida saludable y 

sostenible, reduciendo el impacto ambiental y apoyando a productores locales.

Ser la tienda en línea líder en productos orgánicos y ecológicos en el mercado nacional, reconocida

 por su compromiso con la sostenibilidad, la salud y el bienestar de nuestros clientes y la comunidad.
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   - Apoyo a productores locales y pequeñas empresas.

   - Promoción de la salud y el bienestar de los clientes.

   - Educación sobre prácticas sostenibles a través de contenidos y eventos.



   - Venta de productos ecológicos que minimicen el impacto ambiental.

   - Uso de empaques reciclables y biodegradables.

   - Reducción de la huella de carbono mediante operaciones eficientes.



   - Creación de empleos en la comunidad.

   - Fomento de la economía local al trabajar con productores y proveedores locales.

   - Rentabilidad y crecimiento sostenible de la empresa.





   Proveedores de productos orgánicos y ecológicos.

Empresas de logística y transporte.

Plataformas de pago en línea.


Gestión de inventario y logística.
Marketing y promoción.
Atención al cliente.
Desarrollo de la plataforma en línea.


Plataforma en línea.
Almacén.
Equipo de ventas y marketing.
Personal de logística.


Productos orgánicos y ecológicos de alta calidad.

Compromiso con la sostenibilidad.
   Conveniencia de compra en línea.



Atención personalizada.
Programas de fidelización.
Soporte postventa.



Tienda en línea.
Redes sociales.
Publicidad en línea


Personas preocupadas por la salud y el bienestar.
  
Consumidores ecológicos.

Familias que buscan productos seguros y sostenibles.



Costos fijos: alquiler de almacén, salarios, mantenimiento de la plataforma en línea.
Costos variables: compra de productos, costos de envío


Venta de productos.
Suscripciones a programas de fidelización.




Productos de alta calidad.
Compromiso con la sostenibilidad.
Plataforma en línea accesible y fácil de usar.


Dependencia de proveedores.
Costos iniciales de establecimiento.
Necesidad de educar al mercado.



Creciente demanda de productos orgánicos.
Expansión a nuevos mercados.
Asociaciones con empresas y ONGs sostenibles.



Competencia de grandes minoristas.
Cambios en las regulaciones.
Variabilidad en el suministro de productos.





Vive Saludable, Vive Sostenible.



Alquiler de almacén: $2000 mensuales 
Salarios: ($1500 a cada empleado) 

 Mantenimiento de la plataforma en línea: $200 mensuales 


Compra de productos: $10 por unidad.


Costos de envío: $5 por envío.


aproximadamente $35 por unidad 



860

$30100



 Plataforma en línea.


 Almacén.


 Inventario de productos.




Deudas con proveedores

.
Créditos bancarios.




Competencia directa: otras tiendas en línea de productos orgánicos.
 
Competencia indirecta: supermercados con secciones de productos orgánicos.




Importancia de Cumplir con Obligaciones Tributarias:

- Evitar sanciones y multas.

- Mantener la reputación empresarial.

- Contribuir al desarrollo del país.


Liquidación de una Empresa:

- Proceso ordenado para cerrar operaciones.

- Pago de deudas pendientes.

- Distribución de activos restantes.




Venta de productos orgánicos y ecológicos en línea.
La necesidad de acceder a productos saludables y sostenibles sin afectar negativamente el medio ambiente.

Promueve la salud y el bienestar de los consumidores y reduce el impacto ambiental. Justificación: Aumentar la accesibilidad de productos orgánicos y educar sobre el consumo responsable.


Personas preocupadas por su salud y el medio ambiente.




Objetivo: Ofrecer una alternativa sostenible y saludable de compra en línea.

Actividades:
- Establecer la tienda en línea.
- Promocionar a través de redes sociales.
- Lograr 1500 ventas en el primer año.


Metas:
- Lograr 1500 ventas en el primer año.

- crear una tienda física

- Plataforma en línea.
- Inventario de productos.
- Empaques ecológicos.


- Mes 1-3: Desarrollo de la plataforma.

- Mes 4-6: Alianzas con proveedores.

- Mes 7-12: Lanzamiento y promoción


- CEO: Coordinación general.

- Director de Operaciones: Logística.

- Director de Marketing: Promoción.




Este plan puede ser adaptado según las necesidades y el progreso del emprendimiento.




