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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesién, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras comﬁiletar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontrards una barra similar a Ia
siguiente:

R L.LEn la barra de herramientas debes

3] seleccionar la caja de texto.

2, 2.La opcién que mejor te servira para

<, completar cada actividad es “Escribir
A texto”.

&, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
& click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.
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Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

[ 1

R U L U U

i
i
1

f
i1

H
3

|

[ 1

1
X

[

i
1
i1

]

ot

H
i

[

K

i
!
1

P

PV VL AL by

VY VL VY

s

ey

(JJJCfO Conseﬁye

U




i

o rass e

e

L m——

e

[
Ty oty oby

%

(i

A
VUV YV vV vy

|

g 3§

[ fﬁg

I 1

i

L

|

L O U

|
]

F

i

S

Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econdmico).
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Actividad #4

e

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Propuesta Relacion conf Segmento
de valor el cliente de clientes
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Recuerda: En la presentacion “Modelo de
negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiénte matriz FODA:
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Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

e necesaria para combpletar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento
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Slogan |

Colores
principales de mi
marca -

empresarial L Blares 11 cof

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Mis costos fijos Mis costos variables
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y st Actividad #7

== Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
g monetario de cada costo (fijo y variable).
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de: “
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~ Recuerde que los costos
~ variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario {colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades ‘
: (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario ' de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — (\ 365, OO J

Punto de equilibrio

monetario T {\@ SOO} O ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesano poner el valor monetario de los
MISMos.

Activos . Pasivos
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Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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- mercado iguales al gue mi emprendimiento ofrece.
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La competencia fomenta
la actividad empresarialy
fa eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:
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Cuia para planear Yo Emprendo

(Cual es el tema gue nos

interesa?

(Problema y descripcion)

cPor qué es importante
este tema?
{Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Pubiico meta)

;Para qué es la actividad?
{Objetivo} "
Para lograr mis

mefes y ?Oéev
%uhsﬁmr a\o%
C‘C(’o\'\C‘S.

iQué necesitamos?
[Recursos y materiaies)
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¢Qué vamos a hacer? cQué queremas lograr?
{Actividades) {Metas y Resultados)
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