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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es un concepto que propone una forma innovadora y
viable de satisfacer una necesidad o resolver un problema en el mercado.
Generalmente incluye un producto o servicio, un mercado objetivo, y un
modelo de negocio que define como se generaraningresos. Para tener éxit
una idea de negocio debe ser Unica, tener potencial de crecimiento y ser
factible en términos de recursos y ejecucion.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
La mision se centra en el proposito y compromiso de la empresa en el
presente, mientras que la vision se enfoca en sus metas y aspiraciones a

futuro
TUutuUul v.

Vision:
Es comun confundir la mision y la vision de una empresa, aungque son dos

conceptos diferentes. Por un lado, la mision, como ya hemos definido, es |
razon de ser, pero, en cambio, la vision se refiere a donde se dirige esta

c o~ - 51 | i | |

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Saldn de belleza Tamr

Estilista 1 Estilista 2
An



Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Garantizar que todas las personas tengan acceso a los

recursos y servicios necesarios para una vida digna.

Sostenibilidad ambiental:
Equilibrar una relacion armonica entre el ser humano

y la naturaleza como cuidar el agua y ahorrar energia.

Sostenibilidad economica:
Acciones y decisiones gue apoyan el desarrollo econémico

a largo plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Socios
clave

Manicuristas
profesionales, sa
lones de belleza,
Google y redes
sociales.

Actividad #4

Actividades
clave

itas, hacer segui

iento a clientes,
escribir la guia qu

enderemos, reun

0s con el equipo
de trabajo

Recursos
clave

Un buen nombre,
con_ocimientos_ ac
tualizados y aline

dos con_Ias nuevas
tendencias, un bl@g

una web que per

mita registrar dat@s

del qliente, un bug
servicio.

Estrucutra de costos

Alquiler de dominio y rervidor, disefio de sistema
mantenimiento al local, alquiler del local, sueldo d
los empleados, capital para adquirir productos pa

Propuesta
de valor

de pelu

ueria con un quipe

de expertos espe

ializados en cortgs
de pelo para boda§,

graduaciones o
umpleafios.

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con
el cliente

Trabajaremos po
citas en linea,en
viaremos de valo
para los clientes,
escucharemos
recomendacione
y tomaremos not
sobre el resultads
de nuestro
trabajo.

Canales

Pagina web, blog
redes sociales,
campafas ads,
radio, tv local,
carteles, eventos
importantes.

Segmento
de clientes

Mujeres ente 14

localidad o ciudade
cercanas que ten
gan que asistir a
algun evento.

Fuentes de ingresos

revender, compra de plantilla, blog, campafias ads
impresién de folletos.

Cobraremos por los servicios basicos de limpiez
decoracion, revenderemos productos de limpiezz
cuidados de las ufas.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

+Lo que hace bien la empresa. Falta de capital.

«Cualidades que diferencian de la . T
competencia. *Experiencia limitada.

*Recursos y elementos internos como la ; ;
experiencia *Dependencia de un solo cliente.

-Bienes tangibles como propiedades, e|[nnovacion limitada.
inversiones o tecnologias.

*Expansion de mercado. «Competencia intensa.

*Innovacién tecnoldgica. «Cambios en el entorno econémico.

*Tendencias del consumidor. *Regulaciones y normativas.

*Alianzas y Asociaciones. *Riesgos tecnolégicos.

*Cambios regulatorios favorables. «Cambios en el comportamiento del
consumidor.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Realza tu estilo, embellece tus manos.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi _
Blanco. Rosa pastel Rojo.

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
= precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

it

|l

——,

L —

F

=— Mis costos fijos Mis costos variables
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Alquiler del local ’ Productos y materiales

I

(

Servicio publico Lavanderia

| V\ |

|

(

Salario ‘ Comisiones

F

F

IV

Seqguro Mantenimiento

fl

Publicidad . Promociones

F

Licencias y permisos Descuentos

Mobiliario y equipo ‘ Suministros de oficina

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

= - (£22.000

== s

) —— -

— Recuerde que los costos
e — = . . .
S variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
2 J

unidades

A — 2,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
‘ Bonos ‘ Cuentas por pagar
‘ Bodegas ‘ Deudas a largo plazo
‘ Acciones ‘ Deudas a corto plazo
‘ Equipo de oficina ‘ Cargos bancarios
‘ Tractores ‘ Salarios
@ 'nventario de producto @ Deudas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El nUmero de personas que ofrecen el servicio de manicurista varia
ampliamente dependiendo del lugar y el contexto. A nivel global, es

dIfICII precisar una cifra exacta, ya que esto depende de factores

bellezagdas_negulaﬂonﬂancales_En_cumades_gLandesgLéteas
urbanas, puede haber miles de manicuristas, mientras que en

Iocalldades mas pequenas el numero sera menor. Ademas, la

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son cruciales para el funcionamiento de una
sociedad y de un pals por varias razones:

Financiamiento de servicios publicos.
Redistribucion de la riqueza.

Estabilidad econdémica.
Cumplimiento legal.
Fomento de la Justicia Social
Confianza en el sistema.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa es el proceso mediante el cual se disuelven

y se cierran las operaciones de una entidad, vendiendo sus activos y
pagando sus pasivos
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para aprender y hacer
feliz a la persona en
la cual vamos a trabajar.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Se puede utilizar lo

basico, tijeras, mufieca

secadora, plancha ets.

Nos interesa el estilismo, el problema es que esto

lleva mucho procedimiento y es tardado de aprende

Es importante ya que da confianza y autoestima
da un gran impacto profesional.

L_o vamos hacer para Ias_ personas gue no Sse
sienten bien con ellos mismos.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Vamos a comenzar
practicando en una
mufeca que tenga
bastante pelo y poder
hacerlo bien paso a
paso.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando se tengan los

materiales y a las

personas que quieran

comenzar en este
mundo del estilismo.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Llegar a tener un futuro
salon y que lleguen
muchas personas
recomendando nuestro
lugar.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo y mis tias estilistas
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Yo siento que este trabajo ayuda mucho a las personas que quieren iniciar un negocic

y no saben por donde empezar.

U
. MINISTERIO DE DIRECCION DE
SERVICIO COMUNAL EDUCACION PUBLICA / VIDA ESTUDIANTIL
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