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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es la razén de ser una empresa. Su propuesta de valor debe

comunicar los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer a los clientes.

Debido a ello, forma parte importante del plan de negocios, pues es la base de todas las

estrategias de ventas, marketing y desarrollo de productos que se puede dar en un

servicio que se le bridara a los clientes para que estén satisfechos por las compras

gue realizaron en nuestra tienda para _que sigan comprando y asi puedan visitar a menudo



La idea de negocio es la razón de ser una empresa. Su propuesta de valor debe 

comunicar los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer a los clientes.

Debido a ello, forma parte importante del plan de negocios, pues es la base de todas las

estrategias de ventas, marketing y desarrollo de productos que se puede dar en un 

servicio que se le bridara a los clientes para que estén satisfechos  por las compras 

que realizaron en nuestra tienda para  que sigan comprando y así puedan visitar a menudo 

nuestros negocios. Para que disfrute nuestros variedad de productos que le ofrecemos 
 
a los clientes de nuestra comunidad y en el pías entero para que ellos sigan comprando en 
 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

se centran en ayudar a tener mas productos para que los clientes compren mas y obtener

mas tiendas “para vender .

Vision:

es que la empresa se expanda tanto nivel hacional como internacional.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

duefio de la empresa

jefe de jefe de ventas
contabilidad ] encargado
de bodega

cajero vendedoras
bodeguero


se centran en ayudar a tener mas productos para que los clientes compren mas y obtener 

mas tiendas ´para vender .

es que la empresa se expanda tanto nivel nacional como internacional.

dueño de la empresa 

jefe de 
contabilidad 

jefe de ventas 

encargado 
de bodega 

bodeguero

vendedoras 

cajero 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

En mi empresa todo tiene que ser un lugar ordenado y limpio para que el cliente tenga su

forma de disfrutar el producto que se le esta vendiendo

Sostenibilidad ambiental:

todo lo que no se puede sera clasificado y votado para que el medio ambiente no se ensucie

Sostenibilidad economica:

En mi empresa todo los productos van a tener un precio accesible para el cliente como

el duefio de la empresa para que el cliente no sienta que esta muy cara el producto para

que el cliente no deje de ir a la tienda.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



En mi empresa todo tiene que ser un lugar ordenado y limpio para que el cliente tenga su 

forma de disfrutar el producto que se le esta vendiendo 

todo lo que no se puede será clasificado y votado para que el medio ambiente no se ensucie 

En mi empresa todo los productos van a tener un precio accesible para el cliente como

el dueño de la empresa para que el cliente no sienta que esta muy cara el producto para 

que el cliente no deje de ir a la tienda. 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

son
personas
gue van
hacer
socios de la
compafia
que van
ayuda

en el
emprendi
miento esas
personas
que

tiene que
tener dones
para vender
y

ayudar en
el
crecimiento
de la
compafia

hacer rifas
hacer
campafias
hacer
campahas
de prueba de

Recursos
clave

los recursos
clave van hacer
las publicidades
que se va

abrir una
empresa en el
mercado

Estrucutra de costos

la estructura de costo es lo que costara los
productos y el alquiler del local que se necesitara

para empezar el emprendimiento

del local

Fuentes de ingresos

ser muy
amable

y escuchar

la opinion del
cliente y
escuchar

si ase falta un
producto o si
quiere que
traigamos para
la venta

Canales

se puede

pedir algun
canal que
presente
nuestra tienda
y el dia dela
aperturay lo
gue se vendera

los clientes
pueden entran
siempre y
cuando respeten
el orden y el aseo
de la tienda 'y no
irrespeten a los
empleados todo
estara todo
tranquilo.

la fuente de ingresos cera la venta de los

rapidos y cansillos

productos ayudara a obtener ingresos muy

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


son personas 
que van hacer 
socios de la
compañía 
que van ayuda
en el emprendí
miento esas 
personas que 
tiene que 
tener dones
para vender y 
ayudar en 
el crecimiento
de la compañía  
 

hacer rifas 
hacer campañas
hacer campañas
de prueba de 


los  recursos
clave van hacer
las publicidades
que se va
abrir una 
empresa en el
mercado

la propuesta es
empezar con 
algo muy pequeño
y con pocos
productos para 
ir subiendo y 
a agrandando 
el local y traer 
nuevos productos
y hacer que el 
cliente los 
pruebe y siga
comprando el 
producto

se puede 
pedir algún
canal que
presente 
nuestra tienda 
y el día  de la
apertura y lo 
que se venderá

ser muy  amable 
y escuchar 
la opinión del 
cliente y escuchar 
si ase falta un
producto o si 
quiere que 
traigamos para
la venta 

los clientes 
pueden entran 
siempre y 
cuando respeten 
el orden y el aseo 
de la tienda y no 
irrespeten a los 
empleados todo 
estará todo 
tranquilo.

la estructura de costo es lo que costara los productos y el alquiler del local que se necesitara para empezar el emprendimiento 
del local

la fuente de ingresos cera la venta de los 
productos ayudara a obtener ingresos muy rápidos y  cansillos 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

las fortalezas que va a tener el las debilidades del negocio cera
negocio en por los empleados cuando los productos bajen en
porque cuando ellos se una van precio y calidad pero eso
hacer invencible porque cuando va a pasar y todo volvera a su
uno trabaja en equipo todo sera lugar original y precio correcto
posible de afrontar

las oportunidades que uno las amenazas son cuando
podra uno pierde algun proveedor
tener como empresa para o algun

agrandar empleado o clientes porque
la empresa y asi poder

expandirse

a otros lugares cantonales o

internacional para a ser

nos notar y lo que estamos

vendiendo

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


las debilidades del negocio cera cuando los productos bajen en precio  y calidad  pero eso 
va a pasar y todo volverá a su lugar original y precio correcto

las fortalezas que va a tener el negocio en por los empleados porque cuando ellos se una van hacer invencible porque cuando
uno trabaja en equipo todo será 
posible de  afrontar  

las oportunidades que uno podrá
tener como empresa para  agrandar 
la empresa  y así poder expandirse 
a otros lugares cantonales o 
internacional  para a ser nos notar y lo que estamos vendiendo 

las amenazas son cuando uno pierde algún proveedor  o algún 
empleado o clientes  porque 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

ven a nuestra tienda y disfruta porque el que madruga

dios le ayuda

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi _
marca Blanco Rojo Negro
—

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


ven a nuestra tienda y disfruta porque el que madruga 

dios le ayuda 


Blanco 

Rojo

Negro 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

60.000 . 25.000

60.000 30.000

60.000 ’ 30.589

60.000 43.587

60.000 . 23.456

60.000 12.543

60.000 . 21.432

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ ¢ -

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



60.000

60.000

60.000

60.000

60.000

60.000

60.000

25.000

30.000

30.589

43.587

23.456

12.543

21.432

3.400


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades ‘_§> (; 60unidades J

Punto de equilibrio

\ 50.000000
monetario [@ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


60unidades 

50.000000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

inversiones
terrenos
mobiliario
tesoreria
vehiculo
productos
derechos de cobro

locales

patentes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Pasivos

salario

préstamos a corto plazo
perdida de productos
deudas

renuncias
perdida de proveedores

inventario

cuenta por pagar

deudas largo plazo

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


inversiones 

terrenos 

mobiliario 

tesorería 

vehículo

productos 

derechos de cobro 

locales 

salario 

préstamos  a corto plazo 

perdida de productos 

deudas

renuncias 

perdida de proveedores 

inventario 

cuenta por pagar

patentes 

deudas largo plazo 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

compras de productos que ofrecen los servicios compra de
electrodomeésticos que en fos

mercados ofrecen hoy en dia servicios de transporte de los alimentos que
ofrecemos en

servicio al

cliente para que el cliente se sienta bien atendido en nuestro local y pueda
encontrar Tos

productos que necesita para su hogar también contamos con marketing
digiml paragque

llegue rapido

y seguro para que sus productos lleguen rapido. y puedan disfrutar de
nuestros productos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



compras de productos que ofrecen los servicios compra de electrodomésticos que en los 

mercados ofrecen hoy en día   servicios de transporte de los alimentos que ofrecemos en 

en nuestro mercado que nos ofrece los servicios que hay también tenemos servicio al 

cliente para que el cliente se sienta bien atendido en nuestro local y pueda encontrar los

productos que necesita para su hogar también contamos con marketing digital para que 

pueda realizar las compras desde la comodidad de su hogar para que le llegue rápido 

y seguro para que sus productos lleguen rápido. y puedan disfrutar de nuestros productos 

en familia para que haga eso asados.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

el cumplimiento tributario garantizar que cada individuo y empresa contribuye de

manera proporcional a su capacidad econdémica. estabilidad econémica: la
recaudacion

tributaria es vital para mantener la estabilidad economicay financiera del pais.
atreves de |

cumplimiento tributario podemos ayudar con el fortalecimiento de la economia
de nuestro

pais la prevencion de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales,

evitar

cComo se liquida una empresa?

la liquidacion es la manera de terminar un negicio y distribuir sus activos a los
demandantes



el cumplimiento tributario garantizar que cada individuo y empresa contribuye de 

manera proporcional a su capacidad económica. estabilidad económica: la recaudación

tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país. atreves de l

cumplimiento tributario podemos ayudar con el fortalecimiento de la economía de nuestro 

país la prevención de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales, evitar 

litigios y contingencias fiscales que son proceso costoso y prolongados. 

la liquidación es la manera de terminar un negicio y distribuir sus activos a los demandantes.


Guia para planear Yo Emprendo

el tema en que en muchas comunidades no hay tiendas cercanas
padres les da miedo mandar a sus hijos

porque nos va a ayudar a que las familias tengan su tienda cerca
que manden a sus hijos comprarlos con seguridad

para las comunidades que no tiene como comprar algunos productc
y no tengan que ir lejos a comprar los productos

para ampliar el negocio y
obtener mas ganancias

y poder traer mas productos
nuevos

productos comestibles
productos de aseo personal
productos de limpieza

etc.

se estaran haciendo
regalias de productos
rifas de productos
promociones

rifas de electrodomésticos

cuando saque un a carre de
negocios y a futuro se
empieza a crea los locales

Aser la empresa mas
grande en toda la zona

socios de la
empresay
contribuyentes



el tema en que en muchas comunidades no hay tiendas cercanas y los padres les da miedo mandar a sus hijos 

porque nos va a ayudar a que las familias tengan su tienda cerca para 
que manden a sus hijos comprarlos con seguridad 

para las comunidades que no tiene como comprar algunos productos 
y no tengan que ir lejos a comprar los productos 

se estarán haciendo
regalías de productos  
rifas de productos 
promociones 
rifas de electrodomésticos 

para ampliar el negocio y 
obtener más ganancias 
 y poder traer mas productos 
nuevos 

Aser la empresa mas 
grande en toda la zona 


productos comestibles 
productos de aseo personal 
productos de limpieza 
etc.

cuando saque un a carre de
negocios y a futuro se 
empieza a crea los locales 

socios de la 
empresa y 
contribuyentes 
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lo que quiero es ayudar a la persona de las comunidades a que tenga supermercados

cercanos Asus comunidades o para que sus hijos no corran peligros al salir a ser algun

mandado a las super que puedan ir seguros y que no les vaya a pasar nada y mi

productos y Ta frescura para que ellos sigan comprando en nuestras sedes por mucho
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lo que quiero es ayudar a la persona de las comunidades a que tenga supermercados 

cercanos Asus comunidades o para que sus hijos no corran peligros al salir a ser algún 

mandado a las super que puedan ir seguros y que no les vaya a pasar nada y mi 

emprendimiento es para poner locales por todo el país e internacional para dar a conocer mi 

empresa y los productos que se van a ofrecer para que puedan probar la calidad de lo

productos y la frescura para que ellos sigan comprando en nuestras sedes por mucho 

tiempo




