




Un servicio de suscripción de cajas ecológicas mensuales.
Cada caja podría contener productos sostenibles, eco-

amigables y relacionados con el cuidado del medio
ambiente. Sería una forma de promover hábitos

sustentables y conciencia ambiental entre los
suscriptores.



La misión de este negocio de cajas ecológicas mensuales
sería fomentar la adopción de estilos de vida sostenibles

y promover la conciencia ambiental entre los
consumidores.

Mientras que la visión sería convertirse en un referente
en la industria de productos eco-amigables, inspirando a

más personas a tomar acciones positivas por el medio
ambiente.



Para cumplir con la sostenibilidad social, el
emprendimiento de cajas ecológicas puede enfocarse en

colaborar con comunidades locales, promoviendo la
inclusión de productos de pequeños productores en las
cajas para impulsar el desarrollo económico y social de

esas comunidades.

En términos de sostenibilidad ambiental, es fundamental
seleccionar cuidadosamente productos eco-amigables

para las cajas y adoptar prácticas de embalaje y
distribución sostenibles para minimizar el impacto
ambiental y contribuir a la conservación del medio

ambiente.

Por último, en cuanto a la sostenibilidad económica, el
emprendimiento puede garantizar su viabilidad financiera
a largo plazo mediante la implementación de estrategias
de marketing efectivas para atraer más clientes y generar

ingresos consistentes que permitan el crecimiento y la
estabilidad del negocio.



Mi
propuesta
de valor se

basa en
ofrecer

cajas
ecológicas

con
productos
de calidad

y
sostenibles

para
aquellos

que
valoran el

cuidado del
medio

ambiente.

1.Proveedore
sde

productos
ecológicos.
2.pequeños
productores

locales.
3.empresas
de logística
sostenible.

1.Identificación y
selección de

proveedores de
productos ecológicos.

2.Marketing y
promoción.   3.gestión
de pedidos de logística

Es esencial mantener una
comunicación cercana con

mis clientes, escuchando sus
opiniones y ofreciendo un

excelente servicio. Construir
una relación sólida y de

confianza es clave para el
éxito de mi negocio de cajas

ecológicas.

Mi enfoque
principal son

clientes
comprometido
s con el medio
ambiente que

buscan
productos

sostenibles y
de calidad.

Me comunico con mis
clientes a través de redes

sociales, mi sitio web y
correos electrónicos para

ofrecerles información
sobre mis cajas ecológicas.

Para mantener mis
costos bajo control,
busco proveedores

sostenibles y eficientes,
lo que me permite

ofrecer cajas ecológicas
de calidad a precios

competitivos.

Para generar ingresos, me enfoco
en la venta directa de mis cajas

ecológicas y también ofrezco
servicios de personalización para

clientes corporativos.

Para mantener mis costos bajo control, busco
proveedores sostenibles y eficientes, lo que me

permite ofrecer cajas ecológicas de calidad a
precios competitivos. Si necesitas más detalles,

¡aquí estoy para ayudarte!



Mis fortalezas incluyen
mi compromiso con la

sostenibilidad y la
calidad de mis

productos.

 En cuanto a
debilidades, a

veces enfrento
desafíos logísticos 

Las oportunidades
están en expandir mi

alcance en nuevos
mercados.

 mientras que las
amenazas pueden ser
la competencia y los

cambios en las
tendencias del

mercado.



¡Soy tu aliado verde en un
mundo sostenible!

Verde
claro

Verde
oscuro

Blanco



Alquiler.
Agua.

Electricidad.
salarios.

mantenimiento.
seguros.

Internet.

Materiales de
producción.

comisiones de
ventas,costos

de envío,
gastos de
publicidad

Materia prima

Gastos de
producción
adicionales 

3000



1.500

1.500



Efectivo.
inventario

cuentas
por

cobrar,pro
piedades

maquinaria
,vehículos,
inversiones
,patentes,e
quipo de

oficina,der
echos de

autor

cuentas por
pagar,prestamos
bancarios,hipotec

as,salarios por
pagar,impuestos

por
pagar,dividendos

por
pagar,intereses

acumulados,bono
s por

pagar,garantías
otorgadas a

terceros,arrenda
mientos por pagar



Algunos ejemplos de productos
similares podrían ser aplicaciones
móviles de entrega de alimentos,
servicios de suscripción de cajas

mensuales con productos
personalizados, o plataformas de tutoría

en línea. Estos son solo algunos
ejemplos, ¡hay una amplia gama de

productos en el mercado que podrían
tener similitudes con mi propuesta!



Las obligaciones tributarias son fundamentales
porque permiten que el Estado obtenga los
recursos necesarios para financiar servicios
públicos esenciales como educación, salud,
seguridad, entre otros. Cumplir con estas

obligaciones contribuye al funcionamiento de la
sociedad y al desarrollo del país. ¡Es crucial para

mantener el equilibrio y la sostenibilidad
financiera!

Las obligaciones tributarias son fundamentales
porque permiten que el Estado obtenga los
recursos necesarios para financiar servicios
públicos esenciales como educación, salud,
seguridad, entre otros. Cumplir con estas

obligaciones contribuye al funcionamiento de la
sociedad y al desarrollo del país.



Nos interesa identificar competidores en el mercado costarricense
para comprender mejor el panorama local y ajustar nuestra

estrategia comercial.

Identificar competidores en el mercado costarricense es vital para poder
diferenciarnos, entender las tendencias del mercado local y adaptar nuestra

estrategia para destacar y tener éxito en el entorno empresarial de Costa Rica.

Vamos a enfocarnos en identificar a los competidores clave en el
mercado costarricense para mejorar nuestra estrategia comercial y

destacar en el sector local.

Vamos a realizar
esta actividad para
entender mejor el

mercado, identificar
competidores y

diferenciarnos para
sobresalir en el

sector.

Vamos a enfocarnos
en identificar a los

competidores clave en
el mercado

costarricense para
mejorar nuestra

estrategia comercial y
destacar en el sector

local.

Queremos lograr
entender mejor el

mercado,
identificar

competidores y
diferenciarnos

para sobresalir en
el sector.

Necesitamos investigar a
fondo los productos y servicios
ofrecidos por los competidores

locales en Costa Rica y
explorar productos globales

similares para diferenciarnos y
destacar en nuestro

emprendimiento.

dividirlo en etapas como investigación de
competidores locales, análisis de

productos globales, identificación de
oportunidades y desarrollo de
estrategias de diferenciación.

Podemos asignar
responsables para cada
etapa del proceso. Por

ejemplo, podríamos
encargarnos juntos de la

investigación de
competidores locales y el

análisis de productos
globales.



Estuvo bien


