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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi empreza brinda el servicio de alquiler de vehiculos outomotrices a un precio muy

accesible para aquellas personas que necesitan un vehiculo por un tiempo definido

o estan de vacaciones en la ciudad y no quieren comprar un vehiculo para una esta-

dia tan corta como lo puede ser las vacaciones o tambien un viaje de negocios.

| J () -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Brindar ayuda a esas personas que requieren un vehiculo por un tiempo no muy largo

usuario por separado.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

GERENTE GENERAL

ADMINISTRACIO GERENTE DE MECANICA

VENTAS ESPECIALISADA

SEVICIO DE
LIMPIESA



ADMINISTRACIO

GERENTE DE
VENTAS

MECANICA
ESPECIALISADA

SEVICIO DE
LIMPIESA


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nosotros trabajos unidos para un solo proposito que es el bienestar y comodidad de nuestros

Sostenibilidad ambiental:

No solo trabajamos con vehiculos de combustion, tambien tenemos vehiculos que trabajan con
energia renovable como lo son los vehiculos elecricos

Sostenibilidad economica:

Nuestros vehicul n de la mejor cali | mer tomovilisti n baj il r
aquellas personas con un presupuesto limitado

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Nosotros trabajos unidos para un solo proposito que es el bienestar y comodidad de nuestros
clientes, por esa razon nosotros buscamos vehiculos que se acoplen a nuestros clientes, por
la misma razon nosotros tenemos vehiculos adaptados para personas con alguna discapasidad
fisica

No solo trabajamos con vehiculos de combustion, tambien tenemos vehiculos que trabajan con
energia renovable como lo son los vehiculos elecricos

Nuestros vehiculos son de la mejor calidad del mercado automovilistico y de un bajo costo para
aquellas personas con un presupuesto limitado


Socios
clave

Son aquellos que
dieron una gran
suma de dinero
para la formacion
de la empresa 'y
ahora son duefios
de una parte de
esta empresa

Actividad #4

Actividades
clave

Ofrecemos una
prueba gratuita de
nuestros vehiculos
para que los que
esten interesados
en comprar ese
vehiculo puedan
verificar que esta
en buen estado

Recursos
clave

Los recursos clave
de nuestra empres
son los vehiculos

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

Ofrecemos una gral
ariedad de marcas
vy modelos, tenemog

ehiculos de los afi@s

Os y tambien tene
ultimos modelo el

0 encontrara con
osotros.

Fuentes de ingresos

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con
el cliente

Nosotros no solo

SOMOS unas persomnas

que alquilan carros
tambien somos sus

amigos cada vez qlie

veas el vehiculo no
veras a nosotros

Canales

Nosotros podemos

sociales.

Segmento
de clientes

Cuando las person@
preguntan mucho
de un vehiculo es
porque ese les gu
y se lo van a quersg
llevar

Nuestras principales fuentes de ingreso son el alquile
de los vehiculos pero no solo tenemos esa, tenemos
socios que nos aportan una gran suma de dinero

mensual.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Son aquellos que
dieron una gran
suma de dinero
para la formacion
de la empresa y
ahora son dueños
de una parte de
esta empresa

Ofrecemos una
prueba gratuita de
nuestros vehiculos
para que los que
esten interesados
en comprar ese
vehiculo puedan
verificar que esta
en buen estado

Ofrecemos una gran
variedad de marcas
y modelos, tenemos
vehiculos de los años
70s y tambien tenemos
 ultimos modelo el
vehiculo de sus sueños
lo encontrara con
nosotros.

Nosotros no solo
somos unas personas
que alquilan carros
tambien somos sus
amigos cada vez que
veas el vehiculo nos
veras a nosotros

Cuando las personas
preguntan mucho
de un vehiculo es
porque ese les gusto
y se lo van a querer
llevar

Los recursos clave
de nuestra empresa 
son los vehiculos

Nosotros podemos
hacer llegar la informacion
por diferentes medios,
unos ejemplos son,
anuncios en la T.V y redes
sociales.

Nuestras principales fuentes de ingreso son el alquiler
de los vehiculos pero no solo tenemos esa, tenemos
socios que nos aportan una gran suma de dinero 
mensual.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Tenemos varios tipos de vehiculos para El costo para mantener la empresa es
alquilar como carros motos de gasolina muy alto
ya también eléctricos

Queremos expandir mas nuestra empres Hay muchas empresas cercanas a

en otros lugares tener mas sucursales nosotros que brindan un servicio similar
a nosotros

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Tenemos varios tipos de vehículos para 
alquilar como carros motos de gasolina
ya también eléctricos

Hay muchas empresas cercanas a 
nosotros que brindan un servicio similar 
a nosotros

El costo para mantener la empresa es 
muy alto

Queremos expandir mas nuestra empresa
en otros lugares tener mas sucursales
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

EL CLIENTE SIEMPRE TIENE LA RAZON

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


EL CLIENTE SIEMPRE TIENE LA RAZÓN
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Actividad #7

——

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

F

(
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|
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ﬂ

Mis costos fijos Mis costos variables

|

n

———
J— ’ AGUA 40,000 ‘ GASOLINA 200.000

— LUZ  60.000 MECANICA 1.000.000

= ‘ LiMPIEZA 80.000 ’ REPUESTOS 900.000

> PAGO DE EMPLEADOS 300.000

= . securo 100.000 ‘
—

— - poLisas 1,250.000

—

|

|

V

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

=" (¢ 250.000

=— O

e

— Recuerde que los costos
Q : Ll Ld L
— variables son unitarios.

|

|

|l


AGUA

LUZ

LIMPIEZA

PAGO DE EMPLEADOS

SEGURO

POLISAS

GASOLINA

MECÁNICA

REPUESTOS

250.000

40.000

60.000

80.000

300.000

100.000

1,250.000

200.000

1.000.000

900.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punee desautieroen — | 3,930.0000 J

unidades

Punto de equilibrio

monearo — @ 250.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


3,930.0000

250.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. VEHICULOS ‘ SALARIOS
‘ CUENTAS POR COBRAR . AGUA Y LUZ
‘ EQUIPO DE OFICINA ‘ SEGUROS

o
®)
"
w
>
0p)

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


VEHÍCULOS

CUENTAS POR COBRAR

EQUIPO DE OFICINA

SALARIOS

AGUA Y LUZ

SEGUROS

POLISAS
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay muy pocas empresas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Hay muy pocas empresas
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— = Actividad #11

——

————

]

————

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

——

————

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional
a su capacidad econdmica

cComo se liquida una empresa?

—> procedimiento judicial cuyo objeto es la venta rapida y eficiente de los
— bienes de la Empresa Deudora que se ha vuelto inviable econémicamente,
con el objeto pagar a sus acreedores.



garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional
 a su capacidad económica

procedimiento judicial cuyo objeto es la venta rápida y eficiente de los
 bienes de la Empresa Deudora que se ha vuelto inviable económicamente,
 con el objeto pagar a sus acreedores.


Guia para planear Yo Emprendo

Alquilar vehiculos.
Desvaluo monetario.

Para que las personas tengan como moverse

Lo haremos para aquellos que no pueden comprar un vehiculo

Para lograr que las personas
tengan medio de trasporte
personal sin comprar un
vehiculo

Daremos descuento para los
clientes que ya nos alquilaron
antes

Mucho dinero para cumplir con
las metas propuestas Para el afio 2040 esperamos

ya ser la empresa mas grande

Ser la empresa de renta de
vehiculos mas grande de la
region

Los clientes que nos alquilen
por los imgresos



Alquilar vehículos.
Desvaluo monetario.

Para que las personas tengan como moverse

Lo haremos para aquellos que no pueden comprar un vehículo

Para lograr que las personas
tengan medio de trasporte
personal sin comprar un
vehículo

Daremos descuento para los
clientes que ya nos alquilaron
antes

Ser la empresa de renta de
vehículos mas grande de la
región

Mucho dinero para cumplir con
las metas propuestas

Para el año 2040 esperamos
ya ser la empresa mas grande

Los clientes que nos alquilen
por los imgresos
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con este libro aprendi a crear mi propia empresa desde O.
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con este libro aprendi a crear mi propia empresa desde 0.


