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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio trata sobre la produccidn de porcinos de
carne de diferentes razas



null
Mi idea de negocio trata sobre la producción de porcinos de carne de diferentes razas 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
. .
Proporcionar anues “US, clientes productos
pef reinos de-alta ¢ ahldad Ie' el '“lp'e'“ﬁe'“es a

clientes
Vision:
Llegar a ser lideres en alguna industria de

venta de porcinos
Siendo reconocidos por el buen servicio y
calidad de nuestros productos

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

Gerente dé Gerente dd finanzas

Operacion@s

marketing

@erente de récursos BGerente deficalidad §Gerente adininistrativo
cumplimignto


null
Proporcionar a nuestros clientes productos porcinos de alta calidad, comprometernos a ofrecer un servicio de calidad para nuestros clientes 

null
Llegar a ser líderes en alguna industria de venta de porcinos
Siendo reconocidos por el buen servicio y calidad de nuestros productos 

null
Director General 

null
Gerente de
Operaciones 

null
Gerente de ventas
Y marketing 

null
Gerente de finanzas 

null
Gerente de recursos humanos 

null
Gerente de calidad
Y cumplimiento 

null
Gerente administrativo 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Bienestar animal implementar practicas que
aseguren un ambiente saludable

Sostenibilidad ambiental:

Gestion de residuos y implementar sistemas
de manejo de desechos

Sostenibilidad economica:

Eficiencia operativa reduciendo costos y
aumentando la rentabilidad

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Bienestar animal implementar prácticas que aseguren un ambiente saludable 

null
Gestión de residuos y implementar sistemas de manejo de desechos 

null
Eficiencia operativa reduciendo costos y aumentando la rentabilidad 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios

clave
Proveedords
De pienso

Y materias
primas
Organismo
Reguladords
Veterinarios
Y servicios
De salud
Distribuidorng
Y mayorist

Actividades
clave

Criay
manejo

De porcinos
Cumplimeniio
Normativo
Gestion de
Ventas

Recursos
clave

Personal
capacitado
Instalacionds
De crias
Sistemas d
Gestion

Propuesta

de valor

Carne de
Cerdo de
Alta
calidad
Servicio
Personaliz
ado
Precios
competitivo
S

Relacidon con

1 Segmento
el cliente

de clientes

Personaliza
Comunicaci
Proactiva
Programas
Fidelizacion

Canales

Ventas
directas
Redes
sociales

Y sitios wel
Ferias y
evento

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Venta de carne cerdos
Contratos con restaurantes
Venta de productos procesados

Gastos de personal, costos de
procesamientos, costos de
produccion

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
Venta de carne cerdos
Contratos con restaurantes
Venta de productos procesados 

null
Gastos de personal, costos de procesamientos, costos de producción
Gastos administrativos 

null
Proveedores
De pienso
Y materias primas
Organismos
Reguladores
Veterinarios
Y servicios
De salud 
Distribuidores
Y mayoristas 

null
Cría y manejo
De porcinos
Cumplimento
Normativo
Gestion de
Ventas

null
Carne de
Cerdo de
Alta calidad
Servicio
Personalizado
Precios competitivos 

null
Atención
Personalizada
Comunicación
Proactiva
Programas de
Fidelizacion 

null
Consumidores
Finales
Procesadores
De carne
Distribuidores
Y mayoristas
Restaurantes
Y empresas
De alimentación 

null
Personal capacitado
Instalaciones
De crías
Sistemas de
Gestion 

null
Ventas directas
Redes sociales
Y sitios web
Ferias y evento



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Experiencia y
conocimiento de
calidad de productos

Crecimiento de nuestro
Negocio en mercado
Estrategia de marketing

QA Oportunidades

Debilidades ”av

Dependencia de insumg
Altos costos operativos

Competencia
Condiciones climaticas
Y ambientales

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null
Experiencia y conocimiento de calidad de productos 

null
Dependencia de insumos
Altos costos operativos 

null
Competencia
Condiciones climáticas
Y ambientales


null
Crecimiento de nuestro
Negocio en mercado
Estrategia de marketing 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
empren%:limiento

De nuestra granja a tu mesa confiable y

Slogan ~__~ sabriso

Colores R Blanco
.. . osa

principales de mi Negro

marca ~ N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



null
De nuestra granja a tu mesa confiable y sabriso

null
Rosa 

null
Negro 

null
Blanco
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

Actividad #7

monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

3.000

40.000
50.000
50.000
45.000
50.000

15.000

Mis costos variables

20.000

7.500
2.500

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 35.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.


null
35.000

null
3.000

null
40.000
50.000
50.000
45.000
50.000

null
20.000

7.500
2.500


null
15.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades ; [ 50 J

Punto de equilibrio

monetario —> [@ 1.750. 000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
50

null
1.750. 000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. ‘ Cuentas por pagar
‘ Cuentas por cobrar ‘

‘ Préstamos y crédito

Infraestructura

‘ Salarios

‘ Préstamos a largo plazo

‘ Equipos y maquinarias

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Cuentas por cobrar 

null
Infraestructura 

null
Equipos y maquinarias 

null
Cuentas por pagar 

null
Préstamos y crédito

null
Salarios 

null
Préstamos a largo plazo
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay cientos de negocios de venta de porcinos,

pero-en-donde-estoy

Por el cual, tendria que resaltar nuestros
productos con alta calidad

En nuestro producto y a un precio que las
personas vea mas accesible

v ; "

calidad

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Hay cientos de negocios de venta de porcinos, pero en dónde estoy
Ubicado, refiriéndome a mi modelo de negocio serían tres locales
Por el cuál, tendría que resaltar nuestros productos con alta calidad
En nuestro producto y a un precio que las personas vea más accesible
Y que nuestro negocio sea reconocido por calidad 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

_funcionamiento 6ptimo del negocio si no
también contribuir al desarrollo econémico
social del entorno en el que opera

cComo se liquida una empresa?

Es un proceso de cerrar sus operaciones y
disorverlas legalmente recomendable consultar
a un abogado



null
Es fundamental no solo por la legalidad y el funcionamiento óptimo del negocio si no también contribuir al desarrollo económico social del entorno en el que opera 

null
Es un proceso de cerrar sus operaciones y disorverlas legalmente recomendable consultar a un abogado 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Generar ingresos
De manera ir
mejorando nuestro
negocio

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Granjas o instalaciones

De crias

Cumplir con las
Normativas
Materias primas
Equipo de ventay
Marketing

Que la calidad de produccion de productos en
este caso porcinos qué sean de la mas alta
calidad

Juegan un papel crucial ya se para venta y
consumo para los humanos y también
econémicamente

Tenemos que definir un publico meta para
obtener marketing y estrategias para satisfacer
necesidades especificas

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)
Que nuestros Ser un buen
cerdos emprendedor
Esten bien Competir con grandes
saludable empresas
Desarrollo de Ser lideres en este
estrateglas negocio
De ventas
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
0-3 frenggram2) . .
lanificacion Con mejoras continuas
5 reparacion Planificacion de
prep Expansion de nuestro
4-6 meses

o7 Negocio
establecimientos 9

De operaciones

7-12 meses operacion
Y optimizacion

13 .meses.en adelante

RMAiAavAa AAnm [ ITZNPEN


null
Que la calidad de producción de productos en este caso porcinos qué sean de la más alta calidad 

null
Juegan un papel crucial ya se para venta y consumo para los humanos y también económicamente 

null
Tenemos que definir un público meta para obtener marketing y estrategias para satisfacer necesidades específicas 

null
Ser un buen emprendedor
Competir con grandes empresas
Ser líderes en este negocio 

null
Generar ingresos
De manera ir mejorando nuestro negocio 

null
Granjas o instalaciónes
De crías
Cumplir con las
Normativas
Materias primas
Equipo de venta y
Marketing 

null
Que nuestros cerdos
Estén bien saludable
Desarrollo de estrategias
De ventas 

null
0-3 meses planificación
Y preparación
4-6 meses  establecimientos
De operaciónes
7-12 meses operación 
Y optimizacion
13 meses en adelante
Mejora continua 

null
Con mejoras continuas
Planificación de
Expansión de nuestro
Negocio 
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tienen una idea de negocio en el

cual se aprende un monton...
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null
La verdad es algo muy bueno que hagan programas
Así para los estudiantes así ya tienen una idea de negocio en el cuál se aprende un montón... 




