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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Venta de granizados.

Miidea es ésta, para que asi las personas luego de un
dia muy soleado se refresquen y queden encantados con
mis granizados.

Esto lo quisiera hacer de diferentes sabores, pero que
asilaspersonas puedan elejir el sabor que mas les
guste.

Este es un-emprendimiento-que favorece tanto-alas
demas personas como a mi, ya que como casi nadie
emprende ésto, a mi me generaria muy buenos ingresos,
todos los dias, para asi luego poder progresar con
diferentes negocios.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Venta de granizados.

null
Mi idea es ésta, para que así las personas luego de un día muy soleado se refresquen y queden encantados con mis granizados.
Esto lo quisiera hacer de diferentes sabores, pero que así las personas puedan elejir el sabor que más les guste. 
Este es un emprendimiento que favorece tanto a las demás personas como a mí, ya que como casi nadie emprende ésto, a mí me generaría muy buenos ingresos, todos los días, para así luego poder progresar con diferentes negocios. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proveer un ambiente en el que él cliente se
sienta seguro, y puedan disfrutar sanamente.

Vision:

Mas adelante poder tener mas de un negocio

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Duefo



null
Proveer un ambiente en el que él cliente se sienta seguro, y puedan disfrutar sanamente.

null
Más adelante poder tener más de un negocio con altos estándares de calidad.

null
Dueño 

null
Ayudante 

null
Tesorero


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Dando una buena atencion a las personas
parra que asi ellas se sientan seguras y sigan
apoyando mi negocio.

Sostenibilidad ambiental:

Reciclando los materiales que utilizo en mi
negocio.

Sostenibilidad economica:

Tener un control con el dinero, parra que los
gastos sean menores que los ingresos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Tener un control con el dinero, parra que los gastos sean menores que los ingresos.

null
Reciclando los materiales que utilizo en mi negocio.

null
Dando una buena atención a las personas parra que así ellas se sientan seguras y sigan apoyando mi negocio.


Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

personas o
entidades
que
colaboran
con la
empr-

esa para
llevar a
cabo

Su negocio.

Actividades

tareas clave
gue debes
poner en
marcha par
poner tu
negocio.

Recursos

eCursos gue

Propuesta
de valor

para
establecer
que
diferencia
aun
negocio

de su
competenc
1a,
caracteristi

Rela.cién con
el cliente

estrategias

que te
permiten
definir
como vas
a adquirir.

Canales

vias

Segmento
de clientes

na compafigf cas

escogidas
por una
empresa
que recorre
su producto

cualidades

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

manera en que un negocio o
empresa disefa la estrategia
para monetizar su propuesta d¢

describe y analiza el modelo de
una empresa

mercado y ser rentable.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
personas o
entidades que
colaboran 
con la empr-
esa para 
llevar a cabo
su negocio.

null
tareas claves
que debes 
poner en 
marcha para 
poner tu 
negocio.

null
núcleo para 
establecer 
que diferencia 
a un negocio
de su 
competencia,
características 
y cualidades.

null
estrategias
que te 
permiten 
definir
cómo vas
a adquirir.

null
recursos que
una compañía
debe desplegar
para hacer
que el
negocio 
funcione

null
vías escogidas 
por una empresa
que recorre 
su producto.

null
grupo de 
personas, 
usuarios u
organizaciones para los que tu proyecto crea valor.

null
describe y analiza el modelo de 
una empresa 

null
manera en que un negocio o empresa diseña la estrategia para monetizar su propuesta de valor y así sobrevivir en el mercado y ser rentable.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Acciones que una Iniciativas internas que
organizacion funcionan dentro de la
organiza de una empresa como es debidg

forma efectiva
para satisfacer las
necesidades

de los clientes.

areas que tienen el
potencial de causar
problemas.

factores positivos
gue se generan en el
entorno y que, una
vez identificados,
pueden ser
aprovechados y
pasar a ser fortalezas

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
Acciones que una organización 
organiza de una forma efectiva 
para satisfacer las necesidades 
de los clientes.

null
Iniciativas internas que no funcionan dentro de la
empresa como es debido.

null
factores positivos que se generan en el entorno y que, una vez identificados, pueden ser aprovechados y pasar a ser fortalezas

null
áreas que tienen el potencial de causar problemas.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su magca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Granizado: "refresca tu dia"

Slogan ~__ »

Colores

P . rojo i
principales de mi J Amarillo Blanco

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null
Granizado: "refresca tu día"

null
rojo

null
Amarillo

null
Blanco


== Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

== Mis costos fijos Mis costos variables

= ’ agua: ¢8000 ‘ Sirope: ¢15000

- [Uz: ¢7000 leche condensada: ¢6000

— ‘ Internet 10000 ’ leche: ¢9000

—_— - cucharas: ¢5000
— . ‘ pajillas: ¢5000

—> vasos: ¢6000

|

bk

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

[ @ 1500

-> Recuerde que los costos

L —

— variables son unitarios.
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null
agua: ¢8000

null
lúz: ¢7000

null
Internet 10000

null
Sirope: ¢15000

null
leche condensada: ¢6000

null
leche: ¢9000

null
cucharas: ¢5000

null
pajillas: ¢5000

null
vasos: ¢6000

null
1500


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

[ 23 unidades J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 34500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
23 unidades

null
34500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. puesto de venta ‘ Salario de empleados
‘ mi equipo de negocio . gastos para ventas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Salario de empleados

null
gastos para ventas

null
puesto de venta

null
mi equipo de negocio
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Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actividad #10

No existe uno igual al mio, ya que todos los

demas ofrecen diferentes servicios, o si se

trata de alimentos, diferentes platillos o

bebidas.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.


null
No existe uno igual al mío, ya que todos los demás ofrecen diferentes servicios, o si se trata de alimentos, diferentes platillos o bebidas. 
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= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

——

————

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

Porgue de esa manera pueden trabajar
libremente y hacer prosperar su negocio.

Ya que garantiza que cada individuo y
empresa contribuyan de manera proporcional

———
—_— =
——
———
————
———1
———
————
]
———
———
——

cComo se liquida una empresa?

—> Vendiendo los activos, osea todo lo que la
I empresa tiene, cancelando deudas



null
Porque de esa manera pueden trabajar libremente y hacer prosperar su negocio.

null
Ya que garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica.

null
Vendiendo los activos, osea todo lo que la empresa tiene, cancelando deudas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para generar
Ingresos, y
crecer como
persona.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero para
empezar a
comprar la
maquina y
ingredientes

El crear mi emprendimiento.

Porque es algo con lo que voy a ir

generando ingresos.

tanto para los ciudadanos, como para mi
crecimiento como persona.

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

empezar a
emprender
con algunas
ventas como
granizados

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

A mitad de
afo, (en julio)

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

lo que se quiere
lograr con ésto, es
gue las personas
tanto mujeres como
hombres, seamos
independientes.

. Quién lo hace?
(Responsables)

para iniciar, mi
personay un
ayudante sea
amigo o familiar.


null
El crear mi emprendimiento.

null
Porque es algo con lo que voy a ir generando ingresos.

null
tanto para los ciudadanos, como para mi crecimiento como persona. 

null
Para generar ingresos, y crecer como persona.

null
empezar a emprender con algunas ventas como granizados 

null
lo que se quiere lograr con ésto, es que las personas tanto mujeres como hombres, seamos independientes.

null
Dinero para empezar a comprar la máquina y ingredientes 

null
para iniciar, mi persona y un ayudante sea amigo o familiar.

null
A mitad de año, (en julio)
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