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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El concepto de mi negocio virtual de bisuteria es crear una
tienda en linea donde pueda vender accesorios de moda
como collares, pulseras; aniltos y pendientes. Laideaes
ofrecer una gran variedad de piezas para que cada persona
encuentre algo que le guste, ya sea algo elegante para
eventos especiales o disefios mas casuales para el dia a dia.

Quiero gue mitienda sea unlugar facil de navegar, con una
interfaz amigable y un proceso de compra sencillo. Ademas,
me gustaria incluir descripciones detalladas y fotos de alta
calidad para que los clientes puedan ver bien o que estan
comprando.

Voy a utilizar redes sociales y estrategias de marketing digital
para atraer a los clientesy dar a conocer la tienda. También
ofreceré-un-buen-servicio-al-cliente, con-opciones-de
devolucién y cambios para que los compradores estén
satisfechos con sus compras.

En resumen, el concepto es ofrecer bisuteria variada y de
calidad en una tienda en linea facil de usar, con un enfoque
en la atencion al cliente y la promocion digital para llegar a
MAas personas.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


El concepto de mi negocio virtual de bisutería es crear una tienda en línea donde pueda vender accesorios de moda como collares, pulseras, anillos y pendientes. La idea es ofrecer una gran variedad de piezas para que cada persona encuentre algo que le guste, ya sea algo elegante para eventos especiales o diseños más casuales para el día a día.

Quiero que mi tienda sea un lugar fácil de navegar, con una interfaz amigable y un proceso de compra sencillo. Además, me gustaría incluir descripciones detalladas y fotos de alta calidad para que los clientes puedan ver bien lo que están comprando.

Voy a utilizar redes sociales y estrategias de marketing digital para atraer a los clientes y dar a conocer la tienda. También ofreceré un buen servicio al cliente, con opciones de devolución y cambios para que los compradores estén satisfechos con sus compras.

En resumen, el concepto es ofrecer bisutería variada y de calidad en una tienda en línea fácil de usar, con un enfoque en la atención al cliente y la promoción digital para llegar a más personas.
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Actividad #2
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Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
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En nuestro negocio de bisuteria virtual, nuestra mision es ofrecer accesorios de
moda unlcos y de aIta calldad que realcen Ia beIIeza y el estllo personal de

|

|

0S
> compra en linea faC|I y agradable, con un enfoque en el excelente servicio al
cliente y la satisfaccion total de nuestros compradores.

- nosotros para cada ocasion especial y para su estilo diario

= Establezca su estructura organizacional. En cada
—> recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
— necesario para su tipo de negocio.
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— > Equipo de Disefiador Equipo de
Disefio NG ompras y
— - y Creacion Principal Proveedores
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Marketing Atencién al Cliente Finanzas y
y Ventas Contabilidad
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En nuestro negocio de bisutería virtual, nuestra misión es ofrecer accesorios de moda únicos y de alta calidad que realcen la belleza y el estilo personal de nuestros clientes. Nos comprometemos a proporcionar una experiencia de compra en línea fácil y agradable, con un enfoque en el excelente servicio al cliente y la satisfacción total de nuestros compradores.

Ser reconocidos como la tienda en línea de bisutería preferida por su variedad, calidad y originalidad, destacándonos por nuestra capacidad de anticipar y adaptar nuestras colecciones a las últimas tendencias. Buscamos construir una comunidad de clientes leales que confíen en nosotros para cada ocasión especial y para su estilo diario

Propietario / Fundador

Equipo de Diseño
 y Creación

Diseñador Principal

Equipo de Compras y Proveedores

Equipo de Marketing y Ventas

Equipo de Atención al Cliente

quipo de Finanzas y Contabilidad


"i

|

l\ |

|

|

10 1

ﬁ

|

p

I

|

!

|

|

(

I

(

V

|

f

f

|

)

I

]

(\[

i

Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Condiciones Laborales Justas: Ofrece un entorno de
trabajo equitativo y respetuoso.

Produccion Etica: Trabaja con proveedores gque respeten
practicas laborales dignas.

Apoyo Local: Colabora con artesanos locales y apoya
causas sociales.

Diversidad e Inclusién: Fomenta un entorno inclusivo y
celebra la diversidad.

Sostenibilidad ambiental:

Materiales Sostenibles: Usa materiales reciclados o
responsables.

Embalaje Ecologico: Opta por empaques recictables o
biodegradables.

Eficiencia Energética: Reduce el consumo de energia en
operaciones.

Reduccion de Residuos: Minimiza, reutiliza y recicla
materiales-y residuos

Gestion Financiera: Lleva una contabilidad rigurosa y establece un
presupuesto solido.

Precios Justos: Asegura precios que reflejen el valor de tus productos
y-mantengan-la-accesibilidad.

Eficiencia Operativa: Optimiza procesos para reducir costos y mejorar
la eficiencia.

Diversificacion-de-Ingresos:-Explora distintas-fuentes-de-ingresos
para asegurar estabilidad econdmica.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Condiciones Laborales Justas: Ofrece un entorno de trabajo equitativo y respetuoso.
Producción Ética: Trabaja con proveedores que respeten prácticas laborales dignas.
Apoyo Local: Colabora con artesanos locales y apoya causas sociales.
Diversidad e Inclusión: Fomenta un entorno inclusivo y celebra la diversidad.

Materiales Sostenibles: Usa materiales reciclados o responsables.
Embalaje Ecológico: Opta por empaques reciclables o biodegradables.
Eficiencia Energética: Reduce el consumo de energía en operaciones.
Reducción de Residuos: Minimiza, reutiliza y recicla materiales y residuos

Gestión Financiera: Lleva una contabilidad rigurosa y establece un presupuesto sólido.
Precios Justos: Asegura precios que reflejen el valor de tus productos y mantengan la accesibilidad.
Eficiencia Operativa: Optimiza procesos para reducir costos y mejorar la eficiencia.
Diversificación de Ingresos: Explora distintas fuentes de ingresos para asegurar estabilidad económica.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta

de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

clave

Proveedores de
materiales:
Suministran
cuentas, hilos,
alambres,
cierres, etc.
Fabricantes:
Ayudan en la
produccion de
piezas.
Disefiadores:
Colaboran en el
disefio de
nuevas
colecciones.
Distribuidores y
minoristas:
Tiendas y
plataformas en
linea que
venden tus
productos.
Marketing y
publicidad:
Agencias 0
freelancers que
promueven tu
bisuteria.
Socios
financieros:
Bancos o
inversionistas
que
proporcionan
financiamiento.

de bisuteria.
Produccién y ensamblaje:
Fabricar y ensamblar las
piezas de bisuteria.
Adquisicion de materiales:
Comprar materiales y
suministros necesarios.
Marketing y promocién:
Desarrollar y ejecutar
estrategias de marketing y
publicidad.
Ventas y distribucion:
Gestionar las ventas, tanto en
linea como en tiendas fisicas,
y ladistribucién de los
productos.
Atencion al cliente:
Proporcionar soporte y

0a

Recursos
clave

Materiales de alta calidad:
Cuentas, hilos, alambres,
cierres y otros suministros
necesarios para crear las
piezas de bisuteria.
Herramientas y equipo:
Herramientas
especializadas para la
creacion y ensamblaje de
las piezas.

Plataforma de venta en
linea: Un sitio web o tienda
en plataformas como Etsy
o Shopify para vender los
productos.

Taller de produccién:
Espacio dedicado para el
disefio y la fabricacion

Disefios Unicos y
personalizados:
Ofrecer piezas
exclusivas y
personalizables para
satisfacer los gustos
y preferencias
individuales de los
clientes.

Materiales de alta
calidad: Utilizar
materiales duraderos
y de alta calidad para
garantizar la
satisfaccion y la
longevidad de las
piezas.

Hecho a mano:
Resaltar que las
piezas son
artesanales, lo que
afiade un valor
especial y una
conexion emocional
con el producto.
Precios accesibles:
Ofrecer bisuteria a
precios competitivos
sin comprometer la
calidad.
Sostenibilidad:
Utilizar materiales
reciclados o
sostenibles y
préacticas de
produccién
ecoldgicas.

Servicio al cliente
excepcional: Brindar
una atencion
personalizada y
répida, asegurando
una experiencia de
compra positiva.

Atencion personalizada:

Asesoramiento
individualizado para
ayudar a los clientes a
encontrar y

personalizar sus piezas.

Soporte post-venta:
Servicio de reparacion

y mantenimiento de las

piezas.
Comunicacién
constante: Envio de
newsletters y uso de
redes sociales para

mantener informados a

los clientes sobre
nuevos productos y
ofertas.

Canales

de nuestra propia pagina
web y plataformas como
Etsy y Shopify.
Redes sociales:
Promocién y ventas a
través de Instagram,
Facebook y Pinterest.
Tiendas fisicas:
Colaboraciones con
boutiques y tiendas de
moda para vender
nuestras piezas.
Ferias y mercados
artesanales:
Participacion en eventos
locales para mostrar y
vender nuestras

ale

Mujeres jévenes (18-35
afios): Interesadas en
moda y tendencias,
buscando piezas
Gnicas y
personalizadas.
Profesionales y
ejecutivas: Que buscan
bisuteria elegante y
sofisticada para
complementar su
vestimenta laboral.
Hombres buscando
regalos: Interesados en
comprar bisuteria de
calidad para ocasiones
especiales como
aniversarios y
cumpleafios.

Amantes de productos
artesanales: Personas
que valoran el trabajo
hecho a mano y los
materiales de alta
calidad.

Clientes ecoldgicos:
Personas que prefieren
productos sostenibles y
respetuosos con el
medio ambiente

Fuentes de ingresos

rucutra de costos

Costos de materiales Ventas directas en linea

Salarios y honorarios
Costos de produccion

Logistica y distribucion

Gastos administrativos Ventas en tiendas fisicas

Alquiler del taller Empaque y presentacion Ventas en ferias y mercados artesanales

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Proveedores de materiales: Suministran cuentas, hilos, alambres, cierres, etc.
Fabricantes: Ayudan en la producción de piezas.
Diseñadores: Colaboran en el diseño de nuevas colecciones.
Distribuidores y minoristas: Tiendas y plataformas en línea que venden tus productos.
Marketing y publicidad: Agencias o freelancers que promueven tu bisutería.
Socios financieros: Bancos o inversionistas que proporcionan financiamiento.


Diseño de productos: Crear nuevas colecciones y piezas de bisutería.
Producción y ensamblaje: Fabricar y ensamblar las piezas de bisutería.
Adquisición de materiales: Comprar materiales y suministros necesarios.
Marketing y promoción: Desarrollar y ejecutar estrategias de marketing y publicidad.
Ventas y distribución: Gestionar las ventas, tanto en línea como en tiendas físicas, y ladistribución de los productos.
Atención al cliente: Proporcionar soporte y servicio al cliente.

Diseños únicos y personalizados: Ofrecer piezas exclusivas y personalizables para satisfacer los gustos y preferencias individuales de los clientes.
Materiales de alta calidad: Utilizar materiales duraderos y de alta calidad para garantizar la satisfacción y la longevidad de las piezas.
Hecho a mano: Resaltar que las piezas son artesanales, lo que añade un valor especial y una conexión emocional con el producto.
Precios accesibles: Ofrecer bisutería a precios competitivos sin comprometer la calidad.
Sostenibilidad: Utilizar materiales reciclados o sostenibles y prácticas de producción ecológicas.
Servicio al cliente excepcional: Brindar una atención personalizada y rápida, asegurando una experiencia de compra positiva.


Atención personalizada: Asesoramiento individualizado para ayudar a los clientes a encontrar y personalizar sus piezas.
Soporte post-venta: Servicio de reparación y mantenimiento de las piezas.
Comunicación constante: Envío de newsletters y uso de redes sociales para mantener informados a los clientes sobre nuevos productos y ofertas.

Mujeres jóvenes (18-35 años): Interesadas en moda y tendencias, buscando piezas únicas y personalizadas.
Profesionales y ejecutivas: Que buscan bisutería elegante y sofisticada para complementar su vestimenta laboral.
Hombres buscando regalos: Interesados en comprar bisutería de calidad para ocasiones especiales como aniversarios y cumpleaños.
Amantes de productos artesanales: Personas que valoran el trabajo hecho a mano y los materiales de alta calidad.
Clientes ecológicos: Personas que prefieren productos sostenibles y respetuosos con el medio ambiente

Materiales de alta calidad: Cuentas, hilos, alambres, cierres y otros suministros necesarios para crear las piezas de bisutería.
Herramientas y equipo: Herramientas especializadas para la creación y ensamblaje de las piezas.
Plataforma de venta en línea: Un sitio web o tienda en plataformas como Etsy o Shopify para vender los productos.
Taller de producción: Espacio dedicado para el diseño y la fabricación 


tienda en línea: A través de nuestra propia página web y plataformas como Etsy y Shopify.
Redes sociales: Promoción y ventas a través de Instagram, Facebook y Pinterest.
Tiendas físicas: Colaboraciones con boutiques y tiendas de moda para vender nuestras piezas.
Ferias y mercados artesanales: Participación en eventos locales para mostrar y vender nuestras colecciones.

Costos de materiales

Costos de producción

Logística y distribución

Alquiler del taller

Salarios y honorarios

Gastos administrativos

Empaque y presentación

Ventas directas en línea

Ventas en tiendas físicas

Ventas en ferias y mercados artesanales


Actividad #5

(@ Fortalezas

Disefios Unicos y personalizados:
Capacidad para ofrecer piezas exclusivas
que atraen a clientes buscando algo
especial.

Materiales de alta calidad: Uso de
materiales duraderos que garantizan la
satisfaccion del cliente y la longevidad del
producto.

Produccién artesanal: Valor afiadido por el
trabajo hecho a mano, que puede justificar
precios més altos y atraer a clientes que
valoran la artesania.

Flexibilidad y adaptabilidad: Capacidad para
adaptar rapidamente las colecciones y
estilos en funcién de las tendencias del
mercado.

Buena atenci6n al cliente: Servicio
personalizado y soporte post-venta que
mejora la lealtad del cliente.

endencias de moda: Adaptarse a nuevas
tendencias y estilos de bisuteria puede atraer a
mas clientes interesados en lo Gltimo en moda.
Conciencia ecolégica: Demanda creciente de
productos sostenibles y eco-amigables, lo que
te permite destacar ofreciendo bisuteria hecha
con materiales reciclados o sostenibles.
Colaboraciones y asociaciones: Oportunidades
para colaborar con influencers, disefiadores de
moda o marcas complementarias para
aumentar la visibilidad y atraer nuevos clientes.
Mercados internacionales: Expansion a
mercados internacionales para aprovechar
nuevas oportunidades de ventas y
diversificacion de ingresos.

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades

Costos de produccion elevados: Los costos de
materiales de alta calidad y la produccion
artesanal pueden ser mas altos, lo que afecta
los méargenes de ganancia.

Dependencia de proveedores: Riesgo asociado
con la falta de disponibilidad de materiales o
retrasos en las entregas.

Escalabilidad limitada: Dificultad para escalar
rapidamente la produccion y las operaciones sin
comprometer la calidad.

Visibilidad y reconocimiento de marca:
Necesidad de invertir en marketing para
aumentar la notoriedad de la marca en un
mercado competitivo.

Recursos financieros limitados: Posible
limitacion en el capital disponible para inversién
en expansion y promocion.

Competencia intensa: Presencia de
competidores grandes y establecidos que
pueden ofrecer precios mas bajos o tener una
mayor visibilidad.

Cambios en las tendencias de moda: Riesgo
de que las tendencias cambien rapidamente y
que los disefios actuales se vuelvan obsoletos.
Fluctuaciones en el costo de los materiales:
Aumentos en el precio de los materiales
pueden afectar los margenes de ganancia.
Dependencia de plataformas en linea: Riesgo
asociado con la dependencia de plataformas
de e-commerce que pueden cambiar sus
politicas o cobrar comisiones mas altas.

Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Diseños únicos y personalizados: Capacidad para ofrecer piezas exclusivas que atraen a clientes buscando algo especial.
Materiales de alta calidad: Uso de materiales duraderos que garantizan la satisfacción del cliente y la longevidad del producto.
Producción artesanal: Valor añadido por el trabajo hecho a mano, que puede justificar precios más altos y atraer a clientes que valoran la artesanía.
Flexibilidad y adaptabilidad: Capacidad para adaptar rápidamente las colecciones y estilos en función de las tendencias del mercado.
Buena atención al cliente: Servicio personalizado y soporte post-venta que mejora la lealtad del cliente.

Costos de producción elevados: Los costos de materiales de alta calidad y la producción artesanal pueden ser más altos, lo que afecta los márgenes de ganancia.
Dependencia de proveedores: Riesgo asociado con la falta de disponibilidad de materiales o retrasos en las entregas.
Escalabilidad limitada: Dificultad para escalar rápidamente la producción y las operaciones sin comprometer la calidad.
Visibilidad y reconocimiento de marca: Necesidad de invertir en marketing para aumentar la notoriedad de la marca en un mercado competitivo.
Recursos financieros limitados: Posible limitación en el capital disponible para inversión en expansión y promoción.

endencias de moda: Adaptarse a nuevas tendencias y estilos de bisutería puede atraer a más clientes interesados en lo último en moda.
Conciencia ecológica: Demanda creciente de productos sostenibles y eco-amigables, lo que te permite destacar ofreciendo bisutería hecha con materiales reciclados o sostenibles.
Colaboraciones y asociaciones: Oportunidades para colaborar con influencers, diseñadores de moda o marcas complementarias para aumentar la visibilidad y atraer nuevos clientes.
Mercados internacionales: Expansión a mercados internacionales para aprovechar nuevas oportunidades de ventas y diversificación de ingresos.

Competencia intensa: Presencia de competidores grandes y establecidos que pueden ofrecer precios más bajos o tener una mayor visibilidad.
Cambios en las tendencias de moda: Riesgo de que las tendencias cambien rápidamente y que los diseños actuales se vuelvan obsoletos.
Fluctuaciones en el costo de los materiales: Aumentos en el precio de los materiales pueden afectar los márgenes de ganancia.
Dependencia de plataformas en línea: Riesgo asociado con la dependencia de plataformas de e-commerce que pueden cambiar sus políticas o cobrar comisiones más altas.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Arte en cada pieza

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi

marca NN amarillo rosa celeste
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Arte en cada pieza

amarillo 

rosa

celeste
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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= Mis costos fijos Mis costos variables
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Alquiler del taller: 270,000 al mes ’ Materiales: 2,700 por pieza

F

—— -
i

Salarios: 810,000 al mes Empaque: 540 por pieza

F

——

(

Marketing y publicidad: 162,000 al mes ’ Comisién de plataforma de venta:
1,080 por pieza

|

f

Plataforma de venta en linea: 27,000 al mes Envio: 1,620 por pieza

I

| f

Servicios publicos (electricidad, .

— agua, internet): 54,000 al mes
i

F

Gastos administrativos
(contabilidad, asesoria

legal): 108,000 al mes ‘

m——y,
-
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

100 piezas al mes, el costo fijo por
unidad es 1,431,000 /100 = 14,310
Costo variable por unidad: 8,100

Costo total por unidad: 14,310 +
8,100= 22,410
e — 4

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.
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Alquiler del taller: 270,000 al mes

Salarios: 810,000 al mes

Marketing y publicidad: 162,000  al mes

Plataforma de venta en línea: 27,000 al mes

Servicios públicos (electricidad, agua, internet): 54,000 al mes

Gastos administrativos (contabilidad, asesoría legal): 108,000 al mes

Materiales: 2,700 por pieza

Empaque: 540 por pieza

Comisión de plataforma de venta: 1,080  por pieza

Envío: 1,620 por pieza

100 piezas al mes, el costo fijo por unidad es 1,431,000  / 100 = 14,310 
Costo variable por unidad: 8,100 
Costo total por unidad: 14,310 + 8,100=  22,410



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en 57 unidades en un mes, cubriras
‘_\> todos tus costos y no tendras

unidades pérdidas ni ganancias.

Punto de equilibrio [@ F5)7uniddadesx;,l’%(515/unida _
H ‘_ﬁ unto de equilibrio monetari
monetario 1,915,055

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


57 unidades en un mes, cubrirás todos tus costos y no tendrás pérdidas ni ganancias.

57unidades×33,615/unida

Punto de equilibrio monetario: 1,915,055 
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Actividad #9

Activos

Efectivo: Dinero en cajay en
cuentas bancarias

Inventario de materiales: suministros
necesarios para la produccién de
bisuteria.

Inventario de productos terminados:
Piezas de bisuteria listas para venta

Herramientas: Herramientas especializadas
para la creacion y ensamblaje de las piezas
de bisuteria.

Plataforma de venta en linea: Inversiones
en el desarrollo y mantenimiento del sitio
web

Propiedad intelectual:

Disefio de marca, logotipos,

y otros derechos de autor

relacionados con tus disefios

de bisuteria

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Pasivos

Préstamos y deudas: Dinero que se debe a
bancos u otros prestamistas.

Cuentas por pagar: Facturas pendientes a
proveedores por materiales y suministros.

Alquiler del taller: Obligacion de pago
mensual del alquiler del espacio donde
trabajas

Sueldos y salarios: Obligaciones de pago a
empleados y/o contratistas.

Gastos de servicios publicos: Facturas
pendientes por electricidad, agua e internet

Impuestos: Obligaciones fiscales
pendientes de pago.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Efectivo: Dinero en caja y en cuentas bancarias

Inventario de materiales: suministros necesarios para la producción de bisutería.

Inventario de productos terminados: Piezas de bisutería listas para venta

Herramientas: Herramientas especializadas para la creación y ensamblaje de las piezas de bisutería.

Plataforma de venta en línea: Inversiones en el desarrollo y mantenimiento del sitio web

Propiedad intelectual: Diseño de marca, logotipos, y otros derechos de autor relacionados con tus diseños de bisutería

Préstamos y deudas: Dinero que se debe a bancos u otros prestamistas.

Cuentas por pagar: Facturas pendientes a proveedores por materiales y suministros.

Alquiler del taller: Obligación de pago mensual del alquiler del espacio donde trabajas

Sueldos y salarios: Obligaciones de pago a empleados y/o contratistas.

Gastos de servicios públicos: Facturas pendientes por electricidad, agua e internet

Impuestos: Obligaciones fiscales pendientes de pago.


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado de bisuteria en Costa Rica,
existe una amplia gama de productos vy
servicios similares a los que ofrecemos.
Los principales competidores incluyen
accesorios, asi como tiendas en linea que
ofrecen bisuteria artesanal vy de diseno.
Ademdas, hay una notable presencia de
artesanos locales que participan en ferias vy
I : ’ : : | .
Gnicas y hechas a mano.
PlTataformas en Iinea como Etsy vy
de bisuteria, tanto de creadores locales como
bastante diversificado con opciones que van
desde bisuteria tradicional hasta disefios
innovadores, lo que refleja la creciente
demanda y la competitividad en el sector

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



En el mercado de bisutería en Costa Rica, existe una amplia gama de productos y servicios similares a los que ofrecemos.
Los principales competidores incluyen boutiques especializadas en moda y accesorios, así como tiendas en línea que ofrecen bisutería artesanal y de diseño. Además, hay una notable presencia de artesanos locales que participan en ferias y mercados artesanales, ofreciendo piezas únicas y hechas a mano.
Plataformas en línea como Etsy y MercadoLibre también presentan una variedad de bisutería, tanto de creadores locales como internacionales. En resumen, el mercado está bastante diversificado con opciones que van desde bisutería tradicional hasta diseños innovadores, lo que refleja la creciente demanda y la competitividad en el sector
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— = Actividad #1

==
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—>

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— > empresa.

——— =

———

>

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

==

— Cumplimiento Legal: Es una obligacién legal pagar impuestos y

_— presentar declaraciones fiscales conforme a la normativa del pais. No
——— cumphir-econ-estas—obligactonespuede-resuttar-en-sanciones,—multas o
—_— incluso el cierre del negocio.

==

E—Z Reputacién y Credibilidad: Cumplir con las obligaciones tributarias
I refuerzatareputacion-de-tuempresay demuestra que-operas-de
— - manera ética y transparente. Esto puede ser crucial para la confianza
— de los clientes y socios comerciales.

—>

g

—_— Accesoa Beneficiosy Créditos:Al-estaral-diacontusobligaciones
— = fiscales, puedes acceder a beneficios fiscales, subsidios y créditos,
:_’ asi como a financiamiento bancario. Las instituciones financieras a
:E_Z menudo revisan el historial tributario antes de otorgar préstamo
— = < . .

— = cComo se liquida una empresa?

— s

—> Decisién de Liguidacion: Los propietarios o accionistas

— = deben aprobar la disolucion de la empresa.

— > Notificacién y Registro: Informar a las autoridades fiscales y

— registrar la liquidacion.

— tiquidacion-de-Activos:—Vender-activos-y-utitizartos—fondos

S para pagar deudas.

— Pago de Deudas: Saldar todas las deudas y obligaciones

— fiscales.

— > Distribucion de Activos Restantes: Distribuir el remanente de
——— activosentre fos socios o accionistas:

— = Cierre de Actividades: Cancelar cuentas bancarias, contratos

— > y licencias.

— -

———

—>

—>

—— =

—g

— =

————

>

||
v


Cumplimiento Legal: Es una obligación legal pagar impuestos y presentar declaraciones fiscales conforme a la normativa del país. No cumplir con estas obligaciones puede resultar en sanciones, multas o incluso el cierre del negocio.


Reputación y Credibilidad: Cumplir con las obligaciones tributarias refuerza la reputación de tu empresa y demuestra que operas de manera ética y transparente. Esto puede ser crucial para la confianza de los clientes y socios comerciales.


Acceso a Beneficios y Créditos: Al estar al día con tus obligaciones fiscales, puedes acceder a beneficios fiscales, subsidios y créditos, así como a financiamiento bancario. Las instituciones financieras a menudo revisan el historial tributario antes de otorgar préstamo


Decisión de Liquidación: Los propietarios o accionistas deben aprobar la disolución de la empresa.
Notificación y Registro: Informar a las autoridades fiscales y registrar la liquidación.
Liquidación de Activos: Vender activos y utilizar los fondos para pagar deudas.
Pago de Deudas: Saldar todas las deudas y obligaciones fiscales.
Distribución de Activos Restantes: Distribuir el remanente de activos entre los socios o accionistas.
Cierre de Actividades: Cancelar cuentas bancarias, contratos y licencias.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El objetivo de mi negocio
de bisuteria es ofrecer
piezas Unicas y
personalizadas que
satisfagan la demanda de
clientes que buscan
exclusividad y originalidad
en sus accesorios, al
mismo tiempo que apoyan
a la economia local y
promueven el valor de la
artesania.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Para tu negocio de
bisuteria, necesitaras
materiales como piedras
preciosas y metales,
herramientas de
fabricacion, equipo de
trabajo, materiales de
embalaje, software de
disefio, personal,
recursos de marketing y
capital financiero.

Vintage Culture se desarrollo en base a un tema de ingresos
economico para poder gerar ingresos, consiste en genear visuteria
para poder generar recursos, en base a una recesidad financiera
con la estrategia de generar visuteria de forma artesanal

Es importante para mi porque me permite expresar mi creatividad,
tener control sobre mis decisiones, desarrollar habilidades
profesionales, y cumplir mis suefios. Ademas, ofrece flexibilidad
horaria, oportunidades de crecimiento, y me permite impactar
positivamente en la comunidad mientras contribuyo a tu estabilidad

financiera. . . . _
Vamos a hacer bisuteria para clientes que buscan piezas unicas'y

personalizadas, amantes de la moda que desean accesorios
originales, quienes buscan regalos especiales, y consumidores que
prefieren apoyar negocios locales y artesanales. En resumen,
nuestro objetivo es satisfacer a quienes valoran la exclusividad, el
disefo y el apoyo a la economia local de La Cruz

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Las actividades clave de mi
negocio de bisuteria incluyen
el disefio de productos, la
adquisicion de materiales, la
produccion, el control de
calidad, el marketing y la
publicidad, la gestion de
ventas, la atencion al cliente,
la administracion financiera, la
gestion de inventario, la
investigacion y desarrollo, y la
participacion en ferias y
eventos.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Las metas de mi negocio de
bisuteria son: incrementar las
ventas mensuales en 500,000
en 12 meses, lanzar 15 nuevos
disefios en 6 meses, aumentar
los seguidores en redes sociales
en 1,000 vy el trafico web en un
25% en 6 meses, asistir a 4
ferias o mercados en el proximo
ano, y reducir el exceso de
inventario en un 10% en 3
meses.

. Quién lo hace?
(Responsables)

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)
Mes 1:Disefiar productos.
Mes 2:Producir bisuteria.
Lanzar en redes sociales.
Mes 3Participar en una feria

Disenador: Crear y desarrollar
nuevos disefios de bisuteria.
Proveedor de Materiales:
Investigar y adquirir los
materiales necesarios para la

local. e
Evaluar ventas y ajustar produccion. 5 _
estrategias. Artesano/Produccion: Fabricar y
Mes 4-6Introducir nuevos ensamblar las piezas de
disefios. bisuteria.

Responsable de Marketing:
Crear y ejecutar campafas de
marketing, gestionar redes
sociales y promover el negocio.
Encargado de Ventas

Participar en otro evento.

Mes 7-12Continuar marketing y
ventas.

Realizar analisis de rendimiento
y ajustes.


Vintage Culture se desarrollo en base a un tema de ingresos economico para poder gerar ingresos, consiste en genear visuteria para poder generar recursos, en base a una recesidad financiera con la estrategia de generar visuteria de forma artesanal 

Es importante para mi porque me permite expresar mi creatividad, tener control sobre mis decisiones, desarrollar habilidades profesionales, y cumplir mis sueños. Además, ofrece flexibilidad horaria, oportunidades de crecimiento, y me permite impactar positivamente en la comunidad mientras contribuyo a tu estabilidad financiera.

Vamos a hacer bisutería para clientes que buscan piezas únicas y personalizadas, amantes de la moda que desean accesorios originales, quienes buscan regalos especiales, y consumidores que prefieren apoyar negocios locales y artesanales. En resumen, nuestro objetivo es satisfacer a quienes valoran la exclusividad, el diseño y el apoyo a la economía local de La Cruz

El objetivo de mi negocio de bisutería es ofrecer piezas únicas y personalizadas que satisfagan la demanda de clientes que buscan exclusividad y originalidad en sus accesorios, al mismo tiempo que apoyan a la economía local y promueven el valor de la artesanía.

Las actividades clave de mi negocio de bisutería incluyen el diseño de productos, la adquisición de materiales, la producción, el control de calidad, el marketing y la publicidad, la gestión de ventas, la atención al cliente, la administración financiera, la gestión de inventario, la investigación y desarrollo, y la participación en ferias y eventos.

Las metas de mi negocio de bisutería son: incrementar las ventas mensuales en 500,000 en 12 meses, lanzar 15 nuevos diseños en 6 meses, aumentar los seguidores en redes sociales en 1,000 y el tráfico web en un 25% en 6 meses, asistir a 4 ferias o mercados en el próximo año, y reducir el exceso de inventario en un 10% en 3 meses.

Para tu negocio de bisutería, necesitarás materiales como piedras preciosas y metales, herramientas de fabricación, equipo de trabajo, materiales de embalaje, software de diseño, personal, recursos de marketing y capital financiero.

Mes 1:Diseñar productos.
Mes 2:Producir bisutería.
Lanzar en redes sociales.
Mes 3Participar en una feria local.
Evaluar ventas y ajustar estrategias.
Mes 4-6Introducir nuevos diseños.
Participar en otro evento.
Mes 7-12Continuar marketing y ventas.
Realizar análisis de rendimiento y ajustes.

Diseñador: Crear y desarrollar nuevos diseños de bisutería.
Proveedor de Materiales: Investigar y adquirir los materiales necesarios para la producción.
Artesano/Producción: Fabricar y ensamblar las piezas de bisutería.
Responsable de Marketing: Crear y ejecutar campañas de marketing, gestionar redes sociales y promover el negocio.
Encargado de Ventas
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ofrecer un servicio al cliente de primer nivel y mantenernos a la vanguardia de las
—> tendencias en bisuteria.
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== NOTAS
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— = En Vintage Culture, nos dedicamos a la creacién de bisuteria exclusiva y

— = personalizada, fusionando diseno innovador con un profundo respeto por la

— - artesania. Nuestro negocio nace de la pasidon por ofrecer piezas de hisuteria que
— no solo embellecen, sino que también cuentan una historia y reflejan la

—— individualidad de quienes tas usan.

— =

——— e

——— Desde el inicio, nuestro objetivo ha sido proporcionar accesorios Unicos que

— - capturen la esencia de la moda contemporanea mientras mantienen una calidad
_ excepcional. Cada pieza de nuestra coleccion es meticulosamente disefiada 'y
— = elaborada, utilizando materiales de primera calidad como piedras preciosas,
E_Z metales finos, y técnicas artesanales avanzadas. Nos enorgullecemos de ofrecer
. B productos que destacan por su originalidad y etegancia, hechos-a mano conun
— toque personal que distingue a cada creacion.

— >

— -

—_— En Vintage Culture, entendemos que nuestros clientes buscan mas que simples
—_— - accesorios; desean piezas que complementen su estilo personal'y marquen la
—> diferencia. Ya sea que estén buscando un regalo especial para una ocasién

— = memorable o deseen expresar su estilo Unico, nos esforzamos por ofrecer una
jE_Z: experiencia-de-compra-excepcionaly-personalizada:

—_— =

—— 4

— Nos.-dirigimos-a-un-publico-diverso-que-valorala-exclusividad, la-calidad-y-el-apoyo
— a la economia local. A través de nuestras estrategias de marketing y participacién
—, en eventos, buscamos conectar con nuestros clientes en diferentes plataformas,
—

) Nuestro compromiso es crear mas que joyas; buscamos ofrecer recuerdos y
— g experiencias que perduren. En Vintage Culture, cada pieza cuenta una historia y
- cada cliente es parte de esa historia.
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En Vintage Culture, nos dedicamos a la creación de bisutería exclusiva y personalizada, fusionando diseño innovador con un profundo respeto por la artesanía. Nuestro negocio nace de la pasión por ofrecer piezas de bisutería que no solo embellecen, sino que también cuentan una historia y reflejan la individualidad de quienes las usan.


Desde el inicio, nuestro objetivo ha sido proporcionar accesorios únicos que capturen la esencia de la moda contemporánea mientras mantienen una calidad excepcional. Cada pieza de nuestra colección es meticulosamente diseñada y elaborada, utilizando materiales de primera calidad como piedras preciosas, metales finos, y técnicas artesanales avanzadas. Nos enorgullecemos de ofrecer productos que destacan por su originalidad y elegancia, hechos a mano con un toque personal que distingue a cada creación.


En Vintage Culture, entendemos que nuestros clientes buscan más que simples accesorios; desean piezas que complementen su estilo personal y marquen la diferencia. Ya sea que estén buscando un regalo especial para una ocasión memorable o deseen expresar su estilo único, nos esforzamos por ofrecer una experiencia de compra excepcional y personalizada.


Nos dirigimos a un público diverso que valora la exclusividad, la calidad y el apoyo a la economía local. A través de nuestras estrategias de marketing y participación en eventos, buscamos conectar con nuestros clientes en diferentes plataformas, ofrecer un servicio al cliente de primer nivel y mantenernos a la vanguardia de las tendencias en bisutería.


Nuestro compromiso es crear más que joyas; buscamos ofrecer recuerdos y experiencias que perduren. En Vintage Culture, cada pieza cuenta una historia y cada cliente es parte de esa historia.





