




Indentificar el problema o necesidad, comienza por identificar un problema o necesidad en un mercado

especifico.Esto puede ser una falta de servicios o productos adecuados, una demanda insatisfecha

o una oportunidad para mejorar un producto o un servicio existente

Generar soluciones, una vez que hayas identificado el problema o necesidad es hora de generar

soluciones.Puedes hacerlo mediante la investigacion de mercado, la observacion de tendecias y la

identificacion de oportunidades 

Evaluar la viabilidad, una vez que tengas algunas soluciones en mente, es importante evaluar su viabilidad 

esto incluye factores como la demanda potencial, la competencia, los costos de produccion y la 

rentabilidad potencial .Desarrollar un plan de negocio, este plan debe incluir informacion sobre el producto 

o servicios, mercado objetivo, la estrategia de marketing, la estructura organizacional y los planos 

financieros, para llevar acabo la idea de negocio,necesitaras recursos capital, personal,equipamiento

y espacio, esto implicara buscar inversores, obtener prestamos bancarios o utilizar tu propia capital

Una vez que tengas los recursos necesarios, puedes lanazar oficialmente tu negocio.Esto puede

implicar abrir una tienda, lanzar un sitio web o comenzar a ofrecer tu servicio 



Introduce el texto aquíLa mision de tu empresa es una declaracion concisa que describe el proposito especifico de tu

negocio, los productos o servicios que ofrece ya quienes 

La vision de tu empresa es una declaracion inspiradora que describe el futuro deseado y los 

objetivos a largo plazo que buscas lograr en tu emprendimiento y guiar tus decisiones y acciones

diarias 

mi persona

gerente secretario

tesoreria apto.operaciones apto.comercial

apto.administrativo



El desarrollo sostenible se centra en la promocion de la igualdad, la justiciasocial y la inclusion 

es un enfoque de buscar satisfacer las necesidades presentes sin comprometer la capacidad de

las generaciones futuras para satisfacer sus propias necesidades. se basa y requiere una accion

conjunta de gobiernos, empresas y sociedad civil para logarlo 

El desarrollo ambiental sostenible se requiere a la conservacion y proteccion del medio ambiente

y sus recursos naturales. Reducir el conssumo del agua y energia, Utilizar productos y materiales

ecologicos y de bajo impacto, implementar practicas de agricultura sostenible y silvicultura responsable

Provomer la conservacion de la biodiversidad y los ecosistemas 

El desarrollo economico sostenible se enfoca en el creciomiento economico y la generacion de valor

a largo plazo, fomentar la innovacion y la educacion para mejorar la competitivilidad y la 

sosteniblidad , inversion en infraestructura sostenible y tecnologica 



residentes 
trabajadores
estudiantes 
universitarios 
viajeros 
turistas 

amplia seccion de 
bebidas y comidas

ambiente comodo
y acogedor 

brinda un servicio
al cliente
personalizado y 
amigable 
creando una 
expericia positiva

ofrecer servicios
de catering y 
eventos 

publicidad online
redes sociales 
marketing de 
contenido 
correo electronico 
marketing de 
influencers 
tiendas fisicas 

atencion al cliente
amigable  y eficien
te 
programa lealtad
para recompesar 
a los clientes
frecuentes 

ventas de productos complementarios 
ventas online atravez de la app movil 
programa de lealtad, ingresos adicionales a traves 
de memebresias 

marketing y 
promocion de la
marca 
atencion al cliente
promocionar  un 
servicio amable 
y experto para 
ofrecer una 
experincia completa 

socios estrategicos
y proveedores
establece relaciones 
solidas con ellos 
diseño de tiendas
atractivos y 
acogedor 

promoveedores 
de equipos y 
mobiliario
empresas de 
entrega para 
pedidos online 
personas 
profesionales 
con gran
expericiencia 
en la 
comunicacion 
con el cliente 

costos de material prima 
costos personales 
costos de alquiler y mantenimiento de la tienda 
costos de marketing y publicidad 
salarios y beneficios 



tu negocio hace bien, los recursos únicos 

que tiene tu equipo o cualquier otra 

ventaja competitiva que tengas. 

Pueden ser fortalezas internas 

de forma que puedas usarlas a tu favor.

áreas en las que tu negocio puede 

mejorar, donde sea necesario aportar 

recursos o áreas donde tus 

competidores te superan. 

Las debilidades son también factores i

nternos, de forma que puedes 

detectarlas y solucionarlas. 

son áreas donde en estos momentos
 puedes tomar ventaja con respecto a 
la competencia. 
Pueden ser nuevos 
recursos disponibles, tendencias 
emergentes a las que puedas sumarte
 o cualquier fortaleza que no hayas 
adoptado en tu estrategia. 
Como las amenazas, las oportunidades 
son elementos externos porque se 
escapan a tu control.

todo aquello que pueda afectar 
negativamente al impacto de tu 
negocio desde el exterior o cualquier 
obstáculo con el que se enfrente tu 
negocio. 
Por lo general, puedes hacerte una idea
 de las amenazas o la competencia 
de tu empresa cuando realizas un 
análisis de mercado. 
Como factor externo, las amenazas 
suelen estar fuera de tu control. 
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Caja

Banco

documentos de cobrar

Iva credito fiscal 

mercaderias 

inmuebles

tecnologia 

maquinaria

tarjetas de credito

materias primas 

proveedores

valores diferidos a pagar

iva debito fiscal

iva saldo fiscal

acreedores varios 

fondos propios 

reservas

deudas a corto plazo 

capital

provisiones a corto plazo 



Utilice la informacion obetenida de la investigacion de mercado y el analisis de la competencia

para desarrolar productos y servicios que sean atractivos para los consumidores y se 

diferencien de los de las competencias. Asegurandome de sus ofertas sean de calidad y se

ajusten a las necesidades y preferencias de los consumidores, analizando con detalle sus 

fortalezas y debilidades que me puedan beneficiar a mi persona 



La importancia de cumplir las obligaciones tributarias es sobre la legalidad y cumplimiento y es

necesarios para evitar sanciones, multas y problemas legales , contribucion a la sociedad, los impuestos

son una fuente importante de ingresos para el gobierno, que utilizan este dinero para financiar

servicios publicos y mejorar la infraestructura, al pagar impuestos, ud contribuye al bienestar

general de la sociedad, reputacion y credibilidad, cumplir con las obligaciones tributarias demuestra

responsabilidad y profesionalismo, lo que puede mejorar la reputacion y la creadibilidad de su 

empresa ante clientes, socios,autoridades 

La liquidacion de una empresa es el proceso de cierre u disolucion de una empresa

los pasos para liquidar una empresa pueden varias segun la jurisdiccion, la junta diectiva o las 

occionistas deben tomar la decision de liquidar la empresa y crear un plan detallado par el 

proceso, se debe notificar a todos los debe proporcionar info sobre como presentar reclamciones y 

cuando se les pagara, los activos de la empresa se debn valorar y vender, con el fin de pagar 

deudas y distribuir los fondos restantes a los accionistas 



sobre como tener un emprendimiento y tener una empresa de alto 
rango con el pasar del tiempo 

para poder tener un mejor futuro y un gran emprendimiento 

Para nosotros mismos ya que es necesario tener un buen futuro 
economico mas que todo para no tener que sufrir en un futuro
por una mala desicion de no velar por nuestro futuro 

para tener un mejor futuro y 
mejor vida 

vamos a planear, planificar,
desarrollar y emprender un 
negocio

Queremos que este negocio
que nacio pequeño con el 
pasar del tiempo se 
desarrolle y pueda 
llegar a ser una empresa
sostenible que ella misma pueda
trascurrir sus ventas y deudas

un equipo de trabajo el cual 
nos ayude a desarrollar un 
mejor plan de trabajo , 
podemos llegar a pedir un 
prestamo economico para poder
empezar nuestro proceso 
de negocio  

Cuando tengamos un titulo
universitario y podamos
planificar un mejor futuro 
para nuestra idea de negocio

Nuestra persona debe ser 
quien vamos hacer este 
proyecto ya que trata de 
nuestro futuro y con 
responsabilidad y 
madurez debe llevar acabo 
nuestro negocio 
poco a poco con el tiempo y 
podamos lograr nuestro
objetivo de tener una 
gran empresa 



 Me gusto mucho este proyecto ya que nos da mas o menos una idea de como se debe 

tratar la planificacion de un negocio para que lleguea funcionar y pueda emprender y que 

salga adelante y llegue a formarce una gran empresa 




