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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

la idea del negocio es realizar con desechos comunes como el sobrante del café, cascaras

de huevos restos de frutas y verduras, bolsas de té entre otros y con estos elaborar abono

el cual se podria vender a un precio bastante accesible el cual atraiga a clientes por la calidad

y accesibilidad

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


la idea del negocio es realizar con desechos comunes como el sobrante del café, cascaras

de huevos restos de frutas y verduras, bolsas de té entre otros y con estos elaborar abono 

el cual se podría vender a un precio bastante accesible el cual atraiga a clientes por la calidad 

y accesibilidad 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

produccion y venta de abono organico

Vision:

Ser lideres en la transformacion de residuos organicos en abono de alta calidad,
promoviendo la sostenibilidad y el cuidado del medio ambiente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente

encargado encargado encargado
de recoleccio de planta de

distribucion

selecciona

recolectores repartidores

dores de
residuos



Ser líderes en la transformación de residuos orgánicos en abono de alta calidad, promoviendo la sostenibilidad y el cuidado del medio ambiente.

Reducir la cantidad de residuos orgánicos destinados a vertederos mediante la producción y venta de abono orgánico

gerente

encargado de recoleccio

encargado de planta

encargado de distribución

recolectores

seleccionadores de residuos

repartidores


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

contribuye a la estabilidad social al crear oportunidades de empleo en la produccion

y distribucién de abono organico. Esto beneficia a la comunidad local al

proporcionar trabajos que apoyan directamente a las familias locales.

Sostenibilidad ambiental:

la empresa puede ser de gran ayuda en la recoleccidon de materiales organicos, y al ser una

Sostenibilidad economica:

se puede vender el compostaje a un precio competitivo y ademas se puede realizar otros

productos como fertilizantes y se debe de tener un plan estable para evitar gastos innecesarios

y evitar deudas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



contribuye a la estabilidad social al crear oportunidades de empleo en la producción

 y distribución de abono orgánico. Esto beneficia a la comunidad local al 

proporcionar trabajos que apoyan directamente a las familias locales.

la empresa puede ser de gran ayuda en la recolección de materiales orgánicos, y al ser una
 
empresa centrada en abono este puede ser de gran ayuda en proyectos de reforestación local

se puede vender el compostaje a un precio competitivo y además se puede realizar otros 

productos como fertilizantes y se debe de tener un plan estable para evitar gastos innecesarios 

y evitar deudas 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

proveedores
de residuos
organicos

proveedores de
equipo

municipalidades

instituciones
financieras

Actividades

Recursos
clave

Infraestructura de
compostaje: Terreno y
equipamiento necesario
para el proceso.
Recursos humanos:
Personal capacitado en
recoleccion,
procesamiento y ventas.
Tecnologia: Sistemas de
gestion y control de
calidad.

Capital financiero:
Fondos para
operaciones, expansion
y mejora de procesos.

Propuesta
de valor

Compost de
alta calidad:
Producto
organico y
sostenible
para mejorar
la fertilidad
del suelo.
Soluciones
sostenibles:
Promocion de
practicas
ambientales
responsables.
Reduccién de
residuos

Relacién con

el cliente

Asesoramiento
personalizado
Atencion al cliente

Canales

Ventas directas:

Plataformas en linea:

Distribuidores y
minoristas
Ferias y mercados:

Segmento
de clientes

Agricultores y
horticultores:
Clientes que
buscan mejorar
la calidad del
suelo.
Jardineros y
paisajistas:
Profesionales
que utilizan
compost para
Sus proyectos.
Hogares:
Consumidores
interesados en
compostaje
domeéstico y
jardineria
sostenible.
Empresas 'y
organizaciones:
Clientes
corporativos que
buscan
soluciones de
gestion de
residuos.

Estrucutra de costos

Costos de recoleccion y transporte: Gastos asociados a la recoleccion de
residuos organicos.

Costos de procesamiento: Operacién y mantenimiento de equipos de
compostaje.

Gastos laborales: Sueldos y beneficios para el personal.

Marketing y ventas: Inversiones en promocion y desarrollo de mercado.
Costos administrativos: Gastos generales de operacion, como alquiler,

Fuentes de ingresos

Venta de compost: Ingresos principales de la venta de compost organico.
Venta de productos derivados: Fertilizantes liquidos, lombrices, y otros
subproductos.

Servicios de recoleccion: Tarifas por la recoleccion de residuos organicos de
clientes.

Consultoria y talleres: Ingresos por asesoria y capacitacién en compostaje.
Subsidios y subvenciones: Fondos recibidos de programas gubernamentales y
organizaciones ambientales.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


proveedores de residuos orgánicos 

proveedores de
equipo

municipalidades 

instituciones 
financieras 

recolección de 
residuos orgánicos 

procesamiento del compost

control de calidad

Compost de alta calidad: Producto orgánico y sostenible para mejorar la fertilidad del suelo.
Soluciones sostenibles: Promoción de prácticas ambientales responsables.
Reducción de residuos

Asesoramiento personalizado
Atención al cliente
Programas de fidelización: Descuentos y beneficios para clientes frecuentes.
Eventos y talleres: Actividades educativas y de promoción para involucrar a la comunidad.

Agricultores y horticultores: Clientes que buscan mejorar la calidad del suelo.
Jardineros y paisajistas: Profesionales que utilizan compost para sus proyectos.
Hogares: Consumidores interesados en compostaje doméstico y jardinería sostenible.
Empresas y organizaciones: Clientes corporativos que buscan soluciones de gestión de residuos.

Infraestructura de compostaje: Terreno y equipamiento necesario para el proceso.
Recursos humanos: Personal capacitado en recolección, procesamiento y ventas.
Tecnología: Sistemas de gestión y control de calidad.
Capital financiero: Fondos para operaciones, expansión y mejora de procesos.

Ventas directas: 
Plataformas en línea:
Distribuidores y minoristas
Ferias y mercados: 

Costos de recolección y transporte: Gastos asociados a la recolección de residuos orgánicos.
Costos de procesamiento: Operación y mantenimiento de equipos de compostaje.
Gastos laborales: Sueldos y beneficios para el personal.
Marketing y ventas: Inversiones en promoción y desarrollo de mercado.
Costos administrativos: Gastos generales de operación, como alquiler, servicios públicos y seguros.

Venta de compost: Ingresos principales de la venta de compost orgánico.
Venta de productos derivados: Fertilizantes líquidos, lombrices, y otros subproductos.
Servicios de recolección: Tarifas por la recolección de residuos orgánicos de clientes.
Consultoría y talleres: Ingresos por asesoría y capacitación en compostaje.
Subsidios y subvenciones: Fondos recibidos de programas gubernamentales y organizaciones ambientales.


Actividad #5

(@ Fortalezas

sostenibilidad ambiental

Demanda Creciente:

Existe una creciente demanda de
productos organicos y soluciones
sostenibles

Educacioén y Concienciacion:
Capacidad para educar y
concienciar al publico sobre la
importancia del compostaje y los
beneficios ambientales, lo que
puede generar una base de clientes
fieles.

Expansion de Mercado:

Posibilidad de expandirse a nuevas
areas geograficas y mercados
emergentes interesados en
soluciones sostenibles.

Incentivos Gubernamentales:
Acceso a subvenciones y
programas de financiacion verde
que apoyan iniciativas ambientales.
Innovacion Tecnologica:
Incorporacién de tecnologias
avanzadas en el proceso de
compostaje para mejorar la
eficiencia y la calidad del producto.

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades fa)

Costo Inicial:

Alta inversion inicial para establecer
la infraestructura de recoleccion y
procesamiento de compost.
Educacion del Consumidor:
Necesidad de educar a los clientes
sobre la importancia y el uso
adecuado del compost, lo cual puede
ser un desafio.

Gestion de Residuos:

Complejidad en la gestion y
clasificacion adecuada de los
residuos organicos para asegurar un
compost de alta calidad.

Competencia:

Presencia de otros proveedores de
compost y productos organicos en el
mercado, lo que puede intensificar la
competencia.

Regulaciones Gubernamentales:
Cambios en las regulaciones
ambientales y de gestion de residuos
pueden afectar las operaciones y
costos del negocio.

Factores Climéaticos:

Condiciones climaticas adversas
pueden afectar el proceso de
compostaje y la calidad del producto

final.
Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


sostenibilidad ambiental

Demanda Creciente:
Existe una creciente demanda de productos orgánicos y soluciones sostenibles 
Educación y Concienciación:
Capacidad para educar y concienciar al público sobre la importancia del compostaje y los beneficios ambientales, lo que puede generar una base de clientes fieles.

Expansión de Mercado:
Posibilidad de expandirse a nuevas áreas geográficas y mercados emergentes interesados en soluciones sostenibles.
Incentivos Gubernamentales:
Acceso a subvenciones y programas de financiación verde que apoyan iniciativas ambientales.
Innovación Tecnológica:
Incorporación de tecnologías avanzadas en el proceso de compostaje para mejorar la eficiencia y la calidad del producto.

Costo Inicial:
Alta inversión inicial para establecer la infraestructura de recolección y procesamiento de compost.
Educación del Consumidor:
Necesidad de educar a los clientes sobre la importancia y el uso adecuado del compost, lo cual puede ser un desafío.
Gestión de Residuos:
Complejidad en la gestión y clasificación adecuada de los residuos orgánicos para asegurar un compost de alta calidad.

Competencia:
Presencia de otros proveedores de compost y productos orgánicos en el mercado, lo que puede intensificar la competencia.
Regulaciones Gubernamentales:
Cambios en las regulaciones ambientales y de gestión de residuos pueden afectar las operaciones y costos del negocio.
Factores Climáticos:
Condiciones climáticas adversas pueden afectar el proceso de compostaje y la calidad del producto final.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Ecocompost Transformando Residuos en Vida

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Ecocompost  Transformando Residuos en Vida


Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

(combustible, mantenimiento de

Alquiler del Terreno o Instalaciones: vehiculos):
Cgsto: CRC 400.000 Costo: CRC 50,000 por recoleccion

Salarios del Personal: Suponiendo 8 recolecciones al mes:

. Recoleccion de Residuos Organicos

Administrador: CRC 500,000 CRC 400,000 "
Operadores de Compostaje (2): CRC Materiales Adicionales (aditivos para
400,000 cada uno compost, herramientas):

Total: CRC 1,300,000 Costo: CRC 30,000

. Y L : Transporte y Distribuciéon del Compost:
Servicios Publicos (agua, electricidad): "
Costo: CRC 100,000 Costo: CRC 50,000 por entrega

Suponiendo 4 entregas al mes: CRC

Seguros (instalaciones, empleados):

Costo: CRC 50,000 . 200,000 ,

Mantenimiento de Equipos: Embalaje y Etiquetado:

Costo: CRC 75,000 Costo:.CRC 10,000 por tonelada

Licencias y Permisos: Suponiendo 10 toneladas al mes: CRC

Costo: CRC 20,000 %:(c))?s’t(())gode Capacitacion:

Marketi Publicidad: :

Sy IR e ‘ Costo: CRC 20,000

Costos de Venta (comisiones,
descuentos):

Costo: CRC 50,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 390 x kg

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Alquiler del Terreno o Instalaciones:
Costo: CRC 400,000
Salarios del Personal:
Administrador: CRC 500,000
Operadores de Compostaje (2): CRC 400,000 cada uno
Total: CRC 1,300,000
Servicios Públicos (agua, electricidad):
Costo: CRC 100,000
Seguros (instalaciones, empleados):
Costo: CRC 50,000
Mantenimiento de Equipos:
Costo: CRC 75,000
Licencias y Permisos:
Costo: CRC 20,000
Marketing y Publicidad:

Recolección de Residuos Orgánicos (combustible, mantenimiento de vehículos):
Costo: CRC 50,000 por recolección
Suponiendo 8 recolecciones al mes: CRC 400,000
Materiales Adicionales (aditivos para compost, herramientas):
Costo: CRC 30,000
Transporte y Distribución del Compost:
Costo: CRC 50,000 por entrega
Suponiendo 4 entregas al mes: CRC 200,000
Embalaje y Etiquetado:
Costo: CRC 10,000 por tonelada
Suponiendo 10 toneladas al mes: CRC 100,000
Costos de Capacitación:
Costo: CRC 20,000
Costos de Venta (comisiones, descuentos):
Costo: CRC 50,000

390 x kg


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E (‘-6 kg J
]

Punto de equilibrio

monetario —> [ 2,735,640. ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



7,016 kg

7,016 kg

7,016 kg

 2,735,640.


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

) . Cuentas por pagar:
Trituradoras de residuos:

Mezcladoras de compost- Préstamos a corto plazo

) Salarios y beneficios
Camas de compostaje:

Equipo de laboratorio: impuestos por pagar

Camiones y vehiculos Gastos de mantenimiento y

reparaciones

Equipos de proteccién personal. Gastos operativos

m

Sistema de riego. Provisién para contingencias

Contenedores de almacenamiento. Pagos de arrendamiento.

Espacio de almacenamiento. Deuda con proveedores de Servicios.

Infraestructura de oficinas: Intereses por pagar.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Trituradoras de residuos:


Mezcladoras de compost-



Camas de compostaje:


Equipo de laboratorio:

 
Camiones y vehículos


 
Equipos de protección personal.

m

Sistema de riego.


Contenedores de almacenamiento.



Espacio de almacenamiento.


Infraestructura de oficinas:

Cuentas por pagar: 



Préstamos a corto plazo

.
Salarios y beneficios


.
Impuestos por pagar


Gastos de mantenimiento y
 reparaciones


Gastos operativos


.
Provisión para contingencias

.
Pagos de arrendamiento.



Deuda con proveedores de servicios.


Intereses por pagar.


Investigue cuantos productos o servicios existen en e
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

3060 soluciones verdes ofrecen composteras y pellets de aserrin para el manejo de residuos organicos

OP

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



360 Soluciones Verdes: Ofrecen composteras y pellets de aserrín para el manejo de residuos orgánicos, además de brindar asesorías y talleres​ (360 Soluciones Verdes)​.

OPA Natura: Dedicados a la agroecología y compostaje, ofrecen productos y servicios relacionados con la producción de compost y prácticas sostenibles​ (OPA Natura)​.

Biofutura: Especializados en la gestión de biomasa y soluciones de compostaje, producen abono orgánico a partir de residuos alimentarios y otros materiales ricos en carbono​ (Biofutura)​​ (Biofutura)​.

Grupo OMA: Además de una amplia gama de plantas, también venden productos para jardinería que incluyen abonos y compost para mejorar la calidad del suelo​ (Grupo OMA Costa Rica)​.

60 Soluciones Verdes: Ofrecen composteras y pellets de aserrín para el manejo de residuos orgánicos, además de brindar asesorías y talleres​ (360 Soluciones Verdes)​.

OPA Natura: Dedicados a la agroecología y compostaje, ofrecen productos y servicios relacionados con la producción de compost y prácticas sostenibles​ (OPA Natura)​.

Biofutura: Especializados en la gestión de biomasa y soluciones de compostaje, producen abono orgánico a partir de residuos alimentarios y otros materiales ricos en carbono​ (Biofutura)​​ (Biofutura)​.

Grupo OMA: Además de una amplia gama de plantas, también venden productos para jardinería que incluyen abonos y compost para mejorar la calidad del suelo​ (Grupo OMA Costa Rica)​.

3060 soluciones verdes ofrecen composteras y  pellets de aserrín para el manejo de residuos orgánicos 

OPA Natura: Dedicados a la agroecología y compostaje, ofrecen productos y servicios relacionados con la producción de compost y prácticas sostenibles 


Biofutura: Especializados en la gestión de biomasa y soluciones de compostaje

Grupo OMA: Además de una amplia gama de plantas, también venden productos para jardinería que incluyen abonos y compost para mejorar la calidad del suelo​

3060 soluciones verdes ofrecen composteras y  pellets de aserrín para el manejo de residuos orgánicos 

OPA Natura: Dedicados a la agroecología y compostaje, ofrecen productos y servicios relacionados con la producción de compost y prácticas sostenibles 


Biofutura: Especializados en la gestión de biomasa y soluciones de compostaje

Grupo OMA: Además de una amplia gama de plantas, también venden productos para jardinería que incluyen abonos y compost para mejorar la calidad del suel

Los impuestos recaudados por el gobierno son esenciales para financiar servicios públicos como educación, salud, infraestructura, seguridad, y programas sociales. Estos servicios benefician a toda la comunidad y son fundamentales para el desarrollo y el bienestar de la sociedad​ 
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N Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— empresa.
c— =4
————
,,—'—':;
— = Importancia de las obligaciones tributarias:
———
————
————
——,
————
———
—_—,
———
————
—_—
————
———
—_— =
————
———
———
—————
,,—-—:;
—_—
— = < . .
— = cComo se liquida una empresa?
:—_—: 1. Decision de Liquidacion
Reunién de Socios o Accionistas: Convoca una reunion de socios o0 accionistas para discutir y aprobar la decision de liquidar la
_ = empresa. Esta decisién debe ser documentada en un acta notarial.
_— Resoluciéon de Liquidacion: Aprobar formalmente la resolucién de liquidacién y nombrar a un liquidador que se encargara de
—, gestionar el proceso.
;—> 2. Notificacion-a-las-Autoridades
Registro Nacional: Presentar la resolucion de liquidacién ante el Registro Nacional para inscribir la disolucién de la empresa.
—_— = Direccion General de Tributacion (DGT). Informar a la DGT sobre la liquidacion de la empresay cumplir con cualquier obligacion
—_— = fiscal pendiente. Es importante asegurarse de estar al dia con todas las declaraciones y pagos de impuestos.

3. Inventario de Activos y Pasivos
Listar Activos: Realizar un inventario completo de todos los activos de la empresa, incluyendo propiedades, equipos, cuentas por

',

o cobrar, etc.

——— Listar-Pasivos:‘Hacer-un-inventario de todas fas deudas y obligaciones; comocuentas por-pagar, préstamos; impuestos
S—— pendientes, etc.

i R 4. Liquidacion-de-Activos

=—: Venta de Activos: Vender los activos de la empresa para generar fondos que se utilizaran para pagar las deudas.

o Cobro de Cuentas por Cobrar: Asegurarse de cobrar cualquier dinero pendiente de los clientes.

——— 5. Pago de Deudas

—_— = Prioridad de Pago: Pagar primero las deudas con prioridad legal, como salarios de empleados, impuestos y deudas garantizadas.
I Pago de Otras Deudas: Liquidar todas 1as demas deudas con los fondos disponibles:

=_: 6. Distribucion de Activos Restantes

— Distribucion a Socios o Accionistas: Una vez que todas las deudas estén pagadas, distribuir los activos restantes entre los socios
—_— = 0 accionistas de acuerdo con sus participaciones.

—_— = 7. Cancelacion de Inscripciones

I Registro Nacional: Cancelar la inscripcion de la empresa en el Registro Nacional.

—_— Direccion General de Tributacién (DGT): Cerrar las cuentas fiscales y obtener certificados de cumplimiento.

_— = 8. Cumplimiento Legal

——— Documentacion Final: Asegurarse de que todos los documentos y tramites necesarios estén completos y archivados.
———— Asesoria Legal: Es recomendable contar con la asesoria de un abogado especializado en derecho corporativo para garantizar
I que el proceso de liquidacion se realice de manera correcta y conforme a la ley.

——— -

—————


Los impuestos recaudados por el gobierno son esenciales para financiar servicios públicos como educación, salud, infraestructura, seguridad, y programas sociales. Estos servicios benefician a toda la comunidad y son fundamentales para el desarrollo y el bienestar de la sociedad​

Los impuestos recaudados por el gobierno son esenciales para financiar servicios públicos como educación, salud, infraestructura, seguridad, y programas sociales. Estos servicios benefician a toda la comunidad y son fundamentales para el desarrollo y el bienestar de la sociedad​ 


 a toda la comunidad y son fundamentales para el desarrollo y el bienestar de la sociedad​Los impuestos recaudados por el gobierno son esenciales para financiar servicios públicos como educación, salud, infraestructura, seguridad, y programas sociales. Estos servicios benefician

1. Decisión de Liquidación
Reunión de Socios o Accionistas: Convoca una reunión de socios o accionistas para discutir y aprobar la decisión de liquidar la empresa. Esta decisión debe ser documentada en un acta notarial.
Resolución de Liquidación: Aprobar formalmente la resolución de liquidación y nombrar a un liquidador que se encargará de gestionar el proceso.
2. Notificación a las Autoridades
Registro Nacional: Presentar la resolución de liquidación ante el Registro Nacional para inscribir la disolución de la empresa.
Dirección General de Tributación (DGT): Informar a la DGT sobre la liquidación de la empresa y cumplir con cualquier obligación fiscal pendiente. Es importante asegurarse de estar al día con todas las declaraciones y pagos de impuestos.
3. Inventario de Activos y Pasivos
Listar Activos: Realizar un inventario completo de todos los activos de la empresa, incluyendo propiedades, equipos, cuentas por cobrar, etc.
Listar Pasivos: Hacer un inventario de todas las deudas y obligaciones, como cuentas por pagar, préstamos, impuestos pendientes, etc.
4. Liquidación de Activos
Venta de Activos: Vender los activos de la empresa para generar fondos que se utilizarán para pagar las deudas.
Cobro de Cuentas por Cobrar: Asegurarse de cobrar cualquier dinero pendiente de los clientes.
5. Pago de Deudas
Prioridad de Pago: Pagar primero las deudas con prioridad legal, como salarios de empleados, impuestos y deudas garantizadas.
Pago de Otras Deudas: Liquidar todas las demás deudas con los fondos disponibles.
6. Distribución de Activos Restantes
Distribución a Socios o Accionistas: Una vez que todas las deudas estén pagadas, distribuir los activos restantes entre los socios o accionistas de acuerdo con sus participaciones.
7. Cancelación de Inscripciones
Registro Nacional: Cancelar la inscripción de la empresa en el Registro Nacional.
Dirección General de Tributación (DGT): Cerrar las cuentas fiscales y obtener certificados de cumplimiento.
8. Cumplimiento Legal
Documentación Final: Asegurarse de que todos los documentos y trámites necesarios estén completos y archivados.
Asesoría Legal: Es recomendable contar con la asesoría de un abogado especializado en derecho corporativo para garantizar que el proceso de liquidación se realice de manera correcta y conforme a la ley.
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los impuestos recaudados por el gobierno son importantes ya que gracias a ellos es que se dan las mejoras en infra estructura, salud, seguridad y educación siendo esta la importancia de las obligaciones tributarias, contribuir en el desarrollo del país


Guia para planear Yo Emprendo

darle un buen uso a los desechos organicos cotidianos, ya que
estos se suelen botar a la calle provocando mal olor en la
comunidad

es importante ya que la creacion de abono es algo que puede
beneficiar tanto al productor como al consumidor, a de mas
ayuda a mantener mas limpia la comunidad

la idea es crear este producto para los agricultores locales y a su
vez a personas que trabajen en jardineria

La actividad es recolectar fabricar abono a base
residuos organicos y de residuos orgénicos
crear abono

conseguir un abono de
calidad a base de residuos
organicos

. ) rincipalmente yo
necesitamos residuos P P y

organicos como es el
caso de, cascara de
huevo, residuo de café,
cascaras de verduras y
corazones de algunas
frutas como las
manzanas

Semana 1-2:
Investigacién y
Planificacion

Realizar un estudio de
mercado.

Desarrollar un plan de
negocios detallado.
Identificar proveedores y
socios potenciales



darle un buen uso a los desechos orgánicos cotidianos, ya que estos se suelen botar a la calle provocando mal olor en la comunidad 

es importante ya que la creación de abono es algo que puede 
beneficiar tanto al productor como al consumidor, a de mas ayuda a mantener mas limpia la comunidad

la idea es crear este producto para los agricultores locales y a su vez a personas que trabajen en jardinería 

La actividad es recolectar 
residuos organicos y
crear abono 

fabricar abono a base 
de residuos orgánicos

conseguir un abono de
calidad a base de residuos orgánicos  

necesitamos residuos orgánicos como es el caso de, cascara de huevo, residuo de café, cascaras de verduras y corazones de algunas frutas como las manzanas  

principalmente yo 

Semana 1-2: Investigación y Planificación

Realizar un estudio de mercado.
Desarrollar un plan de negocios detallado.
Identificar proveedores y socios potenciales
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