




Es un servicio o producto, existente o creado, al que se le aporta una 

propuesta de valor (solución) para el mercado al que se enfoca y, en 

consecuencia, puede generar beneficios económicos para el 

impulsor y un beneficio real para el consumidor. 



Ofrecer snacks saludables y deliciosos, elaborados con ingredientes de alta calidad y 
adaptados a diversas necesidades dietéticas, promoviendo un estilo de vida balanceado y 
consciente 

Ser la tienda online líder en snacks saludables, reconocida por su compromiso con la 
salud, la sostenibilidad y la satisfacción del cliente, inspirando a más personas a elegir 
opciones alimentarias nutritivas y responsable 
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Fomentamos el bienestar social creando empleos justos y apoyando a pequeños 
productores locales. Además, hacemos nuestros productos accesibles y educamos 
sobre nutrición saludable 

Utilizamos empaques ecológicos y seleccionamos proveedores sostenibles. 
Promovemos la reducción de desperdicios, el reciclaje y prácticas agrícolas 
responsables para minimizar nuestro impacto ambiental. 

Optimizamos procesos para reducir costos y mejorar la eficiencia, asegurando la 
rentabilidad. Diversificamos nuestros productos y reinvertimos en el negocio para 
asegurar un crecimiento sostenible y mejorar la calidad continuamente. 
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Ofrecer snacks 
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Costos de adquisición de productos 
Gastos de logística y distribución 
Inversión en marketing y publicidad 

Venta directa de productos a través de la 
tienda online 
Suscripciones mensuales de cajas de snacks 



Amplia gama de productos 
saludables y adaptados a 
diversas dietas 

Aumento de la demanda de 
productos saludables y 
sostenibles. 

Fluctuaciones en los costos de 
los productos y la logística. 

Aumento de la demanda de 
productos saludables y 
sostenibles. 



Snacks Saludables, Vida Saludable 

Verde y Celeste. 



5,600,000 colones 

Por unidad 1,650 colones 

8,700 



8,700 – 1,650= 7,050 

795 unidades x 8,700 unidad 
Es igual a 6,916, 600 al mes 



Efectivo y Equivalentes de 
Efectivo: Dinero en caja y 
cuentas bancarias. 
Cuentas por Cobrar: Pagos 
pendientes de clientes. 
Inventarios: Stock de 
productos (snacks 
saludables) disponibles para 
la venta. 
Gastos Pagados por 
Adelantado: Costos que se 
han pagado por adelantado 
y que se amortizarán en el 
futuro (por ejemplo, 
alquiler anticipado). 

Cuentas por Pagar: Deudas 
con proveedores por compras 
de productos y otros servicios. 
Obligaciones a Corto Plazo: 
Préstamos o líneas de crédito 
que vencen en menos de un 
año. 
Gastos Acumulados: Costos 
que se han generado pero que 
aún no se han pagado (por 
ejemplo, sueldos, servicios 
públicos). 



No hay una estimación exacta ya que hay algunos productos similares y otros no tan 
similares, e este caso se tendria que hacer un analisis muy profundo. 



Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para evitar 
sanciones legales, mantener la credibilidad empresarial, contribuir al 
desarrollo social y acceder a financiamientos. 

La liquidación de una empresa implica decidir formalmente su cierre, notificar a las 
autoridades, liquidar activos y pasivos, preparar y presentar documentos finales, y 
cancelar el registro mercantil. Este proceso garantiza que el negocio se cierre de manera 
ordenada y conforme a la ley, evitando problemas legales y facilitando la resolución de 
cualquier obligación pendiente 



Problema: Escasez de snacks saludables y sostenibles en el mercado. 
Descripción: Lanzar una tienda online con snacks saludables y 
empaques ecológicos, colaborando con productores locales para 
satisfacer esta demanda. 

Es importante porque ofrece a los consumidores opciones de snacks 
saludables y sostenibles, llenando un vacío en el mercado y 
promoviendo una alimentación consciente y respetuosa con el medio 
ambiente. 

El público meta son consumidores que buscan snacks saludables y 
sostenibles, incluyendo familias, profesionales, estudiantes, y 
personas preocupadas por el medio ambiente 

Para desarrollara la 
mentalidad si en 
algun imneto se 
decide emprender. 

Gestion de inventario y 
logistica, 

Mantener el exito y 
reducer el impacto 
Ambiental. 

Inventario de 
productos, equipo de 
trabajo  

Fundador/CEO: 
Supervisión general. 
Desarrollador Web: 
Plataforma online. 
Especialista en 
Marketing: Promoción. 
Gerente de Logística: 
Inventarios y envío. 
Atención al Cliente: 
Soporte 

Mes 1: Planificación y 
selección de productos. 
Mes 2-3: Desarrollo y 
configuración de la 
tienda online. 
Mes 4: Lanzamiento y 
campaña de marketing. 
Mes 5-6: Evaluación y 
ajustes según 
resultados. 



 


