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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PElA NS »|

click en cada actividad donde desees
completar el ejercicio.
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Actividad #1

3/15

Defina la idea de negocio.

crear una linea de joyas personalizadas en
elementos naturales. Cada pieza estaria hecha a
mano utilizando materiales ecolégicos como piedras
semi preciosas, madera reciclada o vidrio marino. la
coleccion podria incluir collares pulseras y aretes,
todos con disenos unicos que reflejen la belleza de la
naturaleza. ofreceria la opcion de personalizacion,
permitiendo los clientes elegir los materiales y
estilos que mas les gusten.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

== Mision: ) . )
I disenar y ofrecer bisuteria artesanal de alta calidad,

e inspirada en la belleza de la naturaleza y materiales
sostenibles

— Vision:

= convertirnos en una marca lider en el mercado de
—_— : - : - 4/15
== bisuteria artesanal sostenible, reconocida por la

= calidad y originalidad de nuestras creaciones

— Establezca su estructura organizacional. En cada
—— recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
— necesario para su tipo de negocio.

—— EERENTE
—— MARKETING

— inanzas




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

se dedica mediante la garantia de
condiciones laborales justas, la colaboracién
con artesanos locales y la promocion de la
diversidad vy inclusion. apoyando ta
educacion y la capacitacion y continua de
nuestros empleados

Sostenibilidad ambiental:

se usan materiales reciclados o ecoldgicos
en nuestras piezas. adoptamos procesos de
produccion respetuosos con el medio

ambiente, minimizando el desperdicio y |a

huella de carbono

5/15 oe

Sostenibilidad economica:

garantlza una gestion financiera prudente,
reinversioén y crecimiento y optimizacion de
costos. mantenemos precios competitivos al
tiempo que aseguramos un pago justo a
nuestros artesanos y proveedores.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades

incluye @
disefo la
creacion de
pilezas
inicas, la
geleccion y
adguisicion
de materiales
sostenibles
la gestion de
las
producciones
y control de

Recursos
clave

incluye
materiales de
alta calidad y
sostenibilidad
herramientas
¥y equipo para
la fabricacién
de joyas y un
gquipo de
disefio
creativo y
capacitado

Propuesta
de valor

ofrece
bisuteria
artesanal
unica y
personalizada
con
materiales de
alta calidad.
proporcionam
os a nuestros
clientes
piezas
elegantes gue
reflejan el
estilo
individual
mieniras se
apoya en
practicas
éticas y
ecaldgicas

Relacion con

el cliente

LR
ofrecer un
servicio
personalizadd
y atento,
asegurando
una
gxperiencia
de compra
excepcional
desde la
consulta
inicial hasta
| post venta

Canales

na tienda

entas
directas vy

isibilidad

lobal

Segmento
de clientes

personas
consientes de
la moda gue
buszscan
bisuteria
dgnica vy
sostenible
tanto para
gcasiones
especiales
como para el
uso diaria.
atendemos a
clientes
interesados
én productos
personalizado
5%
artesanales

AN AR AR AR AN AR RA AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AN AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR AR

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

adquisicion de materiales
sostenibles, los costos de
produccion y fabricacion y
el mantenimiento de
herramientas '

generamaos INQresos
mediante |la personalizacian
de joyas en colaboraciones
especiales con otras
marcas o disefiadores

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(-Q,\ Fortalezas Debilidades 'a)

- = L}
enfogue

en sostenibilidad y uso
de materiales
ecoldgicos,

lo que trae a clientes
concientes

del medio ambiente.
ademads nuestra
capacidad para ofrecer
un servicio al cliente
excepcional y
flexibilidad en la
personalizacion de
productos

creciente demanda de
productos sostenibles
y éticos, la expansién
a mercados
internacionales a
través de ventas en
linea, y la posiblidad
de colaborar con
influencers y marcas
de moda para
aumentar la visibilidad

Oportunidades

En

Recuerda: la presentacion
- diferencia” puedes encontrar la informacion

incluye altos costos de
materiales sostenibles
ue afectan los margene
e ganancia, una posibl
dependencia de un nichg
de mercado reducido de
clientes concientes del
medio ambiente y
desafios en la gestidn d
la produccion artesanal
que puede limitar la
capacidad de escalar
rapidamente

la alta competencia en
el mercado, que puede
afectar |la cuota de
mercado y los margenes
de ganancia. también
enfrentamos riesgos
relacionados con las
fluctuaciones en los
precios que los
materiales y posibles
problemas en la cadena
del suministro

715

Amenazas =/

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer S % . e
emprendimiento 7 o Vesig ¢ EWS L]
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curie f;@ accossories

glegancia y belleza unica

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi
marca Y
empresarial

Wi
L]
-

[l oy
Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ 20.000 @ oco00
IL-000 530
@ 7.000 @ zoo0°

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@l-600




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio  __ Precio de venta x punto
monetario _—— de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades |

Punto de equilibrio en rLL O 3 ]

Punto d ilibri ( '
un:ﬁn:;::a 0 — |@/0(f 78 J

Recuerda; El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion,
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
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mismos.

Activos

. | nventay ©
.69{;!?03

@ verravientas
@1t ara

Pasivos

@ Prcstanmos
Y

. 9ashes acomu ladJos
O® pavcronsdserniio

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



ki

"J

NN

)

!

I‘m I}i' f’ll} Iil'] IJI

vV VYV Ur' 'J{] [][J vV vV

M) 1) 10 1)

Vv

II

vy

l'l'} I}I' ’I” Ijl] IJII IJI']

vy

I

I
!

bk

Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

hay gente que ofrece el mismo
servicio de joyas hechas a mano de
diferentes paises que los hacen con
una personalizacién unica y con
materiales especificos, ofrece joyas
de lujo o de moda no necesariamente
se centra en la sostenibilidad pero
puede atraer a un publico similar

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #M

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

evitan sanciones y problemas legales,
ademas permiten una correcta gestion
financiera y planificacion,
contribuyendo a la estabilidad y
sostenibilidad del negocio

cComo se liquida una empresa?

cerrar oficialmente el negocio
mediante la venta de activos por
pago de deudas y distribucion de
los fondos restantes entre los
accionistas.



Guia para planear Yo Emprendo

la gestion y sostenibilidad de nuestra empresa de
bisuteria es como equilibrar la produccion artesanal de
bisuteria con practicas sostenibles

es importante porque ofrece una
bisuteria unica a la moda ética y
responsable

-_ - para publico adulto o adolescente

para ofrecer
piezas lnicas y
elegantes que
busca satisfacer la
demanda df
accesorios
personalizados y
de alta calidad

piedras y gemas,
metales
componentes de
ensamble
herramientas y
equipos y
materiales para
personalizacion

implementar un
sistema eficiente
de gestidn de
inventarios y
distribucién para

asegurar la
calidad.

queremos lograr
establecer una
marca de bisuteria
reconocida por su
calidad y
sostenibilidad

cuando tengamos
todos los
materiales
necesarios ya que
no se puede iniciar
la produccion si no
hay materiales
suficientes




