Actividad #1

Defina la idea de negocio.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Establezca su estructura organizacional. En
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:
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Recuerda: En la presentacion “Que me
diferencia” puedes encontrar |a informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.
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Recuerda: En la presentacion “Modelo de

m negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Actividad #5
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Defina cémo su empwnﬁ}miam@ va a cumplir
los tres pilares de desarrollo sostenible emp esar
(social, ambiental y econdémico).

Sostenibilidad social:
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neel punto de equilibrio de su

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
pe—— (Precic de venta - costo
variable total)
Punto de equilibrio  __ Precio de venta x punto
monetario - de equilibrio en

unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

Punto de equilibrio
monetario




Establezca sus costos fijos, costos variablesy conelloe
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijoy variable).

Mis costos variables

Mis costos fijos
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:




Actividad #6

Elabore un logo, slogany disefie su marca empresarial.
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Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

B




Investigue cuantos productos o servicios existen en el

mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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La competencia fomenta
la-actividad empresarial-y
la eficiencia, da al
consumidor masdonde
elegir y contribuye a
bajar los precios v
mejorar la calid
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Yetermine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

Activos Pasivos
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Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejenrplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.




urd 3(;@ ﬁ/ Cp

T
Qpeve Aerxro el 39«&0 fmz ,
va%.w'f Son Pones. O e V¥rad w@ﬁ
‘é}w _W ?ﬁ W?MMQ { Mﬁb /m[./.c% .Mnm




Actividad #10

servicios existen en el

cuantos n_,oacoaom o
dimiento ofrece.

Investigue
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e cuantos productos O servicios @xm_mﬁa en el
I que mi emprendimiento ofrece.
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la eficiencia, da al
-consumidor mas donde

elegir y contribuye a
bajar los precios y
_mejorar la calidad.




