
 



 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

Es aquella idea que se desarrolla en nuestra mente y con el paso del tiempo la 

podemos ir desarrollando, nuestro producto va a ofrecer en el mercado un producto 

nuevo fresco con mucho arte, mi objetico es llegar a todo público con frases que los 

identifique, mi público es todo persona que le guste la comodidad y la moda, nuestro 

valor agregado al mercado es ser un producto accesible para todo público y llegar 

fácilmente a nuestros clientes. Mi marca va a ser gorras JJ, mi idea de negocio es muy 

pequeña al inicio con grandes aspiraciones. Deseo ser una marca que se identifique  

por el amor y protección a la naturaleza, y que sean gorras cómodas, confortables para 

los clientes. 

 
                       



 
 
 
 
 
 
 

 

Convertirnos en un elemento esencial  para nuestros clientes al dar productos diferentes 
al mercado. 

 
 
 
 

 
 
Inspirar a todas las personas para realizar sus sueños. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Dueño del negocio y del 
capital 
Jose Julián 

 
 
 
 
 
 
 

 
Administrador 
mi mamá 
Susan 

 
Contador 
Mi tía Lorena 

 
Jefe de obra 
Mi abuela Elsa 

 
 
 
 
 
 
 
 

Empleado Empleado Empleado



  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Promover un trabajo agradable en el entorno social de la empresa para tener un 

productividad que avance con nuestras capacidades, ser proactivos para dar un 

empuje a las ventas y asi ser sostenibles con el paso del tiempo. Asi podemos crear 

una comunidad y confianza con nuestros clientes y proveedores.  

. 

 
 
                               Vamos a crear un producto amigable con el ambiente 100% tela de fibras naturales 

                                  para mejores acabados y darle al producto un plus en el mercado, nuestros proceso 

al                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  

.                                                  ser artesanales  van a tener  un valor agregado, nuestro compromiso                

                                   con el  ambiente va ser que nuestro producto al cumplir su vida útil no contamine tanto. 

 

 

                                               

                                                         Administrar los  recursos que tenemos eficaz  y eficientemente de la  

                                                       Mejor manera posible, asi podemos generar un mejor uso de los recursos 

                                                      Con los que contamos, asi seremos una empresa responsable con los  

                                                    Recursos económicos que contamos y tener un mejor flujo económico.                                                                                                                                                                       

                                                                               



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Serian mis 
proveedos y los  

Distribuidores 
de mi producto  

Para poder 
alcanzar las 
metas a corto 
plazo. 

Economicante 

Seria apoyado 
al inicio por mis                          
padres. 

 

Mi mamá y 
Randall 

Personas, que 
hagan crecer mi 
negocio 
influensers, 
anuncios en 
redes sociales 
marketing en 
redes que se 
usan mucho 
hoy en dia. 

 

 

 

 

Ventas al por 
mayor, para 
lograr puntos 
de ventas en 
lugares muy 
populares malls 
y otros. 

Redes sociales 
actules, buscar 
en el mercado 
los mejores 
distribuidores 
que lleguen a 
mas partes del 
país para que 
mi producto sea 
rápidamente 
viralizado. 

Estrategias de 
marketing, para 
que los clientes 
tanto 
vendedores 
como 
distribuidores 
vean mi 
producto como 
algo diferente. 

 
 
 
 
 
    Medios de         
comunicación 
actuales Intagrand 

Tiktok 
Facebook 

Colaboraciones con 
personas muy 
visuales en redes. 

Mi segmento de 
clientes son tod 
publico en 
general que le 
guste la moda y 
el buen vestir 
que la prenda 
que usen les 
eleve el look y 
lo necesiten. 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

A que se relacionarán los gastos De dónde provienen los ingresos. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Somos una producto existente en el 
mercado pero venimos con un 
enfoque diferente y la mejor calidad  
Para nuestros clientes que cuando 
usen nuestro producto queden 
100% satisfechos. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Un nicho en el mercado de gorras  

Con frases que nos identifican no 
hay en este momento por eso 
creo que tenemos un hueco en el 
mercado de gorras que podemos 
aprovechar para crecer 
exponencialmente. 

 
Nuestra mayor debilidad en este 
momento es que nuestro producto  
Tenga mucha acogida  en el 
mercado y no podamos dar la 
talla al producir muchas 
cantidades ya que nuestro 
producto es confeccionado 
artesanalmente por lo tanto la 
producción es mas lenta. 

 
 
 
 
 
 
 
 

              Por el momento serian los otros 

               Emprendimientos de gorras que  

               Hay en el mercado, la calidad  

                Que ofrecen, y la mano de obra.                     



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

JJ CAP 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Siente a otro nivel con JJ Cap 

 
 
 
 
 
 
 

 
rojo blanco gris claro 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Electricidad 

 
Equipos 

 
Herramientas 

Tela 

 
 

Hilos 

 
Insumos 

 

Agua Salarios 

                                                                                               Publicidad 

                                 Cargas sociales  

                                      CCSS. INS 

                                         Luz   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                                                             15 000 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

20 
 
 
 
 
 
 
 
 

300000 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Local 

Patentes 

Facturas 

Herramientas 

Salarios 

 

Pago proveedores 



 
 
 
 
 
 
 
 
 

En el lugar donde vivo ya venden las gorras hechas, mi idea es hacerlas y venderlas 
a clientes y empresas que necesiten. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Garantiza a cada individuo y empresa a la contribución de manera responsable  

Social y económica al crecimiento de un país, asi mismo al contribuir ayudamos al 

 gasto publico a suplir sus necesidades. Asi que al ser un empresario con 

 obligaciones tributarias contribuimos al crecimiento de un país.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Se liquidan por asamblea de accionistas, notificando a las autoridades 

 Correspondientes, asi si hay vienes o activos y pasivo, llagar a un acuerdo  

De como se va a proceder para liquidar a cada socio o accionista de la empresa. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 



 


