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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi negocio se basa en redefinir el concepto de moda al ofrecer una seleccion de
ropa de segunda mano que se encuentra en tendencia , eliminando asi las ideas
clasistas que se tiene sobre el tema. Nuestro objetivo es propoorcionar a nuestros

clientes la oportunidad de expresar su estilo personal sin comprometer el planeta.
Brindamos ropa de excelente calidad mientras promovemos la sosteniibilidad y

evitamos el fast fashion. En lugar de consumir ropa nueva pueden encontrar
piezas completamente unicas y modernas, que han sido cuidadosamente

seleccionadas y restauradas.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra misién es revolucionar el consumo de moda mediante la promocién de una

alternativa sostenible al fast fashion, no solo ofrecemos las ultimas tendencias a

precios accesibles sino que también contribuimos a reducir el impacto ambiental.

Vision:

Visualizamos un mundo donde la moda no sea sindbnimo de desperdicio. Creemos

en la moda conciente, donde cada prenda cuenta una historia y contribuye a un

futuro mas verde, donde todos expresen su estilo libremente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Propietario / CEO

Equipo de Equipo de

operaciones marketing y.
comunicacion

Equipo de
gestion

Equipo de Equipo de Equipo de
finanzasy sostenibilidad dependientes
administracio resonsabilidad

social




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi negocio contribuira a la sostenibilidad social al generar empleo local y colaborar con

organizaciones benéficas, proporcionando ropa y apoyando causas comunitarias.

Ademas, organizaras talleres y eventos educativos para concienciar a la comunidad

sobre la importancia de la moda sostenible, promoviendo practicas de consumo mas

responsables y éticas.

Sostenibilidad ambiental:

Mi emprendimiento de ropa de segunda mano contribuira a la sostenibilidad

ambiental al reducir residuos textiles, disminuyendo el impacto de la industria de la

moda en el ambiente, disminuira la huella de carbono al bajar la demanda de

nueva produccion y fomentar la reutilizacién y el reciclaje de prendas

no.vendidas

Sostenibilidad economica:

Mi empresa sera econdmicamente sostenible al fijar precios competitivos,

gestionar eficientemente el inventario y diversificar ingresos con servicios adicionales

como personalizacion y alquiler de ropa. Ademas, implementaré programas de

fidelizacidn para asegurar clientes recurrentes y un flujo constante de ingresos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Los socios de
este
emprendimientd
son todas esas
personas que
donan ropa a
mi tienda.
También los
encargados de
seleccionar
cuidadosamentg
las prendas en
mejor estado.

Actividades
clave

Localizar,
seleccionar y
realizar el debid
proceso de
limpieza a las
prendas de
excelente calidag
en tendencia q
ofrecemos en la

Recursos
clave

Personas que
se encarguen
de seleccionar
la ropa. Dinero
para pagar a
nuestros
proveedores.
Por ultimo
productos de
limpieza.

Propuesta
de valor

Nuestros
productos a
diferencia de
otras tiendas dg
segunda mano,
seran sometido
a un proceso d
limpieza para
asegurar que
cada uno de
ellos esté en
excelente
estado

para ser vendid@.

Relacidon con

el cliente

Utilizaremos
un sistema que
consiste en que
después de
ciertascompras
en la tienda,
esta persona
podra elegir

su prenda
favorita comple
tamente gratis

Canales

Aparte de
nuestra sede
presencial,
tendremos
intagram y una
pagina web
donde pueden
adquirir nuestro
productos en
linea.

Segmento
de clientes

Todas esas
personas que
desean expresa
su estilo, de uns
manera unica y
auténtica,
mientras
contrubuyen al
medio ambiente

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Gastos fijos como electricidad y alquiler.
El pago de empleados

Oroductos de limpieza

Pago a los patrocinadores de la ropa

Lo ingresos vendran de
todas las prendas de ropa que sean
vendidas.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

- Sostenibilidad ambiental -Precepcion negativa
- Responsabilidad social - Inventario variable

- Fidelizacion de clientes - Costos de reparacion y limpieza
- Conciencia y tendencia - Competencia creciente

- Calidad a menor precio.

-Creciente conciencia ambiental - Competencia intensa

- Colaboraciones - Dependencia de las donaciones

- Eventos y mercados locales de los proveedores

- Educacion y verano - Falta del conocimiento del
consumidor

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

_ Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Segunda mano, primera eleccion

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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‘ Servicios publicos: 50 000 ‘ Inventario: 100 000

F
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Alquiler: 100 000 Limpieza y reparacion: 240 000

‘ Salarios: 1000 000 ’ Talleres: 15 000

Mantenimiento: 15 000 Empaques: 20 000
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= . Publicidad: 15 000 .

——— -
i

—

f

|

n

f

I

F

F

p—
-

——
——,

e

S —

|

|

|

F

ﬂ

i

— El precio de venta de mi

-

—= producto / servicio es de:

[ @ 4000
) —— =

-> Recuerde que los costos
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— [ 250 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario ? [@ 1 000 000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Propiedades

‘ Cuentas por cobrar
‘ Vehiculos de entregas
‘ Patentes

‘ Equipo de cajas

Pasivos

‘ Salarios
Inventarios

‘ Prestamos

‘ Deudas

‘ Cuentas por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

E—: Existen muchas propuestas similares o iguales a la mia, ya sean virtuales o presen
E—> ciales. Sin embargo, mi empresa ofrece una experiencia inigualable, no solo porque
E—: todas nuestras piezas son unicas, sini porque ademas todas estan correctamente
— = limpias y se busca que sean de excelente calidad. Aparte de eso buscamos el

personal con el mejor perfil para atender la clientela, velando por el profesionalismo

y comprension a los clientes

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy

— mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

- Invertir en salud

- Impartir justicia

- Combatir la pobreza

- Impulsar los sectores economicos

- Mejorar la educacion

- Desti | idad al

cComo se liquida una empresa?

Para liquidar una empresa se deberan saldar todas las deudas que se tengas con

terceros, se cobraran los creditos pendientes frente a nuestros deudores y finalmente

se repartira el patrimonio que quede entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para obtener conocimientos
e irnos familiarizando en el
tema de emprendimientos

y creacion de negocios.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Materia prima, es decir las
prendas de ropa que
vamos a vender.

Personal capacitado en el
tema de la moday la
sostenibilidad.

El tema que nos interesa es la sostenibilidad ambiental. Es
un problema ya que industria de la moda es la que

produce mayor contaminacion.

Porque esta en juego nuestro ambiente, por lo tanto

tambien nuestra salud.

Para todas esas personas que quiera expresar su estilo
libremente, sin la culpa de estar contaminando el planeta.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Vamos a realizar un
proyecto que simule, como
seria planear la creacion de
nuestro emprendimiento en
un futuro

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Nuestra meta es empezar
el proximo ano 2025, tras
terminar mis estudios y
convertirme en adulto
joven.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos aprender a
elaborar un plan de
negocio y como manejar
uno de manera eficiente

. Quién lo hace?
(Responsables)

Mi persona junto al
personal que yo misma
elegi.
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NOTAS

A pesar de que hay muchas cosas que siento que se podria mejorar de este

curso virtual, aprendi muchas cosas sobre negocios y economia que no sabia

antes y que me parecen bastante necesarios en la vida adulta.

Fue muy interesante y todo un reto crear mi propia empresa y visualizar todo

tal y como lo queria.
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