




Una idea de negocio de joyería consiste en la
creación, producción y venta de piezas de

joyería, que pueden incluir anillos, pulseras,
collares, aretes y otros accesorios decorativos.

Este negocio puede enfocarse en varios
aspectos, como el diseño personalizado, el uso

de materiales preciosos (como oro, plata y
gemas), la moda y las tendencias, o la oferta de

joyería artesanal o de lujo



Crear joyas únicas y de alta calidad que expresen la individualidad y
belleza de nuestros clientes, utilizando materiales sostenibles y técnicas

artesanales, con un servicio excepcional.

Convertirnos en un referente global en joyería, reconocidos por nuestra
calidad, sostenibilidad y creatividad, ofreciendo una experiencia de

compra personalizada y contribuyendo a una industria más consciente.
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La sostenibilidad social en joyerías se centra en
condiciones laborales justas, evitar el trabajo
infantil y apoyar a las comunidades locales.

La sostenibilidad ambiental en joyerías implica
usar materiales reciclados, prácticas mineras
responsables, reducir residuos y emisiones, y

asegurar el origen ético de los materiales.

La sostenibilidad económica en joyería involucra
usar materiales responsables, optimizar la

producción y asegurar prácticas laborales justas.



los socios
clave pueden
desempeñar

papeles
cruciales.

Gestión de
Clientes y Servicio

Postventa.

Promoción.

En joyería, es
crucial ofrecer

atención
personalizada,
comunicación
clara, calidad
garantizada, y
buen servicio

postventa para
construir

confianza y
lealtad.

Fabricación
y

Producción. 

"Joyas
personaliz

adas y
únicas

para cada
ocasión."

En el sector de
joyería, los
clientes se

pueden
segmentar en
varios grupos

:1
. **Lujo**: Alta

gama y
exclusividad.

2. **Regalo**:
Ocasiones
especiales.

3. **Moda**:
Últimas

tendencias.
4.

**Inversión**:
Valor a largo

plazo.
5.

**Personalizaci
ón**: Joyas a

medida.

La estructura de costos en joyería
incluye:Materia Prima: Costos de metales

preciosos y piedras.Fabricación: Gastos de
producción, diseño, y mano de obra.Gastos

Generales: Alquiler, servicios públicos, y
costos operativos.

Las fuentes de ingreso en joyería incluyen:

1. **Venta de Joyas**: Ingresos directos de la venta de piezas.
2. **Personalización y Diseño a Medida**: Tarifas por joyas

personalizadas.
3. **Servicios Postventa**: Ingresos por reparaciones, ajustes y

mantenimiento.

Materia Prima:
Metales y piedras
preciosas.Equipos:

Herramientas y
maquinaria para la

fabricación.Diseñado
res: Creadores de los

diseños.Personal:
Joyeros y

artesanos.Tecnología
: Software de diseño
y gestión.Espacio de
Trabajo: Talleres o

estudios.Distribución
: Canales de venta y
plataformas online.

1. **Tiendas físicas**
2. **Plataformas

online**
3. **Redes sociales**

4. **Ferias y
exposiciones**

5. **Distribuidores y
mayoristas**
6. **Tiendas

departamentales**
7. **Colaboraciones**



un diseño único que
diferencia tus piezas
de la competencia y
atrae a clientes que
buscan exclusividad.

la alta dependencia de
materias primas costosas,
como metales preciosos y

piedras, lo que puede
afectar la rentabilidad y la
capacidad de fijar precios

competitivos.

expandirse a mercados
en crecimiento

mediante ventas en
línea, lo que permite

llegar a un público más
amplio y diversificado.

la fluctuación en los
precios de las materias
primas, como metales

preciosos y piedras, que
puede afectar los

márgenes de ganancia y la
estabilidad del negocio.



Bueno, bonito, barato y
brillante.

🟥 ⬜🟧



Costos de producción:7,000

Materia prima:10,000

Transporte y logística: 2,000

Empaque:11,000

Gastos administrativos: 50,000

Amortización de equipos: 521,000

Gastos de publicidad: 200,000

Seguros: 575,000

Servicios públicos:70,000 

Salarios del personal: 100,000 

Alquiler del local: 50,000 

Costos de mantenimiento:20,000

Comisiones de ventas: 15%

Gastos de diseño: 5,000

1,621



100,000

70,000



Diseños y patrones únicos

Inventario de materiales
Muebles y accesorios de

exhibición

Cartera de clientes

Marcas y patentes
registradas

Sitio web y plataformas de
venta en línea

Tienda física

Equipos de fabricación

Inventario de joyas

Herramientas de medición y
análisis

Gastos de mantenimiento y
reparación

Obligaciones de publicidad

Contratos de
arrendamiento de equipos

Gastos operativos
recurrentes

Cuentas por pagar

Alquiler del local

Préstamos bancarios

Impuestos pendientes

Deudas a proveedores

Garantías y devoluciones



En el mercado hay
aproximadamente 5 productos que

son iguales al que mi
emprendimiento ofrece a las

personas



Cumplimiento Legal: Asegura que el
negocio cumpla con las leyes fiscales

locales y nacionales, evitando sanciones
y problemas legales.

La liquidación de una empresa es el proceso
mediante el cual se cierra de manera formal

y legal, pagando todas las deudas y
distribuyendo los activos restantes entre los

propietarios o accionistas.



Emprender

Es importante porque beneficia a las personas que todavía no
entienden que es un emprendimiento

Para la comunidad para que ellos vean lo
beneficioso que es un emprendimiento

Para generar
dinero Planear un

emprendimiento
Una pequeña

empresa

Necesitamos recursos
económicos

Entre semana El creador del
emprendimiento




