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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a |Ia
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir

texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PEIN N 8 7

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio de joyeria consiste en la
creacion, produccion y venta de piezas de
joyeria, gue pueden incluir anillos, pulseras,
collares, aretes y otros accesorios decorativos.
Este negocio puede enfocarse en varios
aspectos, como el disefio personalizado, el uso
de materiales preciosos(comooro, platay
gemas), la moday las tendencias, o la oferta de
joyeria artesanal o de lujo

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misién y visidon de su emprendimiento.

Mision:
Crear joyas unicas y de alta calidad que expresen la individualidad y
belleza de nuestros clientes, utilizando materiales sostenibles y técnicas
artesanales, con un servicio excepcional.

Vision:
Convertirnos en un referente global en joyeria, reconocidos por nuestra
calidad, sostenibilidad y creatividad, ofreciendo una experiencia de
compra personalizada y contribuyendo a una industria mas consciente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Propietario o
Director General

Gerente
de Tienda

Gerente
de Ventas

Departamento
de Produccidn

Departamentc
de Publicidad

Departamento
de Recursos
Humanos

Departamento
de Finanzas
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econédmico).

o 5 2 5 @

La sostenibilidad social en joyerias se centra en
condiciones laborales justas, evitar el trabajo
infantil y apoyar-alas-comunidades-locales.

Sostenibilidad ambiental:

La sostenibilidad ambiental en joyerias implica
usar materiales reciclados, practicas mineras
responsables, reducir residuos y emisiones, y

asegurar el origen ético de los materiales.

‘La sostenibilidad econdmica en joyeria involucra
usar materiales responsables, optimizar la
produccion y asegurar practicas laborales justas.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

los socios
clave pueden
desempenar
papeles
cruciales.

Actividades

Clientes y Servicio
Postventa.

Promocion.

Fabricacidon

y
Produccion.

Recursos
clave

Materia Prima:
Metales y piedras
preciosas.Equipos:

Herramientasy
maquinaria para la

fabricacion.Disefiado
res: Creadores de los
disefios.Personal:
Joyerosy
artesanos.Tecnologia
: Software de disefio
y gestion.Espacio de
Trabajo: Talleres o
estudios.Distribuciéon
: Canales de ventay

Estrucutra de costos

Relacion con

Propuesta ]
el cliente

de valor

En joyeria, es
crucial ofrecer
atencion
personalizada,
comunicacion
clara, calidad
garantizada, y
buen servicio
postventa para
construir
confianzay
lealtad.

"Joyas
personaliz
adasy
unicas
para cada
ocasion."

1. **Tiendas fisicas**
2. **Plataformas
online**

3. **Redes sociales**
4, **Ferias 'y
exposiciones**

5. **Distribuidores y
mayoristas**

6. **Tiendas
departamentales**
7. **Colaboraciones**

Segmento
de clientes

En el sector de
joyeria, los
clientes se

pueden
segmentar en
varios grupos
:1
. **Lujo**: Alta
gamay
exclusividad.

2. **Regalo**;
Ocasiones
especiales.

3. **Moda**:

Ultimas
tendencias.
4,
**|nversion**;
Valor a largo
plazo.

5.
**Personalizaci
on**: Joyas a
medida.

Fuentes de ingresos

La estructura de costos en joyeria
incluye:Materia Prima: Costos de metales
preciosos y piedras.Fabricacién: Gastos de

produccion, disefio, y mano de obra.Gastos
Generales: Alquiler, servicios publicos, y
costos operativos.

1. **Venta de Joyas**: Ingresos directos de la venta de piezas.
2. **Personalizacion y Disefio a Medida**: Tarifas por joyas
personalizadas.

3. **Servicios Postventa**: Ingresos por reparaciones, ajustes y
mantenimiento.

Recuerda: En l|la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(6\ Fortalezas Debilidades ’a)

la alta dependencia de
materias primas costosas,
como metales preciosos y
piedras, lo que puede
afectar la rentabilidad y la
capacidad de fijar precios
competitivos.

un disefio Unico que
diferencia tus piezas
de la competenciay
atrae a clientes que
buscan exclusividad.

la fluctuacion en los
precios de las materias
primas, como metales
preciososy piedras, que
puede afectar los
margenes de gananciay la
estabilidad del negocio.

expandirse a mercados
en crecimiento
mediante ventas en
linea, lo que permite
llegar a un publico mas
amplio y diversificado.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En Ila presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefhe su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

BUEN QUILATE

Bueno, bonito, baratoy

brillante.

Slogan ~_  »

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Y '.Il—‘
’ .:— '4-——'-'-!

e

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler del local: 50,000 . Materia prima:10,000

Salarios del personal: 100,000 Costos de produccion:7,000

Servicios publicos:70,000 . Empaque: 11,000
Seguros: 575,000 Transporte y logistica: 2,000
Gastos de publicidad: 200,000 . Comisiones de ventas: 15%
Amortizacion de equipos: 521,000 Costos de mantenimiento:20,000
Gastos administrativos: 50,000 . Gastos de disefio: 5,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[@ 1,621

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Precio de venta x punto
de equilibrio en
unidades

Punto de equilibrio
monetario

Realiza el calculo:

e es " — | 70,000
— (L 100,000

Punto de equilibrio
mohnetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es hecesario poner el valor monetario de los

MisMos.

Activos

. Inventario de joyas
. Equipos de fabricacion

. Tienda fisica

Sitio web y plataformas de
venta en linea

. Disefios y patrones unicos

. Inventario de materiales

Muebles y accesorios de
. exhibicion

. Herramientas de medicién y
analisis

. Cartera de clientes

. Marcas y patentes
registradas

Pasivos

. Deudas a proveedores

. Préstamos bancarios

. Alquiler del local

Impuestos pendientes

Cuentas por pagar

Gastos operativos
recurrentes

Contratos de
arrendamiento de equipos

Obligaciones de publicidad

Gastos de mantenimiento y
reparacion

Garantias y devoluciones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al qgue mi emprendimiento ofrece.

En-elmercado hay

aproximadamente 5 productos que
uales a .

im : I

personas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




|
|

l’. l‘lf' lm l'll

RR R

V VUV VV VV VV VV VV VV VV VV

l

V VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV V

l" l'l. 1|} lm lm l"l' !m l‘m l'|l' lm l'm l‘|l’| lm l]!" l‘lf. l'll’i l|l| |

l“'l" lm l'l" l‘|l'| l'll lll" f'l‘] f

VV VV VV VV VV VV VV

Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplimiento Legal: Asegura que el
negocio cumpla con las leyes fiscales
locales y nacionales, evitando sanciones
y problemas legales.

;. Como se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa es el proceso
mediante el cual se cierra de manera formal
y legal, pagando todas las deudasy
distribuyendo los activos restantes entre los
propietarios o accionistas.



Guia para planear Yo Emprendo

Para generar
dinero

Necesitamos recursos
econdmicos

Emprender

Es importante porque beneficia a las personas que todavia no
entienden que es un emprendimiento

Para la comunidad para que ellos vean lo
beneficioso que es un emprendimiento

Planear un Una pequena
emprendimiento empresa

Entre semana El creador del

emprendimiento
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