Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es una propuesta 0 concepto para un producto 0 semcro que puede

0 problema en el mercado y ofrecer una solucusn mnovadora y valiosa que

o rasuelva el problema Una ldea de negocuo efectiva dabe conS|darar factores

del mercado Ademas, debe ser lo suflclentemente flexible para adaplarse a camblos y

~oportunidades en el'entorno empresarial.




Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:
—.Misién: facilitar la vida diaria de las personas
mediante soluciones innovadoras y accesibles.

Vision:
. Visién: Convertirme en lider comunal en innovacion tecnolégica,
revolucionando la forma en que las personas interactian con el mundo.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente general

gerente

gerente de gerents tecnologia
produccion mantenimie

programador tecnico en administrador
redes de seguridad




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Sostenibilidad social:

Educacion tecnologica: Ofrecer programas de capacitacion I
y talleres gratuitos o subvencionados para la comunidad, centrados en habilidades
digitales y tecnologicas.

Accesibilidad: Desarrollar productos y servicios que sean accesibles para
personas.con.discapacidades, garantizando que todos puedan beneficiarse
de la tecnologia.

Sostenibilidad ambiental:
Sostenibilidad ambiental:

- Eficiencia energética: Disefiar software y hardware que consuman menos energia
optimicen el uso de los recursos, reduciendo asi la huella de carbono.

= centers verdes: Utilizar centros de datos que funcionen.con energia renovable

i —— tonibl TIRT S
Reutilizacion de equipos: Implementar programas de reciclaje y reutilizacion para
——dispositivos
electronicos, promoviendo una economia circular dentro del sector tecnolégico.

Sostenibilidad economica:
Sostenibilidad econdmica:

Modelo de suscripcion: Ofrecer servicios mediante un modelo de suscripcion que

ermita un flujo de ingresos estable y predecible, agmyando el crecimiento sostenible.
Desarrollar productos y servicios con la capacidad de escalar eficientemente,

adaptandose a la demanda sin comprometer la calidad o la sostenibilidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

2. Actividades
clave:

Desarrollo y
mantenimiento
de software.
Innovacion y
mejora
continua

de productos.
Marketing
digital

y ventas.
Servicio al
cliente y
soporte
técnico.

Recursos
clave

Estrucutra de costos

Estructura de costos

Costos de desarrolio y mantenimiento de software
Gastos de marketing y adguisicion de clientas
Inversion en infraestructura y tecnologia

Salarios y beneficios para empleados.

Recuerda: En la

Propuesta
de valor

Relacion con | Segmento

el cliente de clientes

Relacion con

3. Propuesta ¢
el cliente:

de valor:

Pequenas y
medianas
empresas
que buscan
digitalizacion.

Soporte al clienfe
24/7.
Programas de
fidelizacion y
descuento

Soluciones
tecnologicas
innovadoras qu
mejoran la
eficiencia
operativa.

ersonalizacion
de software

Grandes
corporaciones
que necesitan
soluciones

personalizada

Canales

Instituciones
educativas
para la
implementacic
de tecnologia
educativa.

Fuentes de ingresos

Fusnles de ingresos

Ventas direcias de software y icencias

Suscripciones mensuales 0 anuales a la platalorma
Servicios de consultoria y personalizacion

Ingresos por publicidad y colaboraciones.

presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Segmento de dllente



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’0‘)

Debilidades:
Recursos financieros limitados
Fortalezas:

. kid Reconocimients de mArca
Innovacion tecnologica

D I
Equipo altamente capacitado SpOTINOIE RO

Capacidad de produccion
Flexbilidad y adaptaniidad s o

Red de contactos

Oportunidades
Amenazas.

Crecimiento del mercado tecnolbgloo
Competencia intensa

MNuaves nichos de mercado
Cambios regulatonios

Tendencias an sostenibilidad
FRapido cambio tecnolégioo

Expansidn geografica

Amenazas de ciberseguridad

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y diserie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N
emprendimiento

AS_Technology

"Impulsando la tecnologia, potenciando tu mundo."

Slogan ~__ _»

Colores
principales de mi
Negro Gris
marca e 9
empresarial Blanco

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
4000
® ®
3000 5000

. 10000 . 50000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

¢~




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibno preCio de’ venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
uni d: des —_— [0.18888888888 ]
Punto de equilibrio
...____> 3777.6
monetario [@ ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Computadoras personales i
Facturas pendientes

Préstamos bancarios que deben
pagarse en menos de un ano

Gastos Acumulados

Sueldns y salarins pandiantas
Impuestos acumulados

Deudas con Clientes

Ingresos anticipados de clientes

. Equipos de oficina

. Impresoras
. Escaneres

. Edificios e instalaciones

. Oficinas
. Centros de datos
. Inventarios

Préstamos a Largo Plazo

Contratos de arrendamiento a largo
plazo

Bonos emitidos por la empresa

Reservas ibles litigios o
Deuda de Intereses

Intereses acumulados pendienies
de pago

Dividendos no distribuidos a los
accionislas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

_— Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado de servicios para emprendimientos tecnolégicos es amplio y di\
Los servicios disponibles pueden variar segun la etapa del emprendimiento (in
crecimiento, expansion) y el tipo de tecnologia en la que se centra el emprendi

Cada uno de estos servicios puede ofrecer diferentes tipos de apoyo y recursc
dependiendo de las necesidades especificas del emprendimiento.

_Asi que existen millones de servicios como el mio hay bastante competencia €

mercado

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

son fundamentales para el funcionamiento de cualquier economia y tienen varias importancias clave:

Finanplamienln del Estado: Los impuestos recaudados son esenciales para financiar los servicios publicos y la infraestructura, como BdU(|
Regulacion Economica: A través de la politica fiscal, los impuestos pueden ayudar a regular la economia, controlando la inflacion y fomen
i 1 i ii I

rtamientas econdmicos,
Equidad Social: Los sistemas tributarios, especialmente los progresivos. ayudan a redistribuir la riqueza y reducir las desigualdades econ
diferentes sectores de la sociedad.

Legaitdad 'y Ump ento. LUMmp 3 IgaCiOnNes utanas evila sancione dles Y inancieras, g @
economica.

omaniodel.Desarnolio: scaudaciontributaria .-.:-.--.A. nuede serinverdida en.provecios.de.daesamolio.g neﬁcianalamnl
estimulen el crecimiento econémico.
En resumen, las obligaciones tributarias son cruciales para el funcionamiento eficiente y equitativo de la sociedad y la economia.

cComo se liquida una empresa?

as. Los pasos generales p.

acion:a BEUE SE aga oS istas, diren gs pietarios, dependiendo
eslructura de la empresa.

Nombramiento del Liquidador: Se designa un liquidador (o administrador de la liquidacion) que se encargara de gestionar el proceso. En &
casos, el liquidador puede ser un profesional externo 0 un miembro de la empresa, |

Inventario y Valoracion de Activos: Se realiza un inventario de todos los activos de la empresa, incluyendo bienes, propiedades, equipos y',

Pago de Deudas y Obli%anes: Se liquidan las deudas y obligaciones de la empresa con los acreedores. Esto puede incluir pagos a prot
empleados y ofras entidades.




Guia para planear Yo Emprendo

Emprendimiento tecnologico

los emprendimientos tecnologicos no solo promueven la innovacion y el crecimiento e
solucion de problemas globales y en la transformacion de industrias enteras.

‘puede variar segun el lipo de producto o servicio ecido, pero técnicamente seria para tod

Para tener un conocimiento sobre los ¢

Financiamiento, materiales, propagandas y. El estudiante acargo de este proyecto

Los dias jueves a las 6:00pm
Y los dias sabados a las 3:00pm
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NOTAS

Es un proyecto muy interesante me satisface y me pone fresco la mente para poder seguir con proyectos a futuro y poder desemp
la hora de hacer estos proyectos
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