Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Collares para los fanaticos de las motocicletas
De oro y personalizadas




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.
Mision:

Ser del agrado de las personas

Vision:

Mas tiendas

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Marketing Ventas Calidad




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Dar productos de calidad para-
Respetar al cliente

Sostenibilidad ambiental:
Reciclar muchas cosas

Sostenibilidad economica:
Dar empleo para ayudar el pueblo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

R Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades j Propuesta Relacion con  Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Productos

Un familiar BeRiBEG De calidad
Que se habla

Recursos Canales
clave

Socios Teléfono

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

ngresos u salidas Ventas

—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
S - negocio” puedes encontrar la informacion
=—> necesaria para completar esta actividad.

S



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@\ Fortalezas Debilidades ’3'3

Cosas escasas
Matenerme

! Competencia
Ser reconocido

ﬁ. Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer S— A
emprendimiento

Slogan ~___ _»

Colores

principales de mi .
marea ~_~ Azul blanco gris
empresarial

- - -

[T e

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ Cadena 4000 @® Empaque 500
Estampado 5000 Tarjeta 300

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

¢ 7000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario _— de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:
Punto de equilibrio en [ '
unidades E

Punto de equilibrio

monetario peptrris {@ 10150 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
B> conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mMisSMos.

Activos Pasivos

@ Terreno
& Equipo de trabajo

® Patentes

@ Deudas
@ Salarios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Se encuentra muchos lugares pero casi todos
no son personalizados

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo
y empresa contribuyan de manera
proporcional a su capacidad econémica

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincién de tu negocio o empresa




Guia para planear Yo Emprendo

Innovacion

Saber como manejar tu negocio

Reuniones virtuales \brir puertas al merc:

Saber como desenvolverse

Internet Dentro de un tiempo
Hojas con inf | Adecuado

Yo mismo




