




AutoNational es una empresa que se dedica a la venta de autos, esta empresa es

una de las mejores empresas de venta de autos a nivel nacional, ya que cuenta 

con mucha variedad de vehiculos de ultima genereacion.
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Nuestra misión es ofrecer a nuestros clientes una experiencia de compra de 

vehículos excepcional, basada en la confianza, la transparencia y la satisfacción 

total del cliente.

Transformar la industria automotriz a través de la innovación y un servicio al 

cliente sin igual, para ser la primera opción de nuestros clientes para todas sus 

necesidades automotrices
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Diseñamos motores más eficientes y vehículos más ligeros para mejorar el 

rendimiento del combustible y reducir las emisiones.

Ofrecer salarios justos y beneficios adecuados a nuestros vendedores, tambien

cuentas con un seguro de alta calida y se le brindan charlas para mejorar sus

ventas

implementamos una serie de estrategias y prácticas que aseguren su viabilidad 

financiera a largo plazo, al mismo tiempo que contribuyen al desarrollo sostenible.



Proveedores de 
vehículos 
nuevos y partes.

Bancos y 
compañías de 
financiamiento 
para ofrecer 
opciones de 
crédito.

Adquisición y 
mantenimiento 
de vehículos en 
stock.

Proveer 
opciones en 
diferentes
 rangos de 
precios para 
atraer a distintos 
segmentos de 
clientes.

Atención y 
soporte después 
de la compra, 
incluyendo 
mantenimiento 
y reparaciones.

 Personas que 
buscan 
comprar un 
auto nuevo o 
usado para uso 
personal.

Plataforma para 
explorar i
nventarios, 
solicitar 
información, y
 realizar 
compras.

Personal 
capacitado para 
asesorar y 
atender a los 
clientes.

 Costos relacionados con la operación de 
concesionarios y talleres

Ingresos por servicios financieros 
asociados a la compra de vehículos.



Ofrecer una variedad de modelos
 y marcas puede atraer a una 
mayor cantidad de clientes, 
satisfaciendo diferentes 
necesidades y preferencias.

Las ventas de autos están 
estrechamente ligadas a la salud 
económica general. En tiempos 
de recesión, las ventas pueden 
caer drásticamente.

Con el crecimiento de la 
conciencia ambiental y las 
regulaciones gubernamentales 
que favorecen la reducción de 
emisiones, hay una creciente 
demanda de vehículos eléctricos 
e híbridos.

 La competencia entre 
concesionarios de autos y 
fabricantes puede ser feroz, 
lo que puede llevar a una 
disminución en los márgenes de
 ganancia y a una presión 
constante para ofrecer precios 
más bajos y mejores ofertas.



Encuentra el auto que te define

Blanco Dorado



Mecanicos=100000

Electricidad=60000

Agua=40000

Combustible=50000

Limpiesa=35000

Reparaciones=250000

Revisiones= 70000

Local=120000

10,000,000



=0.03335070349

60,000,000



Propiedades:

Equipos y Maquinaria:

Mobiliario y Decoración:

Vehículos de la Empresa:

Inventario:

Otros Activos Circulantes:

Patentes y Licencias:

Inversiones a Largo Plazo:

Impuestos por Pagar 

Obligaciones por Arrendamiento

Cuentas por Pagar

Deudas Bancarias y Préstamos

Obligaciones Contractuale

Cuentas por Pagar a Empleados



Con lo poco investigado y buscado en difenrentes fuentes, logre concluir que no se sabe la cantidad

exacta de los consecionarios o ventas de auotos que puede haber en el pais ya que son mucho.



segurarse de que se cumplen todas las leyes y regulaciones

 fiscales evita problemas legales, sanciones y multas. 

La empresa debe presentar declaraciones fiscales precisas y a tiempo para cumplir 

con las normativas locales y nacionales.

Hacer un inventario detallado de los activos 

(vehículos, propiedades, equipos, inventario)

 y pasivos (deudas, obligaciones fiscales).





Desde mi punto de vista creo que mi empresa es una de las mejores del pais

ya que cuenta con mucha variedad de vehiculos.

y con lo del la foto de la empresa no me dejo insertarla




