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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

AutoNational es una empresa que se dedica a la venta de autos, esta empresa es

una de las mejores empresas de venta de autos a nivel nacional, ya que cuenta

.con mucha variedad de vehiculos de ultima genereacion

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra misidn es ofrecer a nuestros clientes una experiencia de compra de

vehiculos excepcional, basada en la confianza, la transparencia y la satisfaccion

total del cliente.

Vision:

Transformar la industria automotriz a través de la innovacion y un servicio al

cliente sin igual, para ser la primera opcion de nuestros clientes para todas sus

necesidades automotrices

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

DIRECTOR EJECUTIVO

DEPARTAMENTO Departamento DEPARTAMENTO

DE DE DE

FINANZAS
MANTENIMIENTO Ventas

EQUIPO
MECANICOS Vendedores DE

CONTABILIDAD




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Ofrecer salarios justos y beneficios adecuados a nuestros vendedores, tambien

e al lid le brindan charl .
ventas

Sostenibilidad ambiental:

Disefiamos motores mas eficientes y vehiculos mas ligeros para mejorar el

rendimiento del combustible y reducir las emisiones.

Sostenibilidad economica:

implementamos una serie de estrategias y practicas que aseguren su viabilidad

financiera a largo plazo, al mismo tiempo que contribuyen al desarrollo sostenible.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
vehiculos
nuevos y partes

Bancos y
compainiias de
financiamiento
para ofrecer
opciones de
crédito.

Actividades

Recursos

Estrucutra de costos

Costos relacionados con la operacién de

concesionarios y talleres

Propuesta
de valor

Proveer
opciones en
diferentes
rangos de
precios para
atraer a distinto
segmentos de
clientes.

Relacidon con

1 Segmento
el cliente

de clientes

mantenimiento
y reparaciones.

Canales

Plataforma para

Fuentes de ingresos

Ingresos por servicios financieros
asociados a la compra de vehiculos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Ofrecer una variedad de modelos
y marcas puede atraer a una
mayor cantidad de clientes,
atisfaciendo diferentes
necesidades y preferencias.

on el crecimiento de la
onciencia ambiental y las
egulaciones gubernamentales
que favorecen la reduccion de
emisiones, hay una creciente
demanda de vehiculos eléctricos
e hibridos.

Oportunidades

Debilidades ?}

Las ventas de autos estan
estrechamente ligadas a la salud
econdmica general. En tiempos
de recesion, las ventas pueden
caer drasticamente.

La competencia entre
concesionarios de autos y
fabricantes puede ser feroz,
lo que puede llevar a una
disminucién en los margenes de

ganancia y a una presion
constante para ofrecer precios
mas bajos y mejores ofertas.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ _» Encuentra el auto que te define

Colores
principales de mi
Blanco Dorado
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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—= Mis costos fijos Mis costos variables
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— . Local=120000 ‘ Combustible=50000

= Mecanicos=100000 Limpiesa=35000
— ‘ Electricidad=60000 ’ Reparaciones=250000

— Agua=40000 Revisiones= 70000
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|

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

= - [ @ 10,000,000

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [=o.03335070349 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 60,000,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Propiedades:

‘ Equipos y Maquinaria:
‘ Mobiliario y Decoracion:

‘ Vehiculos de la Empresa:

‘ Inventario:

‘ Otros Activos Circulantes:

. Patentes y Licencias:

‘ Inversiones a Largo Plazo:

Pasivos

‘ Impuestos por Pagar

‘ Obligaciones por Arrendamiento

‘ Cuentas por Pagar

‘ Deudas Bancarias y Préstamos
‘ Obligaciones Contractuale

‘ Cuentas por Pagar a Empleados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Con lo poco investigado y buscado en difenrentes fuentes, logre concluir que no se sabe la cantidad

exacta de los consecionarios o ventas de auotos que puede haber en el pais ya que son mucho.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

segurarse de que se cumplen todas las leyes y regulaciones

fiscales evita problemas legales, sanciones y multas.
| ol lecl ) fiscal ) ) lir
| ) local . les

cComo se liquida una empresa?

Hacer un inventario detallado de los activos

(vehiculos, propiedades, equipos, inventario)

y pasivos (deudas, obligaciones fiscales).




Guia para planear Yo Emprendo
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Desde mi punto de vista creo que mi empresa es una de las mejores del pais

ya que cuenta con mucha variedad de vehiculos.

y con lo del la foto de la empresa no me dejo insertarla
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