




null
La tienda "mega remate" se encarga de hacer un mejor precio a
los productos para así atraer a los clientes, también hacen un buen servicio hacia el cliente para mejorar 



null
Nuestra misión es ofrecer un mejor precio de los productos para así atraer más clientes. 

null
Buscar más personas con las cuales afiliarze y generar confianza 

null
CEO

null
MARKETING 

null
VENTAS

null
FINANZAS 

null
Promoción del
producto 

null
Salida de producto 

null
Entrada de
 ingresos 
y egresos 



null
Cumple con sus responsabilidades sociales y ambientales, trabajando con el único fin de mejorar la calidad de vida de sus empleados, clientes y la comunidad en general 

null
Generan imagen de marca y prestigio. Además, al cumplir las normativas se logra evitar incurrir en delitos, sanciones, multas o demandas 

null
Este tiene en cuenta lo siguiente: Mayor oferta de empleos de calidad, mejora de la salud de las personas y de los trabajadores y también en la productividad laboral. 



null
Empresas o
proveedores
qué tengan
en venta
productos
de buena
calidad y de
un muy
precio. 

null
Los diseñado
res de los
productos 
debe tener
mucha creati
vidad para 
que cumplan
el objetivo de 
venderlos. 


null
Venga a mega
remate, donde
el dinero le alcan
ze para muchos
más productos
que los tenía en
cuenta.

La tienda 
más económica
que verás. 

null
Un buen servicio
sin interesarse 
en la edad, géne
ro y la compra 
que realicen. 


null
Jóvenes: buscan
ropa a la moda
y prendas que
les agraden.

Adultos: productos
para los dolores
de cuerpo que puede
encontrarse

Y tambiénn para las
parejas que gustan
dar un regalo 

null
Mantener una cadena de suministro transparente y certificaciones qué garantizan la procedencia responsable de las materias primas 

null
Tienda física: una tienda física es un canal de ventas tradicional donde los clientes pueden visitar y comprar los productos 

null
Materiales: costos de los materiales utilizados para la fabricación de los productos.
Trabajo: costo de los empleados que trabajan en la producción
Equipamiento: costo de los equipos y herramientas necesarias
para la producción. 

null
Ventas de producto: la venta de ropa es la fuente principal de ingresos para la ropa, puede ser vendidas en físico
o en línea.
Servicio de diseño y personalización: la tienda ofrece servicios de diseño y personalización. 



null
Diversificación de producto: la empresa ofrece
una amplia variedad de productos, incluyendo
ropa interior, de toda talla y distinta variedad,
útiles escolares, maquillaje, accesorios, juegos
domésticos y más variedad. 

null
Costo de productos elevados:
Costos significativos asociados con la
adquisición de materias primas de 
alta calidad y mano de obra especializada. 

null
Colaboraciones con diseñadores y artistas: la empresa puede colaborar con diseñadores y artistas para crear pruductos únicos y exclusivos que atraigan a clientes que buscan algo diferente 

null
Cambio de preferencias del cliente:
Cambios repentinos en las preferencias de diseño y estilo que podrían requerir ajustes rápidos en la oferta. 



null

null
"Lo más económico que verás, aprovecha y disfruta" 

null
Negro porque representa la elegancia 

null
Blanco que representa
la paz y la pureza. 



null
Alquiler del local (140,000) 

null
Servicios públicos luz, agua, Internet (40,000)

null
Gastos de marketing y publicidad (20.000)

null
Materiales
Mercadería de otros locales (50,000)

null
Precio del producto final de acuerdo
al comportamiento del mercado que puede ir desde 15,000 a los 35,000

null
15,000



null
35

null
525000



null
Equipos:
Herramientas y equipos utilizados para el diseño y fabricación de los productos 

null
Cuentas por pagar: Deudas con proveedores de materiales, servicios y otros asociados 



null
Las tiendas son muy competitivas, con una gran variedad de negocios
que van grandes cadenas hasta pequeños talleres y tiendas especializadas
Existen miles de pequeños diseñadores y fabricantes de los productos de una
tienda que venden sus productos a través de canales en línea, mercados, ferias 
y en físico. 




null
Las obligaciones tributarias son un aspecto fundamental para la
sostenibilidad y éxito a largo plazo de un negocio de una tienda.
Un adecuado cumplimiento y planificación fiscal puede marcar la
diferencia entre una empresa rentable y una que enfrenta problemas
legales y financieros. 

null
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de
tu negocio o empresa a compañía saldrá todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes
frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio
que aún quede en la empresa entre los socios. 



null
La inversión inicial para abrir un negocio puede ser significativa, incluyendo el alquiler del local, mobiliario, herramientas y stock inicial. Por ejemplo, la tienda mega remate puede adquirir una inversión inicial al rededor de 600.000

null
Descubrir los problemas principales permite entender los principales desafíos que enfrenta el negocio. Esto ayuda a priorizar y enfocar los esfuerzos de la empresa


null
Para todas las personas interesadas en el negocio. Sean jóvenes, adultos o
personas de mayor edad. Ajustandose a su gusto y preferencia. 

null
Mejorar la eficiencia operativa
a través de la optimización de
procesos y la reducción de costos. 

null
Desarrollar un plan de
negocios detallado que incluya
la visión, misión, objetivos y estrategias.
Determinar la estructura legal
y organización del negocio.
proyectar los costos de inversión inicial. 

null
Meta: incrementar las ventas de la tienda y aumentar la participación en el mercado.


Resultado: proporcionar una experiencia de compra agradable y personalizada para los clientes, aumentando la lealtad y la satisfacción. 

null
Fondos para la inversión inicial.

Abastecimiento de ropa, maquillaje, accesorios, útiles escolares, juguetes y más. 

null
En un tiempo determinado de
unos meses, se necesita de planificación y análisis del mercado para asegurar las ventas. 

null
El encargado del negocio y 
empleados o colaboradores. 



null
Considero que la idea de emprender un negocio puede ser
importante para muchas oportunidades 
tanto para el dueño como también para los empleados.
Me ha dejado mucho aprendizaje y quizás en un futuro lo realizaré.




