




Pizzería Ely's es un local en el cual se venden Pizzas y la idea es que las personas tenga un lugar en el cual puedan compartir en familia. Pizzería Ely’s puede destacarse en el mercado al ofrecer una combinación de calidad, ambiente acogedor y atención personalizada, lo que puede ayudar a construir una clientela fiel y entusiasta.



Nuestra misión es ofrecer una experiencia culinaria excepcional a través de pizzas artesanales hechas con los ingredientes más frescos y de alta calidad.

Nuestro objetivo es ser el destino preferido para disfrutar de comida deliciosa y momentos memorables con amigos y familiares.

Propietario/
Gerente General 

Gerente de 
Restaurante 
 


Pizzero principal

Pizzeros 

Recepcionista

Camareros

Personal de 
limpieza 



Nos vamos a asegurar de que todos los empleados reciban un salario justo, beneficios adecuados y trabajen en un ambiente seguro y respetuoso. Vamos a fomentar un entorno de trabajo inclusivo que valore y respete la diversidad en el personal también vamos a comprar ingredientes de proveedores locales y colaborar con organizaciones comunitarias, promoviendo el desarrollo económico local.

Utilizares productos locales y orgánicos para reducir la huella de carbono asociada al transporte y promover la agricultura sostenible, incrementaremos prácticas para reducir el consumo de energía, como el uso de electrodomésticos eficientes y el aprovechamiento de energías renovables, implementaremos programas de reciclaje y compostaje para reducir los residuos y minimizar el impacto ambiental también utilizaremos envases reciclables o biodegradables en lugar de plásticos de un solo uso.

Estableceremos precios competitivos y ofrecer promociones o descuentos en horarios específicos puede atraer más clientes sin sacrificar márgenes de ganancia y invertir en prácticas sostenibles como la reducción de residuos, el uso de ingredientes locales y orgánicos, y la eficiencia energética, no solo puede reducir costos  sino también atraer a clientes que valoran la responsabilidad ambiental, lo que puede traducirse en una ventaja competitiva y un incremento en las ventas.
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Productos de calidad: Ingredientes  frescos, recetas únicas y sabores auténticos.
Ubicación: Estamos ubicados en un lugar céntrico.
Servicio al cliente: Personal amable y capacitado, lo que hace que tengan una experiencia y un ambiente agradable.
Reputación o Marca: Buena reputación y reconocimiento en la comunidad.
Menú: Amplia gama de opciones de sabores como la pizza italiana, pizza mexicana, pizza de la casa, etc y variedad de ensaladas

Dependencia de proveedores: Tenemos pocos proveedores ya que son los de confianza y si en algún momento pasa algo nos quedarías sin productos.


Tendencias en alimentos saludables: Oportunidad para ofrecer opciones de pizzas saludables, como con ingredientes orgánicos o sin gluten.

Uso de tecnología: Implementación de pedidos en línea y aplicaciones móviles para facilitar la compra y mejorar la experiencia del cliente.

Colaboraciones locales: Asociaciones con proveedores locales para ofrecer productos frescos y de calidad, así como con eventos comunitarios para aumentar la visibilidad.


Competencia: Hay 2 pizzerías cerca de Pizzería Ely's




Más que una pizza, una experiencia.
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Si hay más emprendimientos como el mío pero mi emprendimiento ofrece un servicio único y exclusivo el cual no encontrarán en ninguno de los otros emprendimientos, no solo en sus sabores y recetas únicas sino también en el servicio al cliente que ofrecemos.



El cumplimiento de las obligaciones tributarias asegura que la pizzería opera dentro del marco legal, evitando sanciones, multas o problemas legales que pueden surgir por el incumplimiento también se registran y reportan adecuadamente los ingresos y gastos para mantener una contabilidad clara y precisa.

Desarrolla un plan detallado para la liquidación, incluyendo un cronograma y la identificación de todos los activos y pasivos del negocio. Informa a los empleados, proveedores y clientes sobre el cierre de la pizzería. Asegúrate de cumplir con las leyes laborales y de notificar adecuadamente a todas las partes interesadas. Asegúrate de cumplir con todas las obligaciones fiscales, incluyendo el pago de impuestos pendientes y la presentación de declaraciones finales.



La poca cantidad de distribuidores, es un problema ya que si llega a pasar algún problema me quedaría sin ciertos productos 

Ya que aveces no tendría a la mano las cosas que me hicieran falta

Para los amantes de la pizza 

El objetivo es hacer un negocio de pizzas el cual sea inigualable 

Desarrollar recetas únicas, crear una nueva marca la cual marque una gran diferencia en el mercado

Queremos lograr ser de las mejores pizzerías del mundo, tener el mejor servicio al cliente y tener un servicio rápido 

Ingredientes de alta calidad, más capacitaciones para estar muchísimo más capacitados y herramientas de Marketing 

El primer mes desarrollar recetas y pruebas de productos, el segundo mes diseñar el diseño de marca y estrategia para Marketing, en el quinto mes lanzamiento oficial del negocio y después continúa evaluación y ajuste de estrategias 

El propietario del negocio, Diseñador gráfico, especialista en Marketing y Asistente en ventas 






