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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi negocio consiste en dar clases y tutorias en linea a estudiantes que
tienen complicaciones en el estudio o que no tienen la misma cantidad
de tiempo para poder realizar los trabajos y proyectos dejados en las
instituciones ya sean escuelas o colegios, ademas de llevar un segui-
miento a todos los estudiantes que llevan las tutorias, estas clases se
darian por medio de zoom y los dias se ajustarian al tiempo de los
estudiantes y de mi persona como estudiante de ultimo afo de colegio.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Nuestra misidn es proporcionar una ayuda a nuestra propia comunidad
estudlantll ofreciendoles un SeI'VICIO donde ellos puedan recibir un apoyo

dor y que ademas lleva un segwmlento continuo.

\/Cf\c/fﬂo
VdI<dTaYa
\\//Z“ch_\/[“\://'_ | X

Ser los maximos servidores de servicios estudiantiles en nuestra insti-

tucion trabajando bajo enfoques como la solorldad la sostenibilidad y

al con00|m|ento aprendldo se obtenga un benef|C|o de parte de los 2 Iados.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

tutora

ayudante tutorias Ayudante

Clases Seguimiento citas y

marketing




W

|

)

kK

w

VV VV V

iy 0l 0 ¢

i v‘v v‘v

|

|

fi

Iy

1)

V

/

|

|

Il

'V

RERERERE

Vv!

)

K

Vv

V

|

|

VV VV ¥

V J

R

1

p |

Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

El empleo y desarrollo profesional con una inclusion

digital y una inclusion a personas jovenes que necesitan
ingresos pero que todavian no tienen las condiciones
para-entrar-almercado laboral-que comunmente se conoce.

Sostenibilidad ambiental:

Reduccion de la huella de carbono y el aumento del
teletrabajo para reducir la contaminacion ambiental y
buscar formas de implementar aprendizajes por medio
de recursos digitales sin necesidad de crear contami-
nacion con diferentes materiales como hojas, libros y
otros materiales.

La diversificacion de ingresos la mayoria de veces es
mayor a los gastos, ademas que este modo tiene una
innovacion continua que puede generar una flexibilidad
economica para-los clientes-lo-que genera un-aumento
de clientes y una expansion economica.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Los encargados
de los conteni-
dos y las platafg
rmas de marke-
ting.

Actividades

clave

El desarrollo y
aprendizaje de
los contenidos
de clase.

Recursos

dos de clase.

Estrucutra de costos

Salarios del equipo y las creaciones de marke

ting.

Propuesta
de valor

Dar acesso a
CUrsos especi-
alizados en line
a un grupo de
personas espe-
cificas.

Fuentes de ingresos

Relacidon con

el cliente

Atencion inmedi
ata, seguimientc
diario y soporteg

Canales

plataformas dig
itales como zoo
y whatsApp, ad
mas de redes s
ciales como ins
gram y faceboo

Segmento
de clientes

Usuarios de int
ernet que anda
en busca de cu
sos en linea.

De forma mensual por 12 clases que se reci

ben al mes y por clases extras de vez en
cuanddo.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Accesibilidad facil y directa
Bajos costos operativos
Variedad de contenidos

Innovacion Tecnologica
Alianzas estreategicas
Crecimiento para el mercado

QA Oportunidades

Debilidades ”av

Dependencia de la tecnologia
Competencia intensa
Falta de interaccion personal

Saturacion del mercado
Problemas de seguridad y priva
cidad

Cambios en las regulaciones

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer ~— Sy
em pre nd i m iento Un mundo digital asegurado y confiable

Un mundo digital asegurado y confiable.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi .
marca 5

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

F
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= Mis costos fijos

Sueldo de los ayudantes (15000)

F

La creacion de Marketing (10000)

Material de las clases (3000)

|

)!

F
o 6 0 ¢
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00 1
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precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos variables

‘ Utiles de clases (4000)
Copias o impresiones (1000)
’ Suscripciones a apps (2000)

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 1.647 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 39 528 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Efectivo en cuenta bancaria Gasto operativo

Paquetes de sofware Pagos a trabajadores

Dominio y disefio de nuestro sitio web Los hosting y utilizacién de sitios web

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Este servicio se suele dar bastante pero no como lo ofrecemos nosotros ya que estos servicios se suelen dar de forma muy
informal y sin ninguna aseguracion al cliente. Por eso decidimos trabajar todo desde paginas web y de forma digital donde
cada cliente pueda asegurar de un buen servicio y es que los servicios que hay en este mercado suelen tener todos un
enfasis especifico ya sea ingles, matematicas etc, pero un servicio con todas las clases en general es algo muy poco comun
en.el mercado. lab

oral

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son muy importantes porque ademas de cumplir la ley
cuando las ejercemos también nos dan varios beneficios como empresa 'y emprende
dor ya que nos dan un desarrollo y crecimiento en diferentes areas, genera una
estabilidad economica para el pais que siempre nos ayuda y ademas son una
financiacion del estado que nos ayuda en nuestras ramas como es la educacion.

cComo se liquida una empresa?

Aunque es un poco dificil de creer esto lleva muchisimo trabajo ya que lleva una
disolucion legal, una presentacion de informes finales a todas aquellas personas
miembros de la empresa, un cobro de deudas pero también de pagos, ademas de la
notificacién a todos los acreedores.




Guia para planear Yo Emprendo

La falta de tiempo y calidad de algunos instructores nos ha llevado a crear un emprendi
miento donde le podemos brindar esa atencién y calidad a los que mas lo necesitan y to
de una forma mas facil y segura.

Es importante porque es una forma de priorizar a aquellas personas que necesitan de
una ayuda extra y porque asi podemos asegurar el aprendizaje del alumno y no solo qu
se haga todo bajo una responsabilidad sin nigiin conocimiento de por medio.

Esto lo hacemos para aquellos estudiantes que al igual que yo en un debido tiempo no
tuvo el aprendizaje requerido de temas que son importantes para el futuro.

Para ayudar a todas aquellas personas Vamos a brindar diferentes clases y Queremos que los alumnos reciban
que necesitan una ayuda extra y que tutorias sobre diversos temas que realmente un aprendizaje de temas de
muchas veces no son atendidos como reciben en su educacion diaria. mucha importancia y que puedan apre
se deben. mientras disfrutan.

Necesito nada mas estudiantes Lo haria yo como creadora del impren-
dispuestos y material ya antes visto, dimiento y los tutores contratados.
ademas del conocimiento de los Al ser un emprendimiento virtual nuestr
tutores y las paginas web. fechas siempre van a hcacer ajustables

a la posibilidad de nuestros estudiante
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