Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:
Mi empresa existe para darle el mejor
hospedaje al mejor precio y ser la principal
opcion hospedaje en las zonas costeras,

a cada visitante
Vision:

Expandirse por el territorio costarricense, llegar
a la vista de mas clientes y crear clientes fieles

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente general

administrador -
ontabilidac
iSta ﬁ W



Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

proporcionar un ndicion jO Y
beneficios que les hagan sentirse realmente
comprometidos y conectados con la empresa.

Sostenibilidad ambiental:

Reducir el consumo de agua. Utilizar

productos ecoldgicos. Reduce los residuosa
traves del reciclaje. Contar con energias
renovables para reducir las emisiones de CO2

y sostener el consumo eléctrico por medio de

energias renovables

Sostenibilidad economica:

Ahorro de costes, verificar que los recursos

sean utilizados adecuadamente y una buena

administracion de las finanzas de la empresa,
“buena contabilidad y uso responsable del

~andadba

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

*Persona fisica
que provee la
propiedad
*Prestamista
=Socio de ventas
que ayudara co
encontrar
potenciales
clientes extranje
ros o nacionales
=proveedor

e inmuebles
=Guias
turisticos

Actividades
clave

La logistica
La gestion de
la empresa

la contaduria
El marketing
La obtencion
de clientes

Recursos
clave

Inmuebles
=ventilacion
-Electricidad
~Agua

Propiedad la cug

alquilar
-Medios de
entretenimiento

Estrucutra de costos

Los salarios, Las facturas de servicios, el
mantenimiento, el marketing y suministros

Recuerda:

Propuesta
de valor

ofrecemos U3

experiencia
unica para
cada cliente
con los
mejores
precios

y comodidad
en

nuestras

habitaciones

con bonitas

vistas y ampli

espacio de
recreo

Fuentes dc ingresos

Rela.cién con
el cliente

Queremos

dar una
experiencia
personalizada
para cada clientg
tomando en
cuenta sus
preferencias y
ayudandolo en
tener la mejor
experiencia
posible

Canales

sitios web de
reserva
llamadas
telefénicas
Correo
electronico
Redes socia

Segmento
de clientes

conocimiento
del mercado
meta
conocimiento
de los clientes
por medio de
Ereguntas

asicas para
saber sus
preferencias
variedad de
opciones para
todos

ingreso por arrendamiento e ingreso activo

En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas

Recursos tecnologicos
Actualizados.
Infraestructuras adaptadas.
Profesionales especializado

altamente cualificados
Estrategias corporativas y
planes de negocio bien
definidos.

Necesidad de hospedaje

Rlor la alta ocupacion
ecesidad de un

lugar mas privado

Necesidad de una experie

calidad-precio

E_a Oportunidades

Debilidades ’aw

Falta de experiencia
Falta de recursos
Propuesta poco clara

altos y bajos en la temporada

Mucha competencia
poca confianza a una nueva

AMmenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

Hospedajes unicos para una personalidad unica

Slogan

Colores

principales de mi

marca - : ‘
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Electricidad: ¢180000 . Reparaciones: ¢100000

Agua: ¢120000 maquina expendedora: ¢100000

Préstamo: ¢750000 .

Cable: ¢90000

Internet: ¢60000 .

Salarios Fijos: ¢100000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ -

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidgdes —-—) [ 20 Dias al mes J
Punto de equilibrio
monetario > @ 100000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
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Mmismos.

Muebles

inmuebles

Patentes

Activos Pasivos

Propiedad . Préstamo

Electricidad

Salarios

Consumibles

Agua

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



R B B B R BB R R R B R R R BB

Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

—_Hay al menos 800 empresas de hospedaje en la zona de guanacaste
y al menos un 30% de ellas son empresas como la mia, por lo cual tenemos que

m._u..:.._—;.._.-.u.._-..._....— e o ie 8 B A i SR e i HT e

cliente en especifico, haciendo que nos preneran a nosotros antes que a cualquier empres
teniendo los suficientes insumos siempre, la propiedad tan limpia posible
%temendo un increible servicio al cliente.
iempre hay que estudiar al mercado para saber contra quien competimos
~ tomo con empresas con mejor precio o propiedades mas grandes
con mas antigiiedad en el negocio, asi podemos saber que podemos mejorar de nuestro
negocio

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Para satisfacer todas nuestras necesidades como ciudadanos y poder cumplirla

—correctamente como el sistema de salud; debasura; las tuces de las calles

;cComo se liquida una empresa?

es la extincion de mi negocio o empresa. A través de esto la compania

pagara todas las deudas pendientes a otros, cobrare los creéditos pendientes frente a mis
deudores y, por ultimo, repartire el patrimonio que aun quede en la empresa

entre los socios y la sacaré del mercado.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

La educacion financiera de los jovenes
la necesidad de nuevos emprendimientos

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

iPara qué es la actividad?

(Objetivo)

Para saber lo que tenemos
que hacer y planear

antes de hacer un negocio
y saber como no
perjudicar nuestro negocio
0 a Nosotros Mismos

por la falta de educacion
necesitamos saber cosas
como los impuestos y que
tipo de ellos existen

por el dia en el que
querramos hacer nuestro
propio emprendimiento

{Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Internet
computadoras
algun cuaderno
calculadora
Lapiz

Para saber las bases para formar un negocio -
Para saber sobre impuestos, relaciones y responsabilidades
como individuos y aprender sobre el trabajo en equipo

Los estudiantes de costa rica que queremos aprender sobrt
como hacer nuestro propio negocio y queremos tener una

educacion financiera buena

¢ Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Realizar todas las actividades
que se nos indica

Realizar todos los cuestionarios
Ver los videos

Poner atencion y apuntar lo
importante

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Vamos a empezar haciendo
el programa de "cuentas
contigo”

Completaremos todas sus
actividades

Descargaremos el titulo

?( seguiremos haciendo

0 mismo en el programa
"Yo emprendo”

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Lograr que todos tengamos
los conocimientos clave
sobre los emprendimientos
)Ir_hacer los nuestros propios
ener educacion financiera y
aprender a ser responsables
con nuestros proyectos
personales y valorarlos.

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Los colegios y el gobierno
de costa rica

con colaboracion de la
pagina



Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi negocio va a ser un alquiler de bienes y

muebles en zonas costeras, principalmente en

guanacaste, su financiamiento va a ser a partir

~ de mi capital personal y un préstamo de 30
~—millones-a un ptazo maximo de 10-anos el cual
~Seva a pagar con los activos que va

__generando el negocio. Pienso hacer

propaganda en redes, con pagina web y pagar

publicidades en variedad de redes y

anuncios.Mi mercado meta es el turismo

—extranjero y nacional. Pienso dar una relacion

—entre el precio y la calidad.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.

no
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