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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

4 1] n

; los I lidad

precio y sobretodo durabilidad



null
La joyería "Salazar" se dedica ala venta de joyas  Artesanales de muy buena calidad, precio y sobretodo durabilidad 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Nuestra mision es ofrecer joyas artesanales y de alta
calidad con los mejores materiales para clientes

Que buscan-algo especial y contas mejores
condiciones

Vision:
Proveer soluciones completas en materia de joyerias
siendo un aliado
Paralos clientes al comprar joyas y garantizar el valor
I ) ., ~
De experiencia en el campo

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Ceo

Marketing Ventas Finanza

Promocién Salida de
Del productc Producto



null
Nuestra misión es ofrecer joyas artesanales y de alta calidad con los mejores materiales para clientes 
Que buscan algo especial y con las mejores condiciones 

null
Proveer soluciones completas en materia de joyerías siendo un aliado 
Para los clientes al comprar joyas y garantizar el valor de su inversión con años 
De experiencia en el campo 

null
Ceo

null
Marketing 

null
Ventas

null
Finanzas 

null
Promoción 
Del producto 

null
Salida de 
Producto 

null
Entrada de 
Ingresos y 
Egresos 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El pilar social se enfoca en asegurar el
bienestar y la equidad dentro y fuera de la

organizacion, abordando aspectos de
derechos humanos, diversidad e inclusion, 'y
comunicacion transparente

Sostenibilidad ambiental:
El pilar ambiental se centra en la gestion

responsable de los recursos naturales y
la reduccion del impacto ambiental
asociado con las operaciones de la
joyeria

Sostenibilidad economica:

El pilar econdmico se centra en las
practicas que asequran la viabilidad
financiera y economica del negocio de
joyeria, al mismo tiempo que promueven
la sostenibilidad y la responsabilidad
ambienta

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
El pilar social se enfoca en asegurar el bienestar y la equidad dentro y fuera de la organización, abordando aspectos de derechos humanos, diversidad e inclusión, y comunicación transparente

null
El pilar ambiental se centra en la gestión responsable de los recursos naturales y la reducción del impacto ambiental asociado con las operaciones de la joyería

null
El pilar económico se centra en las prácticas que aseguran la viabilidad financiera y económica del negocio de joyería, al mismo tiempo que promueven la sostenibilidad y la responsabilidad ambienta


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

Empresas o Los disefiadores
de joyeria deben

proveedores tener habilidades

que o creativas y
suministran

metales
preciosos
como plata,
platino, asi
como piedras
preciosas y
otros
materiales

¢ Por qué elegir
nuestra joyeria?
Joyeria de Alta

real Calidad Sol y
técnicas para Luna.

crear disefios que
se adapten a las
necesidades de
los clientes

La joyeria

puede Jévenes

Adultos:
enfocarse Jévenes

en clientes adultos que
de buscan joyas

diferentes de moda y

disefio
edades, contemporane

géneros o o

ingresos Adultos
Mayores:

Adultos
mayores que
buscan joyas
tradicionales y
de alta
calidad.
Casados:
Casados que
buscan joyas
para celebrar
momentos
importantes

Nuestras joyas
estan disefadas
para ser
duraderas y de
alta calidad,
utilizando
materiales de
primera clase y
técnicas
tradicionales

Recursos Canales

clave

Tienda Fisica: Una
tienda fisica es un

Mantener una
cadena de

suministro
transparente y
certificaciones
que garantizan
la procedencia
responsable de
las materias
primas

Estrucutra de costos

fabricacién de las joyas, plata, piedras preciosas, etc.

Trabajo: Costos de los empleados que trabajan en la

produccion de las joyas, incluyendo salarios, beneficios y otros

gastos laborales.
Equipamiento: Costos de los equipos y herramientas
necesarios para la produccion de las joyas.

Fuentes de ingresos

vas

canal de ventas
tradicional donde
los clientes pueden
visitar y comprar
joyas directamente.
Tienda en Linea:
Una tienda en linea
es un canal de
ventas digital donde
los clientes pueden
comprar joyas
desde cualquier

VE ae oy

como
compromisos
y bodas.

nuestras
joyas son
para todas las
personas y
edade

ingresos para la mayoria de las joyerias. Las joyas pueden
ser vendidas en tiendas fisicas o en linea.
Servicios de Reparacion y Mantenimiento: Las joyerias

pueden ofrecer servicios de reparacién y mantenimiento
para joyas y otros productos, generando ingresos

adicionales.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
 Empresas o proveedores que suministran metales preciosos como plata, platino, así como piedras preciosas y otros materiales utilizados en la fabricación de joyas

null
Los diseñadores de joyería deben tener habilidades creativas y técnicas para crear diseños que se adapten a las necesidades de los clientes

null
¿Por qué elegir nuestra joyería?
Joyería de Alta Calidad Sol y Luna.

Nuestras joyas están diseñadas para ser duraderas y de alta calidad, utilizando materiales de primera clase y técnicas tradicionales

null
Mantener una cadena de suministro transparente y certificaciones que garantizan la procedencia responsable de las materias primas

null
 La joyería puede enfocarse en clientes de diferentes edades, géneros o ingresos

null
Tienda Física: Una tienda física es un canal de ventas tradicional donde los clientes pueden visitar y comprar joyas directamente.
Tienda en Línea: Una tienda en línea es un canal de ventas digital donde los clientes pueden comprar joyas desde cualquier lugar con conexión a internet

null
Jóvenes Adultos: Jóvenes adultos que buscan joyas de moda y diseño contemporáneo.
Adultos Mayores: Adultos mayores que buscan joyas tradicionales y de alta calidad.
Casados: Casados que buscan joyas para celebrar momentos importantes como compromisos y bodas.

nuestras joyas son para todas las personas y edade

null
Materiales: Costos de los materiales utilizados para la fabricación de las joyas, plata, piedras preciosas, etc.
Trabajo: Costos de los empleados que trabajan en la producción de las joyas, incluyendo salarios, beneficios y otros gastos laborales.
Equipamiento: Costos de los equipos y herramientas necesarios para la producción de las joyas.

null
Ventas de Joyas: La venta de joyas es la fuente principal de ingresos para la mayoría de las joyerías. Las joyas pueden ser vendidas en tiendas físicas o en línea.
Servicios de Reparación y Mantenimiento: Las joyerías pueden ofrecer servicios de reparación y mantenimiento para joyas y otros productos, generando ingresos adicionales.
Servicios de Diseño y Personalización: Las joyerías pueden ofrecer servicios de diseño y personalización para joyas, generando ingresos adicionales.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Diversificacion de Costos de Produccion
productos: La empresa Elevados: Costos significativos
ofrece una amplia variedad asociados con la adquisicion
de productos, incluyendo de materias primas de alta
joyas personalizadas, calidad y la mano de obra
joyeria exclusiva y piezas especializada

de plata, lo que le permite

atraer a una amplia gama

de clientes

Colaboraciones con
disefiadores y artistas: La
empresa puede colaborar
con disefiadores y artistas
para crear productos
anicos y exclusivos que
atraigan a clientes que
buscan algo diferente

Cambio de preferencias del
cliente: Cambios repentinos
en las preferencias de disefio
y estilo que podrian requerir
ajustes rapidos en la oferta

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Diversificación de productos: La empresa ofrece una amplia variedad de productos, incluyendo joyas personalizadas, joyería exclusiva y piezas de plata, lo que le permite atraer a una amplia gama de clientes

null
Costos de Producción Elevados: Costos significativos asociados con la adquisición de materias primas de alta calidad y la mano de obra especializada

null
Colaboraciones con diseñadores y artistas: La empresa puede colaborar con diseñadores y artistas para crear productos únicos y exclusivos que atraigan a clientes que buscan algo diferente

null
Cambio de preferencias del cliente: Cambios repentinos en las preferencias de diseño y estilo que podrían requerir ajustes rápidos en la oferta


Actividad #6

Elabore un lego, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores _
principales de mi Amarillo|| Azul
marca ~ N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null
Brilla como el oro 

null
Amarillo 

null
Azul 


f

!‘

|

f

F

F

Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

l‘

)

)

vV

|

|

—= Mis costos fijos Mis costos variables

|

[

|

|

[

— . Alquiler del local(140,000) Materiales
metales preciosos, piedras,

perlas, (50,000)

K

— Servicios publicos luz,
> agua, internet(40,000)

’ Precio del producto final de
e acuerdo al comportamiento del
e Gastos de marketing Yy pUbllCIdad (20,000 mercado que puede ir desde
— - 15,000 a los 35,000

— -
— =
—Qi
I

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

== @ 15,000

|

F

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

|

iy 0l

|

F

n


null
Alquiler del local(140,000)

null
Servicios públicos luz, agua, internet(40,000) 

null
Gastos de marketing y publicidad (20,000

null
Materiales 
metales preciosos, piedras, perlas, (50,000)

null
Precio del producto final de acuerdo al comportamiento del mercado que puede ir desde 15,000 a los 35,000

null
15,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— [ 35 )

unidades

Punto de equilibrio \ [ 525000 )

monetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
35

null
525000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

® Equipos: ®
‘ Herram_ienta . Cuentas por
@ sV equipos ® ragar
‘ utilizados ‘ Deudas con

para el proveedores
‘ disefio y ‘ de
O fabrica_ci(')n O materiales,
O de las joyas @ serviciosy

otros

‘ ‘ asociados
@ O
O O

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Equipos: Herramientas y equipos utilizados para el diseño y fabricación de las joyas

null
Cuentas por pagar: Deudas con proveedores de materiales, servicios y otros asociados


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

desde grandes cadenas hasta
pequenos talleres y tiendas

especializadas.
existen miles de ppqupﬁnq

mercados artesanales y ferias

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
La industria de la joyería es muy competitiva, con una gran variedad de negocios que van desde grandes cadenas hasta pequeños talleres y tiendas especializadas.
existen miles de pequeños diseñadores y fabricantes de joyas que venden sus productos a través de canales en línea, mercados artesanales y ferias


—= Actividad #11

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

— Las obligaciones tributarias son
I un-aspecto fundamental para la
_ sostenibilidad y éxito a largo

— plazo de unnegocio de joyeria.
Un adecuado cumplimiento'y
planificacion fiscal puede marcar
la diferencia entre una empresa
== rentable y una que enfrenta

=2 problemas legales y financieros

cComo se liquida una empresa?

La liquidacidon de una empresa
consiste en la extincion de tu

== negocio o empresa

== a-compafiia saldara todaslas
=— deudas pendientes frente a

=2 terceros, cobrara los créeditos
== pendientes frente a sus deudores
== y, por ultimo, repartira el

=— patrimonio que aun quede en la

empresa entre los socios


null
Las obligaciones tributarias son un aspecto fundamental para la sostenibilidad y éxito a largo plazo de un negocio de joyería. Un adecuado cumplimiento y planificación fiscal puede marcar la diferencia entre una empresa rentable y una que enfrenta problemas legales y financieros

null
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa
a compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios


Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos La inversion inicial para abrir un negocio puede ser

interesa?

significativa, incluyendo el alquiler del local, mobiliario,

(Problema y descripcién) herramientas y stock inicial. Por ejemplo, una joyeria fina

¢Por qué es importante

este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos

a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Mejorar la eficiencia
operativa a traves de
la optimizacion de
procesos y la
reduccion de costos

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Fondos para la inversion
inicial

Abastecimiento de
metales
preciosos,piedras
preciosas y otros
materiales

puede requerir una inversion inicial de alrededor de 500.000

Describir los problemas principales permite entender los
principales desafios que enfrenta el negocio. Esto ayuda a
priorizar y enfocar los esfuerzos de la empresa

Para todas las personas interesadas en el negocio. Sean

gusto y preferencia

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Desarrollar un plan de
negocio detallado que
incluya la vision, mision,
objetivos y estrategias.
Determinar la estructura
legal y organizativa del
negocio.

Proyectar los costos de
inversion inicial

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

En un tiempo
determinado de unos
meses, se necesita de
planificacion y andlisis
del mercado para
asegurar las ventas

jovenes, adultos o personas de mayor edad. ajustandose a su

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Meta: Incrementar las
ventas de joyeria 'y
aumentar la
participacion en el
mercado.

Resultado: Proporcionar
una experiencia de
compra agradable y
personalizada para los
clientes, aumentando la
lealtad y la satisfaccion

. Quién lo hace?
(Responsables)

El encargado del
negocio y empleados
o colaboradores


null
 La inversión inicial para abrir un negocio puede ser significativa, incluyendo el alquiler del local, mobiliario, herramientas y stock inicial. Por ejemplo, una joyería fina puede requerir una inversión inicial de alrededor de 500.000

null
 Describir los problemas principales permite entender los principales desafíos que enfrenta el negocio. Esto ayuda a priorizar y enfocar los esfuerzos de la empresa

null
Para todas las personas interesadas en el negocio. Sean jóvenes, adultos o personas de mayor edad. ajustándose a su gusto y preferencia

null
Mejorar la eficiencia operativa a través de la optimización de procesos y la reducción de costos

null
Desarrollar un plan de negocio detallado que incluya la visión, misión, objetivos y estrategias.
Determinar la estructura legal y organizativa del negocio.
Proyectar los costos de inversión inicial

null
Meta: Incrementar las ventas de joyería y aumentar la participación en el mercado.

null
Resultado: Proporcionar una experiencia de compra agradable y personalizada para los clientes, aumentando la lealtad y la satisfacción

null
Fondos para la inversión inicial

Abastecimiento de metales preciosos,piedras preciosas y otros materiales

null
En un tiempo determinado de unos meses, se necesita de planificación y análisis del mercado para asegurar las ventas

null
El encargado del negocio y empleados o colaboradores
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y como una inversion en el futuro. He

aprendido mucho al respecto y pienso

que en el futuro lo pondré en practica
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null
 Considero que emprender un negocio puede ser importante por la oportunidad de empleos, innovación y desarrollo, servicio a la comunidad impacto positivo y como una inversión en el futuro. He aprendido mucho al respecto y pienso que en el futuro lo pondré en práctica




