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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras wna barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes

-

(7] seleccionar la caja de texto.

&, 2. La opciton que mejor te servira para

<, completar cada actividad es “Escribir

LAY texto”.

23 Z.Cuando seleccionas “Escribir texto"”, das
- click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea del negocio es crear un champu que beneficie tanto al cuero cabelludo
como al mantenimiento del cabello, de forma que se pueda conseguir un resultado

reparador y brillante.

La importancia de este producto es ayudar a cada persona que, por alguna razén, su
cabello o su cuero cabelludo esté sufriendo algun tipo de dafio como, por ejemplo:
dermatitis seborreica, pérdida de cabello de manera leve o excesiva (alopecia), cabello
seco o quebradizo, cabello graso, entre otros. De este modo, al usar el producto, cada

persona podra sentirse mas comoda, sana y lucir su cabello con tranquilidad.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Busca proveer un champu de alta calidad que resuelva problemas en el cabello y el cuero

cabelludo, para mejorar la apariencia y salud del cabello de nuestros clientes con
ingredientes naturales.

Vision:

Ser una marca lider por el cuidado efectivo del cabello y cuero cabelludo. Reconocida

por los productos innovadores y naturales, que transforma la salud capilar y mejora la
calidad de vida de los clientes de distintos lugares.

Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

Gerente Gerente de Gerente de

produccidn. ]
finanzas y logistica.

administracion.

Recoleccion'y Contabilidad Empaque y

produccidn Yy recursos envios.

de los humanos.

ingredientes.




Actividad #3

Defina coémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Este emprendimiento tiene como impacto positivo social, subir tanto la autoestima y
confianza en si mismos de los clientes, ya que muchos no se sienten a gusto con su
cabello, como también mantiene la salud de su cabello y cuero cabelludo, quitando asi

las molestias.

Sostenibilidad ambiental:

El champu aporta de manera ambiental, porque esta hecho de ingredientes 100%
naturales, sin utilizar algun tipo de sustancia quimica que pueda alterar de manera
negativa el medio ambiente, por lo que es un método mas sano y limpio para cuidarse el

cabello y no ser participe del deterioro ambiental.

Sostenibilidad economica:

Por la parte econémica se busca generar ingresos de forma que no se exploten los
recursos naturales, sino controlando la cantidad que se utiliza, cuidarlos y que sean
recursos renovables. Ademas, los envases del champu pueden ser reutilizados, ya que
pueden recolectar, procesar y formar de nuevo para seguir con su uso y asi mantener un

modelo circular.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Proveedores de materias primas, socios de logistica y de transporte, socios de

Socios marketing, socios comunitarios y socios de desarrollo.
clave

Actividades
lave

Creacion de un prototipo, hacer pruebas, retroalimentacion y fabricacion.

Propuesta
de valor

Champu de alta calidad para la restauracion del cabello y la sanacion del cuero

cabelludo.100% ecoldgico y amigable con el ambiente, para un resultado impecable.

Limpia suavemente tu cabello sin sulfatos ni parabenos, con ingredientes organicos.

PEIETE [ X0))l  Buscar las necesidades de los clientes, dar confianza a los clientes y mantener buena

el cliente comunicacion.

SEREQIGE  Para clientes jovenes, seria un atrayente en el tema del estilo y la moda. Se usarian
de clientes redes sociales como Instagram. Para clientes mas adultos se profundizaria en la
calidad, el valor y el efecto sanador. Se utilizaria Facebook o publicidad en las calles

para llamar mas su atencion.

Recursos

clave Infraestructura, inventario, equipo de liderazgo, conocimiento y experiencia.

Canales Un sitio web donde se pueda hacer compras virtuales y una tienda fisica para la compra

del producto.

SniepEae Costos de produccion: manufactura, materias primas y el empaque.

Costos de distribucion: logistica y canales de ventas.

Costos de marketing: publicidad.

TEICHENVENN  Ingresos de tiendas online, Ingresos de tiendas fisicas e ingresos de eventos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(:5\ Fortalezas Debilidades ’a)

-Los ingredientes naturales para
aquellos que buscan productos
sin quimicos.

-El costo de los ingredientes,
porgue lo natural suele ser de un
costo mas elevado.

-Tanto el contenido como el
envase estan hechos para ser
ecoldgicos.

-La falta de conocimiento en el
personal.

-No siempre los clientes estan
100% satisfechos con los
productos, ya que presentan
perspectivas diferentes sobre el
shampoo.

-Da beneficios a la salud de los
clientes.

-Aumenta mas el deseo de
comprar productos organicos po
lo que tendrian mayor demanda.

-Competitividad entre grandes
marcas de shampoo.

-Criticas negativas de los clientes
que resulten en bajar la confianz:
y la popularidad.

-Aporta en la educacion de los
consumidores, para que tengan
conciencia ambiental.

-Que los costos de los ingredient
naturales aumenten y se deba
subir el precio del producto.

-Se lograrian certificaciones
importantes que muestre la
calidad v la responsabilidad
ambiental.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informaciéon

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi

primer N—
emprendimiento
"Limpieza fresca, estilo natural y radiante. Para
Sloga n N mostrar la naturaleza cada mafiana".
Colores
principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Alquiler del local: 95000 . Envases: 1200
Salarios: 500000 Publicidad: 400
. Seguro: 60000 . Transporte: 1500
Permisos y/o patentes: 75000 Manufactura: 1000
. Maquinaria: 30000 . Materia prima: 1500
Préstamo: 35000 - Servicios Publicos: 1000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

=

L @ 7500




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario e de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—) 883.33 ]

monetario

Punto de equilibrio 5 @ 6249975 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismeos.

Activos

Transporte
Materia prima
Equipo de oficina
Terreno

Efectivo en caja
Patentes/Permisos
Mobiliario

Existencia

Maquinaria

Pasivos

. Proveedores

@ caital
. Cuentas por pagar
. Fondos Propios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto vy largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En todo el mundo existen diferentes marcas de champu que son reconocidas por

tener ingredientes naturales. Algunas de estas marcas reconocidas son:

1. Hydrate-me.wash de Kevin. Murphy: champu hidratante para cabello seco,
dejando un resultado brillante y una textura sedosa. Utilizan ingredientes naturales
hidratantes y antioxidantes.

2. Champu con extracto de cebolla de Nuggela y Sulé: fortalece el cabello desde la
raiz, dando mas brillo, suavidad, brinda mas volumen y estimula el crecimiento del
cabello.

3. OGX champu 'Biotin y Collagen’: champu sin sulfatos, con biotina y/o vitaminas
B7, que beneficia el crecimiento del cabello y la formacién de las células.

4. Dr.Tree: es un dermoprotector para el cuero cabelludo sensible, éste limpia

suavemente llegando a dar fuerza y brillo natural.

Lo que mi empresa ofrece a diferencia del resto de las marcas es que tanto el champu
como el envase son ecoldgicos, porque se usan ingredientes naturales y los envases
son procesados debidamente para volver a reutilizarlos, asi se crea la costumbre
continua de ser mas amigables con el medio ambiente. Ademas, ofrece beneficios por el
lado de la salud del cuero cabelludo y por el otro la reparacién y mantenimiento del

cabello.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son fundamentales para el funcionamiento de los

gobiernos, la promocion de justicia social, lograr una estabilidad econdémica y el

desarrollo sostenible. Es una de las fuentes de ingresos para el estado, ya que se crean

impuestos que permiten a los gobiernos poder financiar servicios publicos necesarios.

También, es una forma de redistribuir la riqueza llegando a ser mas equitativa. Se busca

que cada uno de los ciudadanos y empresas, coticen de manera mas justa al

financiamiento del estado y al mantenimiento de cada servicio publico.

cComo se liquida una empresa?

Pasos para hacer una liquidaciéon de una empresa:

1.

Se decide si la empresa dejara de operar, es una decisidén voluntaria donde los
duefos deciden por ciertas razones cerrar su empresa o puede ser un cierre por

una fuerza mayor.

2. Se nombra el liquidador encargado de manejar todo de forma correcta.

3. Se notifica a las entidades y personas que pueden ser afectadas.

4. Se hace una lista de todos los bienes y deudas de la empresa, ademas se realiza

© © N o

una evaluacion.

Se utiliza el dinero de la venta de activos para pagar aquellas deudas que presenta
a empresa.

Se venden los activos para conseguir mas dinero.

Se venden los activos para conseguir mas dinero.

Se declaran los ultimos impuestos de la empresa.

Se realiza una liquidacion formal donde se redacta un documento de los detalles

qgue se han hecho.

10. Se eliminan los registros oficiales de la empresa.

11.Se guarda la documentacién de la liquidacion.



Guia para planear Yo Emprendo

¢Cudl es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

El tema es utilizar ingredientes naturales renovables como materia prima para la

creacion de un champu.

Problema: Costo elevado por ingredientes organicos.

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Es importante ya que los ingredientes naturales son sanos para los consumidores
y se pueden renovar, sin comprometer de manera masiva el uso de estos. Ademas, se
baja cierta parte de la contaminacién al procesar los envases de manera correcta para

cumplir de nuevo con su funcion.

:Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Va dirigido para todos aquellos que deseen probar nuestro producto, esta abierto

para aquellas empresas medianas y/o locales pequefos que quisieran colaborar.

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)

Crear la costumbre de utilizar \Vamos a crear un champu Queremos lograr que tanto el
productos menos dafinos natural, que es favorecedor champu organico como el
tanto para el medio ambiente por parte de la salud del cuero envase sean amigables
como para el ser humano a cabelludo, el cabelloy de contigo y con el ambiente.
largo o corto plazo, utilizando forma ecologica. El envase se lleva a procesar
los beneficios naturales que en una maguinaria especial
nos brinda el planeta. para luego derretirlo y formar
Ademas, se generan ingresos de nuevo los envases del
de forma justa y aporta de champu, rellenarlos y asi
forma sostenible. ponerlo en venta.

:Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a ;Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)

(Cronograma) :

Préstamos. Gerente general: Britany
Maquinaria. 15/06/2024: se pide un Sanchez.
Ingredientes organicos préstamo.
(depende de la variedad de 17/06/2024- alquiler del local. 5 empleados.
olores para el champu). 18/06/2024: se compra a 3ros
Material para los envases. los ingredientes organicos y se

compra la maquinaria necesaria.
19/06/2024: elaboracion de los
primeros champus.

23/06/2024: segundo préstamo.
02/07/2024- distribucién del
producto.
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