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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.

vll
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Es la razon de ser de una empresa, debe
comunicar el beneficio de los productos o
servicios que desea ofrecer, siendo la base de
las estrategias de ventas, marketing y el
desarrollo de productos, en este caso mi mini
empresa es una clinica medica.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Es la razón de ser de una empresa, debe comunicar el beneficio de los productos o servicios que desea ofrecer, siendo la base de las estrategias de ventas, marketing y el desarrollo de productos, en este caso mi mini empresa es una clínica médica.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
Mi mision es poder contar con todos los

recursos necesarios para crear un ambiente de
salud agradable y saludable

Vision: , .
Mi visidn es préspera cumpliendo todo lo que
necesario para brindar el espacio agradable y

saludable

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director médico

Area de Responsable
gerencia de

comercial administracion

. Medicina general Mantenimiento
l\/.la.rketlng Iaboratorigs Administrativos
digital Odontologia Atencion al

cliente



Mi misión es poder contar con todos los recursos necesarios para crear un ambiente de salud agradable y saludable 

Mi visión es próspera cumpliendo todo lo que necesario para brindar el espacio agradable y saludable 

Director médico 

Área de gerencia comercial 

Marketing digital 

Equipo médico

Medicina general
laboratorios
Odontología 

Responsable de administración 

Mantenimiento
Administrativos
Atención al cliente


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Igualdad para las personas y comodidad para las

diferentes comunidades sociales con el fin de entablar
un ambiente de salud agradable para todos y todas.

Sostenibilidad ambiental:

Velar por la proteccidn ambiental y su uso
racional, dandole respeto y siendo solidarios con
el medio ambiente.

Sostenibilidad economica:

Impulsar el crecimiento economico de una manera
comoda v justa para la sociedad sin perjudicar
ningun recurso natural

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Igualdad para las personas y comodidad para las diferentes comunidades sociales con el fin de entablar un ambiente de salud agradable para todos y todas.

Velar por la protección ambiental y su uso racional, dándole respeto y siendo solidarios con el medio ambiente.

Impulsar el crecimiento económico de una manera cómoda y justa para la sociedad sin perjudicar ningún recurso natural 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

El DR CAMACHO Y

SU ASISTENTE LUCIA

JUAREZ

LA DR PATRICIA Y
SUS ASISTENTES
RAMON VALLE Y
RICARDO VALLE

LA ESPECIALISTA
EN MARKETING
LUCRECIA
MONTES

Actividades

clave

CADA UNO
CUMPLIR CON EL
ORDEN,
MANTENIMIENTO
Y TAREAS DE SU
ORDEN LABORAL

COMPARTIR
INFORMES SOBRE
PROBLEMAS O
SERVICIOS DE LA
CLINICA

Recursos
clave

MATERIALES
COMO ESTUDIOS
MEDICOS Y
REGISTROS DE LA
CLIiNICA

Estrucutra de costos

LOS COSTOS SERAN DIVIDOS ENTRE LOS ALIADOS A LA

EMPREZA

Propuesta
de valor

CON DIFERENTES
IDEAS Y AYUDAS DE
MARKETING
PROMOCIONAR LA
VENTA DE
PRODUCTOS O
CONSULTAS

CON
HERRAMIENTAS
ESPECIALIZADAS
EN TECNOLOGIA Y
AVANCES
MATEMATICOS

CON APORTES DE
CADA UNO DE LOS
SOCIOS PARA
ESTAR
CONCUERDOS A LA

IMAGEN Y VENTA DE

PRODUCTOS Y
PROPUESTAS DE
VALOR

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

BRINDAR CONFIANZA
Y UN BUEN SERVICIO
PARA LAS
ATENCIONES Y
NECESIDADES DE
NUESTROS CLIENTES

NUESTROS
CLIENTES Y SUS
NECESIDADES
SIEMPRE SIENDO
CONSETIDOS CON
LOS MEJORES
PRODUCTOS DE
NUESTRA CLINICA
PARA CUMPLIR CON
SUS ESTANDARES Y
SATISFACER EL
MEJOR CUIDADO
PARA SU SALUD

Canales

POR MEDIO DE
FUENTES COMO
FACEBOOK E
INSTRAGRAM
HACER UNA
BUENA
PRESENTACION
PARA HACER
LLEGAR A
NUESTROS
CLIENTES SU
MEJOR CUIDADO
EN NUESTRA
CLINICA

Fuentes de ingresos

LOS INGRESOS SERA PROVENIENTES DE FUENTES

ESPECIALES Y PROFESIONALES EN MEDICINA

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


El DR CAMACHO Y 
SU ASISTENTE  LUCIA JUÁREZ 

LA DR PATRICIA Y 
SUS ASISTENTES RAMÓN VALLE Y RICARDO VALLE

LA ESPECIALISTA EN MARKETING LUCRECIA MONTES

CADA UNO CUMPLIR CON EL ORDEN, MANTENIMIENTO Y TAREAS DE SU ORDEN LABORAL

COMPARTIR INFORMES SOBRE PROBLEMAS O SERVICIOS DE LA CLÍNICA 

MATERIALES COMO ESTUDIOS MÉDICOS Y REGISTROS DE LA CLÍNICA 

CON DIFERENTES IDEAS Y AYUDAS DE MARKETING PROMOCIONAR LA VENTA DE PRODUCTOS O CONSULTAS 

CON HERRAMIENTAS ESPECIALIZADAS EN TECNOLOGÍA Y AVANCES MATEMÁTICOS 

CON APORTES DE CADA UNO DE LOS SOCIOS PARA ESTAR CONCUERDOS A LA IMAGEN Y VENTA DE PRODUCTOS Y PROPUESTAS DE VALOR 

BRINDAR CONFIANZA Y UN BUEN SERVICIO PARA LAS ATENCIONES Y NECESIDADES DE NUESTROS CLIENTES 

LOS COSTOS SERÁN DIVIDOS ENTRE LOS ALIADOS A LA EMPREZA 

LOS INGRESOS SERA PROVENIENTES DE FUENTES ESPECIALES Y PROFESIONALES EN MEDICINA 

POR MEDIO DE FUENTES COMO FACEBOOK E INSTRAGRAM HACER UNA BUENA PRESENTACIÓN PARA HACER LLEGAR A NUESTROS CLIENTES SU MEJOR CUIDADO EN NUESTRA CLÍNICA 

NUESTROS CLIENTES Y SUS NECESIDADES SIEMPRE SIENDO CONSETIDOS CON LOS MEJORES PRODUCTOS DE NUESTRA CLÍNICA PARA CUMPLIR CON SUS ESTÁNDARES Y SATISFACER EL MEJOR CUIDADO PARA SU SALUD


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

*Personal altamente
capacitado y
especializado en areas
*|nfraestructura moderna
y equipamiento
avanzado

*Servicios de atencion
sanitaria de alta calidad
y satisfaccion al

paciente

*Avances tecnologicos
en el sector de salud

*Mayor conciencia
publica sobre
prevencion, promocion

*Mayor disponibilidad
de recursos y
financiamiento

Debilidades ?}

*Falta de un sistema de
gestion y monitoreo

eFalta de recursos
financieros

*Falta de alianzas
estratégicas

Competencia feroz en
e| sector

*Crisis

econdmicas

*Mayor regulacion
gubernamental

Amenazas j

Q) Oportunidades

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


•Personal altamente capacitado y especializado en áreas 

•Infraestructura moderna y equipamiento avanzado 

•Servicios de atención sanitaria de alta calidad y satisfacción al paciente

•Falta de un sistema de gestión y monitoreo 

•Falta de recursos financieros 

•Falta de alianzas estratégicas 

•Avances tecnológicos en el sector de salud

•Mayor conciencia pública sobre prevención, promoción 

•Mayor disponibilidad de recursos y financiamiento 

•Competencia feroz en el sector 

•Crisis económicas

•Mayor regulación gubernamental 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

Clinica médica angel’s

El logo de mi

primer N—

emprendimiento
Py

Lo mejor para su salud

Sera un gusto atenderles en
nuestra clinica médica Angel’s lo
Slogan ~__ mejor para el cuidado de su

salud. €

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Será un gusto atenderles en nuestra clínica médica Ángel’s lo mejor para el cuidado de su salud.👩🏼‍⚕️💊

🟢

⚫️

🔵
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Medicamentos especiales
Luz (50, 000) ‘ (400, 000)

Agua (50, 000) Materiales ( 500, 000)

Mantenimiento (200, 000) ’ Estudios (200, 000)

Sueldo de asistente ( 200, 000) Consult. emergencia ( 300, 000)

Sueldo de gerente comercial ( 300, 000) . Laboratorio especializado (300 ,000)

Teléfono (20,000) Consultas (30,000)

Sueldo equipo médico ( 500, 000) ‘ Otros andlisis ( 100, 000)

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 5, 000 000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.


5, 000 000

Luz (50, 000)

Agua (50, 000)

Sueldo de asistente ( 200, 000)

Teléfono (20,000)

Sueldo equipo médico ( 500, 000)

Medicamentos especiales (400, 000)

Materiales ( 500, 000)

Estudios (200, 000)

Consult. emergencia ( 300, 000)

Mantenimiento (200, 000)

Sueldo de gerente comercial ( 300, 000)

Laboratorio especializado (300 ,000)

Consultas (30,000)

Otros análisis ( 100, 000)


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—> [8, 000 000 J

Punto de equilibrio

monetario —> [@11, 000 000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


8, 000 000

11, 000 000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Equipo médico cientifico

‘ Material de hoteleria
‘ Insumos médicos
‘ Equipos de coémputo
‘ Cuentas por cobrar
. Inventarios

‘ Otros activos

Pasivos

‘ Cuentas por pagar
. Salarios

‘ Gastos de construccion

‘ Gastos de equipo médico

‘ Gastos de gerente manager

‘ Gasto de equipo de computo

. Inventarios
. Otros pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Propiedad

Construcciones

Edificaciones 

Equipo médico científico 

Material de hoteleria 

Insumos médicos 

Equipos de cómputo 

Inventarios 

Cuentas por cobrar

Otros activos 

Cuentas por pagar

Salarios

Gastos de construcción 

Gastos de hoteleria 

Capital común 

Gastos de equipo médico 

Gastos de gerente manager

Gasto de equipo de cómputo 

Inventarios

Otros pasivos 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen alrededor de 1.021 de ebais Yy clinicas
privadas segun los datos recientes divulgados
del censo de poblacion, cada uno teniendo su

diferente cuidado de salud y bienestar para la

poblacion.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen alrededor de 1.021 de ebáis  y clínicas privadas según los datos recientes divulgados del censo de población, cada uno teniendo su diferente cuidado de salud y bienestar para la población.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Garantiza que cada persona de una
empresa contribuya de manera
proporcional a su capacidad
economica

cComo se liquida una empresa?

Puede hacerse por medio de un proceso
judicial incluso la venta rapida y eficiente de
los bienes de la empresa con el objetivo de
pagar a sus acreedores


Garantiza que cada persona de una empresa  contribuya de manera proporcional a su capacidad económica 

Puede hacerse por medio de un proceso judicial incluso la venta rapida y eficiente de los bienes de la empresa con el objetivo de pagar a sus acreedores 


Guia para planear Yo Emprendo

Mi tema de interés es aprender a llevar una buena clinica médica con la
ayuda del programa que ayudara a emprender en mi futuro

Es importante por qué nos va ayudar con nuestra

mejora a salud médica

Para ayudar a las personas y comunidades

La actividad consiste Ayudar a las personas
en hacer una empresa con su salud y cuidado

del cuidado de salud para un mejor
bienestar

Un buen planeamiento y Con buen

financiamiento COHO_CImIentO
gracias a las

clases dadas por
el programa

Lograr entablar para
todos un buen
cuidado a la salud y
un mejor bienestar

Hecho por mi
misma gracias al
programa



Mi tema de interés es aprender a llevar una buena clínica médica con la ayuda del programa que ayudará a emprender en mi futuro 

Es importante por qué nos va ayudar con nuestra mejora a salud médica 

Para ayudar a las personas y comunidades 

La actividad consiste en hacer una empresa del cuidado de salud 

Ayudar a las personas con su salud y cuidado para un mejor bienestar 

Lograr entablar para todos un buen cuidado a la salud y un mejor bienestar 

Un buen planeamiento y financiamiento

Con buen conocimiento gracias a las clases dadas por el programa 

Hecho por mi misma gracias al programa 
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Es un buen programa espero poder en algun

momento de mi vida emprender de una torma

profesional gracias a sus ensenanzas sobre

emprendimientos detallados y poder ayudar a

las personas de la mejor forma y cumpliendo

sus estandares
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VIDA ESTUDIANTIL


Es un buen programa espero poder en algún momento de mi vida emprender de una forma profesional gracias a sus enseñanzas sobre emprendimientos detallados y poder ayudar a las personas de la mejor forma y cumpliendo sus estándares 




