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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

L J w -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

junta directiva

. contabilidad .
director de tesoreria
finanzas

agente de venfas publicidad director de
ventas




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta
clave de valor

Relacion conf Segmento
el cliente de clientes

freelancers 'y
disefiadores
digitales

provedores de desarrollo y
tecnologia mantenimiento

I ; comunicacion
inversores _ [ # Btransparente pequenas y
medianas

expertos en [ ! fidelizacion del empresas
recursos cliente

humanos

_ _ estudiantes
retroalimentaciofl By recien gradua

instituciones

organizaciones

dfnafoyor. | Recursos
empresaria SReer

entre usuarios

clientes y usuari@s :

plataforma redes sociales

tecnologica pagina web
imail

aquipo de publicidad

desarrollo

recursos
financieros

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

gastos en servidores, almacenamiento en la [§ jcobrar un porcentaje por cada transaccion
nube, y soluciones de seguridad cibernetica realizada entre empleadores y trabajadores

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’aw

palataforma accesible desde posibles problemas tecnicos

culaquier lugar pueden afectar la operacion

lexiblidad, hacer que los usuarios
encontrar trabajos de su
convenencia

existen mcuhas plataformas
similares en el mercado

requiere inversion significativa e
desarrollo de marketing

reciente demanda del trabajo

cambios en el mercado laboral
emoto

ariacior]es en la demanda
de trabajo remoto pueden impacta

alianzas estrategicas el uso.

potencial para colaboraciones co

nstituciones educativas y empres riesgos de ciberseguridad y

pormocion de datos

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

“Estunio |
INFO TEC

l'.lllllll: Il&‘

Slogan

Impulsa tu potencial digital

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

10,000 . 20,000
10,000 20,000
10,000 . 20,000
10,000 20,000
10,000 . 20,000
10,000 29,000
10,000 . 20,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

o

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
impusa unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades 5 [ 19.999 ]

Punto de equilibrio

monetario ? [@ 760,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.
Activos

‘ servidores

‘ asistencia

‘ tiempo

‘ electricidad

‘ computadoras

‘ unidades

‘ extras

o

-

<

Pasivos

luz
pagos
deudas
inverciones
tiempo
salario

impuestos

traducciones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actualmente sehay muchas pequefas y grandes empresas iguales a la mia

liketink, outlok entre otros, tambien con algunos servicios similares

emprendimiento se basa en poder ayudar a las personas, con dificultades

para encontrar en sitio web de ventas seguros, ya que hay acutalmente

muchas estafas etc, mis productos unicos y oritginale, aun no eh encontrado
| . il i

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

| L func . i el 0 d 4o

provision de servicios publicos vy el desarrollo sostenible

cComo se liquida una empresa?

en actas de reuniones




Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

el tema es que utilizemos la tecnologia para vender
y comprar

¢Por qué es importante
este tema?
(Qustificacion)

es importante para lograr diferentes logros como
modernizacion, compras y ventas

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

el publico objetivo es la sociedad que busca seguridad
y confianza a la hora de compra diferentes productos

SRR BBE R RR DR Bk R B R kiR bbb

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

lograr ser y ensefiar
a las personas
de diferentes edades

a utlizar nuestra pagina

y que puedan tener
confianza a la hora
de hacer su compra

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

computadoras

pcs

progrmador y base de
datos

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

hacer una pagina web
tipo tienda virtual, donde
se va avender articulos
de computadoras y mas

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

empezar a crear
la pagina,

usar base de datos
y luego de eso hacer

publicidad para
reconocernos

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

ser reconocidos

al nivel nacional

y tener buen
comentario de nuestros
clientes

.Quién lo hace?
(Responsables)

mi persona, mi
emprendimiento
es propio de mi
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—> un software disefiado para filtrar, compartir y editar

=— notas. Busca opciones basadas en la nube que te

- permitan acceder a tus escritos desde cualquier lugar

—_— =

g bloc de notas con plantillas listas para usar y varias

— = carpetas para diferentes fines. Esto facilitara la

——= organizacion de tus materiales operativos y proyectos.

::—>

——

———

=" Encabezado y asunto: Incluye un encabezado claro y el

=, asunto de la nota.

— Puntos a tratar y accion: Detalla los puntos relevantes y

= las acciones necesarias.

———

— Conclusién: Finaliza con una conclusion o resumen.
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