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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrards una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PElAN MO ~

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Emprendimiento de jabones naturales
La idea con los jabones

naturales es tratar de ayudar a
las personas en la parte
econdmicay con un muy buen
producto que te puede brindar
una excelente experiencia.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

M%%oteger las partes mas delicadas de la
—piel-qué requieren un-muy buen tratamiento

Vision: o _
Tener siempre la presencia que a los clientes les gusta la
Variedad siempre tener ese concepto

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Organizador

as




Actividad #3

Defina cdmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nuestro producto va a ayudar y sastifacer a muchas personas un
proyecto creado para hacerle lucir a las personas una piel muy
especial y limpia y es creado para todos aquellos que gusten
probarlo.

Sostenibilidad ambiental:

personas ni.causa.irritacion

Sostenibilidad economica:
Este producto tambien fue creado con el fin de hacer

mucho mas facil conseguir un producto de estos pero
lo mejor de todo a un excelente precio y calidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relacion con | Segmento

clave clave de valor el cliente de clientes

Darle mucha En estd empresa Tenemos todos
seguridad al damos las mejore Excelents:atencion 4 los tipos de
condiciones y cliente. necesidades
informacién sobrg para los
nuestro tema de diferentes
servicios en espacios que
nuestros necesitan todos
productos para y cada uno de
darle al cliente las nuestros
ideas claras de la clientes.
empresa.

Proveedores. cliente.
Nuestra
persona.

Recursos
clave

Tenemos muy REdeS
enos comentarfp sociales

y reacciones a
uesto product
natural.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Los nuestros son los materiales, pagos a Todo esto se genera por nuestras

los proveedores y salarios. :
P y grandes cantidades de ventas de

nuestro producto.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(G\ Fortalezas Debilidades ’D}

1-Poca venta.

1- Buen servicio al
cliente.
2- Mucha informacion
y variedad de los
productos.

1-Lograr vender
en empresas

1-Algun tipo de jabén o
aromas que no le gusten

mas grandes. al cliente.
2- Tener mas 2- Qué no quede
sastifecho.

proveedores.

Qx Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

L

Piel limpia es igual a vida feliz

Slogan ~____»

Colores ‘
principales de mi |

marca N ' ‘
empresarial ;

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

8,000

15,000
10,000
7,000

Mis costos variables

@ 9,000

¢17.000
@ ¢20,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ Q[ 8,500 j

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario S— de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [ 033 ]

Punto de equilibrio
monetario > [@ 1 r33 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Cuentas por cobrar. . Deudas a corto plazo.
. Mucha compra de productos. . Cuentas por pagar.

W
il
Q
=
O
N

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen varios puntos de ventas donde mas pude investigar y
conseguir informacién es que el mayor punto de venta de jabones
naturales es en las empresas de macrobioticas o lugares donde
hacen medicamentos naturales.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Esto garantiza que la empresa y que cada individuo

contribuyan de manera proporcional a su capacidad
economica la recaudacion tributaria es vital para
mantener la estabilidad econdmica y financiera.

cComo se liquida una empresa?

Consiste en la extincion de la empresa esta operacién la
compafia saldara todas las deudas pendientes frente a
terceros, cobrara los créditos pendientes frente a sus
deudores vy, por ultimo, se repartira el patrimonio que aun
quede en la empresa entre |los socios.




Guia para planear Yo Emprendo

Jabones naturales a muchas personas no creen o nunca han
probado algun producto natural eso es un problema.

Ayuda a mejorar la calidad de vida y la autoestima de
las personas.

Para todo aquel que guste lucir con una piel
excelente.

Para llamar la atencién de las Dar mini jabones para que las -
personas y que tengan el personas lo prueben y se les facilite el

ocimiento de que este product entusiasmen con sus problema que te ngan
es super bueno y colaborador. fantasticos olores. :
en su piel.

Crecer de manera
reconocida como
buena marca.

Inicio: inauguracion.

Nuestros

gredientes naturales
Dar mini jabones para el pruebo del proveedores.

cliente.
Empezar con buenos descuentas.

de frutas.

Buena mano de obra
on mucha limpieza.

Pone los precios acordados.
ender de la mejor manera posible 3
consumidor.
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NOTAS

Mi experiencia hablando de mi emprendimiento natural (jabones)
fue inigualable ya que nunca me Habia propuesto a pensar un
poco de como emprender y eso es una experiencia de aprendizaj
y desarrollo personal.
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