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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio se refiere a una propuesta
iInnovadora que busca complementar una
necesidad especifica del mercado de manera
rentable.

Esta idea puede involucrar la creacion de un
producto nuevo, un servicio innovador, una
mejora en un proceso existente o la combinacion
de varios elementos de manera Unica.

Como por ejemplo si es una persona menor de
edad puede empezar con algo pequefio como
pasear perros o cuidarlos cuando no tengan
donde dejarlos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Una idea de negocio se refiere a una propuesta innovadora que busca complementar una necesidad específica del mercado de manera rentable. 
Esta idea puede involucrar la creación de un producto nuevo, un servicio innovador, una mejora en un proceso existente o la combinación de varios elementos de manera única.
Como por ejemplo si es una persona menor de edad puede empezar con algo pequeño como pasear perros o cuidarlos cuando no tengan donde dejarlos.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Ayudar a las personas que necesitan de una
ayuda de mas en su dia con algo que este a mi
disposicion.

Vision:

cuidando de los animales o haciendo algo que la
persona que pidid el servicio no puede hacer en el
momento y necesita de una mano de ayuda.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Fundador: Responsab

estratégica, direccién general y toma
de decisiones clave para el negocio
de cuidado de perros.

Gerente General: Supervisor de Cuidado Los que cuiden a los
Preferiblemente que de Perros: encargado animales o ayuden a

de que el trabajo se hag alguien en su tiempo
Sea un aglulto on la mayor profesio- libre para que no lo dejg
responsabple. alidad posible. a medias el trabajo.

Marketing:
Alguien encargado de
promocionar el negocio



Ayudar a las personas que necesitan de una ayuda de mas en su día con algo que este a mi disposición.

cuidando de los animales o haciendo algo que la
persona que pidió el servicio no puede hacer en el
momento y necesita de una mano de ayuda.

Fundador: Responsable de la visión estratégica, dirección general y toma de decisiones clave para el negocio de cuidado de perros.

Gerente General:
Preferiblemente que
sea  un adulto 
responsable.

Supervisor de Cuidado
 de Perros: encargado 
de que el trabajo se haga
con la mayor profesio-
nalidad posible.

Los que cuiden a los 
animales o ayuden a 
alguien en su tiempo 
libre para que no lo deje
a medias el trabajo.

Marketing: 
Alguien encargado de 
promocionar el negocio.


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

: . tativas.
MWW ici aboral .
para todos los empleados.

Sostenibilidad ambiental:
Reducir el uso de productos desechables y optar

por alternativas reutilizables cuando se lleve de
pase a un perro.

Sostenibilidad economica:
Desarrollar un plan de negocios detallado que

Incluya proyecciones financieras realistas y
objetivos claros a corto, mediano y largo plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Ofrecer oportunidades de empleo justas y equitativas, asegurando condiciones laborales seguras y justas para todos los empleados.

Reducir el uso de productos desechables y optar 
por alternativas reutilizables cuando se lleve de 
pase a un perro.

Desarrollar un plan de negocios detallado que incluya proyecciones financieras realistas y objetivos claros a corto, mediano y largo plazo.


Socios

clave clave

Organizacion

Cuidado
es de

Diario de los
Rescate y Perros y

Refugios Entrenamient
para ayudar oy

también a Socializacién
animales de con otros

la calle a perros.
encontrar un

hogar.

Recursos

Calificado

gue no vayan
a maltratar a
los animales.

Estrucutra de costos

Costos de Personal y Costos de Marketing

y Publicidad.

Actividades

Actividad #4

Propuesta

de valor

Calidad y
Seguridad
Garantizada,
Cuidado
Personalizad
oy
Flexibilidad y
Comodidad.

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

Escucha
Activa y
Empatia,
Comunicacion
Claray
Confianza.

Canales

Plataformas
Online,
Presencia

Segmento
de clientes

Duefos
Ocupados,
Profesionales
de la Salud o
Personas
Mayores,
Propietarios
Primerizos de
Mascotas.

Fuentes de ingresos

Cuidado Diario y Alojamiento.

Servicios de Paseo y Ejercicio.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Organizaciones de Rescate y Refugios para ayudar también a animales de la calle a encontrar un hogar.

Cuidado Diario de los Perros y Entrenamiento y Socialización con otros perros.

Personal Calificado que no vayan a maltratar a los animales.

Calidad y Seguridad Garantizada, Cuidado Personalizado y Flexibilidad y Comodidad.

Escucha Activa y Empatía, Comunicación Clara y Confianza.

Dueños Ocupados, Profesionales de la Salud o Personas Mayores, Propietarios Primerizos de Mascotas.

Plataformas Online, Presencia Física, anuncios publicitarios

Costos de Personal y Costos de Marketing y Publicidad.

Cuidado Diario y Alojamiento.
Servicios de Paseo y Ejercicio.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Experiencia y Conocimiento en Competencia Intensa en el
el Cuidado de Perros, los Mercado Local, una

clientes confiaran en tu competencia fuerte puede
habilidad para proporcionar un dificultar la captacion de
cuidado de alta calidad y clientes nuevos y la
bienestar para sus mascotas. diferenciacion de tu negocio.

Crecimiento en la Demanda de Dificultades en la Contratacion y
Servicios Pet-Friendly. de Personal

Incremento en la Conciencia

del Bienestar Animal.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Experiencia y Conocimiento en el Cuidado de Perros, los clientes confiarán en tu habilidad para proporcionar un cuidado de alta calidad y bienestar para sus mascotas.

Competencia Intensa en el Mercado Local, una competencia fuerte puede dificultar la captación de clientes nuevos y la diferenciación de tu negocio.

Crecimiento en la Demanda de Servicios Pet-Friendly.
Incremento en la Conciencia del Bienestar Animal.

Dificultades en la Contratación y Retención de Personal


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

poner la imagen JAJA

Cuidado y amor para tu mejor amigo canino.

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Cuidado y amor para tu mejor amigo canino.

no pude poner la imagen JAJA
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Actividad #7

——

F

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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= Mis costos fijos Mis costos variables

—> ‘ Pago de los que trabajen ‘ Gastos de Personal Adicional
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— producto / servicio es de:
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Pago de los que trabajen

publicidad

Gastos de Personal Adicional

Comisiones y Honorarios por Servicios Externos

Costos de Alimentos y Suministros

Capacitación y Desarrollo del Personal

1500 por hora


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—— |Enunasemana 10 minimﬂ

Punto de equilibrio

monetario > [ 15.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


En una semana 10 minimo

15.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
Suministros de Cuidado de Perros ‘ Ob"gaciéciones
i P dores de Servicios d
Redes Sociales . Em?gee r?cfgs e Servicios de
Publicidad y Campafias Publicitarias ‘ Cuentas por Pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Obligacióciones 

Proveedores de Servicios de 
Emergencia

Cuentas por Pagar

Suministros de Cuidado de Perros

Redes Sociales

Publicidad y Campañas Publicitarias


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

no | [ .

lo Unico que se ve en cantidad es los estilistas
de perros que los banan y les cortan el cabello,
les hacen limpieza general que no es igual a la
gue se les hace en casa, pero no se ve gente
gue cuide perros en una situacion de
emergencia o simplemente por que el duefo
sale de viaje y no lo puede llevar o no tiene
tiempo para sacarlo a pasear y darle su cuidado
del dia porgue su horario se complica.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



Casi no hay personas que ofrezcan este servicio lo único que se ve en cantidad es los estilistas de perros que los bañan y les cortan el cabello, les hacen limpieza general que no es igual a la que se les hace en casa, pero no se ve gente que cuide perros en una situación de emergencia o simplemente por que el dueño sale de viaje y no lo puede llevar o no tiene tiempo para sacarlo a pasear y darle su cuidado del día porque su horario se complica.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:

IR

Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial
para cualquier empresa por varias razones clave
como: Cumplimiento Legal, Seguridad Financiera
y Operativa, y Responsabilidad Social y
Empresaria.
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cComo se liquida una empresa?

l‘|l
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La liguidacion de una empresa es el proceso
mediante el cual se cierra formalmente el negocio
y se distribuyen sus activos despues de saldar
todas las deudas y obligaciones. Este proceso
puede variar dependiendo de la legislacion local y
el tipo de empresa.

|i|

m l'}l" l

||

|

VV VV VvV

Vv

\! '
(A Y

V"
AN
AR

Vv VvV

|]

URURIUE


Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para cualquier empresa por varias razones clave como: Cumplimiento Legal, Seguridad Financiera y Operativa, y Responsabilidad Social y Empresaria.

La liquidación de una empresa es el proceso mediante el cual se cierra formalmente el negocio y se distribuyen sus activos después de saldar todas las deudas y obligaciones. Este proceso puede variar dependiendo de la legislación local y el tipo de empresa.


Vv

N |

VV WV UV Y

Vv

Vv

VV VV VV VV

Vv Vv WY

vv

vv | ‘V \1 \) | v

Vv VvV

VV VV VV VV VV VV

AT

ul v’

0000 04070 00 00 140 0 00 00 15 00 0h 400 00 40 Hh 40 00 00 10 15 40 0 401 00 40 1h 46

VV VV VV

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Recaudar dinero y darle
amor a las mascotas que
lo necesitan porque sus
duefios no tienen el
tiempo necesario para
ellos ya que tener
mascotas es una
responsabilidad muy
grande.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Publicidad y premios para
los perritos que se portan
bien y unos pafiuelitos
como regalo semanal.

cuidado de mascotas

Porque asi no hay mas maltrato animal por parte
de dueiios irresponsables que no pueden darles un

cuidado aceptado.

Para toda la sociedad en general, quien necesite del

servio.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Sacarlos a pasear,
darles alimento y agua a
sus horas y alojamiento

temporal si es necesario.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

En nuestras horas fuera
del colegio, que no lo
necesitemos para hacer
guehaceres o tareas.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que las personas que
nos contraten tengan la
tranquilidad de que sus
mascotas estaran en
buenas manos y con un
buen cuidado.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Mi mama, amigos con
tiempo libre y yo.


cuidado de mascotas

Porque así no hay mas maltrato animal por parte de dueños irresponsables que no pueden darles un cuidado aceptado.

Para toda la sociedad en general, quien necesite del
servio.

Recaudar dinero y darle
amor a las mascotas que
lo necesitan porque sus 
dueños no tienen el tiempo necesario para ellos ya que tener mascotas es una responsabilidad muy grande. 

Sacarlos a pasear, darles alimento y agua a sus horas y alojamiento temporal si es necesario.

Que las personas que nos contraten tengan la tranquilidad de que sus mascotas estarán en buenas manos y con un buen cuidado.

Publicidad y premios para los perritos que se portan bien y unos pañuelitos como regalo semanal.

Mi mama, amigos con tiempo libre y yo.

En nuestras horas fuera del colegio, que no lo necesitemos para hacer quehaceres o tareas.
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