




La idea de negocio es la razón de ser de una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar los beneficios

 de los productos o servicios que se quieren ofrecer. Debido a ello, forma parte importante del plan de negocios, 

pues es la base de todas las estrategias de ventas, marketing y desarrollo de productos. 



Describe el propósito fundamental de tu emprendimiento, es decir, por qué existe y qué problema

 intenta resolver. La misión debe ser clara, específica y orientada hacia la acción.

 Es una declaración que describe dónde esperas que esté tu emprendimiento en el futuro, cuál es tu meta 

a largo plazo o el estado ideal que quieres alcanzar. Debe ser inspiradora y pintar un panorama optimista 

del futuro de tu empresa.

Creacion de negocio

buscar patrocinio Saber que le gusta
a las personas 

Poner precio

Que nos ayude en 
la creacion del negocio

Crear un negocio 
que le interescan 
a las personas 

Ponerle prescio 
rasonable



La sostenibilidad social se refiere al impacto positivo que tu emprendimiento tiene en las personas y 

las comunidades donde opera. Aquí algunas estrategias clave:

Responsabilidad social empresarial (RSE): Implementa políticas y prácticas que promuevan el bienestar 
de tus empleados, como programas de salud, capacitación y desarrollo profesional.

Inclusión y diversidad: Fomenta un ambiente inclusivo donde se respeten y valoren las diferencias. 
Asegúrate de promover la equidad de género, diversidad étnica y de origen, entre otros aspectos.

Impacto comunitario: Colabora con las comunidades locales donde operas, apoyando proyectos sociales, 
educativos o de infraestructura que beneficien a la comunidad.

La sostenibilidad ambiental se centra en la gestión responsable de los recursos naturales y la reducción 
del impacto ambiental de tus operaciones. Aquí algunas acciones prácticas:

Eficiencia energética: Adopta tecnologías y prácticas que reduzcan el consumo de energía, como 
iluminación LED, equipos eficientes y políticas de ahorro energético.

Gestión de residuos: Implementa estrategias para reducir, reutilizar y reciclar los residuos generados 
por tu negocio. Fomenta la separación de residuos y la utilización de materiales reciclados en tus productos.

Uso responsable de recursos: Minimiza el uso de agua y recursos naturales en tus procesos productivos.
 Considera opciones como el uso de materiales biodegradables o renovables.

La sostenibilidad económica se refiere a la capacidad de tu emprendimiento para generar valor a largo plazo,
 asegurando la viabilidad financiera y económica. Algunas estrategias clave incluyen:

Rentabilidad responsable: Busca equilibrar el beneficio económico con el impacto social y ambiental positivo. 
Considera métricas como el retorno sobre la inversión (ROI) social y ambiental.

Innovación y competitividad: Fomenta la innovación en productos y procesos que no solo mejoren la 
rentabilidad, sino que también reduzcan el impacto ambiental y mejoren la calidad de vida de las personas.

Transparencia y ética: Adopta prácticas empresariales éticas y transparentes que generen confianza tanto 
entre los consumidores como entre los inversores y otros stakeholders.



 alianzas estratégicas
 que establece tu 
organización para
 colaborar en temas
 como compartir 
experiencias, costes
 y también recursos.

tareas esenciales 
que una organización
 debe realizar para
 cumplir su propuesta 
de valor y generar
 valor para sus clientes.

 declaración o 
resumen de las
 principales 
características y 
funciones de tu 
producto o servicio.

la herramienta
 para analizar y 
crear modelos de 
negocio de forma 
simplificada. 
Se visualiza de 
manera global en
 un lienzo dividido 
en los principales
 aspectos que 
involucran al negocio
 y gira entorno a la
 propuesta de valor
 que se ofrece

 consiste en un conjunto
 de acciones por medio 
de las cuales se 
seleccionan aspectos 
en común de la base 
de clientes y se los 
divide en diferentes 
grupos

Son los recursos que
 una compañía debe 
desplegar para hacer
 que el negocio funcione

 son aquellos medios 
que tiene la empresa 
para hacer llegar la 
propuesta de valor 
a sus clientes.

Se trata de un documento donde se organizan los gastos
 de una compañía.

diferentes medios por los que la empresa genera ingresos 
y cómo estos ingresos se relacionan con los costos y 
gastos de la empresa.



Buen ambiente laboral.
Conocimiento del mercado.
Buena calidad del producto final.

Presupuesto limitado;
falta de experiencia en el sector;
equipo de trabajo inexperiente;

la capacidad de comunicación.
 la capacidad de escucha.
 la facilidad para hablar en público.

 bajos salarios en la zona donde radica.
 falta de oportunidades de trabajo.
 empleos sin prestaciones.



BlancoRojo

“Nuestra pasión es tu sonido.

Tyler Lizano
Rectángulo

Tyler Lizano
Línea

Tyler Lizano
Línea



Alquiler del local: ₡100000

salario: ₡100000

Seguro:₡500000

Pagos de prestamos:₡700000

Servicios que intervienen en la
 producción: ₡200000

Envio del producto: ₡100000

Limpieza del producto: ₡50000

500000



₡150000

650000



Activo fijo

Intangibles

Financiero

Efectivo

Inventario

Cuentas por cobrar

Terrenos o edificios

Préstamos bancarios

Saldo pendiente a proveedores

Deudas fiscales y de Seguridad Social

Cuentas por pagar a corto plazo

Cuentas por pagar largo plazo



Apple Music, Youtube Musica y spotify



El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de

 manera proporcional a su capacidad económica.

La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa.

 A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes 

frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, 

repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



Es la parte de los ingresos personales o familiares que no
 se destina para el gasto en el presente sino que se lo guarda
 con el fin de que se pueda emplear en el futuro, sea para suplir
 alguna necesidad imprevista, alcanzar una meta o impulsar un
 proyecto.

Para las demas personas que tenga conocimiendo del ahorro

Para que tengamos un
conocimiento del ahorro 
y como lo podemos 
aministrar 

Hacer una presentacion 
de que es el ahorro

Registrá tus gastos. Para ahorrar no 
necesitásgrandes sumas de dinero.
Elaborá un presupuesto. 
Planificá y establecé objetivos. 
Tomá decisiones según tus prioridades

Como tener un buen control de 
la aministracion del ahorro

19/6/2024
Tyler Lizano Solis.

Ahorros. 






