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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Empezar a emprender una venta de Agua de Coco
fresco y natural para todas las personas que gusten,
ofreciendolos a un precio comodo con la cantidad
suficiente de Agua de Coco para que el cliente se
valla satisfecho con el servicio dado.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Empezar a emprender una venta de Agua de Coco
fresco y natural para todas las personas que gusten, ofreciendolos a un precio comodo con la cantidad suficiente de Agua de Coco para que el cliente se valla satisfecho con el servicio dado. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Vender agua de coco y poder crecer
economicamente.

Vision:

Ser un gran empresario reconocido con
diferente negocios que vende productos
naturales producido en la tierra.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

Recolector
de Cocos. Vendedor.


null
Vender agua de coco y poder crecer economicamente.

null
Ser un gran empresario reconocido con diferente negocios que vende productos naturales producido en la tierra. 

null
Gerente

null
Recolector
de Cocos.

null
Empacadores.

null
Vendedor.

null
Cajero.


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

: | . n al el valor del
producto. Tratando a los clientes con respeto y
consideracion.

Sostenibilidad ambiental:

Ser personas responsables en lo que haremaos para

dar una buena imagen en la sociedad para que se
interesen en nuestro producto libre de guimicos y

entoxicaciones y amigable con en ambiente.

Sostenibilidad economica:

ad d 1 de admini |

recursos propios y general rentabilidad a largo plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Ofrecerles un precio justo, sin abusar del valor del producto. Tratando a los clientes con respeto y consideración.

null
Ser personas responsables en lo que haremos para dar una buena imagen en la sociedad para que se interesen en nuestro producto libre de químicos y entoxicaciones y amigable con en ambiente. 

null
La capacidad de una organización de administrar los
recursos propios y general rentabilidad a largo plazo. 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Nadie. Yo | §l Apear los El presu- Larle un Comercio

Personal- J| }J cocos del puesto de buen individual
arbol. mi negocio producto '

mente. Recoger el es de al cliente y
agua de 60,000 mil. que se valla

COhCOh I satisfecho
y hecharlos

en bolsas.

Recursos Canales
clave

-Agua de Facebook

Instagram
Coco. Tiktok
-Bolsas YouTube

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Bolsitas para hechar el Venta de Agua de Coco
agua de coco...

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Bolsitas para hechar el 
agua de coco...

null
Venta de Agua de Coco

null
Comercio
individual.

null
-Agua de
Coco.
-Bolsas

null
Nadie. Yo
Personal-
mente.

null
Apear los 
cocos del 
arbol.
Recoger el 
agua de coco
y hecharlos
en bolsas.

null
El presu-
puesto de
mi negocio
es de 
60,000 mil.

null
Larle un 
buen producto 
al cliente y
que se valla
satisfecho

null
Facebook 
Instagram 
Tiktok
YouTube 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Buena situacion Incluyen deficiencia
financiera, en el recurso, falta de
Tecnologia avanzada, habilidad, una mala
Canales eficientes, reputacion, procesos
Innovacion cultural insuficiente

positiva y una buena y una estructura y
posicion en el organizacion
mercado. débil.

Aprovechar para mejorar Competidores, cambios
el desempefios y desfavorables, crisis
crecimiento. economica, cambio en
Incluyen tendencia del las

mercado. preferencia de los
Favorecer nuevas consumidores
demandas de los

consumidores en el area,

sin explorar en el mercado

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
Buena situación financiera,
Tecnología avanzada,
Canales eficientes, Innovación cultural positiva y una buena posición en el mercado. 

null
Incluyen deficiencia en el recurso, falta de habilidad, una mala reputación, procesos insuficiente 
y una estructura y organización 
débil.

null
Aprovechar para mejorar 
el desempeños y crecimiento. 
Incluyen tendencia del mercado.
Favorecer nuevas demandas de los consumidores en el área, sin explorar en el mercado 

null
Competidores, cambios  desfavorables, crisis económica, cambio en las 
preferencia de los consumidores 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

refrescante Agua de Coco
Slogan ~___~» en Bello Coco.

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
 ¿Estas con sed? Toma un 
refrescante Agua de Coco 
en Bello Coco.

null
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Actividad #7
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null
500

null
Bolsas: 3,000

null
Envios: 200

null
Total: 3,200

null
3,000

null
200


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 60 J

Punto de equilibrio

monetario — [@ 30,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
30,000

null
60


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
Los Ahorros ‘ Servicio publico
Los Clientes . Impuestos
Los Cobros ‘ Prestamos

)
D
c
Q.
)
n

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Los Ahorros

null
Los Clientes

null
Los Cobros

null
Servicio publico

null
Impuestos

null
Prestamos

null
Deudas


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En | muni n ViV lo una empr
dedica a vender Agua de Coco, a parte de otros
productos naturales...

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
En la comunidad donde yo vivo solo una empresa se
dedica a vender Agua de Coco, a parte de otros 
productos naturales...
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:
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Las obligaciones tributarias son importantes por que
permiten que el gobierno obtengan dinero para
financiar servicios publicos como servicios
educativos, salud y seguros publica, también ayuda
en algunos lugares que son muy pobres y promover
la justicia Social.
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cComo se liquida una empresa?
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Una empresa se liquida; Cerrar correctamente
vendiendo todo lo que tenia para pagar, las deudas
Yy, Si se queda algo, puede distribuirlo entre los
duenos.
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null
Las obligaciones tributarias son importantes por que permiten que el gobierno obtengan dinero para financiar servicios públicos como servicios educativos, salud y seguros pública, también ayúda en algunos lugares que son muy pobres y promover la justicia Social.

null
Una empresa se liquida; Cerrar correctamente vendiendo todo lo que tenía para pagar, las deudas y, si se queda algo, puede distribuirlo entre los dueños. 
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¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

Vv

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Vv

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Vv Vv WY
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¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Vv

“V \1

Generar ingresos
economicos que

Vv

mejoren la
calidad de vida
_ para miy mi
= familia.
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. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
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- Agua de coco
- Bolsas
- Un recipiente
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Guia para planear Yo Emprendo

La situacion econdémica del pais, pocos empleos, necesidad por cubrir
en la familia y un emprendimiento es una ocasion para cubrir gastos de
estudio y materiales necesarios para la estabilidad financiera familiar.

Para cubrir gastos econdmicos familiares y personales, haci como
ofrecer al consumidor un refrescante agua de coco

Para personas de todas las edades.

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Vender el Agua

de coco en bolsas.

Manteniendolos
frescos para el
consumo.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

A partir de
"Agosto” estare
vendiendo el
producto
ofreciendolos en
mi comunidad...

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Venta de mi
producto en
locales
comerciales y
zonas hurbanas.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Winston José
Suarez Bello.
NuUumero de
cédula:

2 08630507


null

La situacion económica del país, pocos empleos, necesidad por cubrir 
en la familia y un emprendimiento es una ocasión para cubrir gastos de estudio y materiales necesarios para la estabilidad financiera familiar. 

null
Para cubrir gastos económicos familiares y personales, haci como 
ofrecer al consumidor un refrescante agua de coco

null
Para personas de todas las edades.

null
Generar ingresos económicos que mejoren la calidad de vida para mi y mi familia.

null
Vender el Agua de coco en bolsas.
Manteniendolos frescos para el consumo. 

null
Venta de mi producto en locales comerciales y zonas hurbanas.

null
- Agua de coco
- Bolsas
- Un recipiente

null
A partir de "Agosto" estare vendiendo el producto ofreciendolos en mi comunidad...

null
Winston José Suárez Bello.
Número de cédula: 
2 08630507
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Buena orientacion para aqguellos que desean
emprender y formar su propio negocio, tanto como
para vivir bien economicamente como tambien poder
ayudar a la familia que lo necesita. Un buen negocio
se puede planear a partir de estas herramientas
dadas para emprender y tener un equilibrio
financiero.
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null
Buena orientación para aquellos que desean emprender y formar su propio negocio, tanto como
para vivir bien economicamente como tambien poder
ayudar a la familia que lo necesita. Un buen negocio se puede planear a partir de estas herramientas
dadas para emprender y tener un equilibrio financiero.





