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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades %3

Nuestra mayos debilidad es
que los productos de consumo
suban mucho de precio ya que

eso nos obliga a subir los
precios y lo que buscamos es
tene precios cémodos para los
clientes.

(5\ Fortalezas

Nuestras Fortalezas son una
alta variedad de productos,
comidas un servicio excional
a los clientes, instalaciones en
las mejores condiciones
posibles y también nos
aseguramos que los clientes
consuman buenos productos.

Nuestras oportunidades
incluyen el crecimiento de
nuestra Empresa que ya no

sea solo en nuestro pais ni no

en todo en mundo y crear

nuevas recetas para que los
prueben algo nuevo.

Oportunidades

Nuestras mayor amenaza
son competencias intensas,
cambien en preferencia del
cliente, precios mejores en
otras empresas entre otro.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

- o
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

L midas mas delici | mundo

precios comodos tu felicidad en nuestra

Slogan ~ prioridad

Colores Azul
vz e « Amarillo Rojo
principales de mi
marca S
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Alquiler de los locales $5.000 . Costo de inventario $ 20.000
‘ Salario y veneficio del personal $15.000 . ‘Ganancias de la ventas $ 5.000
. Costos de servicio publico $2.000 . Costos de envio $ 3.000

. Seguros $1.500 . Publicidad $ 1.000
@ O

o @

o ®

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 10.000.000
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unigades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario -— de equilibrio en
unidades

Realiza el célculo:

Punto de equilibrio en
unidades

oo — (L 58.585.000 )

— 678

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

S Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Es dificil proporcionar un nimero exacto de cuantos competidores
directos podrian existir en el mercado de empresas de comidas en

Generalmente este tipo de mercado puede incluir desde grandes
cadenas de empresas de comida asta pequefios negocios locales

puede variar significativamente dependiendo de la regién especifica
dentro del pais

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las

obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son importantes por que:

T Financian al estado para proveer servicios publicos esenciales.
Apoyan el desarrollo econémico y la estabilidad.

Cumplen con requisitos legales y fortalecen la confianza social en las
instituciones.

¢.Coémo se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa implica cerrar sus operaciones de manera
~ordenadapa pa_ganTu*o‘_t_o‘d_as“l—das eucrasy dTbls ri uyena“‘ros aT 05 restantes

se venden Ios activos Eara pagar los acreedores y se cancelan Ios
registros y permisos comerciales antes de presentar un informe final a

las autoridades:.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cudl es el tema que nos
interesa? Empresa de comidas y comidas rapidas
(Problema y descripcién)

¢Por qué es importante Megusnta mucho la parte de la comida por eso me
este tema? gustoé hacer esto de crear una empresa de comidas y
(Justificacion) me encantaria estudiar gastronomia.

¢Para quiénes lo vamos Lo hice para aquellas cuallas personas quieren

a hacer? saber sobre como crear una empresa sobre
(Publico meta) comidas o restaurantes.

Para saber como son las
empresas de comidas
como en Costa Rica.

Exivisiones de las Queremos expandirse
comidas poseidos. como empresa y
ofrecer nuevas plazas
de empleo.

Recursos econémicos,
Recursos humanos,
marketing

Departamento de
Cuando hayan concurso ventas y gerente
de comidas o
exivisiones de platillos
de comida.
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e pElO »N B

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El término "negocio" se refiere a una entidad o

actividad econémica en la que se ofrecen bienes o
servicios con el objetivo de obtener beneficios. Un
negocio puede ser de diferentes tipos, como una
empresa, una tienda, un restaurante, una
consultoria, entre otros. Implica la identificacién de

oportunidades, la organizacién de recursos, la

toma de decisiones estratégicas y la gestién de
operaciones para alcanzar metas financieras y
satisfacer las necesidades de los clientes. Los
negocios pueden ser de pequefia escala, como una
tienda local, o de gran escala, como una

multinacional.
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Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

o -
Mision:
.
“Nuestra mision es brindar soluciones innovadoras y de alta calidad que satisfagan las necesidades y superen las
expectativas de nuestros clientes. A través de la creatividad y el compromiso con la excelencia, nos esforzamos por
generar un imEacto Eositivo en la sociedad, imeulsando el crecimiento econémico y fomentando el desarrollo

sostenible. Nuestro objetivo es ser lideres en nuestro sector, ofreciendo productos/servicios que mejoren la vida de
las personas y contribuyan al bienestar de la comunidad.”

e
Vision:
.
“Nuestra visién es convertirnos en la empresa lider en nuestro sector, reconocida por nuestra innovacién,

calidad y compromiso con la excelencia. Nos esforzamos por ser referentes en la industria, creando
roductos/servicios que transformen la forma en que las personas viven, trabajan y se relacionan. Buscamos

seruna orgamzaclon globalmente respetada, que genere un |mpacto positivo en la sociedad y contnbuya al

un referente de éxito y a inspirar a otros a alcanzar sus metas y suefios.”

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente de Gerente de
Marketing publicidad

Gerente de
ventas

Marketeros Publicidad Vendedores
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

En términos sociales, nos esforzamos por tener un impacto
positivo en la comunidad en la que operamos. Esto incluye
brindar empleo justo y equitativo, promover la diversidad y la
inclusién en nuestra fuerza laboral y apoyar iniciativas sociales
y proyectos comunitarios.

Sostenibilidad ambiental:

En cuanto al pilar ambiental, estamos comprometidos con la protecciéon y
conservacion del medio ambiente. Implementamos précticas sostenibles en
buscamos minimizar nuestra huella de carbono y promover la educacién
ambiental entre nuestros empleados y clientes.

Sostenibilidad economica:
i . ; —

viables a largo plazo. Esto implica gestionar de manera responsable
nuestros recursos financieros, garantizar la rentabilidad de nuestras
operaciones y contribuir al desarrollo econémico de la comunidad a

aVe aeia . d O a D oyerapoyoaprov ao ocate

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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= Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades J Propuesta
clave de valor

Relacion con l Segmento
el cliente de clientes

Nuestro
Segmento se
Basa en un
solo
undividuo
Osea le
Ofrecemos
Ayuda a
Personas o a
minis
empresas que

comiendo apenas estan
Productos y que las Publicaciones creciendo a
como omidas sean en las redes que puedan
alimentos Mejora que sociales, pulirse en lo
frescos las comidas publicidad en que seria el
Répidas que los postes del tema de
Estan todo el pais y comidas
Compitiendo publicidades répidas o algo
hoy en dia. enla més complejo.

uestra relacié

on los clientes
Se basa en

poner rétulos

Marketing Nuestro
y Propuesta de
Promocioes blor de nuestra
Empresa de
Comidas
Répidas es
darles una
Experiencia
inolvidable
A los clientes
ientras estan

Mi empresa
tiene una
serentegeneral
Marketing,
gerentes de
Ventas,
Gerente,
Financiero
Gerente de
Tienday
asesores de
ventas.

publicitarios
También de
forma en las
televisiones

Recursos
clave

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Nuestro principales costos son la compra Nuestros principales fuentes de ingresos
son los clientes por eso nos sentramos en
atender a las personas lo mejor posible,

también creamos promociones para halla

de los productos comestibles como panes
frutas verduras carnes entre otros, factura
del alquiler,salarios,marketing y publicidad

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacién
— necesaria para completar esta actividad.
— =




