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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.



Como idea de negocio de pensado empezar
un emprendimiento de colchones de 
viscoelásticos, los cuales buscaran la 
optimización del sueño en los costarricenses.  


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision: 3 B _
Optimizar el sueiio en la poblacidon costarricense
con un producto econdmico y de calidad.

Vision:

_Empezar como una empresa local, la cual
. .

medlanie_a_la_cahdad_de_su_pmducm_pueda_l | . onal

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Direccidn
general

Sector de _ RecUrsos
M ' ..
Publicidad Empleados



Optimizar el sueño en la población costarricense
con un producto económico y de calidad.

Empezar como una empresa local, la cual 
mediante a la calidad de su producto pueda 
crecer hasta volverse internacional.

Dirección 
 general

Recursos
humanos

Empleados

Marketing

Publicidad

Sector de
producción

Maquinas,
Materia prima


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
ando | o ol g

por su etnia, sexo, o condicidn fisica(mientras le permita
ejercer su labor), también a la hora de los salarios estos
no tendria diferencia entre hombres y mujeres, solo

Tambiando en funcionde sucargo.

Sostenibilidad ambiental:

mismo material donandolo a otros emprendimientos
que le sea de utilidad evitando su descarte, y controlando
us uimicos IS UcCtos.

Sostenibilidad economica:
de mi producto es que evitaria la compra desmedida que me
generaria pérdidas econdmicas, un gran desecho de material
gue ahora es Inutil y la utilizacion irresponsable de servicios
base como netagua y laiuz.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Evitando los prejuicios a la hora de la contratación, ya sea
por su etnia, sexo, o condición física(mientras le permita
ejercer su labor), también a la hora de los salarios estos
no tendría diferencia entre hombres y mujeres, solo 
cambiando en función de su cargo.

En este apartado para evitar la contaminación por material 
residual de mi empresa lo resolvería reciclando ese 
mismo material donándolo a otros emprendimientos 
que le sea de utilidad evitando su descarte, y controlando 
el uso de químicos en mis productos.

Por medio de la gestión de materias primas y el mercado 
de mi producto es que evitaría la compra desmedida que me
generaría pérdidas económicas, un gran desecho de material
que ahora es inútil y la utilización irresponsable de servicios base como nel agua y la luz.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacién con
el cliente

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Segmento
de clientes

-Patrocinadore
gue les
interese el
producto

-Los diferentes
proveedores

Venta de
colchones de
viscoelastico

Recursos

-Colchones
de la mas
excelente
calidad

-Compromiso
para satisfacer

se resuelven
dudas de los
clientes
acerca del
producto, en
el local o la
pagina web

Canales

-Familias

-Jovenes
independientes

-Parejas

al cliente -Hoteles

de la materia clave

prima de mis

-Departamento
colchones p

-Garantia de

hasta 6 meses -Tienda fisical

-Tienda
virtual

-Materia prima
-Empleados
-Maquinaria
-Marketing

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

-Salarios
-Materia prima
-Mantenimiento
-Local

-Capacitaciones
-Servicios basicos

-Ventas directas
-Reciclaje de material no utilizado a otros
emprendimientos

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >


se resuelven
dudas de los 
clientes 
acerca del
producto, en 
el local o la 
pagina web


-Tienda física
-Tienda 
virtual

-Familias

-Jóvenes
independientes

-Parejas

-Hoteles

-Departamentos

-Ventas directas
-Reciclaje de material no utilizado a otros 
emprendimientos

-Colchones
de la más
excelente
calidad

-Compromiso
para satisfacer
al cliente

-Garantía de
hasta 6 meses

-Materia prima
-Empleados
-Maquinaria
-Marketing

Venta de 
colchones de
viscoelástico

-Patrocinadores
que les 
interese el 
producto


-Los diferentes
proveedores
de la materia 
prima de mis 
colchones

-Salarios              -Capacitaciones
-Materia prima     -Servicios básicos
-Mantenimiento
-Local


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

La materia prima es de muy La maquinaria es de segunda
buena calidad, y a un mejor mano y bastante vieja,

precio gracia a proveedores de retrasando el trabajo y gastando
confianza. mucho en mantenimiento.

no padecer males de espalda empezaron a distribuir colchones
es por medio de colchones de de viscoelastico.

viscoelastico, y somos los unicos
en la zona que los distribuye.

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


La materia prima es de muy
buena calidad, y a un mejor 
precio gracia a proveedores de 
confianza.

La maquinaria es de segunda
mano y bastante vieja, 
retrasando el trabajo y gastando
mucho en mantenimiento.

Por condición medica los medios
afirman que la mejor opción para
no padecer males de espalda
es por medio de colchones de
viscoelástico, y somos los únicos
en la zona que los distribuye.

Debido a la noticia de los medios 
más emprendimientos 
empezaron a distribuir colchones
de viscoelástico.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

: Prototipo

\Suefia bien. vi .

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


!Sueña bien, vive mejor!

: Prototipo


== Actividad #7

|

)

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Renta del local:65000 ‘ Horas extras:10000 x hora

|

|

Salarios:1440000 Materia prima:20000

V

f
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I
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luz:50000 ’ Mantenimiento:25000

|

F

|

Agua:20000 Costos por distribucién:5000

F

|

Impuestos:8450 . Proveedores externos:8000

I
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— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

f
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-> Recuerde que los costos
—
— variables son unitarios.
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Renta del local:65000

Salarios:1440000

luz:50000

Agua:20000

Impuestos:8450

Horas extras:10000 x hora

Materia prima:20000

Mantenimiento:25000

Costos por distribución:5000

Proveedores externos:8000 

300000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en —_> [ 6,502 J

Punto de equilibrio

monetario —> [ 1950600 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


6,502

1950600


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Maquinas

Local
Patente de la marca

Camiones

Distribuidoras

Pasivos

Salarios

Pago de la renta

Cuentas con proveedores

Prestamos

Materia prima

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Maquinas

Local

Patente de la marca

Camiones

Distribuidoras

Salarios

Pago de la renta 

Cuentas con proveedores

Prestamos

Materia prima
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Algunos ejemplos dela competenma de mi producto son 10S misSmos

Milly,
NOV|IIa Zlnus etc . Las cuales son marcas de mdole |nternaC|onal

y lo que investigue por las resefias que tienen en linea es que destacan
I_I‘d_d_d_l_d—t_l——t——l_l‘_t—a calidad del producto, el precio’y su atencion al cliente que a

era de esperar el espectacular reC|b|m|ento ademas de du continua
expansion. El estudio de esta competencia internacional me

va a ayudar a identificar mis carencias para eliminarias, y apesar

sino mas bien tomarlos de ejemplo de que quiere la gente en mi
producto, escalando en escala nacional para posteriormente
encarar competencia mas grande como Ios anterior mencionados.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Algunos ejemplos de la competencia de mi producto son los mismos 
colchones pero de empresas como lo son: Best price mattress, Milly,
Novilla, Zinus, etc... Las cuales son marcas de índole internacional 
y lo que investigue por las reseñas que tienen en línea es que destacan
la calidad del producto, el precio y su atención al cliente que a  acompañado a una serie de normas, garantías y promociones 
era de esperar el espectacular recibimiento además de du continua
expansión. El estudio de esta competencia internacional me 
va a ayudar a identificar mis carencias para eliminarlas, y apesar 
de estar hablando de un mercado internacional no busco replicarlos
sino más bien tomarlos de ejemplo de que quiere la gente en mi producto, escalando en escala nacional para posteriormente 
encarar competencia más grande como los anterior mencionados.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa

contribuyan de manera proporcional a su economia. Esta también

la propia economia.

cComo se liquida una empresa?

Para la liguidacion de una empresa se necesitan una serie de
pasos los cuales empiezan con la disoluciéon de la sociedad que
gestionaba la empresa, de aqui Se continua con la gestion deudas
mstan%es%%pd&pag&ﬂas—ee;ﬁaﬁedes—le&aemms—y—vaqdeﬂes
ya por ultimo se requerira de tramitar la escritura de liguidacion
gue de por concluida esta.



El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su economía. Esta también 
es vital para la estabilidad económica y financiera del país, 
haciéndolo más atractivo para la inversión extranjera aumentando
la propia economía.

Para la liquidación de una empresa se necesitan una serie de 
pasos los cuales empiezan con la disolución de la sociedad que 
gestionaba la empresa, de aquí se continua con la gestión deudas restantes y tratar de pagarlas, contar todos los activos y venderlos,
ya por último se requerirá de tramitar la escritura de liquidación
que de por concluida esta.


Guia para planear Yo Emprendo

Saber como realizar
un emprendimiento,
gue conlleva, riesgos y
empezarlo de forma
correcta

-Internet

-Fuentes confiables
-Prestar atencién a las
actividades anteriores

Realizar un emprendimiento ficticio con todo
y sus multiples retos.

Porque nos muestra la realidad de los emprendimientos
y gestion empresarial

Mas que para los profesores los cuales veran este trabajo
también va para nosotros quienes lo realizamos en caso
de querer seguir los retos de montar un emprendimiento

Todas las anteriores esta Conocer mas acerca de |

y esta gestion empresarial y
retos de los
emprendimientos

termine enterandome lo
dificil que montar un

negocio siendo novato y
a cuidar mejor mi dinero

Michael Gabriel Quesada
Porras



Realizar un emprendimiento ficticio con todo 
y sus múltiples retos.

Porque nos muestra la realidad de los emprendimientos
y gestión empresarial

Más que para los profesores los cuales verán este trabajo
también va para nosotros quienes lo realizamos en caso 
de querer seguir los retos de montar un emprendimiento 

-Internet 
-Fuentes confiables
-Prestar atención a las
actividades anteriores  

Michael Gabriel Quesada 
Porras

Saber cómo realizar
un emprendimiento,
que conlleva, riesgos y
empezarlo de forma 
correcta

Todas las anteriores esta
y esta

Conocer más acerca de la 
gestión empresarial y
retos de los 
emprendimientos

termine enterándome lo 
difícil que montar un 
negocio siendo novato y
a cuidar mejor mi dinero
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