




Un negocio se puede definir como una actividad o una organización que se dedica a la producción, 
distribución y venta de bienes o servicios con el objetivo de obtener beneficios económicos.



Aspiramos a transformar la conciencia ambiental en acción concreta, promoviendo el uso de productos responsables y éticos en cada hogar.

La misión de EcoBox es facilitar el acceso a productos ecológicos y sostenibles para consumidores conscientes, 
promoviendo un estilo de vida respetuoso con el medio ambiente.

CEO (Director Ejecutivo)
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Director de Producto Director de Logística Gerente de Atención al Cliente



La sostenibilidad ambiental de EcoBox no solo mejorará la reputación de la empresa, 
sino que también contribuirá significativamente a la protección del medio ambiente.

La sostenibilidad económica es crucial para garantizar la viabilidad a largo plazo de EcoBox.
 Esto implica no solo la generación de beneficios financieros,
 sino también la creación de valor para todos los stakeholders,
 incluyendo empleados, proveedores, clientes y la comunidad en general.

La sostenibilidad social de EcoBox no solo mejorará la reputación de la empresa, 
sino que también creará un impacto positivo en las comunidades y el medio ambiente. 
Al integrar estos enfoques en la estrategia empresarial.



Empresas de Logística y Transporte Verde

Proveedores de Productos Ecológicos

Plataformas de Marketing Digital y Redes Sociales

 Desarrolladores y Plataformas Tecnológicas

Influencers y Bloggers Ecológicos

Selección y Curaduría de Productos

 Gestión de la Cadena de Suministro

Atención al Cliente

 Marketing y Promoción

 Sostenibilidad y Responsabilidad Social

Productos Ecológicos y de Alta Calidad

Curaduría Cuidadosa y Personalización

Comodidad y Sorpresa Mensual

Educación y Concienciación Ambiental

Servicio al Cliente Excepcional

Comunicación Continua y Transparente

Programas de Fidelización y Recompensas

Consumidores Ecológicos

Jóvenes Profesionales

Familias con Conciencia Ambiental

Proveedores de Productos Ecológicos

Equipo de Gestión y Operaciones

Red de Logística y Transporte Sostenible

Red de Logística y Transporte Sostenible

Marketplaces y Plataformas de Ecommerce

Tiendas Físicas y Puntos de Venta

Costo de los Productos

Costos Logísticos

Costos de Marketing y Publicidad

Ventas de Cajas de Suscripción Mensual

Ventas de Cajas de Suscripción Única

Programas de Afiliados y Comisiones



Compromiso con la Sostenibilidad

Variedad y Calidad de Productos

Experiencia Personalizada del Cliente

 Dependencia del Modelo de Suscripción

Logística y Cadena de Suministro Compleja

 Falta de Conocimiento y Educación del Cliente

Creciente Conciencia Ambiental y Sostenibilidad

Expansión de la Base de Clientes

Expansión de la Base de Clientes

 Volatilidad en los Precios de los Productos Ecológicos



"Transforma tu hogar, transforma el planeta."

Blanco verde azul

Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz



Materia Prima   $0.10 por unidad.

Costos de Producción    $200

Comisiones de Ventas $0.50 por unidad.

Devoluciones y Garantías por unidad sería $0.02.

Renta o Arrendamiento  $2,000.

Salarios y Sueldos $4,000

Servicios Públicos  $500 al mes.

Seguros    $300

2.500 colones



5,886 unidades

18,827.20



Efectivo y Equivalentes de Efectivo

Cuentas por Cobrar

Inventario

Gastos Pagados por Anticipado

Cuentas por Pagar

Préstamos Corto Plazo

Gastos Acumulados

Parte Corriente de Deudas a Largo Plazo



Empresas como: EcoEnclose, Green Packaging Group, o similares, que ofrecen productos similares.

Opiniones de Clientes: Comparar reseñas y calificaciones para evaluar cómo se perciben los productos competidores en términos de calidad y valor.

Plataformas en Línea: Amazon, Alibaba, y tiendas especializadas en productos ecológicos.



Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para la operación y sostenibilidad de una empresa. 

-Preparativos Iniciales: Decidir liquidar y consultar a asesores.
-Notificación y Resolución: Aprobar la liquidación y notificar a las partes interesadas.
-Liquidación de Activos: Valorar y vender activos.
-Pago de Deudas: Pagar a acreedores y cumplir con obligaciones laborales.
-Cierre de Registros: Presentar declaraciones fiscales y cancelar permisos.
-Disolución Formal: Solicitar disolución y publicar anuncios legales.
-Distribución Final: Distribuir cualquier activo restante.
-Cierre Definitivo: Completar el proceso de cierre.



Nos interesa aprender sobre como llevar el emprendimiento de una pequeña 
empresa

Creo que es importante aprender como llevar una empresa
por si en algun futuro quiero llevar algun emprendimiento

Personas que les apasione el tema de la sostenibilidad

Como resultado queremos 
hacer que mas gente se 
interese en nuestros 
productos

Para dar a conocer nuestro
emprendimiento

Una exposicion sobre
nuestros productos

Buena conexion a internet






