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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un negocio se puede definir como una actividad o una organizacién que se dedica a la produccion,
distribucién y venta de bienes o servicios con el objetivo de obtener beneficios econémicos.




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

[ ] o 7
Mision:
[ ]
La mision de EcoBox es facilitar el acceso a productos ecoldgicos y sostenibles para consumidores conscientes,
promoviendo un estilo de vida respetuoso con el medio ambiente.

Vision:

Aspiramos a transformar la conciencia ambiental en accién concreta, promoviendo el uso de productos responsables y éticos en cada hogar.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO (Director Ejecutivo)

OO (Director de Operacione: 00 (Director de Operacione| CMO (Director de Marketing

Director de Producto Director de Logistica erente de Atencién al Client




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

La sostenibilidad social de EcoBox no solo mejorara la reputacion de la empresa,
sino que también creara un impacto positivo en las comunidades y el medio ambiente.
Al integrar estos enfoques en la estrategia empresarial.

Sostenibilidad ambiental:

La sostenibilidad ambiental de EcoBox no solo mejorara la reputacion de la empresa,
sino que también contribuira significativamente a la proteccién del medio ambiente.

Sostenibilidad economica:

La sostenibilidad econdmica es crucial para garantizar la viabilidad a largo plazo de EcoBox.
Esto implica no solo la generacién de beneficios financieros,

sino también Ta creacion de valor para todos los stakeholders,

incluyendo empleados, proveedores, clientes y la comunidad en general.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios

gétiores de Productos Ecolégicos

aSitle Logistica y Transporte Verde

keting Digital y Redes Sociales

encers y Bloggers Ecoldgicos

es y Plataformas Tecnoldgicas

Actividades
clave

pstion de la Cadena de Suminist

Atencion al Cliente

Marketing y Promocién

stenibilidad y Responsabilidad S@€i

Recursos
clave

oveedores de Productos Ecol6gi€os

quipo de Gestion y Operaciones|

le Logistica y Transporte Sostel

Estrucutra de costos

Costo de los Productos

Costos Logisticos

Costos de Marketing y Publicidad

Propuesta
de valor

uctos Ecolégicos y de Alta Calid
aduria Cuidadosa y Personalizag

Comodidad y Sorpresa Mensual

ucacion y Concienciacion Ambighia

Relacién con
el cliente

Servicio al Cliente Excepcional

unicacion Continua y Transparefie

ygramas de Fidelizaciéon y Recom,

Canales

REd de Logistica y Transporte SosteRibl

ark8tplaces y Plataformas de Ecom

iendas Fisicas y Puntos de Ven

Segmento
de clientes

Consumidores Ecoldgicos
amilias con Conciencia Ambien

Jovenes Profesionales

Fuentes de ingresos

Ventas de Cajas de Suscripcion Mensual

Ventas de Cajas de Suscripcién Unica

Programas de Afiliados y Comisiones

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

e Conocimiento y Educacion del
Compromiso con la Sostenibilidad

Variedad y Calidad de Productos pendencia del Modelo de Suscrips

periencia Personalizada del Clie sticay Cadena de Suministro Co

iente Conciencia Ambiental y Sostenibil Expansion de la Base de Clientes

Expansion de la Base de Clientes

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi D

primer N—N
emprendimiento

"Transforma tu hogar, transforma el planeta.”

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

Blanco verde azul

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz

Brithanny Cordero
Lápiz
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e Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).
—— =
——— ‘?
——
= Mis costos fijos Mis costos variables
— >
—
— =
— =
> Renta o Arrendamiento $2,000. ‘ Materia Prima $0.10 por unidad.
—_— =
— Salarios y Sueldos $4,000 Costos de Produccion  $200
—_— >
— =
_ Servicios Publicos $500 al mes. ’ Comisiones de Ventas $0.50 por unidad.
) —— =
e -
— - Seguros  $300 Devoluciones y Garantias por unidad seria $0.02.
“m— -
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— El precio de venta de mi
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== producto / servicio es de:
— =
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, . @ 2.500 colones

— =
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— =

— —-—

== IO
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em—

— Recuerde que los costos
— - ° . .
— variables son unitarios.
—— -
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
9 E— (;5,886 unidades J

unidades

Punto de equilibrio

. — 18,827.20
monetario [@ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Efectivo y Equivalentes de Efectivo Cuentas por Pagar

Cuentas por Cobrar Préstamos Corto Plazo
Inventario

Gastos Acumulados

Gastos Pagados por Anticipado

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.

Parte Corriente de Deudas a Largo Plazo
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Empresas como: EcoEnclose, Green Packaging Group, o similares, que ofrecen productos similares.

Plataformas en Linea: Amazon, Alibaba, y tiendas especializadas en productos ecolégicos.

Opiniones de Clientes: Comparar resefias y calificaciones para evaluar como se perciben los productos competidores en términos de calidad y valor.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para la operacién y sostenibilidad de una empresa.

cComo se liquida una empresa?

-Preparativos Iniciales: Decidir liquidar y consultar a asesores.

-Liquidacion de Activos: Valorar y vender activos.

-Pago de Deudas: Pagar a acreedores y cumplir con obligaciones laborales.
-Cierre de Registros: Presentar declaraciones fiscales y cancelar permisos.
-Disolucion Formal: Solicitar disolucion y publicar anuncios legales.
=Distribucion Final: Distribuir cualquier-activo restante:

-Cierre Definitivo: Completar el proceso de cierre.




Guia para planear Yo Emprendo

os interesa aprender sobre como llevar el emprendimiento de una peq
mpresa

Creo que es importante aprender como llevar una empresa
por si en algun futuro quiero llevar algun emprendimiento

Personas que les apasione el tema de la sostenibilidad

Para dar a conocer nuestro Una exposicion sobre Como resultado queremos

emprendimiento nuestros productos hacer que mas gente se
interese en nuestros
productos

Buena conexion a internet
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