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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Acontinuacion presentaré mi idea sobre el
producto del vino de noni; el siguiente
proviene del resultado de la fermentacion de
la fruta de noni ,el cual por sus propiedades
resulta sumamente beneficioso para la salud
humana .

Existen varias razones para considerarlo
sumamente beneficioso, por sus altas
concentraciones , nutrientes, vitaminas,
minerales ,antioxidantes y propiedades
antiiflamantorias ,lo cual disminuye, previene
0 evita enfermedades cronicas de la piel,
corazon e inflamacion.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

consumo _nhacional.

Vision: _ _ _
Lograr expandirnos al mercado internacional
por la excelencia de la calidad del producto.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

erentes
a_lbmlnlstra-
IVOS

Ejecutivos
contables
ontadores
Empleado Secretarial
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Aumenta el indice de empleabilidad en el pais
y también en paises extranjeros a futuro,
disminuyendo asi, el indole del desempleo de
aquellas personas que estuvieron activas.

Sostenibilidad ambiental:

Con nuestros productos primarios 100%
naturales y libres de herbicidas, la
contaminacion de los subsuelos se vera
beneficiada, con la utilizacidon de fertilizantes
naturales.

El simple echo de ser una empresa legal, le
brinda algunos beneficios al pais debido a
gue los nuevos impuestos que se le atribuyen
a este a diferencia de los pegquenos negocios
arbitrarios.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Socios
clave

Provee-
dores d
frutas.

Distri-

buidor
de pro-
ductos.

Actividad #4

Actividades

distribucién

directa.

Recursos

Seria personal y
efectivo

Estrucutra de costos

Impuestos
Salarios

Costo de venta

Costo de venta de locales

Propuesta
de valor

Unicos y de
calidad pero
de facil acceso
incluso para
personas con
una economia
estable o baja.

Se podréa encon-
trar en cualquier
centro de comer-
cio o0 &rea de sa-
lud de su prefe-
rencia.

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

Atencion presen
cial en oficinas
centrales.

Correo electroni
co, llamadas y
WhatsApp .

Canales

Cadenas
de super
mercados

Macrobio
ticas.

Segmento
de clientes

Para toda
clase de
personas
mayores

de 18 afos
y/o proble-
mas de salud

Fuentes de ingresos

Ganancias por cantidac
de ventas de productos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

Un buen servicio de atencié Ventas muy bajas.

al cliente. _ _
Conflictos sociales en la

El producto seré de buena zona.

calidad y a un precio muy

economico.

Contratos con el extranjero.

Desaceleracion econé_mica
Y inversionistas y una lenta recuperacion.

Dafios a la reputacion de la
marca.

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Ven y prueba nuestro vino de

noni ,te ayudara con el estrés

disgustando este buen vinito

Rojo

Verde

Amarillo
Negro
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

¢ 12500 |
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— > . . .
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades -11.428 J

Punto de equilibrio

monetario — [@ 375,000,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Edificios ‘ Salario de empleados
‘ Maquinaria . Depdsitos de los clientes
‘ Materiales de oficina ‘ Préstamos a corto plazo.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10
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— = Investigue cuantos productos o servicios existen en el
— - mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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El vino es una de las bebidas alcohdlicas de mayor popularidad
en la actualidad.
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Su frecuente uso en el ambito culinario y los probados
beneficios para la salud cardiaca, intestinal y cerebral de su
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consumo que, de media, supera los 220 millones de
hectolitros. Ahora bien, este zumo fer_mentac_lo no es ni

|

|

siendo parte de la sociedad desde tiempos remotos. Es mas,
la evidencia mas temprana de su produccion y utilizacion,
una vasija encontrada en los montes Zagros, se remonta al

|

|
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técnicas usadas para su elaboracion que han ayudado a
mejorar su calidad.

Estos cambios se han visto reflejados en el aspecto
econdmico. Y es que este sector mueve mas de
150.000 millones de dolares estadounidenses cada
afno, gracias en gran parte a los bares y restaurantes.
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La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

/
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consumidor mas donde
elegir y contribuye a

— baj§r los preciosy

mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa
contribuyan de manera proporcional a
su capacidad economica. La
recaudacion tributaria es vital para
mantener la estabilidad econémica y
financiera del pais.

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincidon de tu negocio o
empresa. A traves de esta operacion la
compatfia saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrara
los créditos pendientes frente a sus
deudores y, por ultimo, repartira el
patrimonio-que aun guede enla
empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos E| yino tiene una imagen rigida, elegante y denota

interesa?

exclusividad, por lo que mostrarlo mas flexible creara un

(Problema y descripcion) mayor auge de compra.

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Implementar nuevas téc-
nicas de consumo y ganar
popularidad entre las po-
blaciones

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Personal

Fabrica de fermentacion
Bodega de almacenamiento
Impresoras industriales
Productos

Botellas

Corchos

Entre otros.

Normalmente un vino se toma en cuenta sélo como una
bebida alcohdlica degustable sin embargo deseo
demostrar que puede ser mas que un concepto.

Poblacion Adulta, en general personas mayores de 18
afnos.

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)
Vino de Noni

Compras masivas I
Elaboracion desde el co- P ya

mienzo pasando por el por mayor de :
desarrollo y culminando ~ @lmacenes 'y negocios
con el proceso final del de auge, asi como de

acabado y detalles. pequefios negocios e
individuos.
Promoviendo el
desarrollo personal y
econdmico nacional.

¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma) La directora :

. - Stacy Pérez Romero
El vino de noni se hace el 3 y

de agosto. Y los gerentes administrativos

4 de agosto se exporta a almacenes
y comercios.

El dia 5 de agosto se dara promocion
al producto ya sea digital o en carte-
les para su primer lanzamiento del
producto.
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—— El dia del lanzamiento dely vino de noni se hara una
— campana para hablar o explicar sobre los beneficios
que brinda el vino de noni ,se explicara para g se
—> hizo, porqué lo hicimos,para quienes especifica
mente.
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Dia 3 de agosto alas 10 de la maiana.

VV V’

Se les estara avisando dirante el transcurso del dia
si habran promociones y se les dara a varias per-
sonas una regalia con nuestro producto para que
evaluen nuestro desempeiio en la creacion del

( VINO DE NONI)

I
|

Vv

3]

l

||
Vv VvV

UL

K
VvV Vv WY

Il
|
Vv

v"

| 1)l
N

AN
VV VYV VV VV VV VV

l"l" l"l" l'm l'|l" l"l" l"l" l'|l

Vv

i t ’H MINISTERIO DE /DIRECCIC')N DE

ED ACION PUBLICA
SFRVICIO COMUNAL UCACIO V) C VIDA ESTUDIANTIL

ESTUDIANTIL

]
vV

VvV VvV

©Junior Achievement Costa Rica, 2024

|| l‘m 1|





