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Actividad #1

Juon \ vorer \-2
Defina la idea de negocio.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine I3 Misién y visién de SuU emprendimiento.
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Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Actividad #3
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Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial

(social, ambiental Y econémico).

Sostenibilidad socigl:
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Recuerda: En la presentacion "Que me
diferencia” puedes encontrar la informacion
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marc

Q

a empresarial-
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Colores
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Puedes dibujar el

logo o hacerlo de
forma digital.




Actividad #7

Estable

Precio ; °A sus costos fijos, costos variables y con ello el

Monet ® SU producto o servicio. Debe colocar el valor
ario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
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Actividad #8

Determine el Punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario {colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidade i
3 (Precio de venta - costo
variable total)

Precio de venta x punto
de equilibrio en
unidades

Punto de equilibrio
monetario

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en | $ 200
unidades 7 35+ 4255 = 142

Punto de equilibrio [ ]
monetario ? @ $ 7 0 L‘

, Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
B conocer cuéntas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion. ‘
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Actividad #9

Determine cusles son los pasivos y activos de su negocio-
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
Pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

Activos
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Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
> cuentas por cobrar, vehiculos y patentes,

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo
salarios, inventarioy cuentas por pagar.
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Actividad #10

'nVQSt'QUf! cuantos productos o servicios existen en el
mercado Iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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Actividad #1N

Determine cual es |3

obligacioneg tributaria
empresa,

importancia de cumplir con las
S Y coOmo se debe liquidar una

Importancia de Jqs obligaciones tributarias:
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cComo se liquida una empresa?
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Guia Para planear Yo Emprendo

¢Cual es gj tem
- a qu
interesa? AdE hos

(Problema y descripcién)

¢Por qué es important
esteternas TT O oAs
Qustificacion)

ZPara quiénes io vamos
a hacer?

(Pablico meta)

cPara qué es la actividad?
(Objetivo)
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¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
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¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)
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¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)
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¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)
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¢Quién lo hace?
(Responsables)
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