
Actividad #1 

Juon Awore il-2 
Defina la idea de negocio. 

lados 

de de ne 
Sesle dende 

los 

es 

dendre 
d.stri buyonios 

aestFo 
O todo: 

Recuerda: La idea 
puede tratarse sobre 

un producto o servicio. 



Determine la misión y visión de su emprendimiento. Misión: 
Aapiromo Sieno 

Linea 

Visión: 

de 

Nyestro 
la Como 

SUidade de 

Actividad #2 

Deporoment 
btencionol 

cliente 

dc desxdbi 
plon.fou 

adantes 
que nyestros clhent Jc 

oroductosoxo l abello 

Vision es 
mar koer 

abello 

Establezca su estructura organizacional. En cada recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea necesario para su tipo de negocio. 

Gorenk Guheral 

Departoen 
NMor keti 

Depor-o, 

Con nuctra 

recondo 

en orodacto del 

Bnunistrotio 

Departo. 
operoon de 

Deporta 
Ayeo 

ting 



Defina cómo su emprendimiento va a cumplir con los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial (social, ambiental y económico). 

SÍstenibilidad social: 

Actividad #3 

Aszauror condaioes de trabojo iutas para 
jnduyendo 

Qdecuodos. 

Sostenibilidad ambiental: 
DraanicOs 

los enpleodos 
solbvios astoz 

Cque Joon na tu rale 
de fucntas Jostenble 

MinimíZondo el imoaeto ambientol, 

Ctos 

Ing reollcntc 

Sostenibilidad económica: 
Vleor decnoloaía 

prouecdores, 
bencficos 

Recuerdahacer uso 

innovodory 
a otod uccion y rcduC 



Socios 
clave 

Dstrbs 
de produdos 

Raucdore 

iyeaenie 

de esto 
prodacia 

Actividades Propuesta 
clave 

Con randac, al dicnt 

RecursOS 
clave 

lon ao-Rodudor 

Coptal 
(nanuero 

roraocion 

Estrucutra de costos 

Salario de osOnol 
Goslos dc matkeg 

de valor 

Costos de distubusibh 

colids 

Relación con Segmento 
de clientes el cliente 

"Alcnicn Detsalzo 

ABencion 

prodems 

Canales 

,Redes.. Socialcy 

nslogon 
Cacebooh 

Posjna 

Fuentes de ingresos 

fersmos 
jousnes 

pers1i 
on teres 

de cydto 
Persao 

Vena de westtos orooelos 

Vento de nvetro prdutor 
o ofto locolcs 

Recuerda: En la presentación "Modelo de 

negocio" puedes encontrar la información 



Actividad #5 
Complete la siquiente matriz FODA 

ole 

5Fortalezas 
ingrco cnics 

de olta ol dod. 
ottoe ourdoci Ormdotes 
oncicns dc a 

Jalud 

Colaoorar Con 
saloncs o beliczo, 

para cxpand lo 

netro prodvcto 

Oportunidades 

Los 

Debilidades 

ptoduto 
nattales so 

altovnerte 

rejaltor om 
marca 

Las <wp tosar 
emerytes cud 

oroduclos naBurale 
pueden pre scntar 

Amenazas 

Recuerda: En la presentación "Qué me 

diferencia" puedes encontrar la información 



Elabore un logo, slogan y diseñe su marca 

El logo de mi 
primer 
emprendimiento 

Slogan 

) 
Colores 
principales de mi 
marca 

Actividad #6 

empresarial 

Ua aabollo esoctocu lar 

Puedes dibujar el 
logo o hacerlo de 

empresaria. 

forma digital. 



Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el precio de su producto o servicio. ervicio. Debe colocar el valor 
monettario de cada costo (fijo y variable). 
Mis costos fijos 

Arau:ler 

Actividad #7 

Local 350 
Salories 6) 600 

Seouro de s nejpco $ 200 

Publkcido Gio 200 
Matenimiento 200 

$ 200 

Elsstricdo 3 s0 

Mis costos varigbles 

Casto inaredicte 3 50 

osto enpagu b 0 
horas xt 103 

L 50.000 -495 

Costor dc Cnuo - 05 

Costos dc iroreso, 15$ 

Costor de euslaidod 100 
Gastos dc mantenmicto 
produccin $0 

El precio de venta de mi 
producto /servicio es de: 

Recuerde que los costos 
variables son unitarios. 

255 



Determine el punto de eaquilibrio de su emprendimiento. 

Actividad #8 

Te recordamos la fórmula del punto de equilibrio er 
unidadesy monetario (colones): 

Punto de equilibrio en 
unidades 

Punto de equilibrio 
monetario 

Punto de equilibrio en 
unidades 

Costos fijos totales 

Punto de equilibrio 
monetario 

(Precio de venta - costo 
variable total) 

Realiza el cálculo: 

Precio de venta x punto 
de equilibrio en 

unidades 

$2600 
695 32 55 ,42 

6 704 

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a 
conocer cuántas unidades o servicios debés 
vender para que podás recuperar tu inversión. 



Determine cuáles son los pasivosvactivos de su negocio. 
Solamente, debes mencionar cuáes serían los activos y 
pasivos, no es necesario poner el valor nmonetario de los 
mismos. 

Activos 

Pablicidad 
lnwersion 

Actividad #9 

lnstolaones 
Vehialos 

Equpo oficna 

Cuenoor cobtor 

nuentoos 
tquipo de produccio 

Pasivos 

lpuest 
Segyros 

Aronie vnicnto 

Aaneniwmieuto 
Solorios 

Deudos coto y lorg plos 

Cucnta po poso 
Goto opcra tivDí 

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina, 
cuentas por cobrar, vehículos y patentes. 

Ejemplos de pasivOs: Deudas a corto y largo plazo, 
salarios, inventarioy cuentas por pagar. 



Actividad #10 

Investigue cuántos productos o servicios existen en el mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece. 

Milano 
waes codo hay wuchos 
Hidocto 

moraJ eston 
mismg mecadodelwisodo 

cabello 

La competencia fomenta 
la actividad empresarial y 

Ja eficiencia, da al 
consumidor más donde 

elegir y contribuyea 
bajar los precios y 
mejorar la calidad. 

Motrx 
ara c) 



Determine cúal es la importancia de cumplir con las obligaciones tributarias y cómo se debe liquidar una empresa. 

Actividad #11 

Importancia de las obligaciones tributarias: 
Son 
lesal 

Ciuciale 
finaniero 

emprendinient 
paro 

pala fnciohomiauts finoncieto y LcOutocional d 

lmalico cerrot 
formnl 

Ocrecotes 

deotdre to 

¿Cómo se liquida una empresa? 

distrbuehdo 
poptovior de nuctdo o lo 



¿Cuál es el tema que nos interesa? 
(Problema y descripción) 

Guia para planear Yo Emprendo 

¿Por qué es importante este tema? 

(Justificación) 

¿Para quiénes lo vamos a hacer? 

(Público meta) 

¿Para qué es la actividad? 
(Objetivo) 

ueniet ucstros 
ptodudos y 
asi nacernos 

os teondos 
7 poner nero 

locol 

¿Qué necesitamos? 
(Recursos y materiales) 

Tens dst bodores 
. tenr sOuCs 

Montor neto 
Lool 

Con tiotor oerrsl 

Nos intocs vander Muetro prucctos 
Y geheror 

Porquc o ogneor 
nuesto empresa por su coidod 

"Pora to do tio de edodes y perfonas 

¿Qué vamos a hacer? 
(Actividades) 

GteOr plonoGch2s 

Hacer enuios 
grotis 

cicntela 

tear 

¿Cuándo lo vamos a 
hacer? 

(Cronograma) 

impreon 

" Por o menos 
uhosb meses 
3 priwero odo y Ongan iar 
los otto 3 
bogr d worketg 

¿Qué queremos lograr? 
(Metas y Resultados) 

. Quereos 

Cxpani asi 
el noor de 

nucstro 
morco 

¿Quién lo hace? 
(Responsables) 

. Elgaront, 
vntor, dstrbus 

cle. 
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