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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi-idea de-negocio, se llama
jabones nubes, el propdsito es
impulsar a a los demas a que creen
Su propio negocio, su propio
emprendimiento, y que sepan que
aungue se empiece con algo muy
chiquito, se pueden lograr nuchas
cosas, mi emprendimiento, es de
jabones, jabones a base de
productos naturales
ejemplos(romero, agua de rosas,
manzanilta, de furtas, avenas,),
son-de-diferentes-olores,formas;y
colores

Mi idea es distribuir todos los
jabones, en hoteles, cabinas,
tiendas, supermercados, colegios,

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Mi idea de negocio, se llama jabones nubes, el propósito es impulsar a a los demás a que creen su propio negocio, su propio emprendimiento, y que sepan que aunque se empiece con algo muy chiquito, se pueden lograr nuchas cosas, mi emprendimiento, es de jabones, jabones a base de productos naturales ejemplos(romero, agua de rosas, manzanilla, de furtas, avenas,) , son de diferentes olores, formas, y colores
Mi idea es distribuir todos los jabones, en hoteles, cabinas,  tiendas, supermercados, colegios,  

null


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra mision es, lograr que mas personas
quieran comprar nuestros jabones, y se
animen a creas Su propio negocio.

Vision:
Nuestra vision es gque si hay personas que son
alergicas a nuestros productos, también
tenemos jabones sin olores, y personalizados
conlosproductos

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

JEFA

Supervisa

Secretari:

Equipo de Mas de un \sistentes

Limpieza Trabajado



null
Nuestra vision es que si hay personas que son alergicas a nuestros productos, también tenemos jabones sin olores, y personalizados con los productos 

null
Nuestra misión es, lograr que mas personas quieran comprar nuestros jabones, y se animen a creas su propio negocio. 

null
       JEFA

null

Supervisor 

null

Secretaria 

null
Gerente

null
Equipo de 
Limpieza 


null
Mas de un
Trabajador

null
Asistentes 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

La sostenibilidad social, trata de que nosotros
tenemos que tener en cuenta si nuestros
productos, nos van a venificar, 0 nos van a
perjudicaren

lL.a coaciadad
LA oJUvLuITUduU.

Sostenibilidad ambiental:
Nuestros productos, son 100% organicos.
Pero si algun cliente o mini emprendimiento,
nos dice que algunos
iSU” Eill.é'g'ccg claliib'mimg COMpISTEMETTe 105

Sostenibilidad economica:

Tenemos la capacidad de organizar y
administrar nuestros recursos

Propios, y juntos generamos la rentabilidad
A'largo plazo y de forma muy responsable,
useunosl pl IEtCtICEtSl ec_cnonnce_tsL

medioambiental

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
La sostenibilidad social, trata de que nosotros tenemos que tener en cuenta si nuestros productos, nos van a venificar, o nos van a perjudicar en
La sociedad.


null
Nuestros productos, son 100% orgánicos.
Pero si algún cliente o mini emprendimiento, nos dice que algunos
Son alérgicos, cambiamos completamente los ingredientes y olores

null
Tenemos la capacidad de organizar y administrar nuestros recursos
Propios, y juntos generamos la rentabilidad
A largo plazo y de forma muy responsable, usamos prácticas económicas,
Tanto del punto de vista social, como medioambiental 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relacién con | Segmento

clave clave de valor el cliente de clientes

Principalme | empresa

= Disrtubuir

Hoteles, Por las
Cabinas, Cabinas,
Super Hoteles,
Mercados, Ect...
Colegios,

Mini supers

Y otras

Empresas Recursos

Redes socidlgs
Correos y
Paginas

Jabones, dE
Diferentes
Olores,

Colores, y
Formas

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Alquiler, gasolina, agua, luz, comi Simpes, efectivo,

Ect.. Pago con tarjeta, ect..

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Principalmente
Hoteles,
Cabinas,
Super
Mercados,
Colegios,
Mini supers
Y otras
Empresas

null
Disrtubuir
Por las
Cabinas,
Hoteles,
Ect... 

null
Mi empresa
A parte de
Hacer nuestros
Productos
Naturales
Los hacemos
De diferentes
Olores, y colores
También,
Contamos con
Express, 

null
Ejemplos :
Por ser cliente
Fijo por más
De 2 meses
Se le hace
Descuento del
50%

null
Este segmento
Esta abirerto
Para todo
Público, sin
Importar la
Edad, ya
Qué todo es
Natural

null
Redes sociales
Correos y
Páginas 

null
Ventas, de
Jabones, de
Diferentes
Olores,
Colores, y
Formas

null
Alquiler, gasolina, agua, luz, comida
Ect.. 

null
Simpes, efectivo,
Pago con tarjeta, ect.. 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Tenemos la capacidad ¢
Poder impulsar a los de
A empezar su nueva id
De negocios

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Tenemos la capacidad de
Poder impulsar a los demas
A empezar su nueva idea
De negocios

null
Seria genial tener la
Oportunidad de trabajar
Con otras empresa
Famosas

null
Nuestras debilidades
Sería que nuestros
Jabones no salgan
Como lo planeamos

null
Algunad otras empresas,
Que tienen el mismo
Emprendimiento
Que el nuestro 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Jabones naturales, de diferentes formas
Colores, y olores

Slogan ~__ _» Personalizados al gusto del cliente

Colores (Y PY |[VOV |[WWW

principales de mi VYVVY VYV VYV

marca ~— YV | VV VYV

empresarial VVVY VYV (VY
.. -

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null
Jabones naturales, de diferentes formas
Colores, y olores
Personalizados al gusto del cliente

null
🩷🩷🩷
🩷🩷🩷
🩷🩷🩷
🩷🩷🩷

null
🩵🩵🩵
🩵🩵🩵
🩵🩵🩵
🩵🩵🩵

null
💚💚💚
💚💚💚
💚💚💚
💚💚💚
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

X

Recuerde que los costos
variables son unitarios.


null
Empaquetado

null
Materias primas

null
Mano de obra directa 

null
Regalías 

null
Mantenimiento 

null
Insumos

null
Comisiones

null
Salarios

null
Seguros

null
Impuestos 

null
Costo financiero 

null
Mano de obra directa 

null
Alquiler

null
Mantenimiento de equipo

null

875 colones


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— [ J

unidades

Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
550$

null
85000$ por cada 100 unidades 


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Efectivo 

null
Cuentas por cobrar 

null
Inventarios

null
Gastos anticipados

null
Proveedores 

null
Obligaciones financieras 

null
Impuestos 

null
Gastos por pagar 

null
Mobiliario 

null
Equipo de oficina 

null
Materia prima

null
Alquiler 

null
Préstamo bancario 

null
Deuda con proveedores


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay muchos lugares donde venden productos
parecidos a los nuestros

Sin embargo, nuestros productos son

diferentes, ya que son hechos

A base de productos Unicamente naturates,
come-(agua-derosas,

Romero, argan, clavos. de olor, rosas, ect )

fuera de nuestro emprendimiento, estos

jabones, estan en todos los supermercados,

Tiendas, mini supers, ect..

Quizas no son iguales a nuestros productos,

los-que-ellos-elaboran,son

A base de gquimicos,conolores. —
Ambos trabajamos con ingredientes parecidos,

ya gue se necesitan

Casi las mismas cosas, lo unico es que

nosotros trabajamos con productos naturales.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Hay muchos lugares donde venden productos parecidos a los nuestros
Sin embargo, nuestros productos son diferentes, ya que son hechos
A base de productos únicamente naturales, como (agua de rosas,
Romero, argan, clavos de olor, rosas, ect..) fuera de nuestro emprendimiento, estos jabones, estan en todos los supermercados,
Tiendas, mini supers, ect..
Quizás no son iguales a nuestros productos, los que ellos elaboran, son
A base de químicos, con olores.
Ambos trabajamos con ingredientes parecidos, ya que se necesitan
Casi las mismas cosas, lo único es que nosotros trabajamos con productos naturales. 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

crezcan de manera proporcional a su
capacidad econdémica,

sostenimiento de los gastos publicos. La

principal fuente de ingresos publicossontos

cComo se liquida una empresa?

La liquidacién d

mediante en el cual se
Resuelven sus operaciones y se venden sus
activos,

o eudas. v distribuir el |



null
  garantiza que cada persoba y empresa crezcan de manera proporcional a su capacidad económica,
sostenimiento de los gastos públicos. La principal fuente de ingresos públicos son los tributos, y dentro de estos los impuestos. Otro fin importante es la redistribución de la renta.


null
La liquidación de una empresa es un proceso mediante en el cual se
Resuelven sus operaciones y se venden sus activos,
Para pagar deudas, y distribuir el restante. 


Guia para planear Yo Emprendo

C A UC.
Jabones personalizados.

S Importante, por que algunas persongs
son

otro tipo de jabon

on el objetivo de Estariamos llame
\yudar a muchas Su atencién por

“€rsonas que puedal De comerciales,

tilizar nuestros Brochoures, ect.|
abones, ya que

uchas son alergigbs
\ los que traen quifi

T Queremos lograr
F%ha gran empres
Con esto, y logra
Que las personasgse
Sientan a gusto cfin
Nuestro trabajo

Necesitamos los El jefe de la
Ingresos, necesalidl Trabajaremos en §nll empresa
Los ingredientes§ fHorario de Y el gerente..
Naturales, y algufof§9:00am a
Otros 5:00pm.


null
Tema de:
Jabones personalizados. 

null
Es importante, por que algunas personas son
Alergicas a elementos quimicos de otros jabones, nosotros trabajamos con cosas naturales 

null
Para todo público que no pueda utilizar otro tipo de jabón 

null
Con el objetivo de
Ayudar a muchas
Personas que puedan
Utilizar nuestros
Jabones, ya que
Muchas son alergicos
A los que traen quimicos

null
Estariamos llamando
Su atención por medio
De comerciales,
Brochoures, ect.. 

null
Queremos lograr
Una gran empresa
Con esto, y lograr
Que las personas se
Sientan a gusto con
Nuestro trabajo 

null
Necesitamos los
Ingresos, necesario
Los ingredientes
Naturales, y algunos
Otros

null
Trabajaremos en un
Horario de
9:00am a
5:00pm.

null
El jefe de la empresa
Y el gerente.. 
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Quiero que mi emprendimiento crezca
cada dia mas

Quiero que la gente se sienta satisfecha
con el trabajado que

Realizamos.

Quiero que hablen bien de nuestro
negocio,

Queremos darles el mejor trato a

nuestros clientes

Y tenes una muy buena relacion con ellos.
SeTes dard un dato a Tos clientes.

Si'son clientes 1jos, por mas de 3 meSeEs,
Seles hara un 50% de descuento en
todas sus proximas

compras.

Queremos tener una muy puena retaciom——————_
cOmr et clernte

Paraque siempre estenctomodos:

. MINISTERIO DE DIRECCION DE
SERVICIO COMUNAL EDUCACION PUBLICA / VIDA ESTUDIANTIL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024


null
Quiero que mi emprendimiento crezca cada dia mas
Quiero que la gente se sienta satisfecha con el trabajado que
Realizamos.

Quiero que hablen bien de nuestro negocio,
Queremos darles el mejor trato a nuestros clientes
Y tenes una muy buena relación con ellos.
Se les dará un dato a los clientes.
Si son clientes fijos, por mas de 3 meses,
Se les hará un 50% de descuento en todas sus próximas
Compras.
Queremos tener una muy buena relación con el cliente
Para que siempre esten cómodos. 




